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LIVE ELECTRIC HOUSE

Vernetzte Technik erleben und Wissen direkt anwenden

WAS BENOTIGEN WIR AKTUELL?

Branchenbefragung zum Stand der Energiewende

FRAUEN IM SHK-HANDWERK

Das Fachmagazin fiir SHK-Unternehmer Sandra Hunke: ,,Das Handwerk hat mich stark gemacht*

KWB EasyAir!us

Luft-Wasser-Warmepumpe

Echt smart dank
Energiemanagement

Nutzt dynamischen Strompreis
und PV-Uberschuss

- —
Bis zu
300/ weniger
(o] Energiekosten

Mehr Informationen: kwb.net , A .
als herkommliche Warmepumpen
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*Leistungszahl bei A7/W35 (EN 14511)

der nachsten Generation

5,5 maximaler
COP-Wert

(A

43 dB(A) Schall-
leistungspegel

Fast 50 Jahre Warmepumpen-Erfahrung haben wir jetzt
in unser neues Sortiment gesteckt. Kurz: wpnext!

Und das Beste: Unsere neuen Luft-Wasser-Warmepumpen WPL-A Plus und
WPL-A Trend sind noch effizienter und umweltfreundlicher als je zuvor.

) Hocheffizienter Kaltekreis mit natiirlichem Kaltemittel (R290) Al

) Leichte Installation, maximale Sicherheit, unkomplizierte Planung ‘0’ R290

) Schallleistungspegel von 43 dB(A) nach EN 12102 (WPL-A 07.2 Plus) 7N

) COP von bis zu 5,5* Ng'tijr'l:if:hes _Un'iversel.l.e_
> Neue Optik in edlem Anthrazit Kéltemittsl Einsetzbarkeit

0Ob Neubau oder Modernisierung, Ein- oder Mehrfamilienhaus, Einzelgerét oder

Kaskade: Unsere neue wpnext-Generation ist universell einsetzbar. Als Warme-
pumpen-Spezialist sind wir immer gerne |hr Partner fiir erfolgreiche Projekte.
Maximale Leichte
. . Sicherheit Installation
Technik zum Wohlfihlen wonext wonext

www.stiebel-eltron.de/fachpartnerwerden
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EDITORIAL

WARMEPUMPE AUF PLATZ 1

Chefredakteur Maximilian Doller

nde Juli verdffentlichte der Bundesverband der Deut-

schen Heizungsindustrie (BDH) seine Zahlen der Wir-

memarktentwicklung fiir das erste Halbjahr 2025.
Deutlich zu sehen ist hierbei der weiter anhaltende Riickgang
bei den Verkaufszahlen. Denn nach dem massiven Absatzein-
bruch um 46 Prozent im Jahr 2024 sank der Absatz in den ers-
ten sechs Monaten dieses Jahres nochmals um 22 Prozent auf
nur noch 296.500 Gerite. Befiirchtet wird bei einer weiter an-
haltenden riickliufigen Warmemarktentwicklung das schlech-
teste Jahresergebnis der vergangenen 15 Jahre.
Wenn man dem Ganzen etwas Positives abgewinnen mochte,
ist es der Umstand, dass erstmals beim Absatz ein erneuer-
bares Heizsystem auf dem ersten Platz des deutschen Hei-
zungsmarktes zu finden ist. Mit 139.500 verkauften Stiicken
(+55 Prozent) zwischen Januar und Juni 2025 tiberholten ndm-
lich die Heizungswiarmepumpen die Gaswirmeerzeuger, die
mit 132.500 Geriten einen Riickgang von —41 Prozent zu ver-
zeichnen haben. Speziell eine starke Entwicklung hat die War-
mepumpe seit April genommen, mit +75 Prozent im zweiten
Quartal. Zwar auf niedrigem Niveau, aber dennoch weiter zu-
legen konnte auch der Biomassebereich mit +42 Prozent (auf
14.000 Stiick) im Vergleich zum Vorjahreszeitraum.
Nochmals eingebrochen ist hingegen der Markt fiir 6Ibasierte
Heizungen auf 10.500 Stiick, was einem Minus im ersten
Halbjahr 2025 von 81 Prozent entspricht. Des Weiteren riick-
laufig entwickelte sich mit 85.000 Quadratmeter und —52 Pro-
zent die Solarthermie und mit 88,4 Mio. Meter und —8 Pro-
zent die Flaichenheizung/-kiihlung. Mit 313.500 Stiick und
—1 Prozent ist der Speicherbereich nahezu konstant. 1,8 Mio.
abgesetzte Heizkérper bedeuten +3 Prozent. Und schliefllich
liegt bei einem Blick auf den Bereich Liiftung die Marktent-
wicklung bei 16.500 Geriten und +22 Prozent (Zentral mit
WRQ) beziehungsweise 95.000 Geréten und +16 Prozent (De-
zentral mit WRG). Auch die Trinkwasser-Warmepumpe weist
mit 23.500 verkauften Stiicken eine Zunahme von 18 Prozent auf.
Ob die Warmepumpe ihre neue Position als Spitzenreiter
weiter wird behaupten kénnen, hingt nach Einschitzung des

Bundesverbands Warmepumpe (BWP) e. V. signifikant von der
neuen Bundesregierung ab. Entscheidende Bedeutung kom-
me hierbei der Rolle der Heizungsférderung im Rahmen des
Bundeshaushalts zu. ,,Branche und Verbraucher benétigen
jetzt die Sicherheit, dass ausreichend Mittel im Klima- und
Transformationsfonds (KTF) zur Verfiigung gestellt werden,
damit die Heizungsférderung auf dem aktuellen Niveau fort-
gefuihrt werden kann*, stellt BWP-Geschiftsfiihrer Dr. Martin
Sabel mit Blick auf den Bundeshaushalt fiir das Jahr 2026 und
den Finanzplan der Legislaturperiode klar. ,,Der Markt braucht
jetzt vor allem verléssliche Rahmenbedingungen, um weiter
zu wachsen.“ Laut BWP erwirtschaftet die deutsche Warme-
pumpen-Branche einen Jahresumsatz von rund 3,5 Mrd. Euro
und in Deutschland werden aktuell iiber 1,7 Mio. Wirme-
pumpen genutzt.

Wie den Parlamentsnachrichten des Deutschen Bundestags
zu entnehmen ist, hat am 15. August die Bundesregierung
dem Bundestag den Entwurf fiir den Bundeshaushalt 2026
(21/600) zugeleitet — vom Kabinett wurde die Vorlage am

30. Juli 2025 beschlossen. Die erste Lesung des Haushalts-
entwurfs ist fir die Sitzungswoche vom 22. bis 26. September
2025 vorgesehen. Er sieht Ausgaben von 520,5 Mrd. Euro vor
(2025: 503,0 Mrd. Euro).

Schliefdlich spricht die KfW von einem guten ersten Halbjahr
2025: So ist in der Bundesférderung fiir effiziente Gebaude
inklusive Heizungsférderung fiir Privatkunden das Neuzusa-
gevolumen mit 5,3 Mrd. Euro stark angestiegen (01-06/2024:
3,2 Mrd. Euro). Hier war im Vergleichszeitraum die Heizungs-
férderung noch nicht fiir alle Antragstellergruppen gedffnet.

lhr
ﬁ//ér': fed i f: %-F

Maximilian Déller
maximilian.doeller@holzmann-medien.de
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- ONLINE

Weitere aktuelle
Brancheninfos
gibt es auch unter
www.si-shk.de im
Bereich , Branche“.

Helios

Seit Juni ist Yannick
Bahlmann als neuer
technischer Aufen-
dienstmitarbeiter fiir
Schleswig-Holstein
verantwortlich.
www.helios-ventila
toren.de

Panasonic

Mit Linda-Christina
Sauter verstarkt
Panasonic sein Key-
Account-Team fiir
das Bautrager-

geschift.

www.aircon.pana
sonic.de

Mit Giinter Rosczyk
tibernimmt ein
Branchenkenner die
regionale Betreuung
in Ostdeutschland
rund ums Thema
Heizwasseraufbe-
reitung.
www.orben.de

BRANCHE

VIESSMANN

Geschiftsfiihrung erweitert

Die neue Geschiftsfiihrung der Viess-
mann Deutschland GmbH wurde um
Dr. Conrad Wiedeler und Dr. Christian
Schwabe erweitert.

Die Viessmann Deutschland
GmbH erweiterte vor Kurzem
ihre Geschiftsfihrung: Mit
Dr. Conrad Wiedeler und

Dr. Christian Schwabe an der
Seite von Dr. Frank Vof3loh
setzt das Unternehmen seit

STIEBEL ELTRON
Neuer CFO

Martin Repschlaeger

Auch Stiebel Eltron stellte sei-
ne Geschiftsfihrung neu auf:
Martin Repschlaeger hat die
Position des CFO iibernom-
men, nachdem Detlef Neu-
haus sein Amt zum 15. Juli
2025 niedergelegt hatte.
Neuhaus hatte die Position
erst zum Jahresbeginn tber-
nommen und in einer wirt-
schaftlich herausfordernden
Phase zentrale Aufgaben der
Restrukturierung tibernom-
men, so das Unternehmen.
Vor dem Hintergrund eines

Mitte Juli auf gebiindelte Ver-
triebs- und Rechtsexpertise —
und will so gezielt die Wei-
chen fur kiinftiges Wachstum
im deutschen Markt gestarkt
wissen.

Juristische Kompetenz

Dr. VoRloh und Dr. Wiedeler
werden sich kiinftig die stra-
tegische und operative Lei-
tung des Vertriebs teilen.
Mit fundierter juristischer
Expertise erginzt Dr. Schwa-
be, Executive Director Legal
und Leiter der Rechtsabtei-
lung der Business Unit Cli-
mate Solutions Europe, die
Geschiftsfuhrung.

Dr. Frank Vofdloh ist bereits
seit 2012 als Geschiftsfiithrer

deutlichen Umsatzriickgangs
im Jahr 2024 habe er unter
anderem Programme zur
Kostensenkung, die strategi-
sche Neuausrichtung sowie
MafRnahmen zur Sicherung
der Unternehmensfinanzie-
rung begleitet.

Prozessabschluss

Nach erfolgreichem Ab-
schluss dieser Prozesse im
ersten Halbjahr 2025 habe
Neuhaus das Unternehmen
auf eigenen Wunsch verlas-
sen. Aufsichtsrat, Gesell-
schafter und die Geschifts-
fihrung danken ihm fur
seinen Einsatz in einer kriti-
schen Ubergangsphase sowie
fir seine frihere, funfjdhrige
Tatigkeit im Aufsichtsrat. In
seiner Zeit als Geschiftsfiih-
rer habe Neuhaus wichtige
Impulse zum Thema Energie-
management und zur Weiter-
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fiir Viessmann aktiv. Dr. Wie-
deler ist promovierter Be-
triebswirt. 2021 stieg er als
Leiter der Strategieabteilung
bei Viessmann Climate Solu-
tions ein. 2024 tibernahm er
die Rolle des Verkaufsleiters
Deutschland.

Viessmann Deutschland

Die Viessmann Deutschland
GmbH ist mafgeblich fiir
den deutschen Vertrieb der
Viessmann Climate Solutions
verantwortlich. Viessmann
Climate Solutions ist Teil der
Carrier Global Corporation,
Anbieter von intelligenten
Klima- und Energielésungen.
www.viessmann-
climatesolutions.com

entwicklung des Vertriebs so-
wie zur Ansprache neuer
Kundengruppen gesetzt.

Neues Fiihrungs-Trio

Mit der Berufung von
Repschlaeger setzt man auf
langjdhrige interne Expertise
im Bereich Finanzen. Der
58-Jdhrige ist bereits seit
2002 bei Stiebel Eltron in ver-
schiedenen Funktionen im Fi-
nanzbereich tatig, zuletzt als
Leiter Finanzen mit Verant-
wortung fiir Rechnungswe-
sen, Controlling und Steuern.
Neben dem Vorsitzenden
der Geschiftsfiihrung (CEO),
Dr. Kai Schiefelbein, und dem
Geschiftsfiihrer Vertrieb und
Marketing (CSO/CMO),
Heinz-Werner Schmidt, fun-
giert Repschlaeger als neuer
Geschiftsfiihrer Finanzen
(CFO).

www.stiebel-eltron.de

Fotos: Helios Ventilatoren, www.aircon.panasonic.de , Orben, Viessmann Climate Solutions, Stiebel Eltron
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Der Si-Cartoon

WA(H)RE WARMEPUMPE

Auch 2025 wagen wir vom Si-Team einen humorvollen Blick auf und in die fantastische Welt der Haus-
und Gebaudetechnik ganz nach dem Motto ,Wir sind SHK". Dieses Mal hat sich das Si-Team vorgenom-
men, ein fur Endkunden irritierendes Angebot auf humorvolle Weise unter die Lupe zu nehmen.

Dazu bildete die Mitteilung eines groBen schwedischen Mdbelhauses, kinftig mit einem Partner Warme-
pumpen anzubieten, die Inspiration fur diesen Cartoon. Nach diesem Vorbild kénnten bald auch andere
Handler auf die Idee kommen, Warmepumpen in ihr Angebot aufzunehmen. Und bald schon finden sich
Warmepumpen als Verkaufsschlager im Blumenladen bis hin zum Ein-Euro-Schnappchenladen. Dabei ist
doch das Fachhandwerk der Kompetenztrager Nummer 1 und das nicht nur in Sachen Warmepumpen.
Unsere beiden findigen SHK-Handwerker haben daher schon einen Gegenplan in Arbeit!

Auch fur die nachste Ausgabe hat unser Cartoonist Michael Huter schon wieder ein spannendes Thema
unter Stift und Pinsel.

fﬁﬂﬂ‘ r; L'I&jiﬁﬂ.fj

Werden bald schon Wirmepumpen in jedem Laden angeboten? Dabei zeigt das Leben: Fachkompetenz ist durch nichts zu ersetzen, auer durch mehr Fachkompetenz!

#50)ahreSi #WirsindSHK!
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RMBH
Auflendienst Siid

André Bark

Seit Februar ist André Bark
neuer Regionalvertriebsleiter
Stidwest bei der Rmbh GmbH.

ZVSHK
Neuer Hauptgeschiftsfiihrer

Daniel Fost

Daniel Fost ist neuer Haupt-
geschiftsfuhrer des Zentral-
verbands Sanitir Heizung Kli-
ma (ZVSHK). Der Fachmann
fiir Gebiudeenergie und
Hochbau wird zum 8. Sep-
tember ein Amt tibernehmen.
Fost folgt auf Andreas Miiller,
der die Geschiftsfiihrung
nach Helmut Bramann tber-
gangsweise ausgefiihrt hatte.
Mit dem Kommunikations-
experten und fritheren FDP-
Bundestagsabgeordneten
tbernehme eine Fithrungs-
personlichkeit mit langjahri-
ger Managementerfahrung,
ausgepriagtem politischen
Verstandnis und einem kla-
ren Blick fiir die Herausforde-
rungen mittelstandischer
Strukturen die Leitung des

006

BRANCHE

Mit langjahriger Branchener-
fahrung soll er die Prisenz
der Marke KSP to go ausbau-
en. Ziel ist der Aus- und Auf-
bau der Marke im qualifizier-
ten Marktumfeld, zu dem
auch TGA-Fachplaner zihlen.
Der 56-)dhrige werde den
Qualitatshersteller von
Deckenstrahlplatten und
LED-Leuchtsystemen bei
Projekten jeglicher Art ver-
stiarken, im Bereich Grof3han-
del sowie im Fachhandwerk.

Verbandes, so der ZVSHK-
Vorstand.

Politisches Profil trifft
Mittelstand

Daniel Fost bringt umfangrei-
che unternehmerische und
selbststindige Erfahrungen
mit — unter anderem als Mar-
ketingberater, Kommunikati-
onstrainer und Hochschul-
dozent. Uber viele Jahre hat
er Unternehmen, Institutio-
nen und Verbinde in Strate-
gie- und Veranderungspro-
zessen begleitet.

Als Landesvorsitzender der
FDP Bayern war er zudem
verantwortlich fur Fiihrung,
Organisation und Haushalts-
steuerung eines politisch ak-
tiven Mitgliederverbandes
mit klaren Gremienstruktu-
ren. ,Eine Erfahrung, die ihn
mit den Anforderungen ver-
bandlicher Arbeit bestens
vertraut gemacht hat*, so der
ZVSHK.

Von 2017 bis 2025 war Fést
Mitglied des Deutschen Bun-
destags. Als bau- und woh-
nungspolitischer Sprecher
der FDP-Fraktion hat er sich

Bark ist seit 25 Jahren erfolg-
reich im AufRendienst fuir
technische Produkte titig;
davon war er die vergangenen
20 Jahre in verschiedenen
Positionen im Saint-Gobain-
Konzern aktiv.

Postleitzahlen 60 bis 89
Aufgrund der Gebietsgrofie
erfolgte die Ubernahme sei-
ner Aufgaben gestaffelt: Seit
Februar 2025 ist André Bark
in Stidhessen (PLZ 60-65),

mit Fragen rund um Klima-
schutz, Gebiudetechnik,
Wohnraumentwicklung und
Fachkriftesicherung befasst.
»Diese sieben Jahre haben
seinen Blick fur politische
Prozesse geschirft — ein Plus-
punkt fir die Interessen-
vertretung des Verbandes
gegeniiber Politik und Offent-
lichkeit*, erklart der Verband
weiter.

Seit April 2025 begleitet Dani-
el Fést den ZVSHK als exter-
ner Berater im Bereich Public
Affairs. Mit seinem Amtsan-
tritt als Hauptgeschiftsfuhrer
wird er hauptamtlich die ope-
rative Fiihrung des Verbands-
teams in Sankt Augustin und
Berlin tibernehmen.

Klare Impulse fiirs SHK-
Handwerk der Zukunft

»Mit Daniel Fést gewinnen
wir einen Hauptgeschiftsfiih-
rer, der betriebswirtschaftlich
denkt, Fiihrungsstarke mit-
bringt und ein Gespiir fur die
Menschen hat“, erklirt
ZVSHK-Prisident Michael
Hilpert. ,Die Anforderungen
an unsere Branche wachsen —
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Rheinland-Pfalz, dem Saar-
land sowie im nérdlichen Ba-
den-Wiirttemberg (PLZ 68,
69, 74) als Ansprechpartner
aktiv. Das lbrige Baden-
Wiirttemberg (PLZ 70-79,
88, 89) betreut er seit Mai
dieses Jahres.

www.rmbh.de

umso wichtiger ist ein starker
Verband mit klarer Fiihrung,
politischer Anschlussfahig-
keit und einem engagierten
Team. Daniel Fést erfiillt die-
se Voraussetzungen — davon
ist der Vorstand uiberzeugt.”
Daniel Fost blickt mit Vor-
freude auf seine neue Auf-
gabe: ,Das SHK-Handwerk
ist systemrelevant fiir die
Wirmewende — aber es
braucht bessere Rahmenbe-
dingungen, weniger Biirokra-
tie und eine stérkere politi-
sche Stimme. Ich freue mich
darauf, gemeinsam mit dem
Team Verantwortung zu
tibernehmen und Impulse zu
setzen — klar, verbindlich und
|6sungsorientiert.”

Andreas Miiller, der seit April
die Hauptgeschiftsfiihrung
interimsweise tibernommen
hatte, kehrt zuriick auf seine
Position des Geschiftsfiih-
rers Technik.

Ende Mérz hatte sich der
Zentralverband von seinem
ehemaligen Hauptgeschifts-
fithrer Helmut Bramann ge-
trennt.

www.zvshk.de
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BRANCHE

SCHUTZ ENERGY SYSTEMS

Neuer Vertriebsleiter

Christopher Filchner

Mit Christopher Filchner hat
ein erfahrener Branchenprofi
zum 1. Juli 2025 die Vertriebs-
leitung bei Schiitz Energy
Systems libernommen. Der
ehemalige Grundfos- und

EMCO
Neuer CEO

Stephan Hettwer

Nach mehr als 17 Jahren im
Unternehmen verabschiedet
sich Christian Gnafd zum Jah-
resende 2025 in den Ruhe-
stand. Die Leitung tiber-
nimmt ab Oktober Stephan
Hettwer, der die Entwicklung
der emco Group, zu der unter
anderem ecmo bad gehért,
mit frischen Impulsen fort-
setzen soll.

Seit 2012 gehort Christian
Gnafd dem Unternehmen
auch als Gesellschafter an.
Mit dem Tod von Harald Miil-
ler 2015 hatte Gnafs die Lei-
tung in der Geschiftsfiihrung
tibernommen. Zum 1. Okto-
ber wird Stephan Hettwer in

Viessmann-Manager soll das
Projektgeschift sowie die in-
ternationale Ausrichtung des
Haustechnik-Spezialisten
weiter vorantreiben.

Filchner ist ausgewiesener
Branchenexperte, der iiber
langjihrige Erfahrung in Ver-
trieb, Projektgeschift und Ma-
nagement verfiigt. Der Meister
fir Sanitar- und Heizungstech-
nik sowie Absolvent der Ver-
sorgungstechnik und Betriebs-
wirtschaft sammelte sein
erstes Know-how im Anlagen-
bau, wo er in Vertrieb, Planung
und Projektleitung tatig war.

die Position des CEO wech-
seln. Bis zum Jahresende
wird Hettwer diese zusam-
men mit Christian Gnaf3 be-
kleiden, um laut Unterneh-
men einen reibungslosen
Ubergang zu gewibhrleisten.

Auf Wachstumskurs

Hettwer bringt langjahrige
Fuhrungserfahrung und um-
fassende Branchenkenntnisse
mit und will emco mit neuen
Impulsen und Innovations-
kraft weiterentwickeln. , Ge-
meinsam mit dem gesamten
Team mochte ich die Ent-
wicklung des Unternehmens
konsequent weiter vorantrei-
ben — mit klarer Kundenori-
entierung, Innovationsfreude
und einem nachhaltigen
Wachstumskurs. Dabei steht
fiir mich im Mittelpunkt, die
Bediirfnisse unserer Kunden
stark in den Fokus zu riicken
und so den langfristigen Erfolg
der emco Group zu sichern®,
so Hettwer.

www.emco.de

Anschliefend pragte Filchner
16 Jahre lang die Vertriebsar-
beit bei Grundfos Deutschland
— unter anderem als Planerbe-
rater, im Key-Account-Manage-
ment sowie im Management
fiir GroRRkunden, Fachplaner
und autorisierte Servicepart-
ner in der DACH-Region. Zu-
letzt verantwortete er drei Jah-
re bei Viessmann das Channel-
Management fir Industriekun-
den in Deutschland.

Betreuung Fachplaner
In seiner neuen Funktion bei
Schiitz Energy Systems ver-

SYR
Wechsel Vertriebsleitung

Marcel Wirtz

Nach fast drei Jahrzehnten an
der Spitze des Vertriebs ver-
abschiedet sich Peter Gor-
manns zum Jahreswechsel
2025/26 von der Hans Sasse-
rath GmbH & Co. KG. Die
Nachfolge tritt mit Marcel
Wirtz ein vertrautes Gesicht
an: Der langjihrige Verkaufs-
leiter Handel soll die Erfolgs-
geschichte des Herstellers
fur Trink- und Heizwasser-
management fortschreiben.
Peter Gormanns habe seine
Entscheidung, sich beruflich
neu zu orientieren, im gegen-
seitigen Einvernehmen mit
der Geschiftsleitung getrof-
fen, so das Unternehmen.

Si 09-2025

antwortet der 50-)4hrige die
nationale und internationale
Vertriebssteuerung. Schwer-
punkte seiner Arbeit liegen
laut Schiitz auf dem Ausbau
des Projektgeschifts sowie
der Betreuung von Fachpla-
nern, insbesondere in den
Bereichen FufSbodenheizung
und Airconomy-Systeme. Zu-
gleich soll er die weitere In-
ternationalisierung des Ge-
schifts in den Fokus nehmen
und die Steigerung des Be-
kanntheitsgrads von Schiitz
forcieren.
www.schuetz-energy.net

Erste Wahl

Wirtz blickt auf 14 Jahre Er-
fahrung als Verkaufsleiter
Handel der Hans Sasserath
GmbH & Co. KG zuriick und
war daher ,erste Wahl“ fiir
die Nachfolge. Mit seiner
langjahrigen Erfahrung als
Verkaufsleiter Handel sei
Marcel Wirtz mit der Hans
Sasserath GmbH & Co. KG,
der SHK-Branche und den
Marktverinderungen bestens
vertraut.

Mit Vorfreude blickt Wirtz auf
seine neue Aufgabe: ,Mein
Ziel ist es, unsere gute, er-
folgreiche Zusammenarbeit
mit unseren Kunden und Ge-
schiftspartnern kontinuier-
lich fortzufiihren und weiter
auszubauen. Ich bin mir ab-
solut sicher, dass uns dies
mit unserem starken Ver-
triebsteam gelingen wird.“
www.syr.de
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ZEWOTHERM

Strategisches Fithrungsteam

BRANCHE

Silke Ziegler, Stefan Wisskirchen, Susanne Koenen und Andreas Ziegler (v. 1)

Mit zwei internen Personal-
entscheidungen stellt der
Remagener Systemhersteller
die Weichen fiir seine digitale
und strategische Zukunft:
Susanne Koenen tibernimmt
die Leitung von IT und Soft-
wareentwicklung. Koenen
folgt damit auf Stefan Wiss-
kirchen, der bislang als CIO
titig war. Wisskirchen wird in

CLAGE

Generationswechsel

die neu geschaffene Rolle des

Strategy Managers wechseln.
Beide Fithrungskrifte sollen
die digitale Transformation
und die langfristige Ausrich-
tung des Unternehmens
mafgeblich vorantreiben.

IT-Spezialistin
Koenen ist seit vielen Jahren
im Unternehmen aktiv. Sie

Jonas, Alexander, J6rg und Joachim Gerdes (v. .

Nach mehr als 30 Jahren ha-
ben Jérg und Joachim Gerdes
die Geschiftsleitung der Cla-
ge GmbH an ihre Séhne Alex-
ander und Jonas Gerdes
uibergeben — offiziell erfolgte
die Geschiftsiibergabe zum
1. Juli 2025.

Die neue Doppelspitze steht
fur frische Impulse und den
festen Willen, Clages Position
als Vordenker in der dezen-
tralen Warmwasserversor-
gung weiter auszubauen.
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Bereit fiir Verantwortung

In den vergangenen Jahren
haben Alexander und Jonas
Gerdes bereits schrittweise
Verantwortung iibernommen
und zentrale Bereiche im Un-
ternehmen weiterentwickelt.
Alexander Gerdes, studierter
Wirtschaftsingenieur, bringt
mehrjihrige internationale

Beratungserfahrung mit (u. a.

bei Porsche Consulting). Seit
2019 verantwortet er den in-
ternationalen Vertrieb. Er le-

verfiige tiber fundierte Kennt-
nisse im Datenmanagement,
der Betreuung des ERP-Sys-
tems sowie in zentralen Digi-
talisierungsprojekten. Mit ih-
rer Ernennung unterstreicht
Zewotherm die wachsende
Bedeutung einer zukunftsori-
entierten, leistungsstarken
IT-Infrastruktur und digitalen
Transformation.

Strategie-Manager

Stefan Wisskirchen soll in der
neu geschaffenen Position
des Strategy Managers (CSO)
mafigeblich die strategische
Weiterentwicklung der Unter-
nehmensgruppe mitgestal-
ten: von der Identifikation
neuer Geschiftsfelder tiber
die Markenpositionierung bis

ge seinen Fokus auf die tech-
nischen Bereiche und treibe
die Optimierung der Prozes-
se voran, so Clage.

Jonas Gerdes lernte Clage im
Rahmen seines dualen BWL-
Studiums von Grund auf ken-
nen. Seit 2016 leitet er den
Bereich Human Resources,
habe eine moderne Unter-
nehmenskultur geférdert und
interne Strukturen zukunfts-
fahig gestaltet.

Zukunft gestalten

mit klarem Kurs

Alexander und Jonas Gerdes
kénnen weiterhin auf die Un-
terstutzung ihrer Viter bau-
en, die Clage als Gesellschaf-
ter verbunden und mit ihrer
Erfahrung beratend zur Seite
stehen, so das Unternehmen.
Die neue, junge Geschifts-
fuhrung will fir unternehme-
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hin zur Umsetzung bereichs-
tibergreifender Initiativen.

Energie bewusst leben
»Susanne Koenen und Stefan
Wisskirchen bringen nicht
nur langjahrige Erfahrung
und tiefes Verstindnis fiir un-
sere Unternehmensstruktur
mit, sondern auch einen kla-
ren Blick fiir Zukunftsthe-
men. lhre Rollen sind zentra-
le Bausteine auf unserem
Weg, die Unternehmens-
gruppe nachhaltig weiterzu-
entwickeln und unsere Vision
von ,Energie. Bewusst. Le-
ben.' konsequent in die Zu-
kunft zu fithren“, betonen
Andreas und Silke Ziegler,
Geschiftsfiihrung.
www.zewotherm.de

rische Kontinuitdt mit der
klaren Ausrichtung auf nach-
haltiges Wachstum, technolo-
gische Exzellenz, gelebte
Kundennihe und einem ver-
antwortungsvollen Umgang
mit Ressourcen stehen. ,Un-
ser Ziel ist es, gemeinsam
mit unserem Team Clages
fuhrende Rolle in der
dezentralen Warmwasserver-
sorgung weiter auszubauen
und als Vordenker neue Im-
pulse zu setzen. Die Tren-
nung von Heizung und
Warmwasser bleibt dabei fiir
uns ein zentrales Prinzip zu-
kunftsfahiger Gebidudekon-
zepte — und wir sind fest ent-
schlossen, diesen Weg
gemeinsam mit unseren Kun-
den und Partnern weiter zu
etablieren®, so Alexander und
Jonas Gerdes.

www.clage.de
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BURGBAD
Vertriebsleitung DACH

Markus Riihl

Markus Riihl ibernimmt

zum 1. November 2025 die
Vertriebsleitung DACH bei
burgbad. Er folgt damit auf

INNUNG SHK BERLIN

Geschiftsfithrerwechsel

Dr. Jorg Lippert

Wechsel an der Spitze der
Innung SHK Berlin: Dr. Jorg
Lippert, bisheriger Bereichs-
leiter beim BBU, iibernimmt
ab Mai 2026 die Geschifts-
fihrung. Als Nachfolger von
Andreas Koch-Martin wird
Lippert sein Amt Anfang Ja-
nuar 2026 zunichst noch als
stellvertretender Geschifts-
fiihrer antreten. Ab Mai 2026
soll er dann hauptverantwort-
lich die Leitung der Innung
tibernehmen.

Andreas Koch-Martin wird
nach Innungsinformation
auch nach Beginn seines
wobhlverdienten Ruhestandes
in Projekten der SHK Berlin
beratend titig bleiben.
Lippert, Besonderer Vertreter

BRANCHE

Hendrik Koopmann, unter
dessen Leitung die Vertriebs-
region DACH zusammen-
gefasst wurde.

Mit Rihl besetzt der Badmo-
belspezialist die strategische
Position des Sales Director
DACH mit einem ausge-
machten Branchenkenner.
Der in der Sanitédr- und Bad-
méobelbranche erfahrene
Manager ist seit 17 Jahren als
Vertriebsleiter bei der Villeroy
& Boch AG titig sowie als
langjahriger Geschiftsfiihrer

und Bereichsleiter Technik,
Energie und Klima beim BBU
Verband Berlin Brandenbur-
gischer Wohnungsunterneh-
men, bringt umfassende Ver-
bandserfahrungen in der
Immobilien- und Bauwirt-
schaft sowie Energie- und Kli-
mapolitik mit. Er verantwor-
tet seit 2014 in leitenden
Positionen den Bereich Tech-
nik, Energie und Klima beim
BBU und war zuvor zwei Jahr-
zehnte in unterschiedlichen
Bundeslindern in wohnungs-
wirtschaftlichen Entwick-
lungs-, Bau- und Verwal-
tungsgesellschaften als
Projektleiter, Prokurist und
Geschiftsfiihrer beschiftigt.

Gemeinsame Verantwortung
Jorg Lippert studierte Stadt-
und Regionalplanung an der
Hochschule fur Architektur
und Bauwesen in Weimar
und promovierte berufsbe-
gleitend 1997 an der Universi-
tat Augsburg. Uber die Ener-
gieeinsparinitiative, das
BAUInfo Zentrum, den Mas-
terplan Solarcity oder das So-

beim V&B-Tochterunterneh-
men Sanipa Badmébel
Treuchtlingen GmbH. Dane-
ben war Ruhl Area Sales Ma-
nager Schweiz & Osterreich
im Geschiftsbereich Bad &
Wellness bei Villeroy & Boch.
Seit April 2025 ist er zusitz-
lich Senior-Key-Account-Ma-
nager Wholesale DACH bei
der Villeroy & Boch Group.
Mit dem Wechsel zur burg-
bad GmbH kénne Riihl in der
neuen Position seine Kern-
kompetenz als strategischer

larzentrum bestehen zwi-
schen Lippert und der Innung
seit Jahren enge Verbindun-
gen. Gemeinsam Uberneh-
men sie Verantwortung fiir
die urbane Klima- und Ener-
giewende, diskutieren regel-
méflig gemeinsam auf Panels
sowie in Netzwerktreffen und
entwickeln zusammen prag-
matische Lésungsansitze, so
die Innung.

Obermeister Andreas Schuh
zeigt sich erfreut tiber die
kiinftige Zusammenarbeit.
Mit seiner breiten fachlichen
Expertise, seiner langjghrigen
Erfahrung in der Projektent-
wicklung und seinem starken
Netzwerk in der Hauptstadt
sei Lippert eine exzellente
Wabhl, insbesondere im Hin-
blick auf die zukiinftige stra-
tegische Ausrichtung der In-
nung. ,Wir wiinschen uns
eine dynamische, zukunfts-
orientierte Entwicklung der
Innung, die neben den vielfal-
tigen, auch tberregional an-
erkannten Strategien zur
Fachkriftesicherung, der ge-
datec-Markenentwicklung
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Vertriebsprofi mit seiner Lei-
denschaft fiir das Geschifts-
feld Badmabel optimal
verkniipfen, so das Unter-
nehmen.

Als Sales Director DACH
komplettiert Riihl das burg-
bad-Vertriebsfiihrungsteam,
das im Mai 2025 neu aufge-
stellt wurde. Unter der Lei-
tung seines Vorgangers Hen-
drik Koopmann wurde die
Vertriebsregion DACH 2024
erstmals zusammengelegt.
www.burgbad.de

und den Transformationspro-
zessen in den Bereichen Digi-
talisierung und Warmewende
den Anspruch verfolgt, bau-
lich zu wachsen.“

Zentrale Meilensteine
Dariiber hinaus verfolgt die
Innung bauliche Ziele: Als
zentrale Meilensteine defi-
niert sie die Griindung einer
privaten Berufsschule, den
Bau eines Azubi-Wohnheims
sowie die Erweiterung des
bestehenden Kompetenz-
zentrums.

Auch Dr. Jérg Lippert freut
sich auf seine neue Funktion
und die neuen Aktivitdten, da
er das Handwerk sehr schit-
ze. ,Pragmatismus, Boden-
stindigkeit und Kreativitit,
aber auch die Aus- und Wei-
terbildung der dringend be-
nétigten Fachkrifte sind die
grofden Werte der Innung
SHK Berlin gemeinsam mit
ihren Mitgliedsbetrieben.
Dies sind mit Sicherheit ent-
scheidende Hebel fiir die Zu-
kunftsfihigkeit Berlins.*
www.shk-berlin.de
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COVERSTORY

EasyAir Plus Warmepumpen von KWB im Leistungsbereich von 8-24 kW bestechen durch flexible Einsatzbereiche, Robustheit und Alltags-
tauglichkeit, einfache Installation und flisterleise Effizienz. Die smarten Warmepumpen — die dank Clee vorausdenken — sind zudem
zukunftssicher, umweltbewusst und sehr einfach zu bedienen.

KWB EasyAir Plus

WIE WARMEPUMPE,
NUR BESSER!

Mit der KWB EasyAir Plus pra-
sentiert KWB eine Luft-/Wasser-
Warmepumpe, die neue Maf-
stabe in Intelligenz und Wirt-
schaftlichkeit setzt. Dank inte-
griertem Energiemanagement
Clee arbeitet sie bis zu 30 %
effizienter als herkémmliche
Systeme - und spart so splrbar
Energiekosten.

Vorausschauend statt nur regelnd: Das
von KWB entwickelte Energiemanage-
ment Clee nutzt kiinstliche Intelligenz,
um den Betrieb der Wiarmepumpe opti-
mal zu steuern. Das System prognos-
tiziert den Wiarmebedarf, bezieht Wet-
tervorhersagen ein und verschiebt die
Warmeerzeugung gezielt in Zeiten mit
glinstigeren Betriebsbedingungen. Vari-
able Stromtarife und Photovoltaik-Strom
werden so maximal ausgenutzt. Das
Ergebnis: niedrigere Betriebskosten,
héhere COP-Werte und mehr Komfort.

Flexibel, leise und zukunftssicher

Die KWB EasyAir Plus ist in mehreren
Leistungsgréfen verfligbar und erreicht
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Vorlauftemperaturen bis zu 70°C — ideal
fiir Neubau und Sanierung sowie den
Austausch bestehender Heizsysteme.
Sie arbeitet fliisterleise, kiihlt im Som-
mer liber Prozessumkehr und setzt

auf das umweltfreundliche Kiltemittel
R290.

Montage- und Servicevorteile

fiir Fachbetriebe

Die kompakte Monoblock-Bauweise
ermoglicht eine schnelle, unkomplizierte
Installation. Die bewihrte Regelung
KWB Comfort 4 sorgt fiir eine intuitive
Bedienung und ist die Basis fiir die
smarte Steuerung durch Clee. KWB
begleitet Fachpartnerinnen und Fach-
partner mit umfassendem Service — von
der Planung tiber die Inbetriebnahme
bis zur laufenden Betreuung.

Fazit

Mit der KWB EasyAir Plus erhalten
Fachhandwerkerinnen und Fachhand-
werker ein Premium-Produkt, das nicht
nur héchste Effizienz bietet, sondern
auch klare Wettbewerbsvorteile schafft —
ganz nach dem Motto: Wie Warme-
pumpe, nur besser. Alle Informationen
zu aktuellen Schulungen und Webinaren
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fiir KWB-Fachpartner sind zu finden
unter
www.kwb.net/de-de/partner. i

ZUR TITELANZEIGE
|

WIE WARMEPUMPE,
NUR BESSER!

e

‘\
:

KwB

WIE
WARMEPUMPE,
NUR BESSER!

KWB EasyAir"
Luft-Wasser-Warmepumpe

Echt smart dank
Energiemanagement /5 & <11
Nutzt dynamischen Strompreis
und PV-Uberschuss

e
30% trerseiescen

als herksmmliche Warmepumpen

KWB Deutschland
Energiesysteme GmbH
Gewerbepark Ost 41
D-86690 Mertingen
Telefon +49 9078/9682-0
office@kwbheizung.de
www.kwb.net

Fotos: KWB Energiesysteme GmbH



Vollig kabellos

MULTI-THERM PRO

Das Upgrade fiir lhre
Warmwasserzirkulation

Mit dem neuen Funkmodul PRO digitalisieren
Sie bestehende MULTI-THERM-Installationen
im laufenden Betrieb. Und das effizient, sicher
und extrem schnell: Einfach Regelkopf gegen
Funkmodul austauschen, in Betrieb nehmen,
fertig — ganz ohne Verkabelungsaufwand fiir
Energieversorgung und Dateniibertragung.

Erhaltlich zur Nachriistung oder als komplettes
Regulierventil MULTI-THERM PRO.

Mehr zu MULTI-THERM PRO
www.kemper-group.com/multi-therm-pro

KEMPER
FORTSCHRITT MACHEN



SANITAR

Wie gelingt die Symbiose aus Schénheit, Funktionalitdt und Lebensgefiihl? Patrick Schmid von der Reisser-Design-Badausstellung in Deizisau beobachtet als Experte
kontinuierlich die Innovationen und Trends in der Badgestaltung — rund um Formsprache, Farbgebung und Materialkombinationen.

Was geht, was bleibt - was kommt?

BAD(T)RAUME IM WANDEL

Wie sieht das Bad der Zukunft
aus? Welche Farben und Materia-
lien dominieren? Und wie verbin-
den sich Design, Funktionalitat
und Nachhaltigkeit zu ganzheitli-
chen Konzepten? Branchenken-
ner Patrick Schmid von Reisser
erklart, wie sich der Badbereich
zum Lebensraum mit Anspruch
entwickelt - und welche Chancen
das Fachhandwerk daraus

ziehen kann.
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Wenn es um Formsprache, Farbgebung
und Materialkombinationen geht, kennt
sich Patrick Schmid bestens aus. Er lei-
tet den Standort Deizisau der Reisser
Gruppe (www.reisser.de) und verantwor-
tet vor Ort die Design-Badausstellung.
Seit mehr als 20 Jahren ist er in der
Branche aktiv und beobachtet als Exper-
te kontinuierlich die Innovationen und
Trends in der Badgestaltung.

,Aktuell steht das Badezimmer nicht
mehr nur fiir Funktion, sondern zuneh-
mend fiir Individualitit, Effizienz und
emotionale Qualitit. Die SHK-Branche

erlebt einen Wandel, getragen von Klima-

bewusstsein, zeitloser Eleganz und ei-
nem wachsenden Bediirfnis nach Be-
haglichkeit. Fiir Fachhandwerker
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bedeutet das neue Chancen — genau wie
fiir uns in der Badberatung.*

Schon lidngst ist das Badezimmer weit
mehr als eine Nasszelle: Es ist private
Wellness-Oase und Riickzugsort. Neben
hochwertigen Materialien wie Natur-
stein, Echtholz oder fugenlosem Putz
liegt der Fokus auf emotionaler Warme:
Organische Formen, indirektes Licht
und harmonische Farbwelten schaffen
ein beruhigendes Ambiente.

Das Fachhandwerk ist gefragt

,Die Fachhandwerker als unsere Kunden
sind dabei gefragt und gefordert, denn
die Raumgestaltung ist genauso relevant
wie die Umsetzung", betont Schmid.
Die Kombination aus technischer Kom-



SANITAR

»Salbeigriin ist immer mehr im Kommen und wird im wahrsten Sinne des Wortes
noch deutlicher den Ton angeben®, prognostiziert Badexperte Patrick Schmid.

petenz, gestalterischem Feingefiihl und
Beratung wird zum Schlissel fur die er-
folgreiche Zukunft. ,Wer Trends erkennt
und ganzheitlich denkt, gilt als echter
Lebensraumgestalter und sichert sich so
die Auftrage.”

Salbeigriin gibt Ton an

Farben wie Moosgriin oder Curry sind
aus dem Sortiment verschwunden. Der
Trend geht weg von Hochglanzweifd —
hin zu warmen, matten Ténen wie Sand,
Taupe, Mint oder auch Terrakotta und
Terrazzo. , Natirlichkeit steht hoch im
Kurs, farblich dominieren sanfte Erdts-
ne, Braun und Beige. Salbeigriin ist im-
mer mehr im Kommen und wird im
wahrsten Sinne des Wortes noch deutli-
cher den Ton angeben*, prognostiziert
Schmid. Die Verwendung von Naturma-
terialien schafft eine einladende Atmo-
sphére, zunehmend auch gestaltet mit
verschiedenen Materialien, die eine
Quarz-, Beton-, Stein- oder Holzoptik
mitbringen.

Farben erfreuen sich bei der Sanitirkera-
mik wachsender Beliebtheit, sodass eini-
ge Hersteller nachgezogen sind — die
Auswahl steigt. Zusammen mit schwarz-
matten Armaturen eréffnet sich ein
dsthetisches Spannungsfeld. Schmid:
,Das ist keine Modeerscheinung mehr,

Fotos: Reisser

sondern hat sich als neuer Standard so-
gar etabliert. Im Beratungsgesprich er-
6ffne ich oft mit der Frage nach der Ar-
maturenfarbe. Gerade die jiingere
Generation hat das schwarze Auto vor

der Tuir und wiinscht sich schwarze Was-

serhihne in Kiiche und Bad.” Die neue
Konkurrenz zeigt sich in Bronze- und
Messingténen. Metallisch matte Ober-
flichen wie Brushed Bronze, Gun Metal
oder gebiirstetes Rotgold etablieren sich
neben mattem Chrom. ,Eine matte Ke-
ramik mit einer Armatur in Bronzeoptik
wirkt sehr edel — hingegen verkaufen wir
massiven Edelstahl so gut wie gar nicht
mehr.“

Darf’s ein bisschen mehr

an Luxus sein?

Freistehende Badewannen sind immer
noch ein Eyecatcher und verleihen dem
Badezimmer einen Hauch von Glanz
und Glamour. ,Walk-in-Duschen ziehen
im Trend immer deutlicher nach, denn
sie bieten neben einem schicken Er-
scheinungsbild eben auch Bewegungs-
und Barrierefreiheit.“ Die komfortreiche,
bodengleiche Dusche ist keineswegs
nur ein Thema beim altersgerechten
Bad, sondern ein wahres Design-State-
ment. Schmid erlautert: ,,Die demogra-
fische Entwicklung schligt sich auch in
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Walk-in-Duschen ziehen im Trend noch deutlicher nach. Neben einem schicken
Erscheinungsbild bieten sie schlielich auch Bewegungs- und Barrierefreiheit.

den Beratungsgesprichen nieder. Doch
inzwischen kommt Barrierefreiheit ohne
Stigma daher: Bodenebene Duschen,
grofiziigige Bewegungsflichen, unter-
fahrbare Waschplitze und ergonomi-
sche Bedienelemente sind in jedem Al-
ter angesagt — denn jetzt sind sie stilvoll
und ansehnlich.“

Fiir 2026 zeichnet sich ab, dass ,Design
for All“ noch stirker in den Mainstream
riickt. Schicke Waschtischanlagen ohne
Mébel, um spiter einmal mit dem Roll-
stuhl hantieren zu kénnen, genau wie
Vorkehrungen, werden clever mitge-
dacht. Ob Halte- und Stutzgriffe, die
sich spiter nachriisten lassen, oder eine
verstirkte Wand fiir einen nachtraglich
eingebauten Sitz oder der Stroman-
schluss fiir ein Dusch-WC: Die Men-
schen denken heute schon an ihre
Zukunft.

Minimalistisches Design

plus Funktionalitat

Emotionalitit trifft Effizienz — das gilt
mehr denn je bei der Toilette. Form-
schéne und glatte Keramik mit soge-
nanntem Turbo Flush oder Tornado zah-
len inzwischen zum neuen Standard
und beweisen, dass Spiiltechniken im-
mer innovativer werden. Vor allem spuil-
randlose WCs mit einer geschlossenen
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Armaturen mit Eco-Funktion und Duschsysteme mit
Luftbeimischung sind aus dem Beratungsgesprach
fiir Patrick Schmid kaum mehr wegzudenken.

Aufenhiille und einer verdeckten Befes-
tigung sind gefragt. ,,Das erfordert bei
der Montage einen wahren Experten.
Dann kann sich das Ergebnis am Ende
sehen lassen®, weifd Schmid.

Dusch-WCs sowie WCs mit Bidet-Funkti-
on finden immer mehr Zuspruch. ,,Elek-
trischer Deckel, beheizter Sitz und LED-
Beleuchtung: So eine Luxusvariante
muss es gar nicht sein. Unsere Kunden
kaufen eher die Topmodelle, die zwi-
schen 1.000 und 1.500 Euro ein gutes
Preis-Leistungs-Verhaltnis bieten. Da ist
der Schwabe eigen und wiinscht sich lie-
ber ein simpleres System, bei dem
nichts defekt gehen kann und die War-
tung im Nachgang einfach bleibt.“ In der
Design-Badausstellung in Deizisau kon-
nen Interessierte das Dusch-WC testen
und fuir sich entdecken.

State-of-the-Art-Brause

Das Beste, was es auf dem Markt gibt —
diesen Anspruch dufdern Verbraucher
bei der Badberatung immer haufiger.
Das gilt bei rahmenlosen Duschkabinen
mit flichenbiindigen Beschlagswinkeln
und Metallscharnieren ebenso wie beim
Thema Duschbrause. ,Eine Kopfbrause
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mit Thermostat ist das, was wir in

80 Prozent der Fille verkaufen. Das
klare, minimalistische Design der Unter-
putzvarianten ist State of the Art“, er-
klart Schmid. So filigran wie méglich mit
einer linearen Formsprache — dieser
Grundsatz gilt als unumstéRlicher Stan-
dard, auch bei den Aufputzvarianten.
»Die wasserftihrende Leitung ist hierbei
in der Stange versteckt.”

Zentrale Anforderung ans neue Bad
Vom Trend zur Selbstverstindlichkeit:
Dass die Energiewende im Bad ange-
kommen ist, kann der Standortleiter in
Deizisau bestitigen. ,Wasser- und Ener-
gieeffizienz stehen im Zentrum, unter-
stutzt durch Technologien wie Durch-
flussbegrenzer, Thermostatarmaturen
oder Warmwasserbereitstellung via
Wiarmepumpe. Die Menschen betrach-
ten das eher als Pflicht als Kuir.“
Nachhaltigkeit im Bad ist mehr denn je
Thema — vereint mit Faktoren wie De-
sign und Funktionalitdt. Schmid: ,\Was
vor wenigen Jahren noch als Nische galt,
ist heute zentrale Anforderung an jedes
neue Bad. Nachhaltigkeit wird nicht
mehr hinterfragt — sie wird erwartet.
Und sie betrifft langst mehr als nur was-
sersparende Armaturen. Bereits in der
Planungsphase achten unsere Kunden
auf umweltfreundliche Materialien, lang-
lebige Produkte und ressourcenscho-
nende Konzepte.“

Ganzheitliche Lésungen

Die Hersteller haben sich darauf einge-
stellt — mit recyclingfihigen Materialien,
modularen Bauweisen, hoher Qualitit
und Langlebigkeit. Fachhandwerker
punkten bei Kunden, wenn sie nicht nur
Produkte verkaufen, sondern ganzheit-
liche Lésungen rund um Ressourcen-
schonung bieten. , Die Leute wollen
heutzutage nicht mehr nur ein schénes
und praktisches Bad, es soll auch noch
einfach zu reinigen und nachhaltig her-
gestellt sein®, unterstreicht der Experte.
Besonders gefragt sind Werkstoffe mit
Umweltzertifizierung oder Upcycling-
Komponenten. Hochwertige Ober-
flichen mit schmutzabweisender Be-
schichtung reduzieren den Reinigungs-
aufwand und damit den Verbrauch von
Reinigungsmitteln und Wasser.
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Klimaneutral, emissionsfrei —
nachhaltig?

Ein zentraler Hebel bleiben Wasser- und
Energieefﬁzienz: ,Armaturen mit Eco-
Funktion und Duschsysteme mit Luft-
beimischung sind aus dem Beratungs-
gespriach kaum mehr wegzudenken.” So
gibt es Brausen aus recyceltem Kunst-
stoff, Aufsatzschalen aus natiirlichem
Ausschuss, klimaneutral hergestellte
Mébel, Stutzklappgriffe aus geschred-
dertem Plastik und emissionsfreien
Stahl im Bad. Von sortenreinen Materia-
lien bis gesunder Kreislaufwirtschaft:
Die Verbindung aus Umweltbewusst-
sein, energiesparenden Lésungen und
modernem Design steht im Fokus des
»grinen Gedankens". Badprofi Schmid
restimiert: ,,Aufbereiten anstatt wegwer-
fen ist das Gebot der Stunde.”
Mehrwert dank modernster Technik —
gilt das eigentlich auch im Badezimmer?
Haben App-Integration fuir Licht, Sound
und Temperatur genau wie digitale Ar-
maturen eine echte Zukunft? Entwickelt
sich die Smart-Bathroom-Technologie
vom Gimmick zum Standard? , Kiinstli-
che Intelligenz und Smarthome — so et-
was ist nach dem heutigen technischen
Stand kein grofRes Thema im Badezim-
mer. Anders im Heizungsbereich. Da
machen cloudbasierte Wartungstools,
intuitive Bedienbarkeit und wartungsar-
me Systeme wirklich Sinn.“

In 6ffentlichen und halbéffentlichen Ge-
bauden bleiben beriihrungslose Steue-
rungen am Waschbecken und Touch-
free-Driickerplatten am WC wohl auch
weiterhin gefragt. Denn das Hygiene-
bewusstsein der Menschen ist seit der
Pandemie stark verankert.

Badtrends 2026 — Dein Bad statt

ein Bad

Und wie sieht der Ausblick fiir 2026 aus?
Patrick Schmid wagt eine Prognose:
»Intelligenz trifft Emotion — unter die-
sem Motto steht das nichste Jahr. Kreis-
lauffihige Materialien und noch stirker
personalisierte Bider bestimmen die
Branche. Reisser ist mit dem Motto
,Dein Bad statt ein Bad‘ ein echter Vor-
reiter. Und fiir SHK-Fachbetriebe ergibt
sich jetzt ein idealer Moment, sich als
moderne Partner fiir zukunftsfihige
Lebensrdume zu positionieren.“

Foto: Reisser
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Geberit Mix & Match er6ffnet Inren Kunden ganz neue Mdéglichkeiten der Wasch-
platzgestaltung. Waschtische, Badmo&bel und Zubehér der Serien Geberit ONE,
Acanto und iCon lassen sich nahezu unbegrenzt und modular miteinander kom-
binieren. Sie kdnnen flexibler beraten und so nahezu jeden Kundenwunsch erftil-
len. Eine vielfaltige Palette an Zubehdér rundet das Angebot ab.

www.geberit.de/mix-match
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Badarchitektur in elegantem Lindgriin: Tara in Champagne (22 kt Gold) ist hier wesentliches
Gestaltungselement. Zugleich spart die wandgebundene Variante Platz.

Wie Armaturen urbane Bader gestalten

GROSSE WIRKUNG
AUF KLEINSTEM RAUM

In Zeiten wachsender Urbanisie-
rung sind durchdachte Wohn-
konzepte auf nur wenigen Quad-
ratmetern gefragt. Besonders
Badezimmer erfordern ebenso
intelligente wie ansprechende
Gestaltungslosungen.

Mehr und mehr Menschen weltweit
zieht es in die groflen Stadte. Dort kon-
zentrieren sich Arbeitsplitze und Ver-
sorgungseinrichtungen. Dariiber hinaus
lockt eine dynamische Umgebung voller
kultureller Angebote und Freizeitmog-
lichkeiten.

Weniger urbaner Wohnraum
Prognosen der Vereinten Nationen zu-
folge werden bis 2050 rund 70 % der
Weltbevoslkerung in Stadten leben.
Diese stetige Entwicklung fiithre in
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einigen Regionen zu einer wachsenden
Nachfrage nach urbanem Wohnraum.
Besonders auffillig sei der hohe Anteil
an Einpersonenhaushalten, der dazu
beitrage, dass Wohnraum zunehmend
knapper und vor allem kleiner werde.
Investoren und Bauherren stellt das vor
die Herausforderung, méglichst effizient
zu planen — mit kleineren Wohneinhei-
ten, geringeren Quadratmeterzahlen
und maximaler Raumausnutzung auf
minimalem Grundriss.

Damit wichst auch die Bedeutung
platzsparender Konzepte im urbanen
Wohnungsbau. Mit seinen Designarma-
turen zeigt der Hersteller Dornbracht
(www.dornbracht.com), wie sich Funk-
tion und Asthetik auf kleinstem Raum
miteinander verbinden lassen.

Armatur als Schliisselkomponente

In den Badern kommt dabei vor allem
den Armaturen eine zentrale gestalteri-
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Urbanes Bad mit Glaswand: Meta tiberzeugt hier
als freistehende Variante in Schwarz matt, die sich
beliebig im Raum platzieren lasst.

sche und funktionale Rolle zu. Sie
entwickeln sich zur Schlisselkompo-
nente moderner urbaner Badarchitek-
turen: Kombiniert mit edlen Materialien
und sorgfiltig abgestimmten Farben
avancieren sie schnell zum dsthetischen
Mittelpunkt des Raums.

Dornbracht tiberzeugt hier mit einer
Reihe auBergewshnlicher Armaturen-
designs: Der Hersteller bietet eine Viel-
zahl intelligenter Lésungen an, die ideal
auf begrenzte Rdume zugeschnitten
sind. Dazu gehéren unter anderem
Modelle mit kleiner Ausladung fiir kom-
pakte Waschtische oder wandmontierte
Varianten, die zusatzliche Bewegungs-
freiheit schaffen.

Produktdesign der Armaturen:

Sieger Design

Armaturen kénnen insbesondere
kleine Bider spiirbar aufwerten®,
erklart Michael Sieger, dessen Design-
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Vaia als Einhebelmischer in Dark Platinum gebiirstet: Mem in Chrom sorgt in Verbindung mit Weif3- und Stilbewusste Losungen fiir begrenzte Rdume: Meta
Die Armatur mit kleiner Ausladung ist perfekt abge- Grautdnen fiir klassische Eleganz. Die wandgebun- als Kaltwasserventil in Chrom.
stimmt auf den minimalistischen Waschtisch. dene Variante ist dabei so platzsparend wie optisch

auflergewshnlich.

5

3 biiro Sieger Design gemeinsam mit Modelle, die sich harmonisch einfu- sich auch auf engem Raum ein hoher

i Dornbracht wegweisende Armaturen- gen, ebenso wie fiir diejenigen, die Designanspruch mit funktionaler Effizi-
2 serien geschaffen hat. ,Das gilt fur expressive Akzente setzen. So lasst enz verbinden.“ M

N

Villeroy & Boch

1748

TWISTFLUSH|€’

Maximale Wirbelkraft
3 evolutionary
: Entdecken Sie die neue Spiiltechnologie
economic ‘
e fir Badprofis mit der dreifachen Erfolgsformel:

efficient

pro.villeroy-boch.com/twistflush-e




NEUE SPULENSERIE LINARA
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Moderne Keramiksptile mit vielen praktischen Vorziigen

An einem Spiilplatz vor dem Fenster l4sst sich Linara
perfekt mit einer Vorfenster-Armatur kombinieren,
z. B. mit der neuen Steel Expert Compact Window.

Linara von Villeroy & Boch sieht nicht
nur ansprechend aus, sondern sorgt
auch mit klassischen Rillen in der Ab-
tropfflache dafiir, dass am Spiilplatz
alles immer perfekt ablduft. Die moder-
nen Linara-Spiilen aus hochwertiger Ke-
ramik tiberzeugen gleichermafien in Sa-

chen Design und Funktionalitat.

Linara 60 passt exakt auf 6oer Unter-
schrinke und bietet mit einem maximal
groflen Becken und einer grofiziigigen
Ablaufflache die Basis fiir alle Arbeiten,
die am Spiilplatz anfallen. In der kleine-
ren Kiiche sorgt die Linara 45 mit ihrem
tiefen Becken sogar auf einem 45 cm
schmalen Unterschrank fiir Komfort.
Damit das Geschirr beim oder nach
dem Abwasch besonders gut abtropfen
und schneller trocknen kann, ist bei bei-
den Modellen auf dem Mittelteil der Ab-
tropfflache ein markantes Rillenprofil
ausgearbeitet, das das Wasser direkt in
das Spiilbecken leitet.

Eine vom Auflagerand abgesetzte Kante
verhindert, dass Wasser auf die Arbeits-
fliche lauft. Armatur und Excenter sind
auf einer glatten Fliche neben den Rillen
an den harmonisch abgeschrigten

SCHNELL UND EINFACH ABGEDICHTET

Nachtrégliche Bohrungen dauerhaft und sicher schlieflen

Mepa bietet zwei Innovationen aus
seiner Aquaproof-Familie, zu der alle
Produkte rund um das Abdichten von
Bade- und Duschwannen gehéren. Die
erste Neuheit ist das ,,Bohrloch-Dicht-
set”, mit dem sich Bohrlécher gemifd
DIN 18534 wieder dauerhaft und sicher
abdichten lassen, denn nachtrigliche
Bohrungen zerstoren punktuell die Ab-
dichtung und werden damit zu einer
potenziellen Gefahr fiir Wasserschiden.
Das Set ist in Anlehnung an die Priif-
grundsitze Abdichtungen im Verbund
(PG-AIV) gepriift und fiir unterschied-
liche Wand- und Bodenmaterialien wie
Beton, Estrich, Porenbeton, Ziegel, Kalk-
sandstein oder Gipskarton konzipiert.
Die neue Entwicklung ist fiir Bohrloch-
durchmesser von 8 und 10 mm sowie
fiir Schrauben- und Diibel-Kombina-
tionen aus der Wanneneinbautechnik
von Mepa geeignet. Weitere Kombina-
tionen werden sukzessive in einer Kom-
patibilitatsiibersicht freigegeben.
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Im Lieferumfang sind zwslf Dichtpads
und ein Piekser als Montagehilfe enthal-
ten. Mehr Informationen zum Aquap-
roof-Bohrloch-Dichtset sind unter
bohrlochabdichtung.de zu finden.

Wasserrohrdurchfiihrungen norm-
gerecht und schnell abdichten

Neu ist auch das , Dichtmanschetten-
Set*“ aus der Aquaproof-Familie, mit
dem sich auch Wasserrohrdurchfiih-
rungen normgerecht, langfristig,
schnell und sauber abdichten lassen.
Das neue Produkt ist die optimale
Basis, um anschliefend in der Fliche
mit Dichtschlimmen oder Flussigfolien
weiter abzudichten. Das ermdoglichen
Manschetten, die auf der Oberseite
speziell mit Vlies kaschiert sind. Die
passgenaue Montage auf Wandscheiben
und Hahnverliangerungen wird durch
das mitgelieferte Einschub-Tool wesent-
lich vereinfacht. Mit dem Set lassen
sich maximale Tiefen von 20 mm von
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Ecken des Beckens positioniert — fiir
eine einfache Reinigung und ein cleanes,
dezentes Design mit klarer Linienfiih-
rung.

Robustes Material

Die hochwertige Keramik, die zu 100 %
aus natiirlichen Rohstoffen besteht, ist
nicht nur kratz-, stoRRfest und resistent
gegen Siuren, sondern auch so tempe-
raturbestindig, dass ihr weder heifles
Kochgeschirr noch eiskaltes Gefriergut
etwas anhaben kénnen. Auflerdem ist
die porenfreie, mit CeramicPlus vere-
delte Keramikoberfliche extrem glatt, so
dass sich Schmutz und Kalk fast wie von
selbst 16sen und selbst Bakterien darauf
keine Chance haben - fiir héchste Hygi-
ene in der Kiiche. Erhiltlich ist Linara in
13 lichtechten Keramikfarben.
pro.villeroy-boch.com

der Oberkante der Abdichtungsebene
bis zur Wandscheibe realisieren. Ins-
gesamt sparen die optimierten und
aufeinander abgestimmten Komplett-
[6sungen von Rehau und Mepa Zeit
und Kosten, steigern die Produktivitat
und erméglichen einen reibungslosen
Installationsablauf.
www.mepa.de|bs.rehau.de

Mit dem ,,Bohrloch-Dichtset* (links oben) lassen
sich nachtrégliche Bohrlécher gemift DIN 18534
wieder dauerhaft und sicher schlieRen. Und Wasser-
rohrdurchfiihrungen kann der Installateur mit dem
,Dichtmanschetten-Set“ aus der Aquaproof-Familie
von Mepa normgerecht und langfristig abdichten.
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FLUSTERLEISE HYGIENE
E.C.A. Sapphire AquaWash

Der neue Tiefspiiler AquaWash mit seitlichem Wasser-
zulauf und verwirbelndem Wasserstrahl ist beson-
ders leise, hygienisch und effektiv.

Das wandhingende WC AquaWash der
E.C.A.-Serie Sapphire reinigt mit einem
verwirbelnden Wasserstrahl. Dies funkti-

oniert laut Hersteller besonders effektiv
und sparsam. Zudem ist das WC werk-

Hybride Kiichenarmatur GRANDIS E

SANITAR

seitig mit der antibakteriellen Beschich-
tung Hygiene Plus ausgestattet — einer
Standardausstattung bei E.C.A.

Spiilrandlose Tiefenreinigung

Mit dem neuen Tiefspiiler AquaWash
steht ein WC zur Verfligung, das beson-
ders hygienisch funktionieren und Res-
sourcen schonen soll. Der in sich zirku-
lierende Wasserwirbel erméglicht eine
laut E.C.A. keim- und schmutzarme
Verwendung. Zudem kommt das Tief-
spiilermodell ohne Spiilrand aus. Daher
kann es besonders einfach und griind-
lich gereinigt werden.

Der Wasserzulauf an der Seite soll un-
angenehme Spritzer nach oben verhin-
dern. Zudem ist der gesamte Spiilvor-
gang laut E.C.A ,fliisterleise” und bei
einem Wasserbedarfvon nur 3 bis 6 |
pro Spiilgang umweltschonend. Mit ei-

Smarter Komfort trifft auf hdchste Hygiene

— Bedienbar Uber Einhebelmischer oder bertihrungslos via Infrarotsensor

— Integrierte HeiBwassersperre schitzt vor Verbrihungen

— Schwenkbarer Auslauf mit einstellbarem Schwenkbereich

ner verdeckten Befestigung wird das

51,5 X 35,5 cm schlanke, puristisch gestal-
tete WC an der Wand montiert. Die An-
schliisse sind genormt, sodass sie auf
alle gangigen Vorwandelemente passen.

Passender WC-Sitz

Die perfekte Ergédnzung: der zum Aqua-
Wash passende ,Blaze Slim“-WC-Sitz
samt Deckel mit Absenkautomatik. Sei-
ne einfache Montage- und Demontage-
funktion soll den Nutzern zusitzlichen
Komfort beim Installieren oder Reinigen
bieten. Er ist laut E.C.A. ebenfalls aus
antibakteriellen Materialien hergestellt
und gewihrleistet damit eine besonders
hygienische Nutzung.

Aktuell erscheint das AquaWash in
Weifs, weitere Farben werden laut Her-
steller folgen.

eca-serel-online.de

Weitere Vorteile
der GRANDIS E
entdecken.

— Unterstitzt beim Erhalt der Trinkwasserhygiene durch automatische Stagnationsspulungen
— Vernetzbar mit dem SCHELL Wassermanagement-System SWS / SMART.SWS

www.schell.eu



ARMATUR MIT GLASABLAGE

Mehr Komfort in der Dusche

o

Die XXL-Glasablage der Duscharmatur MK18o misst
450 mm in der Breite und bietet viel Platz fiir alle
Utensilien.

Wohin mit den Pflegeprodukten in der
Dusche? Das Unternehmen Duschwel-
ten hat zu dieser Frage eine passende

SANITAR

Antwort: auf die Glasablage der Arma-
tur. Die Serie MK18o bietet dafir eine
komfortable Méglichkeit, welche bei
immer mehr Nutzern gut ankommt.

Varianten und Gréf3en

Die aus mattem Glas gefertigte Ablage
sitzt iber der eigentlichen Armatur. An
deren Reglern wird zwischen Kopf- und
Handbrause umgestellt sowie die Tem-
peratur des Wassers gewihlt. Direkt
griffbereit lassen sich hier Duschgel
oder Shampoo abstellen. Das ist eine
praktische und bequeme Lésung.
Duschwelten fiihrt das Modell in zwei
Ausfuihrungen. In der Variante Typ
5948/5950 misst die Glasablage 300 mm
in der Breite und 150 mm in der Tiefe.
Zudem findet sich hier rechts eine

WASCHTISCH NACH MASS - ONLINE PLANEN

Neuer KWC Wachtisch-Konfigurator

Elegante Waschlésungen aus Mineralgranit bringen
Flexibilitat und Vielfalt in moderne Sanitirraume.

Mit dem neuen 3D Waschtisch-Konfigu-
rator von KWC Professional lassen sich
individuelle Waschplatzlésungen jetzt
spielend leicht online planen. Verschie-
denste Muldendesigns, frei wihlbare
Mafle und zahlreiche Zusatzoptionen
erméglichen mafigeschneiderte Wasch-
tische fiir Neubau und Sanierung — in-
klusive barrierefreier Varianten und Spe-
ziallosungen fur Pflegeeinrichtungen.
Individuelle Waschplatzkonzepte fiir
optimale Raum- und Nischennutzung
sind bei Neubauvorhaben und Moderni-
sierungen gleichermaflen gefragt. Ele-
gante Waschlésungen aus stabilem und
bruchfestem, kunstharzgebundenem
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Mineralgranit-Material (,Miranit“) sollen
in wenigen Schritten Vielfalt in moderne
Sanitidrrdume bringen. Optimale Unter-
stiitzung bei der Planung liefert der
neue 3D Waschtisch-Konfigurator des
Herstellers.

Architektonische Auswahl

Die Nutzerinnen und Nutzer kénnen
direkt online erleben, wie der gewiin-
schte Waschtisch in 3D entsteht, und in
nur wenigen Schritten zu ihrer Waschlo-
sung nach Maf3 gelangen. Im Online-
Tool von KWC Professional stehen mehr
als 20 verschiedene Muldendesigns zur
Auswahl. Die filterbaren Grundformen,
vom akzentuierten Viereck tiber das
Stadion-Oval bis zum harmonischen
Kreisrund, bieten alternative Gestal-
tungsoptionen fiir unterschiedliche
architektonische Anspriiche.

Von kreativ bis barrierefrei

Dem ldeenreichtum sind dank flexibler
Waschtischlinge, Einbauart, frei wihl-
barer Muldenanzahl und Muldenab-
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Aussparung, um die Handbrause ein-
zuhdngen.

Wer es noch gréfler mag, nutzt die Vari-
ante Typ 5964/5965. Hier ist die Ablage
450 mm breit und 150 mm tief. Die
Handbrause wird am stufenlos héhen-
verstellbaren Clip an der Brausestange
eingehingt. Die Bedienelemente befin-
den sich mittig unter der Ablage, das
ergibt ein harmonisches Gesamtbild.
Die MK18o kann mit runder oder eckiger
Kopfbrause gewihlt werden.
www.duschwelten.de

standen bis zur Farbauswahl fast keine
Grenzen gesetzt. Zusitzlich stehen bar-
rierefreie Lésungen und Spezial-Wasch-
tische fiir den Krankenhaus- und Pflege-
bereich zur Auswahl. Die intuitive
Benutzerfihrung leitet die User durch
den gesamten Konfigurationsprozess
inklusive etlicher Zusatzoptionen wie
Aussparungen oder Bohrungen fuir Zu-
behére, Armaturen und Spender.

Einmalige Online-Anmeldung

Fur die vollstandige Nutzung des 3D
Waschtisch-Konfigurators von KWC Pro-
fessional genuigt die einmalige Online-
Anmeldung mit anschliefender Bestiti-
gung uber den per E-Mail erhaltenden
Link. Nach Abschluss der Konfiguration
erhalten die Nutzerinnen und Nutzer
eine Richtpreisinformation und die MaR-
zeichnung des konfigurierten Wasch-
tischs an ihre zur Anmeldung verwendete
E-Mail-Adresse. Zusatzlich ist der Down-
load der Konfiguration aus der 3D-An-
sicht als Bild méglich.
www.kwc-professional.com
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ZERTIFIZIERTE UMWELTLEISTUNG
EcoVadis-Bronze-Medaille fiir VitrA Bad

LN

ecovadis

Sustainability Bating
FEB 2025

VitrA Bad positioniert sich als verantwortungsvoller
Partner in puncto Transparenz, Nachhaltigkeit und
Compliance.

Das Rating-Unternehmen EcoVadis
zeichnete VitrA Bad mit der Bronze-
Medaille aus. Die Auszeichnung besti-
tigt das tiberdurchschnittliche Engage-
ment des Badausstatters in puncto
Umwelt, Ethik, soziale Verantwortung
und nachhaltige Beschaffung. ,Dies
bedeutet fiir unsere Partner eine hohe
Transparenz, verlissliche Nachhaltig-
keitsstandards und Orientierung in
Beschaffungsprozessen®, so Ralf Sonn-
dorfer, Vertriebsleiter Deutschland bei
VitrA Bad.

Die Eczacibasi Bauprodukte Gruppe, zu
der VitrA Bad gehort, verfolgt seit Jahren
einen ganzheitlichen Nachhaltigkeitsan-
satz. Die Bronze-Medaille platziert das
Unternehmen nun offiziell unter den
besten 35 % aller von EcoVadis bewerte-
ten Betriebe. Diese unabhingige Bewer-
tung bietet v. a. fiir Geschiftspartner
wie GrofRhindler, Projektentwickler und
Architekten einen Mehrwert. Sie erhal-
ten belastbare Indikatoren zur Einhal-
tung regulatorischer Anforderungen wie
dem deutschen Lieferkettensorgfalts-
pflichtengesetz (LkSG) oder der geplan-
ten EU-Richtlinie CSDDD.

Nachhaltigkeit mit System

Das EcoVadis-Rating ist Teil eines um-
fassenden Nachhaltigkeitsmanage-
ments, das bei VitrA Bad auf vielen Ebe-
nen ansetzt. Neben Audits und Zertifi-
zierungen zdhlen dazu u. a. eine Solar-
energie-Initiative an den Produktions-
standorten, strenge Anforderungen an

die Materialbeschaffung sowie die konti-
nuierliche Aktualisierung von Umwelt-
produktdeklarationen (EPDs).

FSC-Zertifizierung

An den Mébel-Produktionsstandorten
in der Tirkei produziert die Eczacibasi
Bauprodukte Gruppe bereits FSC-zertifi-
ziert und verarbeitet Holz aus nachhal-
tig bewirtschafteten Wildern. Nun hat
auch VitrA Bad das Audit erfolgreich
abgeschlossen und die lokale Zertifizie-
rung erhalten (GFA-COC-007897). VitrA
Bad hat sich bewusst fiir das ,Forest
Stewardship Council“-Zertifizierungs-
system entschieden. Dieses gilt als ver-
lasslichster Standard fiir die verantwor-
tungsvolle Beschaffung und den nach-
haltigen Einsatz von Waldprodukten.

EPDs fiir rund 7.000 Produkte
Vorreiter ist VitrA Bad auch mit den
Umweltdeklarationen fiir die Keramik-
produkte und Armaturen gemif

ISO 14040, die bereits seit 2011 zur Ver-
fligung gestellt werden. Diese ,,Environ-
mental Product Declarations* (EPDs)
dokumentieren den gesamten Lebens-
zyklus — von der Rohstoffgewinnung
tiber die Produktion und Nutzung bis
zur Entsorgung — und bieten die Grund-
lage fiir eine gezielte Produktwahl und
spitere Gebiudezertifizierung wie
DGNB, LEED oder BREEAM. Nach der
letzten Aktualisierung und Erweiterung
werden aktuell 4.000 Keramikartikel
und 3.000 Armaturen mit 7 EPDs aus-
gewiesen.

Ausblick: SBTis in Vorbereitung

Im Rahmen ihres Nachhaltigkeitsma-
nagements plant die Eczacibasi Bau-
produkte Gruppe bis Ende 2025 die
Einfiihrung wissenschaftlich fundierter,
verbindlicher und messbarer Klimaziele,
der sogenannten Science Based Targets
(SBTis). Dieses Vorhaben ist Teil des
kontinuierlichen Verbesserungsprozes-
ses des Nachhaltigkeitsmanagements
und dariiber hinaus ein wichtiger Mei-
lenstein zur weiteren Optimierung der
EcoVadis-Einstufung.

vitra-bad.de

g Grumbacﬁ]

Made in
Germany!

Schlauchbad, 120 cm breit |

Mit Grumbach Sanitarbausteinen %
un_q_ Duschbodenelementen aus PUR
entstehen auch in sehr beengten
Raumen attraktivesBader!

Der Klassiker!

Eck-WC-Stein

108 cm hoch
platzsparend
kamplett
vorgerichtet

direkt zu verﬂie}en

Montagevideo
Eck-WC-Stein
|11
Duschbodenelement mit Rinne
und hohenverstellbarer Blende
=_fiirbodengleiche Duschen
it einseitigem Gefalle
leicht zu befliesen

superflach!

Montagevideo
Duschbodenelement

Mehr Informationen:

Karl Grumbach GmbH & Co. KG
Breitteilsweg 3 - 35581 Wetzlar
Telefon +49 64 41 97720
www.grumbach.net
grumbach@grumbach.net




SANITAR

KLEINE BADER, GROSSE MOGLICHKEITEN

Clevere Lésungen bietet Kermi Duschdesign

Die richtige Anordnung ist bei kleinen Biddern das
A und O, wie dieses Minibad mit einer Gleitttirvari-
ante der Serie Liga beweist. Gleittiiren sind beson-
ders platzsparend, da kein Schwenkbereich fiir die
Turen benétigt wird.

Auch auf begrenztem Raum lisst sich
ein modernes, komfortables Bad gestal-
ten — sogar eine kleine Wellnessoase.

Entscheidend fuir die optimale Raumaus-
nutzung ist dabei die durchdachte An-
ordnung der Badelemente, insbesonde-
re der Dusche.

Ein echtes Platzwunder ist z. B. die
Dusche Liga als Pendel-Falt-U-Form.
Sie wurde speziell fiir enge Bader und
schmale Grundrisse konzipiert. Bei
Nichtgebrauch lisst sich die Duschka-
bine im Handumdrehen auf weniger als
40 cm Tiefe zusammenfalten und flach
an die Wand klappen — das schafft wert-
volle Bewegungsfreiheit, insbesondere
in sogenannten Schlauchbidern.

Wahl der passenden

Duschtiir ist entscheidend

Je nach Grundriss bieten unterschied-
liche Tiirtypen verschiedene Vorteile.
Schwingtiiren 6ffnen ausschlieflich

KUCHENARMATUR GRANDIS E

Beruihrungslos bedienbar und mit automatisierter Stagnationsspiilung

Elektronische, beriihrungslos bedien-
bare Armaturen bieten viele Vorteile: Sie
steigern die Nutzer- und Trinkwasser-
hygiene und verbrauchen im Vergleich
zu reguldren Einhebelmischern bis zu
70 % weniger Wasser. Wer dennoch
nicht ganzlich auf den bewihrten Einhe-
belmischer verzichten méchte, trifft mit
der mehrfach ausgezeichneten hybriden
Kiichenarmatur Grandis E von Schell
eine gute Entscheidung: Wahlweise tiber
den Einhebelmischer oder beriihrungs-
los via Nahreflex bedienbar, verbindet
sie das Beste aus beiden Welten.

Besonders komfortabel und hygienisch
Durch die Méglichkeit der bertihrungs-
losen Nutzung muss die Grandis E z. B.
beim Kochen nicht mit verschmutzten
Handen angefasst werden. Der Wasser-
fluss kann durch die berithrungsfreie
Auslésung via Nahreflex gestartet und
wieder gestoppt werden. Alternativ
schlielt die Armatur auch automatisch
beim Erreichen der einstellbaren Lauf-
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zeit. Diese Funktion ist auf3erdem fiir
das Beftillen groRRer Tépfe sehr prak-
tisch. Wahrend die Temperatur bei der
beriihrungslosen Nutzung voreingestellt
ist, lasst sie sich mit dem Einhebelmi-
scher wie gewohnt skalieren. Die einge-
baute Heiflwassersperre schiitzt Nutzer
vor Hautkontakt mit zu heifem Wasser.

Automatisierte Stagnationsspiilungen
Zum Schutz der Trinkwasserhygiene bie-
tet Grandis E auflerdem die Méglichkeit,
Stagnationsspiilungen nach festgeleg-
ten Spulintervallen durchzufiihren. Die
Armatur mit elegantem, zeitlosem De-
sign ist zudem vernetzungsfihig und so
in das Wassermanagement-System SWS
und den dazugehérigen Cloud-Service
Smart.SWS von Schell integrierbar. Da-
mit stehen noch weitere Optionen zur
Verfiigung, die insbesondere fiir Geb&u-
debetreiber von &ffentlichen und ge-
werblichen Liegenschaften einen echten
Mehrwert ergeben. Dazu gehoren z. B.
die Méglichkeit, Stagnationsspiilungen
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nach auflen und benétigen deshalb
mehr Platz, wihrend die klassischen
Gleittuiren deutlich platzsparender sind
— sie gleiten sanft entlang einer Schiene.
Pendeltiiren hingegen bieten besondere
Flexibilitat, da sie sich sowohl nach in-
nen als auch nach auflen 6ffnen lassen.
Besonders beliebt sind zweifliigelige
Pendeltiiren: Sie erméglichen einen
groféziigigen Einstieg und kommen
dennoch mit einem geringen Schwenk-
bereich aus. Fur beengte Raumsituatio-
nen besonders geeignet sind Eckdu-
schen mit Pendel-Falttiiren, die Kermi
Duschdesign bei verschiedenen Serien
anbietet. Sie lassen sich bei Nichtge-
brauch vollstindig an die Wand falten
und geben so nahezu den gesamten
Raum frei.

www.kermi-design.com

zeit- oder temperaturgesteuert auszu-
|6sen, sowie die Option zur Gruppen-
bildung von Armaturen zur Simulation
des bestimmungsgemifien Betriebs.
Daruiber hinaus haben Betreiber und
Facility-Manager ihre Liegenschaften
jederzeit im Blick und Zugriff auf die
liickenlose Dokumentation aller Nut-
zungen und Spiilungen. Der Erhalt der
Trinkwassergiite kann so optimal unter-
stiitzt werden.

www.schell.eu

Smarter Hybrid: Manuell per Einhebelmischer oder
hygienisch beriihrungslos via Nahreflex — die Kiichen-
armatur Grandis E von Schell bietet flexible Bedien-
méglichkeiten.

Fotos: Kermi Duschdesign, Schell GmbH & Co. KG
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VIGOUR GmbH

All-in-One-Kuchenarmatur
fur Komfort und Effizienz
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Der neue VIGOUR WATERCHAMPION
bietet gefiltertes, gekuhltes, spru-
delndes und kochendes Wasser -
direkt aus einem einzigen Auslauf.

Morgens mit einem Knopfdruck den Tee
genieflen, mittags ein Glas sprudelnde Fri-
sche zapfen und abends die Pasta sofort ins
kochende Wasser werfen: Der VIGOUR
WATERCHAMPION macht Schluss mit Warten,
Wasserkisten und unnétigen Kiichengeraten.
Ob still, medium, sprudelnd, kochend oder
gefiltert: Mit dem Dreh-Driick-Knopf wihlen
Anwender beim VIGOUR WATERCHAMPION
zwischen fiinf Wasserfunktionen. Ein LED-
Farbring signalisiert, welche Variante gerade
fliet. Die WATERCHAMPION App erméglicht
die Justierung von Temperatur, Menge und
CO2-Intensitat sowie die Einsicht in Ver-
brauchs- und Wartungsdaten.
Die Technikeinheit (Mafle B 200 x H 440 x L
495 mm) passt unter jede Standardspiile, um-
fasst separate Leitungswege, ein durchdach-
tes Filtersystem mit RFID-Technologie sowie
einen CO2-Anschluss fiir handelsubliche
Zylinder. Optional steht ein Anschluss fiir
groRere Flaschen zur Verfugung.
Die All-in-One-Kiichenarmatur ist mit gingi-
gen Anschliissen kompatibel und somit ideal
fur Neubauten und Renovierungen. Das Mot-
to: Weil Gewinner alles kénnen.

Bilder: VIGOUR GmbH

Kontakt:
VIGOUR GmbH
Bergholzstrafie 3
12099 Berlin

Tel.: +49 (0) 30/39480440
service@vigour.de
www.vigour.de

- ANZEIGE -
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HEWI Heinrich Wilke GmbH - ANZEIGE -

Neue Accessoire-Serie — Eleganz
trifft Minimalismus: HEWI S 480

E HEWI prasentiert die neue Se-
' rie 480, die mit einer klaren For-
k=t mensprache, erstklassigen Materi-
alien und innovativen Oberflachen
neue MafBstabe fir modernes De-
sign im Sanitarbereich setzt. Die
Serie basiert auf einem zeitlosen
Rundrohrdesign und zeichnet sich
durch fein abgestimmte Radien und
reduzierte Wandanbindungen aus.

l'l

disd

14
LLATLES

T

T

Mit der Serie 480 bietet HEW| eine grof3e Aus-
——fi= wabhl fein verarbeiteter Oberflachen: Edelstahl
matt geschliffen, Chrom, Pulverbeschichtun-

! gen in zahlreichen Farbténen sowie stilvolle

i

5 PVD-Beschichtungen in gebiirsteter oder
glinzender Ausfiihrung. Die hochwertigen
e PVD-Beschichtungen sind eine Neuheit im
HEW!I Portfolio und eréffnen zusétzliche Még-
— AL lichkeiten fiir langlebige und stilvolle Lésun-
gen. In der unternehmenseigenen Anlage in

—

Deutschland gefertigt, erfiillen sie héchste
Qualititsstandards und sorgen nicht nur fur
eine ansprechende Optik, sondern zeichnen
sich durch hohe Kratzfestigkeit und Reini-
gungsfreundlichkeit aus. Ob in exklusiven
Hotels, hochwertigen Wahlleistungsberei-
chen, reprisentativen 6ffentlichen Gebiuden
oder luxuriésen Privatbddern — Serie 480 setzt
harmonische Akzente und bietet fiir jeden An-
spruch die passende Lésung. Das Sortiment
umfasst Accessoires fiir Waschtisch, WC und
Dusche sowie rosettenlose Haltegriffe.

Bilder: HEWI Heinrich Wilke GmbH

Kontakt:

HEW!I Heinrich Wilke GmbH
Prof.-Bier-Strafde 1-5

34454 Bad Arolsen

Tel.: +49 (0) 5691/82-0
info@hewi.de

www.hewi.com
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TECE SE - ANZEIGE -

Duschrinne TECEdrainway:
Der schonste Weg fur Wasser

Mit TECEdrainway setzt TECE neue
MafRstabe in der Badgestaltung: Die
schlanke Duschrinne vereint edles
Design mit innovativer Technik und
schafft ein groBzigiges Raumgefuihl
sowie maximale Freiheit beim Du-
schen. Stimmige Ton-in-Ton Kom-
binationen oder kontrastreiche
Farbakzente, die Mdglichkeiten von
TECEdrainway sind vielfaltig.

Mit tiber 20 Jahren Erfahrung in der Linienent-
wisserung hat sich der Emsdettener Sanitér-
und Installationsspezialist TECE national und

international als einer der fiihrenden Herstel-
ler dsthetisch ansprechender und hochwerti-
ger Entwiasserungstechnik etabliert. Bei allen
Innovationen gilt: Entscheidend sind die Men-
schen, die die Technik nutzen. ,, In umfangrei-
chen Workshops mit unseren Kunden haben
wir das Ideal einer Duschrinne ermittelt. Stil-
voll prisent, aber dezent und niemals stérend!
Perfekt, wenn die Duschrinne im Ubergang
von Wand und Boden platziert wire! Das
Ergebnis ist TECEdrainway“, bringt Christian
Huging, Produktmanager Entwisserungstech-
nik, es auf den Punkt. Mithilfe der vier Farb-
varianten Schwarz gebiirstet, Bronze gebiirs-

tet, Messing gebiirstet und Edelstahl gebiirstet
entstehen stimmige Ton-in-Ton-Kombinatio-
nen oder kontrastreiche Akzente, je nach indi-

viduellem Farbkonzept und Designvorlieben. g
Bilder: TECE SE | i
] AL |
< 3 I
Kontakt:
TECE SE

Hollefeldstrafle 57
48282 Emsdetten

Tel.: +49 (0) 2572/928-0
info@tece.de
www.tece.de
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TOTO Europe GmbH - ANZEIGE -

TOTO erweitert mit neuen Farb-
varianten den Planungsspielraum

Die neuen Farbvarianten Schwarz
matt und Weif matt geben der NEO-
REST Premiumlinie von TOTO eine
neue Prasenz im Raum. In Schwarz
matt wirken das NEOREST WASH-
LET (WX), sowie die passenden
Waschtische besonders exklusiv, in
Weif3 matt in hochstem Maf3 mini-
malistisch. Beide Farbvarianten er-
weitern den planerischen Spielraum
fur anspruchsvolle Badezimmer.

Das japanische Sanitirunternehmen TOTO
steht wie kaum ein anderes Unternehmen fiir
Langlebigkeit, Funktion und Hygiene auf
héchstem Niveau. Mit den neuen Farbvarian-
ten in Schwarz matt und Weif® matt beweist
der japanische Sanitédrexperte erneut, dass
bewihrte und technologisch vollkommen aus-
gereifte Produkte mit frischem Look & Feel
begeistern konnen. So charakterisiert TOTO
die neue Edition seiner Premiumlinie NEO-
REST als ,,Quintessenz aus Eleganz und Per-
fektion“. Auch die diinnwandigen, duflerst
dsthetischen NEOREST Aufsatzwaschtische
sind konsequent in Schwarz matt beziehungs-
weise Weifd matt gehalten. Die schwarz matte
Serie wird zudem von der Floating Badewanne

vervollstindigt. Bilder: TOTO Europe GmbH
Kontakt:

TOTO Europe GmbH

Zollhof 2

40221 Dusseldorf E E

I
Tel.: +49 (0) 0211/27308-200
teu.information@toto.com E

www.eu.toto.com
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HEIZUNG

Abgasanlagen von Festbrennstoff-Feuerstitten miissen, wenn sie neu errichtet werden, Anforderungen an
die Lage der Miindung und die Héhe iiber Dach einhalten.

Herausforderungen und Losungen zur 1. BImSchV

ABGASE GUT UND
SICHER ABLEITEN

Seit dem 1. Januar 2022 gelten
bezuglich Abgasanlagen fur Fest-
brennstoff-Feuerstatten neue
Anforderungen an die Lage der
Muindung und die Hohe tber
Dach, wenn sie neu errichtet wer-
den. Feuerstatten, die mit Scheit-
holz und/oder Pellets arbeiten,
stellen im Gebaudebestand wei-
terhin eine gute Alternative dar,
speziell wenn eine Warmepumpe
nicht unbedingt ,passt”. Dartber
hinaus winschen sich viele Be-
treiber eine stromunabhangige
Warmequelle, um ihre Wohnrau-
me auch im Notfall autark behei-
zen zu koénnen.

Die Erste Verordnung zur Durchfithrung
des Bundesimmissionsschutzgesetzes
(Verordnung tber kleine und mittlere
Feuerungsanlagen — 1. BImSchV) ist fiir

030

Feuerungsanlagen bis 1.000 kW Feue-
rungswirmeleistung anzuwenden, die

u. a. naturbelassenes Holz, Kohle, Koks
oder Kohlebriketts verbrennen. Sie gilt
auch fur Anlagen, die z. B. mit dem
Brennstoff Stroh betrieben werden, bis
100 kW Feuerungswirmeleistung. Die
zulassigen Brennstoffe fiir diese Anlagen
findet man im § 3 der Verordnung.

Die Regelungen im Detail

Fur alle Festbrennstoff-Anlagen, die seit
dem 1. Januar 2022 neu errichtet wer-
den, gelten die neuen Anforderungen an
die Schornsteinhdhen tiber Dach nach

§ 19 Absatz 1. Diese Regelung ist auch
fur bisher ungenutzte Schornsteine bei
Neuanschluss einer Festbrennstoff-Feu-
erstitte nach Absatz 1 anzuwenden.
Demzufolge soll der neu errichtete
Schornstein am First oder firstnah miin-
den und diesen um mindestens 0,4 m
tberragen. Dadurch werden die Abgase
in den freien Luftstrom abtransportiert,
sodass sie nicht in die sogenannte Rezir-
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kulationszone gelangen. In dieser Zone
verwirbeln und verbleiben die Abgase
unnétig lange. Sie befindet sich auf der
windabgewandten Seite. Die exakte Aus-
bildung hiangt von verschiedenen Para-
metern ab, etwa der Gebidudegeometrie,
der Lage und Ausgestaltung der Nach-
barbebauung sowie der Topografie, zum
Beispiel einer Hanglage.

Daruber hinaus sind Mindestabstande
zu Nachbargebiuden einzuhalten. Wer-
den sie unterschritten, ist eine Uberhs-
hung der Schornsteinmiindung erfor-
derlich. Fiir Feuerungsanlagen, die
technisch verandert werden, gelten die
Anforderungen an die Hshen tiber
Dach, die im Absatz 2 gestellt werden
und bereits seit 22. Marz 2010 bei
Neuerrichtung oder Anderung einzu-
halten sind. Das trifft beispielsweise

zu, wenn eine Einzelfeuerstitte fur
Scheitholz oder Pellets ausgetauscht
wird (Austausch 1:1) oder wenn ein
Olkessel durch eine Pelletsheizung er-
setzt wird.



Fotos: Raab-Gruppe

HEIZUNG

Trauks

A-B-C-Regel: Die Austrittséffnung des Schornsteins
muss firstnah angeordnet sein und den First um min-
destens 40 cm iiberragen (C). Zudem ist der horizon-
tale Abstand (A) vom First kleiner als der horizontale
Abstand von der Traufe (B) und die Héhe (C) vom
First gréRer als der waagerechte Abstand (A).
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slagaiayien doppadwendia
Ireiz
A ki
max

e,

Th A Anapanr sl

4
d i
TPy S

L TAER b LA

-~ Aechl pnlree-

- w1 Zudiwl]
in e

Die Schornsteinhéhe ist relevant fiir die Rezirkulati-
onszone.

Unverandert betriebene Bestandsanla-
gen benétigen keine Nachriistung. Eine
Ausnahme fiir vor dem 1. Januar 2022
errichtete oder genehmigte Gebaude
kann bestehen, wenn darin ein neuer
Schornstein eingebaut werden soll und
die neuen Anforderungen nach Absatz 1
sunverhiltnismafig" wiren. Die Ent-
scheidung dariiber obliegt den zusténdi-
gen Behdorden. Eine Klarstellung und
Entscheidungshilfe, ob eine Unverhilt-
nismaRigkeit vorliegt, findet man im
Auslegungskatalog der Linder-Arbeits-
gemeinschaft Immissionsschutz (LAI)
zur 1. BImSchV.

Das Ziel der neuen Ableitbedingungen:
Schutz von Umwelt und Nachbarschaft
Die Anderung von § 19 (1) der 1. BImSchV
soll einen verbesserten Abtransport der
Abgase in die freie Luftstrémung ge-
wihrleisten, um die Luftqualitit insbe-
sondere in dicht bebauten Wohngebie-
ten zu erhdhen (Anforderung 1). Erreicht
wird dies durch die firstnahe Anordnung
des Schornsteins.

Weiterhin ist eine Mindestentfernung
der Schornsteinmiindung zu Fenstern
und Tiren von Nachbargebiuden einzu-
halten (Anforderung 2). Dies soll eine
ausreichende Abgasverdiinnung bewir-
ken. Insgesamt soll die Belastung der

Teleskop-Abspannset mit Statik bis 5,5 m ab der letz-
ten Wandhalterung mit Abspannstreben.

Umgebungsluft mit gesundheitsgefahr-
denden Luftschadstoffen im Einwirkbe-
reich der Nachbarschaft vermindert wer-
den. Dieser Aspekt betrifft in erster Linie
den Feinstaubausstof. Zudem verrin-
gern sich die Geruchs- und Rauchbe-
lastungen.

Der Absatz 1im § 19 erlaubt mit der so-
genannten A-B-C-Regel eine vereinfach-
te Beurteilung fiir das Einzelgebiude.
Sind schidliche Umwelteinwirkungen
nicht sicher auszuschlieflen, z. B. bei
héheren Gebduden in der Nachbar-
schaft oder bei Hanglagen, ist die erfor-
derliche Schornsteinhdhe nach VDI 3781
Blatt 4 zu ermitteln. Die Auslegung nach

Das DW-Statikset von Raab — Schornsteinbauelemen-
te bis 6,5 m freistehend mit Nachweis nach DIN EN
13084-1.

der 1. BImSchV erleichtert die Umset-
zung grundsitzlich. Mit der vereinfach-
ten A-B-C-Regel ergeben sich unter
Umstidnden hohere Schornsteine. Da-
gegen kénnen die Berechnungen nach
VDI 3781 Blatt 4 sehr aufwendig und
zeit- sowie kostenintensiv sein. Diese
Auslegung erlaubt in vielen Fillen ge-
ringere Schornsteinhéhen. Fiir Berech-
nungen nach VDI 3781 Blatt 4 wird von
einigen Anbietern eine Software ange-
boten, die teilweise auch Nachbarge-
baude und Hanglagen beriicksichtigt.
Insgesamt soll mit beiden Verfahren
erreicht werden, dass sich die Schad-
stoffbelastung deutlich verringert und

Gesamtwirmeleistung

Entfernung/
Einwirkungsbereich R

Uberhshung/Miindungshshe
iiber Bezugsniveau

VDI 3781 Blatt 4

bis 50 kW 15m 1m
gréfer 50 bis 100 kW 17 m 2m
gréfer 100 bis 150 kW 19m 3m
gréfer 150 bis 200 kW 21m 3m
grofer 200 kW Tabelle 3 der

Héhe der Austrittséffnung von Schornsteinen (feste Brennstoffe) in Abhingigkeit der Gesamtwiarmeleistung

zu Liftungséffnungen benachbarter Gebdude.
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(Quelle: 1. BImSchV)
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Freistehende Abgasanlage mit Tragkonstruktion nach
DIN EN 13084-1 und DIN EN 13084-8.

Beschwerden tiber Geruchs- und Staub-
beldstigungen merklich zuriickgehen.

Umsetzung in der Praxis

Die 1. BImSchV teilt Gebidude nach der
Dachneigung in zwei Kategorien ein: Da-
cher mit weniger als 20° und solche mit
einer Dachneigung von 20° oder mehr.
Den l|dealfall bildet ein direkt am First
platzierter Schornstein, bei dem sich
wie bisher die Austrittséffnung lediglich
40 cm lber dem First befinden muss.
Soll ein Schornstein aufgrund der bauli-
chen Gegebenheiten mit gréfleren Ent-
fernungen vom First installiert werden,
stehen folgende Lésungen der Raab-
Gruppe zur Verfugung:

— Bis 3 m frei auskragend uiber der letz-
ten Wandhalterung: die bewihrten Stan-
dardsysteme.

— Bei mehr als 3 m auskragend uiber der
letzten Wandhalterung: das Teleskop-
Abspannset mit Typenstatik.

— Je nach Anwendung: das DW-Statikset
bis 6,5 m mit Nachweis.

— Abgasanlagen mit Tragmastkonstruk-
tion und Einzelstatik.

Durch die neuen Anforderungen nach

§ 19 Absatz 1 ergeben sich im Regelfall
groéflere Schornsteinhdhen, die bei nie-
drigen Aufdentemperaturen einen zu ho-
hen Schornsteinzug verursachen. Viel-
fach kommt es dadurch, besonders bei
Einzelfeuerstitten, die an aufden mon-
tierte Edelstahlschornsteine angeschlos-
sen sind, zu Verbrennungsstsérungen.

In diesen Fallen kann ein Zugbegrenzer
Abhilfe schaffen, der von Kutzner + We-
ber speziell fiir die Montage an Auflen-
schornsteinen entwickelt wurde.
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Leichtbauschornsteine in Trockenbauweise eignen
sich fiir die Installation im Haus. Sie sind dufRerst
platzsparend und kénnen senkrecht oder schrig
gefiihrt werden.

Leichtbauschornsteine

fiir Gebaudebestand

Eine gute Méglichkeit fiir die nachtragli-
che Errichtung eines Schornsteins in ei-
nem bestehenden Gebiude bietet ein
Leichtbauschornstein. Aufgrund seines
geringen Gewichts kann er im Regelfall
auf Geschossdecken aufgesetzt werden.
Dadurch ergeben sich mehr Méglichkei-
ten fiir die Platzierung des Schornsteins,
um die Anforderung an die Miindung
am First oder firstnah einzuhalten. Mit
dem Leichtbauschornstein lisst sich ei-
ne platzsparende und der modernen
Heiztechnik angepasste Abgas- oder
Schornsteinanlage nahezu uiberall im
Gebiude erginzen. Die duflere Schacht-
wand besteht aus Brandschutzplatten,
das metallische Innenrohr ist mit einer
Wiarmedammschale versehen. Alle drei
Komponenten sind als System gepriift
und haben eine Zulassung vom Deut-
schen Institut fiir Bautechnik (DIBt). Zu-
dem ist mit der entsprechenden Ausfiih-
rung auch ein raumluftunabhingiger
Betrieb der Holzfeuerstitte moglich.
Damit sind die Anforderungen fur die si-
chere Verbrennungsluftversorgung ohne
Probleme erfiillbar.

Vorausschauende Planung

Eine vorausschauende Planung bertick-
sichtigt bereits im Vorfeld die richtige
Auswahl des Aufstellortes fuir die Feuer-
stitte und die Abgasanlage. Der Ab-
stand zu héheren Nebengebiuden und
Liftungsoffnungen hat einen erhebli-
chen Einfluss bei der Berechnung der
Miindungshéhe nach VDI 3781 Blatt 4.
Die Betrachtung mehrerer Varianten
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Sinnvolles Zubehér: der Zugbegrenzer ZUK 130 DW
von Kutzner + Weber fiir den AufRenbereich.

und wichtiger Details beugt spiateren
unerfreulichen Uberraschungen vor,
zum Beispiel, dass zu setzende Funda-
mente keinen Platz finden oder die Anla-
gen hsher gefiihrt werden miissen als
urspriinglich gedacht. Fiir Kragkonstruk-
tionen sind geeignete Wiande zur Auf-
nahme der Lasten erforderlich. Die Ab-
gasanlage sollte zudem in der Nihe der
Feuerstitte oder Heizzentrale platziert
werden, um lange Abgasfiihrungen in-
nerhalb des Gebaudes zu vermeiden.

Fazit

Um den Anforderungen an die Lage der
Schornsteinmiindung und die Héhe
tiber Dach gerecht zu werden, sind be-
wihrte Lésungen und Produkte verflig-
bar. Es ist demnach problemlos még-
lich, Abgasstrecken im oder an einem
Gebéude nachzuriisten. Zu zahlreichen
Auslegungsfragen findet man im LAI-
Katalog Angaben zur Umsetzung der

1. BImSchV. Dazu zihlen unter anderem:
— Die Beurteilung, ob schidliche Um-
welteinwirkungen nicht sicher vermie-
den werden konnen.

— Die Beurteilung, ob der Aufwand zur
Erfullung der neuen Anforderungen un-
verhiltnismafRig ist.

— Hinweise zur Anwendung der VDI-
Richtlinie 3781 Blatt 4.

Der Autor

Dirk Werner,
Vertriebsleiter der
Raab-Gruppe.

Fotos: Raab-Gruppe



Foto: HKI

AKTIV FURS KLIMA

HEIZUNG

Klimaschutz und nachhaltige Waldbewirtschaftung

Waldnutzung ist Klimaschutz: Eine aktive Verjiingung
und der Umbau zu klimastabilen Mischwildern sichern
langfristig die Stabilitit des Waldes.

Nicht die Waldnutzung gefihrdet den
Klimaschutz — sondern der Verzicht
darauf. Hinweisen méchte hierauf der
Industrieverband Haus-, Heiz- und
Kiichentechnik e. V. (HKI) und hat dazu
wissenschaftsbasierte Fakten zusam-
mengestellt. Es gibe laut HKI eine Mei-
nung, dass man den Wald méglichst
unangetastet lassen solle, um seine
CO,-Speicherleistung nicht zu gefihr-
den. Das greife aber zu kurz, da Waldbe-
stande mit zunehmendem Alter an Spei-
cherfahigkeit verléren. Das bedeutet, so
der Verband, dass die Zuwachsleistung
der Bdume sinkt und sich das System ei-
ner biologischen Sittigung nihert, bei
der kaum noch Kohlenstoff aus der At-
mosphare gebunden wird.

Aktive Forstwirtschaft hilft Klima

Der HKI verweist auf wissenschaftliche
Auswertungen von Prof. Dr. Hubert
Réder von der Technischen Universitit
in Straubing. Sie zeigen: Gerade in Lin-
dern mit hohen Vorratsdichten wie
Deutschland oder Osterreich stoRt der
weitere Ausbau der CO,-Speicherleis-
tung des Waldes an natiirliche Grenzen.
In der forstlichen Praxis bedeutet das:
Viele Bestinde sind tiberaltert, instabil
und anfillig fur Schidlinge oder Sturm-
schiaden. Das geplante Baumfillen —in
Verbindung mit Aufforstung und dem
Umbau zu klimastabilen Mischwildern
— sei kein Eingriff gegen die Natur, son-
dern sei eine Voraussetzung fiir ihre
langfristige Stabilitat. Nur so bleibe der
Wald als Kohlenstoffsenke erhalten.
Entgegen der Vorstellung, alte Walder
seien automatisch die besseren Klima-
schiitzer, liegt die héchste CO,-Bin-

dungsleistung bei Bdumen im mittleren
Alter — etwa zwischen 20 und 60 Jahren.

Nachhaltige Holznutzung

Nachhaltige Waldwirtschaft endet nicht
im Wald, sondern schliefdt die Holznut-
zung ein. Hochwertiges Nadelholz wird
zu rund 80 % als Bau- und Konstrukti-
onsholz genutzt, Laubholz — etwa Buche
oder Eiche — zu etwa 40 % fiir Mébel
oder Parkett. Nicht stofflich verwertba-
res Holz fillt als Restholz an und wird
als Brennholz, Hackschnitzel oder Pel-
lets zum Heizen genutzt. So entsteht
eine Wertschépfungskette, die fossile
Energien ersetzt. Es verbleiben 10-15 %
des Restholzes gezielt im Wald und fér-
dern Humusbildung sowie Artenvielfalt.
Ein weiterer Irrtum bestehe in der An-
nahme, durch die Holzverbrennung ent-
stehe eine sogenannte Kohlenstoff-
schuld. Sie, so die Meinung, kénne erst
Jahrzehnte spater wieder ausgeglichen
werden. Dieses Argument greift laut HKI
jedoch nur, wenn man den Wald als Ein-
zelflache betrachtet. In der Realitit sei
nachhaltige Forstwirtschaft ein rotieren-
des System: Wihrend auf einer Fliche
geerntet wird, wachsen auf anderen be-
reits wieder junge Bidume nach. Das frei-
gesetzte Kohlendioxid aus der energeti-
schen Nutzung ist im nachwachsenden
Bestand langst wieder gebunden. Die
Klimawirkung ist damit zeitgleich, nicht
zeitversetzt.

Nichtstun ist keine Lésung

»Wer heute auf Nutzung und Pflege der
Wilder verzichtet, entzieht dem Wald
die Dynamik und riskiert, dass aus einer
CO,-Senke eine Quelle wird. Zudem
geht der Naherholungseffekt durch die
Gefahr des Astbruchs oder umstiirzen-
der Bdume gianzlich verloren. Nachhalti-
ge Bewirtschaftung, gezielte Verjiingung
und die stoffliche wie energetische Nut-
zung des Holzes sind keine Gegenmo-
delle zum Klimaschutz, sondern dessen
tragende Sdulen fiir gesunde und stabile
Walder. Nur wer sie verantwortungsvoll
nutzt, schiitzt das Klima dauerhaft*,
sagt HKI-Geschiftsfithrer Frank Kienle.
www.hki-online.de
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Biomasseheizwerk am Rande der niederbayerischen Gemeinde Geratskirchen versorgt 100 Haushalte mit nachhaltiger Holzwirme aus einem Holzheizwerk.

Hochmodernes kommunales Biomasseheizwerk

NACHHALTIGE NAHWARME
FUR 100 HAUSHALTE

In der niederbayerischen Ge-
meinde Geratskirchen im Land-
kreis Rottal-Inn wurde ein nach-

haltiges Nahwarmenetz realisiert.

Im Oktober 2024 nahm die neue
Heizzentrale mit drei Hackschnit-
zelkesseln ihren Betrieb auf. Die
Kommune besitzt nun eine eige-
ne Heizzentrale und ein ca. 4 km
langes Nahwarmenetz, das rund
100 Haushalte nachhaltig mit
Holzwarme versorgt.
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Vor iiber vier Jahrzehnten machte HDG-
Bavaria-Firmengriinder Karl Ackermann
einen mutigen Schritt in eine nachhalti-
ge Zukunft: Statt auf fossile Brennstoffe
setzte er auf ,,Heizen mit Holz". Diese
Entscheidung war der Beginn einer er-
folgreichen Geschichte und prigt den
Weg von HDG seit mehr als 40 Jahren.
Das Unternehmen mit Firmensitz in
Massing ist Holzheizungsspezialist.
Das HDG-Produktprogramm (www.hdg-
bavaria.com) ist beeindruckend grofd
und reicht von Scheitholzkesseln tiber
Hackschnitzelheizungen bis hin zu Pel-
letsheizungen im Leistungsbereich von
3 bis 800 kW. HDG-Heizlésungen eig-
nen sich fur die unterschiedlichsten Ein-
satzbereiche, vom Einfamilienhaus tiber
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Land- und Forstwirtschaft, Gewerbebe-
triebe und holzverarbeitende Betriebe
bis hin zu Kommunen und Wirmenet-
zen. Ergidnzend sind Kombi-Holzheizun-
gen mit Warmepumpen und Solarther-
mie hinzugekommen. Eine Besonderheit
des bayerischen Unternehmens ist seine
Kundennihe. Neben Messen und Heiz-
vorfuhrungen ladt HDG in seine vier
Kundenzentren deutschlandweit ein und
in eines in Osterreich.

Kommune sucht alternative Heizlésung
Nahe dem HDG-Firmensitz in Massing
befindet sich das kleine Geratskirchen,
umringt von sanften Hiigeln. 8ss Ein-
wohner zihlt die niederbayerische Ort-
schaft. Seit Beginn des Ukraine-Kriegs
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Im Heizraum der neuen Zentrale: Andreas Strobel, Gesellschafter von Strobl Hei- Das Hackschnitzellager besitzt ein Fassungsvermégen von 460 m3. Die HDG-
zungsbau, Maximilian Maier, Forstunternehmer und Nahwirmenetzbetreiber, Kessel sind auf diesen Brennstoff und dessen unterschiedliche Feuchtegrade aus-
und Thomas Moser, Produktmanager bei HDG Bavaria. gelegt und verbrennen ihn emissionsarm.

machten sich die Dorfbewohner immer  gen, ob er die Bewohner der Gemeinde ~ So pflegen wir auf ca. 650 km Strecke

I mehr Sorgen, wie teuer das Heizen wird  nicht mit Hackschnitzelwiarme beliefern  die Flachen unter Freileitungen und nut-
5 und uiberhaupt, wie es mit der Versor- kénne. Maiers Betrieb bietet neben zen das Holz als Brennstoff*, sagt In-

= gung mit Ol oder Gas aussieht. In der Forstarbeiten auch kommunale Titig- haber Maximilian Maier. Bevor er sich

3 Gemeinde fand ein Umdenken statt: keiten sowie Brennstoffaufbereitungan  als Nahwirmenetzbetreiber etablierte,
é So kam es, dass beim regionalen Forst- und ist im Brennstoffhandel mit Hack- verkaufte Maier Hackschnitzel als

i unternehmer Maximilian Maier (www. schnitzeln und Scheitholz tatig. Brennstoff. Und zwar 8o % davon nach
i maier-lofo.de) vermehrt Anfragen eingin- ,Wir haben tiglich mit Holz zu tun. Osterreich, wihrend die Haushalte vor
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Landschaftspflege und Holzernte — die Maschinen des Forstunternehmers Maier
im Einsatz. Die produzierten Hackschnitzel versorgen die Gemeinde mit Warme.

Ort fast ausschlieRlich mit Ol beheizt
wurden. Das sollte sich nun dndern,
da der krisensichere Brennstoff Holz
vor der Haustiir zur Verfligung steht
und zudem nahezu CO,-frei ist. Ein
zentrales Holzheizwerk ist ressourcen-
schonender als dezentrales Heizen in
jedem Haus.

Heimatwirme statt Heizol

Fiir die Umsetzung des Nahwirmenet-
zes mit Holzenergie brauchte es verliss-
liche Partner, die Maier mit der nicht
weit vom Standort entfernten Firma
HDG Bavaria fand. Deren Produktma-
nager Thomas Moser liberzeugte Max
Maier mit einem versorgungssicheren
Heizkonzept und technisch ausgereiften
Biomassekesseln der HDG-M- und der
HDG-Compact-Serie fiir hohe Anforde-
rungen. Fir die fachgerechte Installation
der Kesselanlage erhielt die Firma Strobl
Heizung — Solar GmbH & Co. KG aus
Velden an der Vils (www.josef-strobl.de)
den Zuschlag.

»In Geratskirchen haben wir im Rahmen
des Nahwirmeprojekts die technische
Umsetzung der Heizungs- und Uberga-
betechnik tibernommen — ein Projekt,
das unsere Stirken genau widerspiegelt.
Uns ist wichtig, nachhaltige Lésungen
mit technischem Know-how und hand-
werklicher Prizision zu realisieren. Sol-
che Aufgaben zeigen, woftir wir stehen
und was uns als Fachbetrieb ausmacht*,
erklart Gesellschafter Andreas Strobl.

Das Heizhaus am Dorfrand

Im September 2023 fiel der Startschuss
fir das innovative Nahwirmeprojekt in
Geratskirchen. Abseits vom Ortskern
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wurde am Standort des alten Wertstoff-
hofs ein neues Heizhaus errichtet,
wodurch auch eine neue Flichenver-
dichtung vermieden wurde. Das Hack-
schnitzellager fasst 460 m3. Das Heiz-
haus ist mit zwei Hackschnitzelkessel
vom Typ HDG M300-400 und einem
vom Typ HDG Compact 149 ausgestat-
tet, mit anschlieRender Wirmevertei-
lung. Drei Kessel wurden eingebaut, weil
ein Hauptaugenmerk auf das Thema
Ausfallsicherheit gelegt wurde.

»Mit ca. goo kW haben wir noch etwas
Puffer, die Heizlast liegt noch unter dem
Wert", sagt Maier. Es gibt auch schon
neue Anfragen von potenziellen Interes-
senten, die angeschlossen werden wol-
len. Deshalb ist es vorausschauend ge-
plant, indem im Heizhaus noch
geniigend Platz fiir eventuelle weitere
Kessel ist. Ein Pufferspeicher mit knapp
32.000 | Volumen liefert die Warme
tiber das Nahwirmenetz zu den Anwoh-
nern. In jedem Haus in Geratskirchen
wurden anstelle der Olheizungen ein
Pufferspeicher mit 800 oder 1.000 | so-
wie eine Ubergabestation errichtet. Au-
Rerdem wurden mit der Nahwirmelei-
tung auch gleich Datenkabel verlegt,
damit jedes Haus einzeln angesteuert
werden kann. Auch Glasfaserleitungen
wurden mitverbaut, um eine neuerliche
Offnung der Straflen zu vermeiden.
Uber ein Rohrleitungsnetz der Firma
Enerpipe, das sich tiber etwa 4 km er-
streckt, wird die aus Hackschnitzeln er-
zeugte Wirme zu den Anschlussneh-
mern transportiert.

Die Hackschnitzel fiir das Nahwirme-
netz stammen tberwiegend von Privat-
waldbesitzern aus der Gegend. Maier
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Ein Pufferspeicher mit 32.000 | Inhalt versorgt die Anschlussnehmer in Gerats-
kirchen. Die Anlage ist auf Erweiterung ausgelegt.

kauft ihnen entweder das Holz ab oder
die Hackschnitzel, wenn sie selbst einen
Hacker haben. In der Region fillt tiber-
wiegend Nadelholz an. ,Fiir die ein-
gesetzten HDG-Heizkessel sind
Hackschnitzel mit 25 bis 30 Prozent
Feuchtigkeit ideal, sie sollten nicht zu
trocken, aber auch nicht feucht sein*,
sagt HDG-Produktmanager Thomas
Moser.

Die drei leistungsstarken Kessel sind in
Kaskade geschaltet. Die Warme kursiert
mit 80 °C Vorlauf und 55°C Riicklauf im
Netz. Die Steuerung erfolgt tiber die
Temperatur im groflen Warmepuffer-
speicher am Heizhaus. Fillt sie unter ein
bestimmtes Niveau, springt der zweite
und dann der dritte Kessel an. Die drei
einzelnen Kessel haben sich bewihrt, da
ihr Betrieb immer von den AuRentempe-
raturen abhingt. Nur selten werden alle
drei benétigt. Hackschnitzelheizkessel
sind dafiir geeignet, Spitzenlasten oder
saisonale Liicken zu decken.

Sicher und nachhaltig

Die Vorteile des Nahwarmenetzes mit
Biowdrme: Unabhingigkeit von schwan-
kenden Ol- und Gaspreisen und eine
stabile und nachhaltige Warmeversor-
gung aus der Region.

Mit dem Abschluss des Projekts kénnen
die Betreiber bereits eine beeindrucken-
de Bilanz ziehen: Das Nahwirmenetz
hilft, jahrlich rund 130.000 | Heizél ein-
zusparen und reduziert die CO,-Emissi-
onen um beachtliche 334 t.
Holzhackschnitzel sind auf jeden Fall ei-
ne zukunftssichere Lésung in der War-
mewende — unabhingig von politischen
Konflikten und Kriegen. l

Fotos: HDG Bavaria GmbH
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BIOMASSEWARME IST SPITZE

FNR-BERICHT UBER BIOENERGIE IN DEUTSCHLAND

Bioenergie war mit einem Anteil von
iiber 80 % auch 2024 der Hauptlieferant
erneuerbarer Warme in Deutschland.
Wichtigster Bioenergietrager ist Holz.
Der Beitrag von Biogas und Biomethan
hat sich seit 2010 mehr als verdoppelt.
Das geht aus den Zahlen der Arbeits-
gruppe Erneuerbare-Energien-Statistik
beim Bundesumweltamt hervor, welche
die Fachagentur Nachwachsende Roh-
stoffe (FNR) vorstellt und bewertet.
Erneuerbare Warme trigt derzeit mit
rund 18,1 % zur gesamten erneuerbaren
Energieversorgung bei (Strom 54,4 %,
Verkehr 7,2 %). Biomassewédrme erzeu-
gen vor allem Scheitholz, Holzpellets
und Holzhackschnitzel. Sie kommen
nicht nur in Ofen und Kesseln privater
Haushalte zum Einsatz, sondern auch in
groferen Gebduden und an Wirmenet-
zen von Kommunen, Unternehmen,
Stadtwerken und Energieversorgern.

Feinstaubemissionen gehen zuriick
Feinstaubemissionen in Deutschland
sind seit Jahrzehnten stetig riicklaufig
und so auch die Emissionen aus den
Holzfeuerungen. Technischer Fort-
schritt bei Effizienz und Emissionen von

Holzheizungen wurde durch strenge
Emissionsregelungen sowie Férderpro-
gramme angereizt. Laut FNR haben
Hersteller von Biomasseheizungen in
den letzten Jahren enorme Fortschritte
in Sachen Effizienzsteigerung und Emis-
sionsminderung gemacht. Die Markt-
ubersicht Holzheizungen der FNR
(www.heizen.fnr.de) bietet eine Ubersicht
uiber alle Kessel und Ofen.

Kaskadennutzung

Das Monitoring der Holzverwendung in
Deutschland belegt, dass in grofien Bio-
masseanlagen der Energieversorger und
der Industrie bis zu 87 % Altholz und
Restholz aus Kaskadennutzung zum
Einsatz kommen. Damit werden Strom
und Prozesswirme sowie Fernwirme er-
zeugt. Auch in den Holzheizungen und
Heizwerken kommt tiberwiegend Wald-
und Industrierestholz sowie Energieholz
aus der Landschaftspflege zum Einsatz.
In privaten Haushalten liegt der Anteil
von Holz aus Kaskadennutzung bei rund
50 %. Mit Scheitholz aus eigenem Wald-
besitz oder von Selbstwerbern als Wald-
restholz/Kronenholz heizen Verbraucher
in Kamin- und Kachelsfen sowie Scheit-

Entwicklung der Wirmebereitstellung

aus erneuerbaren Energien
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Der Anteil biogener Festbrennstoffe an der erneuerbaren Warme ist weitgehend konstant.
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holzvergaserkesseln. Zunehmend kom-
men Holzpellets in privaten Haushalten
zum Einsatz.

Wald und Holzverfiigbarkeit

Auch Waldholz wird weiterhin Bestand-
teil des Biomasseaufkommens zur Ener-
giegewinnung bleiben. Holzentnahme
im Wald geschieht zum einen aufgrund
der forstlichen Eingriffe beim Umbau
bestehender, nicht standortgerechter
Walder in klimastabilere Mischbesténde.
Dabei fillt neben hochwertigem Stamm-
holz auch Durchforstungs- und Restholz
an. Zum zweiten verursachen Stiirme,
Diirren oder Insektenbefall ein jahrli-
ches Schadholzaufkommen. Dessen an-
derweitige Nutzung etwa aus Griinden
der Holzqualitit oder des Logistikauf-
wands ist dann wirtschaftlich nicht sinn-
voll. Zum Dritten bieten Kleinprivat-
waldbesitzer ihr Waldenergieholz an.

Biomasse fiir die ,,kalte Dunkelflaute“

In der Nutzung regional nachhaltig ver-
fiigbarer Ressourcen und der Kombinati-
on erneuerbarer Energietrager liegen
grofle Chancen fiir eine sichere und
preisstabile Warmeversorgung. Bei Hei-
zungssystemen mit Warmespeicher und
in Wiarmenetzen kénnen mehrere erneu-
erbare Wiarmeerzeuger wie Solarther-
mie-, Umweltwirme- und Biomassean-
lagen gekoppelt werden.

Mehr Wirme aus Biogas und Biomethan
Der Einsatz von Biogas, Biomethan und
Klirgas fur erneuerbare Warme hat an
Bedeutung gewonnen. Zudem wird bio-
gener Abfall z. B. in stidtischen Miill-
heizkraftwerken zur Energieerzeugung
genutzt. Der Einsatz von fliissigen
Biobrennstoffen, etwa als Bioheizél, hat
eine vergleichsweise geringe Bedeutung.
Wichtige Optionen fiir griine Warme
sind neben Biomasse die Solarthermie,
Geothermie und Umweltwirme ein-
schlieRlich der mit erneuerbarem Strom
betriebenen Warmepumpen.

www.fnr.de
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Hans Martin Behr,
Geschiftsfuhrer Power-
Pellets Vertriebs GmbH
& Co. KG Olsberg und
DEPV-Vorstandsmitglied.

INTERVIEW | Riickblick auf 15 Jahre ENplus-Zertifizierung fiir Pellets

» DIE REKLAMATIONEN SIND
ZURUCKGEGANGEN «

ENplus ist ein international anerkanntes Zertifizierungssystem, das von der Produktion bis zur Lieferung
die Qualitat der Holzpellets sicherstellt. Es wurde 2010 vom Deutschen Pelletinstitut (DEPI) gemeinsam
mit dem Deutschen Biomasseforschungszentrum Leipzig und mit proPellets Austria entwickelt. Hans
Martin Behr war als technischer Berater des DEPI maBgeblich daran beteiligt. Im Interview blickt er zu-
ruck auf die Anfange und spricht tber den Erfolg von ENplus.

Aus welchem Anlass wurde die ENplus-
Zertifizierung ins Leben gerufen?

Hans Martin Behr: Es kamen mehrere
Dinge zusammen: Das bestehende Zer-
tifizierungssystem DINplus kiimmerte
sich nicht ausreichend um offensichtli-
che Qualitdtsmiangel von Pellets. Als

ich beim Europiischen Komitee fiir Nor-
mung mitarbeiten durfte, kam daher die
Idee auf, auf Basis der Norm EN 14961-2
eine neue Zertifizierung mit strengeren
Anforderungen aufzubauen und die ers-
ten beiden Buchstaben mit dem Wort
»plus“ zu kombinieren. Zudem sollte
ENplus als europiisches Projekt den
Handel von Holzpellets iiber Linder-
grenzen hinweg erméglichen.

Welche Qualitdtsmdngel der Pellets sollte
die Zertifizierung beheben?

Behr: Der alte Feind von Heizsystemen
und Férdertechnik ist Feinanteil, also
sich absetzender Staub aus Pellets. Die-
ser sollte minimiert werden. Daneben
waren immer wieder Pelletchargen auf
dem Markt, die zur Versinterung, also
starker Aschebildung und -ablagerung,
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neigten. Deshalb haben wir bei ENplus
einen harten Grenzwert fiir die Ascheer-
weichungstemperatur festgesetzt, tiber
den DIN-Grenzwert hinaus.

Welche konkreten Vorteile haben Verbrau-
cher durch die ENplus-Zertifizierung?
Behr: Im Gegensatz zu DINplus wurde
der Fokus bei ENplus von Anfang an
nicht nur auf die Produktion, sondern
auch auf den Handel und die Lieferung
von Pellets gesetzt. Denn was bringt es
dem Kunden, wenn hochwertige Pellets
durch Fehler bei der Lieferung zerfallen
und Feinanteil entsteht? Geschulte Fah-
rer, die wissen, wie man Pellets scho-
nend ins Lager einblist, sind daher ge-
nauso wichtig wie eine optimale
Produktion! Bei ENplus gibt es aus die-
sem Grund zusitzlich die Anforderung
von maximal vier Prozent Feinanteil bei
der Lieferung im fachgerecht gebauten
Kundenlager. ENplus macht aulerdem
transparent, woher die Pellets kommen.

Wie hat sich ENplus auf den internationa-
len Handel mit Pellets ausgewirkt?
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Behr: Inzwischen werden ENplus-Pellets
weltweit produziert. Es wird aber nur
von europédischen Kunden gefordert.
Wer hier Pellets verkaufen méchte,
kommt um ENplus nicht herum.

Gibt es messbare Effekte?

Behr: Die Reklamationen sind zurtickge-
gangen. Ob das am Erwachsenwerden
der Branche liegt oder an ENplus, ist
schwer messbar. Ein Problem, das uns
weiterhin beschiftigt: Feinanteil setzt
sich im Lager des Kunden ab und es
werden neue Pellets , draufgetankt".

» Wichtig ist, das Lager
regelmapig komplett zu
entleeren, um Feinanteil
zu minimieren. «

Ebenfalls wichtig ist, dass Kesselherstel-
ler und Heizungsbauer ihre Kunden dar-
auf hinweisen, zertifizierte Pellets von
qualifizierten Héandlern zu kaufen. l

Foto: DEPI
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DOPPELT SICHER HEIZEN
Scheitholz-/Pellets-Kombikessel

Der Kombikessel DuoWin2 Deluxe besitzt eine Power-
Boost-Funktion, die das gleichzeitige Heizen mit
Scheitholz und Pellets erméglicht und somit eine
Erhéhung der Leistung.

Der DuoWin2 Deluxe-Kombikessel von
Windhager vereint Holzvergaser und Pel-
letskessel. Seit April 2025 sind die Mo-
delle im Leistungsspektrum Holz/Pel-
lets 18/15kW bis 30/26 kW verfiigbar.
Windager entwickelt seine Innovationen
immer nah an den Kundenbediirfnissen.
,Mit dem DuoWin2 Deluxe ist uns ein
Meisterstiick gelungen. Deshalb ist er
im landlichen Raum gefragt wie nie*,
sagt Gerhard Fischwenger, Produktma-
nager bei Windhager.

Intelligenter Hybridkessel

Der DuoWin2 ziindet auf Wunsch auto-
matisch die Holzscheite an. Danach
mussen die Betreiber keine Scheite
mehr nachlegen: Sobald die Energie im
Holzkessel und im Warmespeicher nicht
mehr zum Heizen reicht, geht die
Pelletseinheit automatisch in Betrieb.
Durch die intelligente Hybridtechnologie
mit zwei unabhéngigen Warmetauscher-
systemen ist der Kombikessel im Pel-
letsbetrieb laut Windhager um bis zu

25 % effizienter als herkémmliche Kom-
bikessel. Bei kurzfristiger benétigter
hoherer Leistung kann der Kessel dank
PowerBoost-Funktion Holz und Pellets
gleichzeitig heizen. Das erhoht die Leis-
tung. und ist prakisch fiir Warmwasser-
bereitung.

Die patentierte Brennkammer des Holz-
vergasers, der Edelstahl-Pelletsbrenner
und das patentierte Ziindelement sind
keine Verschleifiteile. Die Pelletseinheit
kann beim Holzvergaser LogWin2 in
der Pellet-ready-Ausfithrung nachtrig-
lich nachgertistet werden.
www.windhager.com

HARGASSNER @

Nachhaltig &

effizient heizen

mit der Kraft
der Natur N

Ihr Spezialist flir erneuerbare Warme

v Innovative Biomasseheizungen fiir Pellets, Stlickholz & Hackgut

v Heizanlagen im groBen Leistungsbereich bis 2,5 kW, in Kaskade
bis 10 MW — perfekt fir Hotellerie, Gastronomie & &éffentliche Gebaude

v Preiswerter, regionaler Brennstoff fiir maximale Versorgungssicherheit

hargassner.com ()

Die neue Grundfos
ALPHA GO —
schneller, besser,
intelligenter

Entdecken Sie unsere neue, bahnbrechende
Baureihe! Zwei intelligente und universelle
Umwalzpumpen fiir den schnellen Austausch
und die prazise Inbetriebnahme. Jetzt QR-Code
scannen und mehr erfahren!

GRUNDFOSsS ¢

Possibility in every drop
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QUALITAT: WERK BIS KELLER

15 JAHRE ENPLUS-PELLETS

Verbraucher entscheiden sich dann fiir
klimafreundliche Pellets und damit ge-
gen fossile Brennstoffe, wenn auch der
Heizkomfort stimmt. Das Anliefern des
Okobrennstoffs sollte dhnlich bequem
sein wie beim Heizél, ebenso die Lage-
rung. Vor 20 Jahren war das die Aufgabe
der damals noch jungen Pelletsbranche,
diesen Komfort bestmdglich zu gewihr-
leisten. Schnell war klar: Eine qualifizier-
te und kompetente Logistik bis zum Ver-
braucher ist fuir die Qualitit der Presslin-
ge entscheidend. Nur so kénnen die
Vorziige der Hightech-Holzfeuerungen
voll zum Tragen kommen.

Wertschépfungskette mit Qualitit

Dass dies gelungen ist, ist laut dem
Branchenverband DEPV der ENplus-Zer-
tifizierung zu verdanken. Sie kontrolliert
seit 15 Jahren die gesamte Wertschop-
fungskette der Pellets: von der Produk-
tion bis zur Anlieferung. Fast die kom-
plette Pelletsproduktion. Rund 8o % der
in Deutschland gehandelten Pellets sind
mittlerweile EN-plus-zertifiziert. Die Ein-
nahmen aus der Zertifizierung kommen

der Branche direkt zugute, da sie fiir die
Kommunikation und das Marketing des
Themas , Heizen mit Pellets“ genutzt
werden. Dartiber hinaus war das EN-
plus-System von Beginn an so ausge-
legt, dass es auch international funktio-
niert. Mittlerweile werden ENplus-Pel-
lets in 47 Lindern hergestellt.

Tschiiss Férderschneckenverstopfung,
Ade Schlacke im Brenner

Wer zu den Pionieren beim Heizen mit
Pellets gehort, kann sich noch an viele
Probleme in deutschen Pelletslagern
und damit auch Heizungskellern erin-
nern. Die damals fur die Pelletsproduk-
tion mafdgebliche DINplus-Zertifizie-
rung konnte zwar beim Verlassen des
Werkes hochwertige Pellets nachweisen
—in welcher Form die Holzpresslinge
dann aber beim Kunden ankamen, war
abhingig von Kompetenz und Talent
des Pelletslieferanten einerseits sowie
einem fachgerecht erbauten Pelletslager
andererseits.

Das Resultat waren Diskussionen zwi-
schen SHK-Handwerk und Pelletshan-

In Deutschland liefern 164 Hindler ENplus-Pellets zum Kunden (Stand Juli 2025).
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del, wer fur verstopfte Férderschnecken
oder stérende Schlackebildung in der
Heizung verantwortlich war. Als Lésung
hat die Branche — federfiihrend war

der Deutsche Energieholz- und Pellet-
Verband (DEPV) — mit internationalen
und wissenschaftlichen Partnern die
ENplus-Zertifizierung fiir Holzpellets
entwickelt. Diese umfasst als integrie-
rende Qualitatssicherung die gesamte
Wertschépfungskette von der Her-
stellung der Presslinge bis ins heimische
Lager.

Qualitit, Vertrauen, Erfolg

Seit der Markteinfithrung 2010 hat sich
das ENplus-Zeichen zur Messlatte der
Branche entwickelt. Hans Martin Behr,
einer der ,Griinderviter* des Zeichens,
erliutert die damaligen Beweggriinde:
»ENplus ist von Anfang an als gemein-
schaftlicher Ansatz von Pelletsprodu-
zenten, Handel und Kesselherstellern
entstanden. Dass der Energiehandel
heute so grofies Vertrauen in das Sys-
tem zeigt, macht uns stolz.“ (siehe auch
Interview mit H. M. Behr auf S. 24)
Alexander Schrom von der Geschifts-
leitung des Kesselherstellers Froling be-
tont, wie wichtig das Zeichen fur ein
reibungsloses Heizen mit Holzpellets
ist: ,,Wir empfehlen dem SHK-Hand-
werk, Kunden aktiv tiber die Vorteile zer-
tifizierter Hiandler zu informieren. Denn
nur mit ENplus-Pellets laufen unsere
Heizungen zuverlissig.

Der DEPV-Vorsitzende Helmut Schellin-
ger wiirdigt den ganzheitlichen Ansatz
von ENplus: ,Wir haben fur eine opti-
male Wirkung bewusst von Beginn an
die gesamte Wertschépfungskette ein-
bezogen. Zudem fiithlen wir uns auch
verpflichtet, iiber Schulungs- und Wer-
bemafinahmen die Einnahmen der ge-
samten Branche wieder zugutekommen
zu lassen. Nur so kénnen wir gemein-
sam fiir eine positive Marktentwicklung
arbeiten.”

www.enplus-pellets.de

www.depv.de

Foto: DEPV
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RECYCELN STATT ENTSORGEN

HEIZUNG

Regeneriertes Harz aus Nachspeisekartuschen

Aufbereiten statt wegwerfen: Transportbox mit Riick-
sendeschein zum portofreien Riicksenden erschépf-
ter Nachspeisekartuschen an Orben.

Der Wasserspezialist Orben aus Wiesba-
den setzt bei der Nachspeisung in der
Heizwasseraufbereitung auf verlustfrei
regeneriertes Harz und erméglicht so
einen umweltfreundlichen Nutzungs-
kreislauf. Verbrauchtes, im Fachjargon
serschoépft” genanntes, Harz aus Nach-
speisekartuschen wurde bislang nach
dessen Einsatz entsorgt. Orben bietet
jetzt sowohl fiir eigene als auch fur
Fremdfabrikate ab sofort einen Aufbe-
reitungsservice an.

Beim Fachgrof3handel kauft der Hand-
werker pfandfrei entweder fiinf oder

15 neue Nachspeisekartuschen mit fri-
schem Harz. Diese sind in einer spe-
ziellen Transportbox verpackt, die zum
Lieferumfang gehort.

Kreislauf mit praktischer Transportbox
Nachdem der Monteur die neuen Nach-
speiseeinheiten beim Kunden installiert
hat, legt er die alten, erschépften Kartu-
schen in dieselbe Transportbox. Mit
dem bereits beiliegenden Ruickliefer-
schein schickt er sie portofrei an Orben
nach Wiesbaden.

Dort betreibt Orben laut eigener Aussa-
ge Europas grofite Regenerationsanlage.
Das Unternehmen kann das erschépfte
Harz ohne Kapazitatsverlust regenerie-
ren, also zur Wiederverwendung aufbe-
reiten. Die aufbereiteten Kartuschen
werden anschlieRend wieder dem Han-

del zugefiihrt. So entsteht ein geschlos-
sener Kreislauf, der alle Beteiligten ohne
zusitzlichen Aufwand zu Umweltpart-
nern macht.

Passend auch fiir Fremdfabrikate

Alle Nachspeiseeinheiten der Orben-Se-
rien , Serastil NKS*, | Serastil C*“ und
»Serastil S sind bereits ab Werk mit
mehrwegfahigem Mischbettharz ausge-
stattet. Die Ersatzkartuschen passen
wegen der Universaldichtung auch in
gingige Fremdfabrikate. Fremde Be-
stands-Nachspeiseeinheiten, die bisher
Einwegharz nutzen, kénnen zukiinftig
ebenso Mehrwegharz verwenden. Diese
Ersatzkartuschen lassen sich ebenso in
der Orben-Box sammeln und zur Wie-
derverwendung aufbereiten.

Andere Farbe — Zeit fiir Aufbereitung
Das Orben-Hochleistungsharz zeigt
durch eine Farbverinderung von blau
auf braun den bevorstehenden Wechsel
an. Ein weiteres Plus der Orben-Kartu-
schen: Sie verfiigen lber eine Keimbar-
riere zum Schutz vor eventuell kontami-
niertem Zulaufwasser und verhindern
so eine Riickverkeimung ins Trinkwas-
sernetz. Zudem wird die Qualitit des
Harzes langfristig durch eine
Vakuumverpackung in einer lichtun-
durchléssigen Folie gesichert.

Umweltschutz im SHK-Bereich!

Seit 1980 betreibt Orben am Standort
Wiesbaden die gréfite Regenerierstation
fiir lonenaustauschharz in Europa. Mit
dem neuen Kreislaufsystem will der Her-
steller Maf3stibe fiir den Umweltschutz
im SHK-Bereich setzen. Orben ruft des-
halb das Handwerk zum Mitmachen
beim , Ende des Einwegharzes* auf und
bietet allen Beteiligten eine einfache
Méglichkeit, sich im dreistufigen Ver-
triebsweg fiir mehr Nachhaltigkeit zu
engagieren.

www.orben.de

OkoFEN

Zukunftssicher
heizen mit
Pellets &
Warmepumpe

ZerofFlame’

Absolut sauber heizen -
mitZeroFlame®- Technologie
<2,5mg/m3Feinstaub -
ganzohnefFilter!

100 % griine Warme

mit OkoFEN Pelletheizungen -
dank heimischemund
CO:2-neutralem Brennstoff.

ZukunftsPlus

Pellets und Warmepumpe
einzeln oder kombiniert als
Hybridheizung nutzen -

mit einer einzigen Regelung
intelligent gesteuert.

oekofen.de
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FORSCHUNGSPROJEKT ,MEISTERWARME”

Heizungswartung mit Kl verbessern

MEISTER
WARME
Das Forschungsprojekt ,,Meisterwarme* entwickelt

Technologien zur Steigerung der Effizienz bei War-
tung und Instandhaltung von Heizungsanlagen.

Zum 1. Mai 2025 ist mit ,,Meisterwarme“
ein Forschungsvorhaben im Rahmen
des 8. Energieforschungsprogramms
des ehemaligen Bundesministeriums fiir
Wirtschaft und Klimaschutz (BMWK)
gestartet. Ziel des Projekts ist es, die
Wartung und Instandhaltung von Hei-
zungsanlagen mithilfe eines sprachge-
steuerten Kl-Assistenzsystems grundle-
gend zu modernisieren.

Im Zentrum steht die Entwicklung intelli-
genter Technologien zur automatisierten
Schadenserkennung sowie zur Optimie-
rung von Serviceprozessen im SHK-

Handwerk. Mit einem Férdervolumen
von rund 4,6 Mio. Euro und einer Laufzeit
von 36 Monaten biindeln fiinf Partner ihr
Know-how: der Zentralverband Sanitér
Heizung Klima (ZVSHK) als Projektkoor-
dinator, das Bremer Institut fiir Produkti-
on und Logistik GmbH (BIBA), die Meis-
ter Systems GmbH und die Lokalleads
GmbH (IT-Entwickler) sowie die Hans
Schramm GmbH (SHK-Meisterbetrieb).

Weniger Anfahrten, mehr Effizienz
Durch den Einsatz kiinstlicher Intelli-
genz (KI) und sprachgesteuerter Dia-
logassistenten kénnen zeitintensive Pro-
zesse wie die Fehlerdiagnose kiinftig
deutlich effizienter gestaltet werden. So
lasst sich beispielsweise die heute
durchschnittlich notwendige Anzahl von
3,2 Anfahrten pro Schadensfall deutlich
reduzieren — mit positiven Effekten fiir
Energieverbrauch, CO,-Bilanz und Kun-

PELLETS-POWER IM XL-FORMAT

Pellets-Brennwertkessel fiir Grolanlagen

Die Pellematic-Condens-XL-Serie ist mit der Verfeue-
rungstechnologie ZeroFlame ausgerstet, die fiir fast
Null-Feinstaub-Emisissionen sorgt.

Mit dem Pellematic Condens XL hat
OkoFen einen speziell fir Pellets entwi-
ckelten Brennwertkessel fiir den Einsatz
in Gewerbebetrieben, kommunalen Ein-
richtungen und Mehrfamilienhiusern in
den Leistungen 100 bis 130 kW entwi-
ckelt. Je nach Warmebedarf ist der Con-
dens XL auch als in Kaskadenschaltung
bis zu 520 kW erweiterbar.
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Dank des héheren Leistungsbereichs
kénnen Fachhandwerker anstelle einer
bisher tiblichen Kaskaden-Lésung auf ei-
ne kompakte Anlage zugreifen. Mit den
Maflen 2,04 x 2,11 x 1,23 m (Bx Hx T) ist
der Platzbedarf vergleichsweise gering.

Feinstaubwerte nahe null

Der Pellematic Condens XL ist in beiden
Leistungsgréfien fur eine emissionsar-
me Wirmegewinnung serienméaflig mit
der innovativen Verfeuerungstechnolo-
gie ZeroFlame ausgestattet. Durch eine
spezielle Luftstromfithrung bzw. -an-
reicherung kombiniert mit der besonde-
ren Brennkammerkonstruktion ver-
schwindet die Flamme beinahe
vollstindig.

Die Feinstaub-Partikelemissionen re-
duzieren sich auf ein Minimum — ohne
den Einbau teurer Filtertechnik. Die au-
tomatische Ascheaustragung mit Asche-
komprimierung und zwei parallel befull-
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denzufriedenheit. Handwerksbetriebe
aus dem Innungsbereich sind eingela-
den, sich aktiv am Projekt zu beteiligen.

Mehrwert fiir die Wertschépfungskette
Das Forschungsprojekt ,,Meisterwdrme*
bietet auch Industrie und Gro3handel
zahlreiche Vorteile — vom optimierten
Ersatzteilmanagement tiber Smart Sour-
cing bis hin zu priziseren Bedarfspro-
gnosen. Das After-Sales-Geschift kann
durch belastbare Primardaten gezielt
weiterentwickelt werden. Ein begleiten-
des Advisory Board mit Akteuren aus
Handwerk, Industrie und Wissenschaft
sorgt fiir den Transfer zwischen Theorie
und Praxis. Interessierte Unternehmen
sind ebenfalls herzlich eingeladen, sich
zu beteiligen. Ansprechpartner beim
ZVSHK ist Dr. Henning Gandesbergen
(meisterwaerme@zvshk.de).
www.zvshk.de

baren Ascheboxen erméglicht eine
einfache und saubere Entleerung.

Vollautomatisch und modulierbar

Der Grof3kessel ist optional fiir die Pel-
letszufuhr aus dem Lager mit zwei Saug-
turbinen fiir den Pelletstransport erhilt-
lich. Damit wird die Lagergestaltung
flexibel: So kénnen etwa zwei Gewebe-
tanks oder zwei Raumentnahmeschne-
cken die Kessel versorgen. Die zweite
Pelletszufiihrung bietet zudem eine ho-
he Betriebssicherheit. Als Zubehér lie-
fert OkoFen auch einen Gewebetank mit
bis zu 12,5 t Volumen, passend fur die
Kessel in hoherer Leistungsgrofie. Bei
schwankendem Wirmebedarf reduziert
die Regelung die Heizleistung auf bis zu
30 % der Nennleistung. Mit einem Puf-
fermanagement und abgestimmter Hy-
draulik bietet der Pellematic Condens XL
ein umfassendes Gesamtpaket.
www.oekofen.de.
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IDEAL ZUM NACHRUSTEN

Feinstaubabscheider mit kleinerer Tiir

Der Feinstaubabscheider Airjekt 1 Ceramic mit Ver-
schlussriegel ldsst sich sowohl in einen Schornstein
mit Keramikrohr (li.) als auch in einen Leicht-
bauschornstein einbauen.

Den Feinstaubabscheider Airjekt 1 Cera-
mic gibt es neu mit reduzierter Tiirgré-
Be. So lisst sich der elektrostatische Ab-
scheider von Kutzner + Weber, einer
Marke der Raab-Gruppe, einfacher in
vorhandene Schornsteine integrieren.
Das Nachriisten von Feinstaubabschei-
dern ist laut dem Anbieter nach wie vor
ein Thema. Zwar lief die Austauschfrist
fiir Kamin- und Kacheléfen zum
31.12.2024 aus. Doch neben einem
Uberhang bereits erteilter Auftrage fur
das Nachriisten von Feinstaubminderen
beim Hersteller kommen weiterhin neue
hinzu. Denn verschiedene Bundeslinder
akzeptieren eine Fristverldngerung oder

HEIZUNG

Hausbesitzer kénnen einen Ausnahme-
antrag fur ihren alten Holzofen stellen.
Der zustandige bezirksbevollméchtigte
Schornsteinfeger kann dariiber am bes-
ten Auskunft geben. Den zustindigen
Handwerker findet man uiber www.
schornsteinfeger.de. Zudem ist ein Staub-
minderer auch bei neuen Holzfeuerstit-
ten eine lohnende Investition in den
Umweltschutz.

Kleinere Tiir, kleinere Baugréfle

Als optimale Einbaulosung dafiir hat
Kutzner + Weber die neue Version Air-
jekt 1 Ceramic mit Verschlussriegel in
der Tiirgréf3e 140 mm x 200 mm entwi-
ckelt. Der elektrostatische Partikelab-
scheider ist fiir Kacheléfen, Kamine und
Kaminéfen sowie auch fiir Biomassekes-
sel geeignet. Durch die technisch durch-
dachte Befestigung der Abscheideein-
heit am Putztiirrahmen mit einem
hochschiebbaren Riegel konnte der An-
bieter die Baugréfie reduzieren.

Einbau in gemauerte Kamine

und Leichtbauschornsteine méoglich
Auch der Keramikisolator ist beim neu-
en Modell kiirzer. Deshalb lisst sich der
neue Airjekt 1 Ceramic noch einfacher in

Die neue leistungsstarke

Wissens- und Netzwerk-
plattform fur die Elektro-

Handwerke.,

Gute Arbeit
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gangige Reinigungsverschlisse im
Schornstein einbauen. Eine Installation
in Leichtbauschornsteine mit minimaler
Auflenabmessung ist ebenfalls méglich,
sofern diese Uber geeignete obere Reini-
gungsoffnungen verfiigen. Ein weiterer
Vorteil der neuen Konstruktion: Die
kompakte Geometrie verldngert die Rei-
nigungsintervalle.

Jetzt zwei Abscheider mit Riegel

Kutzner + Weber hat auch das bewihrte
Tirformat 200 mm x 300 mm auf die
neue Technik mit Verschlussriegel um-
gestellt. So ist der bisherige Airjekt 1 Ce-
ramic ebenfalls mit einfacherer Handha-
bung erhiltlich.

Auf diese Weise kann der Monteur fiir
die Einbausituation unter Dach die pas-
sende Turgrofie wihlen. Der Airjekt 1
Ceramic entspricht dem Stand der Tech-
nik gemaf VDI 3670, wie er in der

1. BImSchV (Bundesimmissionschutz-
verordnung tber kleine und mittlere
Feuerungsanlagen) fur Feinstaubparti-
kelabscheider gefordert ist, sowie allen
weiteren Vorschriften. Die Konstruktion
mit Verschlussriegel besitzt die DIBt-Zu-
lassung 7.4-3442 bereits seit Lingerem.
www.raab-gruppe.de
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Die Teile dieser Serie werden in der Si jeweils kurz angekiindigt und erscheinen in monatlicher Folge parallel
zu den Si-Ausgaben unter www.si-shk.de.

Teil 2: All Electric = in Zukunft auch fiir den Warmebereich?

ONLINE LESEN

Prof. Dr. Manfred Hoppe hat fir
die Si eine Beitragsserie zum
Thema ,Wasserstoff im Warme-
markt” verfasst. Der zweite Teil
steht online zum Lesen bereit.

Die Energiewende in Deutschland kennt
bisher nur eine Entwicklungsrichtung:
den umfassenden Ausbau der Produk-
tion von griinem Strom aus Sonne und
Wind. Das hat aber seine Grenzen, wie
der Mangel an Flichen zur Aufstellung
der Windkraft- und Photovoltaik-Anla-
gen oder auch so mancher Birgerpro-
test zeigt, durch den der Ausbau stark
oder sogar ganz verhindert wird.
Volatiler griiner Strom aus Sonne und
Wind bedeutet auch, dass im Umfang
der Stromproduktion immer auch kli-
maneutrale Ausgleichsméglichkeiten —
die sogenannten Back-up-Mafinahmen
— mitsamt umfinglichen Infrastrukturen
entwickelt und zur Verfiigung stehen
miussen.

Fiir Deutschland wurde entschieden,
dass als wesentlichste Back-up-Maf3nah-
me zur Sicherstellung der Versorgung
mit CO,-freiem Strom griiner Wasser-
stoff zum Einsatz kommen soll. Bei
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Mangel an griinem Strom aus Sonne
und Wind wird der Bedarf mit Wasser-
stoff gedeckt. Das gilt auch, wenn Strom
zum Heizen benétigt wird. Wiirde dem-
gegeniiber Warme bzw. Warme und
Strom direkt durch Wasserstoff erzeugt,
ergaben sich nicht nur durch die Vermei-
dung einer Wandlungsstufe, sondern
auch durch die Reduzierung des durch
Sonne und Wind herzustellenden
Stroms erhebliche Vorteile.

Wie sich die Einsatzméglichkeiten von
Wasserstoff im Warmebereich im Detail
unterscheiden und zu welchen Vorteilen
das insgesamt fithrt, wird im Teil 2 der
Serie ,Wasserstoff und die Warmewen-
de“ dargestellt, der online unter www.si-
shk.de zum Lesen bereitsteht.

Die Schwerpunkte der Online-Serie

Teil 1: Griiner Strom und die Back-up-
MafRnahmen: Behandelt werden die Be-
ziehung und das Verhiltnis von griinem
Strom und griinem Wasserstoff. Dabei
geht es vor allem darum, Rolle und Posi-
tion von griinem Strom und griinem
Wasserstoff in der Warmewende einzu-
schitzen und die Unverzichtbarkeit von
Wasserstoff darzustellen (tinyurl.com/

ynn3j8bp).
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Teil 2: Einsatzméglichkeiten fiir Wasser-
stoff im Warmebereich: Es ist von weit-
reichender Bedeutung, ob und wie Was-
serstoff im Wiarmebereich zum Einsatz
kommt. Es wird dargestellt, welche
Méglichkeiten bestehen und was damit
jeweils zu erreichen ist.

Teil 3: Beispiele zum direkt-dezentralen
Einsatz von Wasserstoff im Wirmebe-
reich: Die Machbarkeit der Umstellung
auf Wasserstoff im Warmebereich ist
durch Versuche und Projekte belegt.
Vorliegende Ergebnisse und Eindriicke
zeigen, dass dem dezentralen Einsatz
nichts Grundsétzliches entgegensteht.
Teil 4: Zum Qualifizierungsbedarf beim
Einsatz von Wasserstoff im Wirmebe-
reich: Die Umstellung von Erdgas auf
Wasserstoff erfordert, dass sich die Aus-
und Weiterbildung der SHK-
Anlagenmechaniker/-innen darauf ein-
stellt.

Teil 5: Wasserstoff im Wirmebereich —
zukunftsgestaltend und vielverspre-
chend: Der Einsatz von Wasserstoff

im Wirmebereich bringt Vorteile, die
zusammenfassend vorgestellt werden.
Und er bietet Chancen, an der gesell-
schaftlichen Gestaltung einer Wasser-
stoffwirtschaft mitzuwirken. ll
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WARMEBOX FUR WARMENETZE

GroRRwirmepumpensystem fiir Warmenetz

Visualisierung zeigt: Die Warmebox von HanseWerk
Natur ist kaum groRer als ein Standard-Seecontainer.

In Hamburg-Langenhorn hat Hanse-
Werk Natur im Sommer mit dem Bau
der ersten Wiarmebox begonnen. Die in-
novative Wirmeversorgung des Hanse-
Werk-Tochterunternehmens soll in meh-
reren Warmenetzen im Norden zum
Einsatz kommen und jahrlich 340 t an
CO, einsparen.

Rund um den Sportplatz im Redlings-
weg in Langenhorn begannen die Bauar-
beiten direkt neben der bisherigen, erd-
gasbasierten Energiezentrale von
HanseWerk Natur. Die Warmebox ist
ein GroRwiarmepumpensystem. Es wird
ab der kommenden Heizperiode rund
75 Kundinnen und Kunden mit fossil-
freier Wiarme versorgen.

»Mit der Warmebox erzeugen wir Wir-
me lokal und machen Biirgerinnen und
Buirger unabhingig von den globalen
Energieméarkten®, erklart Dr. Nikolaus
Meyer, technischer Geschiftsfiihrer von
HanseWerk Natur, das Energiekonzept.
Die Grofwdrmepumpen entziehen der
Umgebungsluft Warme und bringen die-
se mit erneuerbarem Strom auf das ge-
wiinschte Temperaturniveau. So ent-
steht Warme fur Heizung und Trink-
warmwasser, die iiber das Wiarmenetz
an die angeschlossenen Hausanschliisse
weitergeleitet wird. Die Luft-/Wasser-
Warmepumpe der Warmebox nutzt na-
turliches Kiltemittel.

Vorbild fiir Wirmenetze im Norden
Langenhorns Biirgermeister Olde Old-
sen sagt: ,Es ist die erste Warmebox
dieser Art in Schleswig-Holstein. Unsere
Erfahrungen, die wir hier mit HanseWerk
Natur sammeln werden, kénnen gewiss
auch hilfreich fiir andere Kommunen im

Norden sein, die eine Lésung im Rah-
men der kommunalen Warmeplanung
suchen.“

Fiir die Tiefbauarbeiten und die Funda-
mentlegung sowie die Kabelbauarbeiten
fur den Anschluss an das Stromnetz
mussten zunichst die FuRballtore auf
dem Sportplatz versetzt werden. , Auf
einer Fliche von rund 400 Quadratme-
tern errichten wir unsere Warmebox,
Luftwédrmeiibertrager sowie einen
Wiarmespeicher®, erlautert Projektleiter
Jakob Rohweder von HanseWerk.

Wiarmebox mit Schallschutz

HanseWerk Natur hat sich frithzeitig mit
der Gemeinde Langenhorn zum Projekt
ausgetauscht. Gemeinsam haben sie
das Energiekonzept fir die fossilfreie
Widrmeversorgung der Kundinnen und
Kunden, der Kita, der Schule und der

Pelletkessel
Scheitholzkessel

Sporthalle abgestimmt und den Stand-
ort der Wirmebox direkt neben der bis-
herigen Energiezentrale gewihlt. Auch
auf Wiinsche der Gemeinde konnte so
direkt eingegangen werden. Dazu zihlt
beispielsweise der Schallschutz. Um die
Verdichter der Warmepumpe baut Han-
seWerk Natur zusitzliche Schalldimm-
kulissen und isoliert ebenso die gesamte
Warmebox gegen Schall.

Mit der Warmebox hat der Warmever-
sorger der HanseWerk Natur ein stan-
dardisiertes Konzept fiir kleinere War-
menetze geschaffen. Neben Langenhorn
soll die fossilfreie Energielésung zu-
kiinftig auch in zahlreichen weiteren
Wiarmenetzen ausgerollt werden. Das
Unternehmen erhilt fiir das Projekt Fér-
dermittel aus der Bundesférderung fuir
effiziente Wiarmenetze (BEW).
www.hansewerk-natur.com

HEIZUNG
DAUERHAFT
GEDACHT

Hackschnitzelkessel
Kombikessel

HDG Bavaria GmbH

Siemensstralle 22

84323 Massing

Tel.: 08724/897-0

Si 09-2025
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Ob serienmiRige Kompaktgerate oder individuelle Gerite-Lésungen — Airflow ist der richtige Ansprechpartner
fiir zentrale und dezentrale Liiftungstechnik in Schule, Biiro oder Gewerbe.

Antworten rund um das Thema Raumklima

Zentral oder dezentral, Rota-
tions-, Enthalpie- oder Platten-
warmetauscher, die richtige Fil-
terwahl und vieles mehr - die
Planung eines gesunden Raum-
klimas mithilfe von Liftungsge-
raten ist komplex und hangt von
zahlreichen Faktoren ab.

046

Dennoch bietet die maschinelle Liiftung
tiberzeugende Vorteile: Sie erméglicht
nicht nur eine konstante leistungs- und
gesundheitsforderliche Luftzufuhr, son-
dern spart zusitzlich Energiekosten ein,
die ansonsten sprichwértlich aus dem
Fenster geworfen wiirden. Damit ein
Luftungsgerdt optimal lauft, muss je-
doch im Vorfeld sorgfiltig hinsichtlich
der individuellen Gegebenheiten ge-
plant werden. Der Luftungsexperte und
Leiter Produktmanagement Liiftung bei
Airflow, Simon Morherr, beantwortet die
haufigsten Fragen rund um die Planung
von Liuftungsgerdten.

Was zeichnet ein gesundes

Raumklima aus?

Ob wir das Klima in einem Raum als
angenehm oder unangenehm empfin-
den, hangt im Wesentlichen von vier
physikalischen Faktoren ab. Neben den

Si 09-2025

Einflussgréfien Lufttemperatur und
Luftfeuchtigkeit spielen auch die Luftge-
schwindigkeit sowie die Luftqualitit,

d. h. die Stofflasten in der Luft, eine
entscheidende Rolle. Fiir einen bedarfs-
gerechten, optimierten Betrieb einer
Luftungsanlage ist deswegen eine sen-
sorgefithrte Regelung empfehlenswert,
die CO,-Gehalt, Temperatur, Feuchtig-
keit, VOC (Volatile Organic Compounds,
also fliichtige organische Verbindungen)
etc. beriicksichtigt. Vor allem der
CO,-Wert ist ein wesentlicher Indikator
fur die Raumluftqualitét: Fiir die nach-
haltige Verbesserung der Luftqualitit
sind CO,-Werte von 800 ppm nicht zu
tuiberschreiten.

Zentral oder dezentral?

Beide Méglichkeiten bieten eine Vielzahl
von Vorteilen, je nach Gebiaudevoraus-
setzungen empfiehlt sich jedoch die



Fotos: Airflow Lufttechnik GmbH

eine oder andere Lésung eher. In Neu-
bauprojekten ist es beispielsweise un-
problematisch, zentrale Lésungen ein-
zuplanen, bei Sanierungen kommen
hingegen 6fter dezentrale Luftungsge-
rate zum Einsatz.

Diese Einbauweise hat im Bestand klare
Vorteile: Die Planung gestaltet sich ein-
fach und ist bautechnisch gut umsetz-
bar. Die Arbeiten nehmen nur einen bis
anderthalb Tage in Anspruch, sodass die
Raumlichkeiten schnell wieder nutzbar
sind und der organisatorische Anspruch
auf ein Minimum reduziert wird. Bei
zentralen Liftungsanlagen ist dies
nicht méglich. Bereits im Vorfeld muss
hier genau geplant werden, denn das
bendtigte Luftverteilsystem hat einen
gréfleren Platzbedarf und einen entspre-
chend héheren baulichen Aufwand. Fur
Neubauten ist die Planung gut umsetz-
bar, im Bestand stof3en zentrale Lésun-
gen jedoch haufig an ihre Grenzen.

Was sind die entscheidenden Faktoren
fiir den passenden Volumenstrom?

Fiir die Planung sind Raumvolumen,
Raumart bzw. Nutzungsart und Perso-
nenanzahl die relevanten Kenngréfen,
um die optimale Luftwechselrate fiir den
jeweiligen Raum zu ermitteln. Dabei sollte
das Liiftungsgerit auf die hochstfrequen-
tierten Belegungszeiten und die héchste
Nutzungsintensitit ausgerichtet sein.
Dennoch ist eine Uberdimensionierung
zu vermeiden: Weil sich eine Anderung
des Volumenstroms in dritter Potenz auf
den Stromverbrauch der Ventilatoren aus-
wirkt, ist das Einsparpotenzial bei Energie
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Die besonders leisen Liiftungsgerite der Duplex-Vent-Serie von Airflow sind ideal fiir den Einsatz in Schulen.
lhr niedriger Schalldruckpegel sorgt dafiir, dass sie kaum auffallen und den Unterricht nicht stéren. Die dezen-
tralen Gerite lassen sich einfach nachriisten und — je nach Modell — zu 1/3, 2/3 oder komplett unauffillig in die

Zwischendecke integrieren.

und Kosten enorm. Verdoppelt sich z. B.
der Luftvolumenstrom in einer Anlage,
steigt die elektrische Leistungsaufnahme
auf das Achtfache. Erfahrungsgemifd
empfiehlt sich trotzdem eine Leistungs-
reserve von um die 10 %.

Wie wihlt man den

richtigen Wirmetauscher?

Die Nutzung von Wirmeriickgewinnung
in Luftungsanlagen ist mittlerweile nicht
nur der Standard, sondern in vielen Fil-
len Pflicht. Deswegen stellt sich meist
nicht die Frage, ob, sondern welcher
Wiarmetauscher verbaut wird. Zunichst
muss festgestellt werden, ob bei der
Wiarmeriickgewinnung Temperatur und
Feuchte zuriickgewonnen werden sol-
len. Denn: Zu trockene Luft wirkt sich

negativ auf die Schleimh&ute aus, wih-
rend zu hohe Luftfeuchtigkeit zu Schim-
melbildung fithren kann. Die relative
Raumluftfeuchte sollte in einem Bereich
zwischen ca. 40 % und 60 % liegen. In
einer Schule z. B., wo sich in der Regel
viele Personen gleichzeitig im Klassen-
zimmer aufhalten, kann die Feuchte
beim Luftaustausch problemlos mit
abgefiihrt werden, da alle Raumnutzer
gemeinsam durch die Atemluft genug
Feuchtigkeit abgeben. In solchen Fillen
ist ein Plattenwidrmetauscher die pas-
sende Wahl. Bei einem Biiroraum mit
relativ grollem Raumvolumen hingegen,
der mit nur zwei Personen belegt ist,
empfiehlt es sich, einen Feuchteaus-
tausch und somit einen Rotations- oder
Enthalpiewdrmetauscher einzuplanen.

Die zentralen Liiftungsgeréte Duplex 1500 Multi Eco-N von Airflow nutzen einen effizienten Kreuzgegenstrom-Wirmetauscher. So erreichen sie einen Warmertick-
gewinnungsgrad von bis zu 93 %. Die Ventilatoren lassen sich stufenlos einstellen.

Si 09-2025
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ANGENEHMES
RAUMKLIMA

Ob das Klima in einem Raum als angenehm oder unangenehm empfunden wird, hiangt im Wesentlichen von
vier physikalischen Faktoren ab. Neben den Einflussgréfen Lufttemperatur und Luftfeuchtigkeit spielen auch
die Luftqualitit, d. h. die Stofflasten in der Luft, sowie die Luftgeschwindigkeit eine entscheidende Rolle.

Welches Zubehér passt

zu welchem Projekt?

Die Filterklassifizierung der Liiftungsge-
rite muss entsprechend der Auf3enluft-
qualitat ausgewihlt und angepasst wer-
den: Auf dem Land reicht in der Regel
ein Filter der Klasse ePM1 50 % (ehema-
liger F7-Filter) aus. Bei hoher Feinstaub-
belastung, wie es oft in Grof3stadten der
Fall ist, sollten hoherwertige Filter der
Klasse ePM1 80 % (ehemalige Fg-Filter)
zum Einsatz kommen. Auch ist bei der
Planung zu berticksichtigen, ob eine
thermische Nachbehandlung erforder-
lich ist: Muss die Luft nach der Warme-
riickgewinnung aufgeheizt oder gekihlt

400-1.000

werden? Wenn ja, sind Heiz- bzw.
Kihlregister erforderlich.

Wie sieht ein gutes Kanalnetz aus?

Bei der Planung des Kanalnetzes von
zentralen Liiftungsanlagen ist es sinn-
voll, die Luftleitungen méglichst kurz

zu halten. Die Rdume, aus denen die
Luft abgesaugt wird, sollten innerhalb
des Gebdudes moglichst nah beieinan-
derliegen, um zusitzliche Steigleitungen
oder lange horizontale Leitungen

zu vermeiden. Das verringert den Mate-
rial- und Kostenaufwand. Auch sollte die
externe Pressung so gering wie méglich
sein, um fur effiziente Strémungsver-

2.000-5.000

Sie moéchten mehr rund um
das Thema Luftung erfahren
und haben weitere Fragen?
Die Mitarbeiter der Airflow
Lufttechnik GmbH aus Rhein-
bach stehen Interessenten
jederzeit beratend zur Seite.
www.airflow.delinfo@airflow.de

hiltnisse zu sorgen. Denn je héher die
externe Pressung innerhalb des Ka-
nalsystems, desto héher die Ventilator-
leistung der Liftungsgerite. Letztere
steigt dabei allerdings nicht linear, son-
dern exponentiell, was die Energieeffizi-
enz der raumlufttechnischen Anlage
senkt und Kosten unnétig in die Hohe
treibt.

Welche Normen und

Richtlinien sind einzuhalten?

Fur einen nachhaltigen und sicheren
Betrieb einer Liiftungsanlage ist darauf
zu achten, dass die Liiftungsgerite bei
Nennleistung alle aktuellen Okodesign-/
ErP-Vorgaben sowie die GEG-Regelun-
gen erfiillen und den hygienischen Vor-
gaben der VDI 6022 entsprechen. Auch
ein wichtiger Faktor: Gerade in Schulen
oder Biiros, wo oft héchste Konzentrati-
on gefordert ist, sollte der Schalldruck-
pegel so niedrig wie méglich sein. Ideal
sind <35 dB(A) bei Nennleistung.

Der Autor

Simon Morherr, Leiter
Produktmanagement
Luftung der Airflow
Lufttechnik GmbH.

So wirkt sich der CO.-Gehalt auf die Gesundheit aus: Der CO.-Gehalt in der Luft ist die relevanteste Kenngrofe fiir die Luftqualitat. Eine sensorgesteuerte Regelung
sorgt automatisch dafiir, dass der CO.-Gehalt nicht iiber 800 ppm steigt.
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Weniger fluorierte Kiltemittel (F-Gase),
mehr umweltvertrégliche Lésungen: Die
aktuellen Herausforderungen fiir die

LUFTUNG & KLIMA

schaffen®, erklirt Dror Peled, Deputy
Division Manager bei Mitsubishi Electric
Living Environment Systems.

Kilte-, Klima- und Heiztechnikbranche

sind vielfiltig. Antworten darauf zeigte
Mitsubishi Electric Living Environment
Systems auf der diesjihrigen ISH. In den
Fokus seines Messeauftritts stellte das
Ratinger Unternehmen natirliche Kalte-
mittel als umweltschonende Alternative

zu fluorierten Lésungen.

Mitsubishi Electric prisentierte Lsun-
gen fiir die drei Bereiche Wohnen, Hotel
und Biiro — ebenso wie Produkte fiir Ge-
werbe und Industrie. Die Anwendungen
erstrecken sich dabei auf Raumwirme,
-klimatisierung und Trinkwarmwasser-
bereitung. Damit bietet der Hersteller
ein umfassendes Lésungsprogramm,
das die strengen Vorgaben der F-Gas-

Verordnung erfiillt.

,Unsere Partner kénnen sich darauf
verlassen, dass wir ihnen mit unserem
Produktprogramm zukunftssichere und
nachhaltige Lésungen fiir samtliche
Anwendungsbereiche wie Wohnobjekte,
Hotels, Biiros, Retail, Gewerbe und In-
dustrie bieten. Denn mit Blick auf eine
lebenswerte Zukunft war und ist es
schon immer unser Ziel, noch bessere,

umweltschonendere Lésungen zu

Zehn Jahre City Multi Hybrid VRF-System
Diesen Anspruch belegt auch ein Pro-
dukt, das in diesem Jahr sein zehnjahri-
ges Jubilium feiert: Das City Multi Hy-
brid VRF-System — eine Heiz- und
Kihllosung fur groflere Objekte. Diese
Anlage zeichnet sich dadurch aus, dass
sie die Vorteile eines wasserfiihrenden
mit denen eines kiltemittelfithrenden
Systems kombiniert. Wahrend das Kalte-
mittel nur zwischen den Auflengeriten
und den sogenannten Hybrid-BC-Cont-
rollern (Verteilern) zirkuliert, kommt im
Inneren lediglich Wasser als Warme-
ubertragungsmedium zum Einsatz.
Dank dieser Trennung kann die Kiltemit-
telfiillmenge erheblich reduziert werden,
was der Umwelt zugutekommt.

Auch die jiingste Erweiterung seines
Produktprogramms, die das Ziel hat, die
Nutzung natirlicher Kaltemittel méglich
zu machen, spiegelt das Nachhaltigkeits-
engagement des Ratinger Herstellers
wider. In erster Linie kommen die Kilte-
mittel R2go (Propan) und R744 (CO,)
zum Einsatz, die mit einem GWP von
0,02 (IPCC6) bzw. 1 ein sehr

L= T
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Seit zehn Jahren zukunftsweisend: Das Hybrid-VRF-System vereint die Vorziige eines kiltemittelfiihrenden mit
denen eines wasserfithrenden Systems. Dank dieser Kombination kommt im Geb4udeinneren lediglich Wasser
als Warmeubertragungsmedium zum Einsatz, sodass weniger Kiltemittel benétigt wird.
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geringes Treibhauspotenzial besitzen.
Neben den natiirlichen Kiltemitteln
spielt nach wie vor auch das bewihrte
Kaltemittel R32 im Produktprogramm
von Mitsubishi Electric eine wichtige
Rolle. Mit einem GWP von 675 ist bei ei-
ner festgelegten GWP-Obergrenze von
750 auch langfristig der Einsatz von R32
realisierbar. Insofern ist die Planung von
R32-Anlagen auf lange Sicht weiterhin
mdoglich. Die Option, bei speziellen An-
lagen zwischen verschiedenen Kiltemit-
teln zu wihlen, bietet Mitsubishi Electric
seinen Kunden schon lange. So sind die
Ecodan Luft-/Wasser-Warmepumpen-
systeme als Monoblock-Varianten, die
fur Einfamilienhduser und in Form einer
Kaskade auch fiir Mehrfamilienhiuser
zum Einsatz kommen, seit einigen Jah-
ren mit dem Kiltemittel R290 erhiltlich.

Gewerblich-industrielle Anwendungen
Als Beispiel wurde auf der ISH mit der
MEHP-iB-Serie eine kompakte Luft-/
Wasser-Warmepumpe vorgestellt, in der
ebenfalls das Kiltemittel R29o zum Ein-
satz kommt. Das System erreicht Was-
sertemperaturen von bis zu 75°C und
wird in sieben Leistungsgréflen von 12
bis 38 kW angeboten. Auch die erfolgrei-
che Wirmepumpenserie MEHP-iS-Gog
deckt in einer neuen Variante erstmals
auch mithilfe des Kiltemittels R2go
einen hohen Wirmeleistungsbedarf.
Die Reihe der Heizlésungen, die auf
Basis natirlicher Kaltemittel arbeiten
und bei der Messe vorgestellt wurden,
erginzte Mitsubishi Electric um seine
HeiRwasserwiarmepumpe QAHYV, in der
als Kiltemittel R744 zum Einsatz kommt.
Speziell fur die Trinkwarmwasserversor-
gung in der Wohnungswirtschaft sowie
fur kommerzielle und industrielle An-
wendungen gemacht, erzielt die QAHV
in der Heifwasseraufbereitung Wasser-
temperaturen von bis zu 9o °C. Zu den
weiteren Warmepumpenserien, die nun
auch mit R2go angeboten werden, ge-
hért die CAHV.

www.mitsubishi-les.com
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Zewotherm erginzt sein Produktpro-
gramm um die Sparte Klimatechnik.

Die ,,Zewo Cool“-Klimagerite vereinen
Kithlen, Heizen, Entfeuchten und
Luftreinigung in einem kompakten Gerit.
Die ,, Zewo Cool“-Klimagerite von Zewo-
therm sind als Single- und Multi-Split-
Systeme verfiigbar und in Leistungsstu-
fen von 2,7 kW bis 12,5 kW erhiltlich.
Somit lassen sich einzelne Rdume eben-
so klimatisieren wie ganze Etagen. Die
Systeme eignen sich fiir den Einsatz in
Neubau- und Sanierungsprojekten, im
Einfamilienhaus ebenso wie in Etagen-
wohnungen, Biiros oder kleineren Ge-
werbeeinheiten. Auch sensible Raume
wie EDV-, Technik- oder Serverrdume
werden zuverlissig klimatisiert.

Single- und Multi-Split-Gerite

Die ,,Zewo Cool“-Gerite basieren auf
Inverter-Technologie mit hoher Energie-
effizienz (SEER bis zu 7,0/SCOP bis 5,1)
und nutzen das Kiltemittel R32. Der Be-
trieb ist bei Umgebungstemperaturen
von —20 °C (Heizen) bis +46 °C (Kiihlen)
méglich. Stufenlos regelbare Ventilato-
ren mit zwdlf Geschwindigkeiten und
die motorisierten Lamellen sorgen fiir
eine optimale Luftverteilung in mehrere
Richtungen. Durch die kompakte Au-
Reneinheit, die hohe Vorbefiillungslinge
mit Kaltemittel sowie variable Leitungs-
langen und Héhenunterschiede sind fle-

Die ,,Zewo Cool“-Klimagerite fiigen sich dezent im Innenraum ein.
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xible Montagen auch bei Bestandsge-
bauden realisierbar.

Kiihlen, heizen, entfeuchten, reinigen
Die Klimagerate kombinieren die vier
Funktionen Kiihlen, Heizen, Entfeuchten
und Luftreinigung. Das macht die Anla-
gen besonders in Ubergangszeiten zu
einer effizienten Ergénzung oder Ersatz-
|6sung fiir bestehende Heizsysteme. Zu-
satzlich reduziert ein hochdichter Filter
mit Kaltkatalysator-Technologie Pollen,
Feinstaub und Allergene. Eine auto-
matische Warmetauscher-Trocknung
(,,]-clean®) schitzt zudem vor Keimbil-
dung und erhéht die hygienische Sicher-
heit im Betrieb.

Auf aktuelle Standards optimiert

Die Energieeffizienzklassen reichen bis
A++ im Kuhlbetrieb bzw. A+ im Heizbe-
trieb, in warmem Klima bis A+++. Uber
individuell einstellbare Energiestufen
(ECO/Gear) und einen 1-Watt-Standby-
Modus lassen sich zusitzliche Einspar-
potenziale im Betrieb realisieren.

Leise, intelligent, betriebssicher

Zur Ausstattung zihlen neben der ge-
rauschoptimierten Betriebsweise
(Schalldruckpegel im Innengerit ab

25 dB(A)) ein integrierter Kiltemittelle-
ckage-Alarm sowie ein Kaltluftschutz im
Heizbetrieb zur Vermeidung von Zugluft

wihrend der Aufwirmphase. Erweiterte
Komfortfunktionen wie die , Follow Me*-
gestitzte Raumtemperaturregelung, ein
»Nicht stéren“-Modus, eine program-
mierbare Schlaffunktion, der automati-
sche Wiederanlauf nach Netzunterbre-
chung sowie ein Notbetriebsmodus bei
Sensorausfall sichern einen zuverlissi-
gen Betrieb.

Smarte Steuerung

Die Gerite lassen sich per Fernbedie-
nung oder optional tiber einen Wi-Fi-
Stick auch per App (NetHome Plus)
oder Sprachassistenten (Alexa/Google)
steuern. Die Regelung erfolgt zonen-
weise oder raumindividuell, auch in
Kombination mit weiteren Geriten. Bis
zu 64 Inneneinheiten kénnen cloudba-
siert zentral verwaltet und in géngige
BMS-Systeme eingebunden werden.

Klimatisierung als Teil

des Gesamtsystems

Mit ,, Zewo Cool“ erweitert Zewotherm
seine Systemlésungen um eine smarte
Klimakomponente, die sich perfekt mit
Wiarmepumpe, PV-Anlage, Speichern
und Liiftung kombinieren ldsst. So ent-
steht ein durchgingiges Gesamtsystem
fiir moderne Gebaude mit hoher Ener-
gieeffizienz und zukunftssicherer Aus-
stattung.

www.zewotherm.de

in einem Gerét.
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Die Gerite kombinieren Kiihlung, Heizung, Entfeuchtung und Luftreinigung

Fotos: Zewotherm
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RDA-Kompetenztag 2025: Spiilliiftung, Druckbeliftung, Praxis

Der RDA-Kompetenztag 2025 bietet kompaktes Fach-

wissen zu Druck- und Spiilliiftung — von gesetzlichen
Grundlagen bis zur Anwendung in der Praxis.

Ein etabliertes Highlight im Schulungs-
kalender der Liftungsbranche geht in
die nichste Runde: Der RDA-Kompe-
tenztag 2025 findet am 25. September in
Berlin statt — organisiert in Kooperation
von Helios Ventilatoren, Kingspan Light
+ Air, GBS Consulting und dem SGS
Sachverstindigenbiiro.

Im Fokus stehen Spiilltftungs- und
Druckbeluiftungsanlagen fiir sichere Ret-
tungswege im Brandfall. Neben aktuel-
len Themen wie Normenénderungen,
Differenzdruckregelung und Sonder-
anlagen erwartet die Teilnehmenden ein
echtes Highlight: die Besichtigung einer
real installierten Anlage im ,,Haus der
Statistik*.

Spulliftungs- und Druckbeliftungs-
anlagen fiir sichere Rettungswege im
Brandfall: Das Seminar gibt einen um-
fassenden Uberblick iiber die Funktion
solcher Anlagen — von der Aufienluft-
ansaugung bis zur Abstrémung. Behan-
delt werden unter anderem aktuelle
Anderungen in Vorschriften und Richt-
linien, Méglichkeiten der Differenz-
druckregelung, Sonderanlagen sowie
haufige Fragestellungen bei Druckbeliif-
tungsanlagen.

WARMEPUMPE
WEITERGEDACHT

Highlight ,Haus der Statistik“

Erganzt wird das Programm durch Pra-
xisberichte aus Sachverstiandigenprii-
fungen und weitere aktuelle Themen aus
dem Fachbereich. Héhepunkt ist die Be-
sichtigung der Anlagentechnik im realen
Bauvorhaben , Haus der Statistik®, das
sich in unmittelbarer Ndhe des Tagungs-
raums befindet und mit den im Seminar
behandelten Systemen ausgestattet ist —
ein echter Mehrwert durch direkten Pra-
xisbezug.

Die Teilnahme an dem Seminar ist kos-
tenlos und richtet sich an Fachplaner,
Anlagenbauer, Architekten, Sachver-
standige sowie Behérdenvertreter. Da
die Teilnehmerzahl begrenzt ist, emp-
fiehlt sich eine frihzeitige Anmeldung
unter dem Link www.heliosventilatoren.
de/rda-2025.

www.heliosventilatoren.de

‘ MITSUBISHI
AV N ELECTRIC

Changes for the Better

HVRF-SYSTEM MIT FLUSSWASSER ALS ENERGIEQUELLE

Entdecken Sie unsere Zukunftslésungen zum nachhaltigen Heizen und Kihlen. Zum Beispiel

mit der einzigartigen Hybrid VRF-Technologie ohne Kaltemittel in den Radumlichkeiten.

Hocheffiziente Warmerlckgewinnung. Energieeffizient. Reduzierte Kaltemittelfiillmenge.

Hier im Einsatz in dem BASF Creation Center, Ludwigshafen am Rhein

E"TE Jetzt QR-Code scannen und

-|'.|:' I Referenzprojekt anschauen

El-li-n. © Mitsubishi-les.com




EU-Kommission unterstiitzt Anforderungen fiir bessere Bedingungen in Innenrdumen

Fachwverband
Cebaude-Klima e.V.

P
@

Der FGK begriiRt den Leitfaden zur Umsetzung
der EPBD und dabei insbesondere die Hinweise zur
Innenraumqualitit (IEQ).

Der Fachverband Gebiude-Klima e. V.
(FGK) begruifit die von der Europiischen
Kommission veréffentlichten Leitlinien
zur Umsetzung der Richtlinie tiber die
Gesamtenergieeffizienz von Gebiuden
(EPBD) in Bezug auf die Technische Ge-
biaudeausriistung (TGA). Als besonders
wichtig werden die Hinweise zur Innen-
raumqualitdt (Indoor Environmental

Quality (IEQ)) gewiirdigt.

Fur Heiz- und Kihlregister von RLT-Geridten

Wihrend des Teillastbetriebs des RLT-Gerits wird
dank integrierter Hydraulikschaltung und passender
bauseitiger Sensorik entsprechend die Leistungsauf-
nahme der Primarpumpe signifikant reduziert.

Mit einer integrierten Hydraulikschal-
tung vor den Heiz- bzw. Kiihlregistern
spart der Betreiber von RLT-Geréten
Energie, Betriebskosten und entspre-
chend auch CO,.

Statt im RLT-Gerat konventionell ein
Dreiwegeventil und einen Bypass mit
einer einstufigen Erzeugerpumpe zu
kombinieren, wird auf Kundenwunsch
im Wolf KG Top werksseitig ein Zwei-
wegeventil ohne Bypass integriert. Mit-
hilfe einer passenden Sensorik bauseits
wird beim Schlieen des druckunabhin-
gigen Zweiwegeventils (Teillastbetrieb)
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Der erginzende Leitfaden zur EPBD
2024/1275, Annex 10 (gebiudetechni-
sche Systeme, Raumluftqualitit und
Inspektionen) vom 30. Juni 2025 enthilt
wertvolle Hinweise fur die Auslegung
und Umsetzung der neuen EPBD. Die
Leitlinien sollen den Mitgliedstaaten
praktische Informationen und techni-
sches Hintergrundwissen fiir die Um-
setzung der Richtlinie bieten.

Die Innenraumqualitdt — Licht, Luft,
Akustik etc. —wirkt sich erheblich auf
die Menschen im Gebiude aus. Schad-
stoffe in der Raumluft und eine unange-
messene Temperatur oder Luftfeuchtig-
keit kénnen das Wohlbefinden und die
Produktivitat erheblich beeintrichtigen.
Zudem sind Gesundheitsprobleme z. B.
aufgrund von Hitzestress oder Schim-

die Drehzahl der Erzeugerpumpe ent-
sprechend angepasst.

Das Zweiwegeventil gleicht nicht nur
Druckschwankungen aus, sondern es
ermdglicht auch einen optimalen und
bedarfsgerechten Durchfluss des (War-
me oder Kilte transportierenden) Me-
diums durch das Heiz- und/oder Kiihl-
register. Dabei erfolgt die Wirmeiiber-
tragung vom Wasserkreis auf die Zuluft
besonders gleichmifig und effizient.
Wihrend des Teillastbetriebs des RLT-
Gerits wird der Volumenstrom und so-
mit die Leistungsaufnahme der dreh-
zahlgeregelten Primarpumpe signifikant
reduziert. Auch thermische Verluste
sind deutlich geringer als bei der klassi-
schen Bypass-Lésung und einer Erzeu-
gerpumpe, die konstant am Nennbe-
triebspunkt im gesamten Wassernetz
fiir einen starren Durchfluss sorgt.
Durch die Verwendung eines druckun-
abhingigen Ventils in der integrierten
Hydraulikschaltung ist bauseits kein
hydraulischer Abgleich erforderlich.
www.wolf.eu
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melproblemen méglich oder auch ein
erhdhtes Risiko fur die Ubertragung von
Krankheitserregern durch die Luft.

Umsetzung in nationales Recht

Die Mitgliedstaaten sind verpflichtet, die
EPBD bis Mai 2026 in nationales Recht
umzusetzen. Dazu gehért unter ande-
rem, Mindestanforderungen fur die IEQ
in den Bereichen thermischer Komfort
und Innenraumluftqualitit festzulegen.
Auch bei den Anforderungen an die Ge-
samtenergieeffizienz von Gebiuden ist
die Innenraumquialitit zu berticksichti-
gen, um z. B. eine angemessene Beliif-
tung sicherzustellen. Die Energieeinspa-
rung darf nicht gegen die Gesundheit
der Nutzer ausgespielt werden. Vor-
zugsweise sollten Lésungen eingesetzt
werden, die fiir gute Bedingungen im
Raum sorgen und gleichzeitig die Ener-
gieeffizienz verbessern. Mit Luftungen
mit Bedarfsregelung und/oder Wirme-
riickgewinnung lassen sich z. B. eine
hohe Raumluftqualitit sicherstellen und
der Heizwirmebedarf verringern.

Uberwachung der Raumluftqualitat

in Nichtwohngebiuden

Neue Nichtwohngebiude sind gemif
EPBD zudem mit Mess- und Steuergera-
ten zur Uberwachung und Regulierung
der Raumluftqualitat auszustatten. Die
EU-Kommission schlagt vor, in diesen
Gebiuden insbesondere CO, als Indika-
tor fiir die Beluftung kontinuierlich zu
tiberwachen und gegebenenfalls die
Feinstaubbelastung (PM 2,5) zu messen.
Die so erfassten Daten erméglichen,
den Betrieb von Liiftungsanlagen auto-
matisiert an den aktuellen Bedarf anzu-
passen. Bei Wohngeb&uden kénnen die
Mitgliedstaaten in diesem Punkt frei
entscheiden. Die EU-Kommission
schligt die Uberwachung des CO,-
Gehalts in Wohnrdumen und der relati-
ven Luftfeuchtigkeit in ,Feuchtraumen“
vor. Der FGK empfiehlt, sowohl in
Wohn- als auch in Nichtwohngeb&uden
mit bedarfsgeregelten Liftungssyste-
men den erforderlichen Luftaustausch
automatisch sicherzustellen.

www.fgk.de
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Der Kaltwassererzeuger KWP Eco Pro arbeitet
sicher und umweltfreundlich, zudem wird er
objektspezifisch ausgestattet.

Mit dem Kaltwassererzeuger KWP Eco
Pro kann Remko eine Serie mit beson-
ders grofder Leistungsfihigkeit liefern.
Sie punktet vor allem in den Punkten Si-
cherheit, Flexibilitdt und umweltfreundli-
cher Technik auf R290-Basis. Damit eig-
net sich der KWP Eco Pro vor allem fuir
Anwendungen in gréfieren Objekten.

Kompakte Heiz- und Kiihllésung

Gerit der Panasonic-2-Leiter-VRF-Serie ECOi EX MZ1.

Mit der 2-Leiter-VRF-Serie ECOi EX MZ1
bringt Panasonic Heating & Cooling
Solutions eine kompakte und leistungs-
starke VRF-Serie fiir den Einsatz in Ge-
werbeimmobilien auf den Markt. Die
neue Baureihe ist forderfihig und zeich-
net sich durch eine hohe saisonale Ener-
gieeffizienz, kompakte Bauweise sowie
vielfiltige Installationsoptionen aus.
Das 10-PS-Modell erreicht einen 1.~
Wert von 310,1 % im Kiihl- sowie einen
Nsh-Wert von 172,4 % im Heizbetrieb
und ist damit ein Beispiel fur die hohe
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Neun Leistungsvarianten, fiinf Baugrs-
Ren sowie Hydraulikkomponenten fiir
die individuelle Konfiguration — in dieser
Bandbreite zeigt der KWP Eco Pro seine
Klasse. Fur die Kithlfunktion nennt Rem-
ko die Leistungswerte 33 kW bis 194 kW,
fiir das Heizen sind es 41 kW bis 252 kW.
Um sich optimal an variierende Bedin-
gungen anzupassen, kann jedes Gerét
seinen Betrieb modulieren, die vier
grofiten Versionen sogar zwischen 17
und 100 %. Dies gelingt unter anderem
durch halbhermetische Verdichter mit
zusitzlichem Inverter.

Selbst anspruchsvolle Klimabedingun-
gen stellen kein Problem fiir die Gerite
dar, denn der Kithimodus funktioniert
bei einer Umgebungstemperatur von bis
zu —15 °C, der Heizmodus bei bis zu
25°C. SerienmifRig sind ein ATEX-Ven-
tilator und ein Gasdetektor integriert,

Energieeffizienz des Systems. Durch das
kompakte und leichte Design konnte der
Platzbedarf zudem um 43 % reduziert
werden. Mit einer maximalen Rohrlei-
tungsldnge von bis zu 1.000 m und bis
zu 64 anschlieflbaren Innengeraten wird
die Serie auch anspruchsvollen Installa-
tionsanforderungen gerecht. Zudem ar-
beitet die ECOi-EX-MZ1-Serie besonders
gerduscharm, was sie zu einer idealen
Losung fiir larmsensible Bereiche wie
Hotels, Biiros oder Bildungseinrichtun-
gen macht.

Flexibler Einsatz und

geringer Kiltemittelbedarf

Dank eines erweiterten Betriebsbereichs
von —25 °C bis +52 °C eignet sich das
System auch fiir den Einsatz unter an-
spruchsvollen klimatischen Bedingun-
gen. Dabei benétigt die Serie rund 57 %
weniger R32-Kiltemittel als ein ver-
gleichbares R410A-System. Dadurch
kénnen in vielen Fillen zusétzliche
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um eine hohe Betriebssicherheit zu
garantieren.

Flexible Integration

Die Regelung unterstiitzt die Modbus-
Schnittstelle RS485. Uber potenzialfreie
Schaltkontakte ldsst sich der Kaltwas-
sererzeuger in die Gebaudeleittechnik
einbinden. Alle Komponenten sind iiber-
sichtlich im Schaltschrank angeordnet.
An einem sensiblen Aufstellort verringert
das Low-Noise-Kit aus dem Zubehérsor-
timent den Schalldruckpegel.

Als weitere Erginzungen stellt Remko
Speicher, Standard- oder Hochdruck-
pumpen, MAG und Frostschutzheizung
bereit. Dank dieser Moglichkeiten kann
das Gerit fur einzelne Objekte optimiert
werden, individuell zugeschnitten und
damit héchst effizient im Betrieb.
www.remko.de

Sicherheitsmafnahmen, die bei R32-
Systemen sonst erforderlich wiren, ent-
fallen. Trotzdem ist die ECOi-EX-MZ1-
Serie mit allen Sicherheitsstandards fiir
R32-Systeme ausgestattet. Dazu zéhlen
neue R32-Kiltemittelleck-Detektoren
und Alarmsysteme gemafs EN 378 und
IEC 60335-2-40 sowie ein Zwei-Leiter-
Sicherheitsventil-Kit.

Verbesserte Raumluftqualitit

Alle luftgefithrten Innengerite sind
serienmifig mit der nanoe-X-Techno-
logie ausgestattet, die zur aktiven Ver-
besserung der Raumluftqualitit beitrigt
und den strengen Anforderungen der
VDI 6022 fiir hygienische Raumluftquali-
tit entspricht. Dariiber hinaus stehen
zusitzliche Optionen fiir die Integration
von Beluiftungssystemen zur Verfiigung,
darunter ERV-Module sowie AHU-Kits
zur Einbindung in zentrale Liiftungs-
anlagen.

www.aircon.panasonic.de
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Beispiel 1, ERbach/Thiiringen. Fassungsvermagen von 100 m3 in fiinf Behiltern, die untereinander
durch Rohre verbunden sind.

Wenn das Trinkwassernetz nicht ausreicht

LOSCHWASSER IN UNTER-
IRDISCHEN BEHALTERN

Bei der Erweiterung von Sied-
lungsflachen wachst das Trink-
wassernetz normalerweise mit.
Doch fir die Bereitstellung von
Loschwasser ist nicht nur dessen
Lange, sondern auch Kapazitat
entscheidend. In Einzelfallen, wie
in den Dorfern Burgk und EBbach
im Sudosten Thiringens, sind un-
terirdische Loschwasserbehalter
erforderlich - auch bei der Nach-
verdichtung in der Stadt Berlin.

Dass Industriebetriebe Léschwasser vor-
halten miissen, ist tiblich. Aktuell sieht
sich auch der Wohnungsbau damit kon-
frontiert, denn Trinkwasserleitungsquer-
schnitte diirfen nicht zu grof3 sein, um
Stagnation zu vermeiden. Je weiter weg
von Hauptleitungen und je gréRer die
gebauten Objekte, desto eher muss die
Wassermenge fiir den ,Erstangriff*, wie
die Feuerwehr es nennt, und die
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»Grundversorgung" vor Ort vorhanden
sein. Weitere Aspekte sind die Ausstat-
tung der Feuerwehr und das voraus-
sichtliche Szenario beim Einsatz vor
Ort.

Fertigteilbehilter sind schnell montiert
Im Zuge der Baugenehmigung pruft die
Kommune oder die zusténdige Behérde
des Landkreises (in Berlin des Bezirks-
amtes) als , Trager 6ffentlicher Belange“
den Léschwasserbedarf. Reicht die Kapa-
zitdt des Trinkwassernetzes nicht

und sind auch keine sogenannten uner-
schopflichen Entnahmestellen wie offene
Gewisser oder Brunnen vorhanden, wird
tblicherweise die Grundversorgung mit
Loschwasser durch einen unterirdisch
eingebauten Behilter sichergestellt. Des-
sen Fassungsvermégen bestimmt der
Stadt- bzw. Kreisbrandmeister.

Ein unterirdischer Léschwasserbehilter
ist ein kiinstlich angelegter tiberdeckter
Vorratsbehilter mit Entnahmestelle. Die
DIN 14230 [1] unterscheidet diese nach
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Baugréfien in klein (75 bis 150 m3), mittel
(150 bis 300m3) und grof (iiber 300 m3).
Die Bauweise mit Fertigteilen aus Stahl-
beton bringt schnelle Betriebsbereit-
schaft bei gleichzeitig hoher Belastbar-
keit [2]. ,Sdmtliches Zubehér, auch die
Léschwasserentnahmestelle, ist Be-
standteil der Lieferung und wird durch
unsere Mitarbeiter montiert®, erklart
Stefan Gehring. Er ist technischer Ver-
kaufsberater beim Hersteller Mall in
Berlin. ,So ist die Gewihrleistung fuir
das komplette Bauwerk in einer Hand.“
Bei unterirdischen Léschwasserbehil-
tern sind die Folgekosten niedrig, denn
der Wartungsaufwand ist gering. In den
folgenden drei Beispielen wurden unter-
schiedliche Bauformen von Fertigteilen
aus Stahlbeton verwendet.

Beispiel 1 im Saale-Orla-Kreis

In ERbach, einer Gemeinde im thiiringi-
schen Saale-Orla-Kreis, war im Bebau-
ungsplan des Wohngebiets ,Untere
Haard“ ein Léschwasserbehilter vorge-



Beispiel 2, Burgk, Stadt Schleiz/Thuringen. Unterirdischer Léschwasserbehilter
aus Betonfertigteilen, 100 m? Fassungsvermagen.

sehen, der wegen der Insolvenz des Er-
schlieBungstrigers zunichst nicht ge-
baut wurde. Die Feuerwehr hatte jedoch
von der Gemeinde mit zunehmendem
Druck und schlieRlich erfolgreich den
Behilter gefordert, da im Falle eines Ein-
satzes die 6rtliche Trinkwasserversor-
gung zusammengebrochen wire. Spéter
kam es tatsachlich zu einem Brand im
oben genannten Wohngebiet. Dabei hat
sich der Léschwasservorrat als wichtig
und die Entscheidung zum Bau als rich-
tig erwiesen.

Die Wahl fiel auf eine Mehrbehilteran-
lage mit insgesamt 100 m3 Léschwasser-
volumen, untergebracht in fiinf mitein-
ander verbundenen monolithischen
Stahlbetonspeichern. Sie wurden im
Fertigteilwerk hergestellt und innerhalb
eines Tages montiert. Diese Lésung hat
perfekt in das schmale gemeindeeigene
Grundstiick gepasst. Monolithisch be-
deutet aus einem Guss. Dadurch be-
steht kein Risiko bei der Dichtheits-
prifung. Ein weiterer Vorteil dieser
Betonfertigteile ist ihre Belastbarkeit.
Die Fliche dariiber kénnte nach Fertig-
stellung als Parkplatz genutzt werden.
Wegen der Bodenverhiltnisse im Unter-
grund und den Ausfiihrungskosten sind
die Behilter allerdings nicht so tief ein-
gegraben, wie es dafiir erforderlich ge-
wesen wadre.

Beispiel 2 im Vogtland

In Burgk, einem Ort im thirringischen
Vogtland mit rund 9o Einwohnern, der
heute zur Stadt Schleiz gehért, gab es

Fotos: Mall

keinen zentralen Léschwasservorrat,
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Beispiel 3, Heinersdorf, Bezirk Pankow/Berlin. Léschwasserbehilter in Fertigteil-

bauweise mit schneller Betriebsbereitschaft, hoher Belastbarkeit.

den die Feuerwehr im Brandfall hitte
nutzen kénnen. Da das Trinkwassernetz
fir Léschzwecke nicht geeignet ist, wur-
de die Gemeinde von der Feuerwehr
aufgefordert, einen Léschwasservorrat
von 100 m3 vorzuhalten. Die Kommune
hat dafiir ein zentral gelegenes Grund-
stiick bereitgestellt.

Der gemifd DIN 14230 ,kleine“ Behilter
mit der Typenbezeichnung LW 100 wur-
de in Einzelteilen per LKW vom Werk
des Herstellers in Sachsen-Anhalt zur
Baustelle transportiert und dort inner-
halb eines Tages montiert. Die Abmes-

sungen der verwendeten Betonfertigtei-
le verursachten weder Uberbreite noch
Ubergewicht, daher erfolgte die Liefe-
rung preiswert und ohne Sondergeneh-
migung zum Einbauort. Die Statik der
Konstruktion erlaubt je nach Uberde-
ckung PKW- oder LKW-Belastung, so-
dass die Flache entsprechend genutzt
werden kann.

Beispiel 3 in Berlin

Im Berliner Bezirk Pankow, zwischen
Romain-Rolland-Strafle und Neukirch-
straf3e, wurde das brach liegende Ge-

RUCKHALTUNG VON ABFLIESSENDEM LOSCHWASSER

Unterirdisch eingebaute Behilter zur
Bereitstellung von Léschwasser sind
das Thema dieses Beitrags. Daneben
gibt es, insbesondere fiir Gewerbe-
und Industriegebiete oder fiir einzel-
ne Betriebe und technische Anlagen,
Behilter zur Riickhaltung von Wasser,
das zum Léschen genutzt wurde.
Denn falls im Betrieb bestimmungs-
gemifd mit wassergefihrdenden Stof-
fen umgegangen wird, erfordert dies
die Riickhaltung verunreinigten
Léschwassers aus dem Besorgnis-
grundsatz des Wasserrechts. Dem-
nach muss im Schadensfall anfallen-
des Léschwasser, das mit ausgetrete-
nen wassergefihrdenden Stoffen ver-
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unreinigt sein kann, zuriickgehalten
und ordnungsgemif entsorgt wer-
den kénnen.

Die Entscheidung, ob eine Loschwas-
serriickhaltung gebaut werden muss,
kommt aus dem Wasserrecht. Daher
treffen diese Entscheidung die zu-
standigen Wasserbehérden. Die Ent-
scheidung, wie grofS eine Léschwas-
serriickhaltung sein muss, treffen
dagegen die zustindigen Baurechts-
behérden. Abhingig ist die Grée
von vielen Faktoren, unter anderem
von der Wassergefihrdungsklasse
und der Sicherheitskategorie K, je
nach Art der Feuerwehr und der Art
der Brandmeldung. Quelle:[3]
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VORBEUGENDER BRANDSCHUTZ IM OFFENTLICHEN

BAU UND WOHNUNGSBAU

Im Interview erldutert Ronny Hofmann, Stadt-
brandmeister in Schleiz/Thiiringen, die Bedeu-
tung der Léschwasserbevorratung fiir die
Feuerwehr.

Si: Herr Hofmann, Sie sind der Stadt-
brandmeister in Schleiz, der Kreisstadt
des Saale-Orla-Kreises im Siidosten
Thiiringens. Welche Aufgaben des vor-
beugenden Brandschutzes sind damit
verbunden?

Hofmann: Als Leiter der Freiwilligen
Feuerwehr in Schleiz gehért zu mei-
nen Aufgaben gemifR §15 ThiirBKG
(Thuringer Brand- und Katastrophen-
schutzgesetz) u. a. die Beratung des
Burgermeisters in allen Fragen des
Brandschutzes und der allgemeinen
Hilfe sowie im Brand- und Katastro-
phenfall der Schutz der eingesetzten
Personen.

Si: Im nebenstehenden Artikel geht es
im zweiten Beispiel um Burgk, einen
kleinen Ort in lhrer Zustindigkeit. Rei-
chen dort 100 m? Léschwasser aus, und
wer hat den Bau des unterirdischen Be-
hdlters bezahlt?

Hofmann: In Gebieten mit einer nie-
drigen, in der Regel freistehenden Be-
bauung darf der Léschwasservorrat
von keinem bewohnten Gebiude wei-
ter als 300 m entfernt sein. Das ist
fir Burgk gewihrleistet, auch fiir das
Schloss — nur die Lé6schwassermenge
reicht fiir das historische Gebiude
nicht. Die Lage des Behilters im Ort
wurde entsprechend gewihlt. Grund-
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lage zur Bestimmung der Wasser-
menge ist die Tragkraftspritze TS 8
mit einer Nennférderleistung von
800 |/min, das sind 48 m3in der
Stunde, bei 8 bar und geoditischer
Ansaughdhe von 3 m. Deren Leistung
muss zwei Stunden lang méglich
sein, so die bundesweit einheitliche
Regelung laut Arbeitsblatt DVGW W
405. Daher brauchen wir mindestens
96 m3 fiir den sogenannten Grund-
schutz. In diesem Fall ist die Gemein-
de nach den Feuerschutzgesetzen fiir
die Bereitstellung von Léschwasser
verantwortlich. Sie hatte den Bau des
Behilters in Auftrag gegeben.

Si: Zum Ort Burgk gehdért auch das
Schloss, in dem ein Museum unterge-
bracht ist und Ausstellungen sowie
Veranstaltungen mit bis zu 400 Perso-
nen stattfinden. Der vollstindig erhal-
tene spdtmittelalterliche Bau ist ein
UNESCO-Weltkulturerbe. Er liegt 40 m
iiber der Saale. Gibt es dafiir einen zu-
sdtzlichen Léschwasserbehiilter fiir den
erhéhten vorbeugenden Brandschutz?
Hofmann: Leider nein. Mit einem
zweiten unterirdischen Loschwasser-
behilter von 100 m3 hitten wir, unter
Verwendung des gemeindeeigenen
Vorrats, das notwendige doppelte Vo-
lumen. Denn fiir diese Art von Bau-
werk sind 2 x 96 m3 erforderlich. Und
verantwortlich fiir die Bereitstellung
des zusitzlichen Léschwasserbedarfs
ist der Betreiber bzw. Tréiger, der Saa-
le-Orla-Kreis. Dessen Fachdienst
,Offentliche Ordnung Brand-/Katas-
trophenschutz“ musste als tiberge-
ordnete Instanz vom Betreiber im
eigenen Landratsamt den zweiten
Léschwasserbehilter einfordern, was
aber bisher nicht geschehen ist.

Si: Wie l6schen Sie dann, wenn es im
Schloss morgen brennt? Haben Sie ein
Tankfahrzeug fiir den Erstangriff?
Hofmann: Grundsitzlich fahren wir
einen Erstangriff mit dem Léschwas-
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servorrat der wasserfiithrenden Fahr-
zeuge, dem LF-Katschutz (1.000 |)
und dem TLF 4000 (5.000 l). Da-
mit kann zunichst ein Innenangriff
beginnen, der dann mit dem Lésch-
wasser der 6rtlichen Zisterne weiter
versorgt wird.

Si: Und wie wird der zusdtzliche Losch-
wasserbedarf gedeckt?

Hofmann: Den kénnen wir unter Nut-
zung einer aus den yoer-Jahren er-
bauten Steigleitung von der Saale her
unter gréflerem Aufwand bereitstel-
len. Das ist eine Notlosung, denn die
Entnahme vom Fluss ist nur mit zu-
sitzlichem Personal méglich und wa-
re vor allem im Winter eine kaum zu-
mutbare Herausforderung fiir die
Einsatzkrafte. Und die tragbare Feu-
erléschkreiselpumpe, auf deren dau-
erhafte Funktion wir angewiesen
sind, kommt nah an ihre Leistungs-
grenze. Der Grund sind 40 m Héhen-
unterschied vom Ausgleichbecken fiir
den Bleilochstausee am Fluss in Ver-
bindung mit den Reibungsverlusten
der Rohrleitung.

Si: Muss das Léschwasser dann vom
Vorplatz des nicht befahrbaren histori-
schen Schlosses im ungiinstigsten Fall
noch einmal einen Héhenunterschied
von rund 30 m, das ist die Gebdude-
héhe, iiberwinden?

Hofmann: Ja. Zumindest wurden in
den vergangenen Jahren zwei Tro-
ckensteigleitungen am Gebdudekom-
plex platziert. Innerhalb des Schlos-
sareals miissen die Einsatzkrifte
tatsdchlich nicht nur lange Strecken,
sondern auch grofie Héhen tiberwin-
den. Der Dachboden hat allein schon
vier Etagen. Dort kommt ein Lésch-
wasserstrahl erst aus dem Strahlrohr,
wenn die ganze Leitung mit 250 bis
300 m Linge gefullt ist. Das dauert.

Die Fragen fiir die Si stellte
Klaus W. Ko6nig.
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Entnahmestelle gem4R DIN 14230 fiir unterirdische
Mall-Léschwasserbehilter. Die Konstruktion erlaubt
je nach Uberdeckung PKW- oder LKW-Belastung.

werbegeldnde saniert und fiir den Woh-
nungsbau erschlossen. Dennis Kausch,
Projektleiter der Generalunternehmung
Kondor Wessels Bouw GmbH Berlin, hat
fur zwei der im Inneren des Quartiers
liegenden viergeschossigen Mehrfami-
lien-Wohnhauser eine unterirdische
Loschwasserreserve von insgesamt

100 m?3 anlegen lassen. Diese wurde un-
ter der spateren Griinfliche platziert.
Der Bedarf ergab sich aus einer Forde-
rung der 6rtlichen Feuerwehr im Zuge
der Baugenehmigung, weil die am
Blockrand vorhandenen Hydranten fiir
die mittleren Gebiude zu weit entfernt
waren.

Der Behilter, wie in Beispiel 2 im fertig
montierten Zustand gezeigt, besteht
aus zwei zylindrischen Hilften mit ei-
nem Zwischenstiick und drei Abdeck-
platten — alles Stahlbeton-Fertigteile,
vom Hersteller einschlieflich Entnah-
mestelle geliefert und montiert. Bei al-
len hier genannten drei Beispielen wur-
den die Behiltersegmente mithilfe eines
Krans vom LKW in die vorbereitete Bau-
grube versetzt. Als Untergrund gentigt
ein Sand- oder Splittbett.

Kombinierte Entnahme

zur Bewidsserung ist méglich
Grundsitzlich sind im Mall-Léschwas-
ser-Behilter eine Schachtleiter mit Ein-
stiegshilfe, ein Pumpensumpf gemif
DIN 14230 sowie ein Saugrohr inklusive
Dichtungseinsatz DN 125/100 vorhan-
den. Zur Lieferung gehért auch ein Lif-
tungsrohr aus Edelstahl 1.4301, DN 100,
das im Zuge der Behiltermontage ca.
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Léschwasservolumen und Bauform nach Wahl. Zubehor wie Entnahmestelle und Einstieg sind Bestandteil

der Lieferung. Sie werden vom Hersteller montiert.

1,0 m uiber Gelidnde gefiihrt wird. Und
die Entnahmestelle, eine Saugleitung in-
kl. Kupplung aus Edelstahl 1.4301, bis
ca. 0,3 m tber Geldande verlangert, ist
mit einem Hinweisschild , Léschwasser-
Saugleitung” versehen.

Behilter fiir Loschwasser, wegen der
Frostgefahr nicht frei im Geldnde aufge-
stellt, werden mit Trink- oder Regenwas-
ser befiillt. Denkbar ist eine kombinierte
Nutzung, zum Beispiel fir die Bewisse-
rung von Aufenanlagen. Dazu muss der
Speicher um die zur Bewisserung erfor-
derliche Menge gréfer dimensioniert
werden, an einen Regenwasserzu- und
-tiberlauf angeschlossen sein sowie Fil-
ter- und Pumpentechnik gemif DIN EN
16941-1 (4) und DIN 1989-100 (5) erhal-
ten. Eine im Speicher installierte Was-
serstandssonde stoppt die Entnahme
zur Nutzung automatisch, bevor die

Mindestléschwassermenge erreicht
wird. |

Weitere Informationen

[1] DIN 14230:2021-08. Unterirdische
Léschwasserbehilter. DIN Media
GmbH, Berlin, August 2021. DOI
https://dx.doi.org/10.31030/3271047

[2] Mall-Produktinformation auf www.
mall.info/produkte/loeschwasserbehaelter-
schachtbauwerke/loeschwasserbehaelter/
[3] Mall-Umwelt-Info 03, Februar 2019.
Aktuelle Informationen zur Riickhaltung
von Léschwasser. Hrsg.: Mall GmbH,
Donaueschingen, 2019. Kostenfrei auf
www.mall.info

[4] DIN EN 16941-1:2024-05 Vor-Ort-An-
lagen fiir Nicht-Trinkwasser — Teil 1: An-
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lagen fiir die Verwendung von Regen-
wasser; Deutsche Fassung EN
16941-1:2024. DIN Media GmbH; Berlin,
Mai 2024.

DOl dx.doi.org/10.31030/3529243

[5] DIN 1989-100:2022-07 Regenwasser-
nutzungsanlagen — Teil 100: Bestim-
mungen in Verbindung mit DIN EN
16941-1. DIN Media GmbH; Berlin, Juli
2022.

DOl dx.doi.org/10.31030/3324669

Der Autor
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nalist und Buchau-
tor, speziell zur
wasserorientierten
Stadtplanung und
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zigen Bundesverbandes fiir
Betriebs- und Regenwasser e. V.
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www.klauswkoenig.de
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Weiches Wasser sorgt nicht nur fiir mehr Komfort und weniger Kalkablagerungen, sondern erhéht auch
die Lebensdauer von Haushaltsgeriten.

SHK-Fachbetriebe als Wegbereiter ressourcenschonender Haustechnik

ZUFRIEDENE KUNDEN DANK
WEICHWASSERANLAGEN

Gerade bei der Wasserversor-
gung lassen sich durch gezielte
MaBnahmen erhebliche Umwelt-
und Kostenvorteile erzielen. Ein
oft unterschatzter Hebel: die
Wasserenthartung. Kalkablage-
rungen in Armaturen, Haushalts-
geraten und der Heizungsanlage
fuhren nicht nur zu mehr Ener-
gieverbrauch, sondern auch zu
héherem Verschleiff. SHK-Fach-
betriebe sind gut beraten, sich an
dieser Stelle als Weichensteller
nachhaltiger Gebaudetechnik zu
positionieren, indem sie ihre Kun-
den ganzheitlich aufklaren, pas-
sende Losungen prasentieren
und mit Vorurteilen durch Fach-
wissen aufraumen.

Fur viele Hausbesitzer beginnt das Inte-
resse an einer Weichwasseranlage nicht
bei technischen Details, sondern auf-
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grund von alltaglichen Argernissen: ver-
kalkte Duschwinde, matte Armaturen
oder ein hoher Pflegeaufwand in moder-
nen Badern. Wer sein Bad mit hochwer-
tigen Armaturen ausgestattet und dafiir
viel Geld investiert hat, mdchte diese
Ausstattung natirlich schonen und
langfristig nutzen. Dasselbe gilt fur eine
neue Heizungsanlage mit neuer Tech-
nik. Nachhaltigkeit steht meist nicht im
Vordergrund, sondern der Wunsch nach
Komfort. Wer die technischen, ékologi-
schen und wirtschaftlichen Folgen von
hartem Wasser kennt, weifd den Nutzen
einer Weichwasseranlage zu schitzen.

Hartes Wasser ist kein Randphinomen
Rund zwei Drittel der Haushalte in
Deutschland sind laut der figawa in Re-
gionen mit mittlerer bis hoher Wasser-
hérte versorgt. Besonders betroffen sind
Siid- und Ostdeutschland sowie Teile
Nordrhein-Westfalens und Hessens. Die
Ursache: hohe Konzentrationen von Kal-
zium- und Magnesiumionen, die das
Wasser beim DurchflieRen kalkhaltiger
Béden aufnimmt. Was das fiir die Haus-

Si 09-2025

technik bedeutet, zeigt sich oft erst nach
Jahren: Kalk lagert sich in Rohrleitungen,
Wairmetauschern, Armaturen und Haus-
haltsgeriten ab. Die Lebensdauer tech-
nischer Komponenten sinkt und der
Wartungsaufwand steigt. Zudem wird
die Warmeiibertragung in Heizungsan-
lagen oder Warmwasserbereitern
schlechter. Schon eine Kalkschicht von

1 mm kann den Energiebedarf um etwa
10 % erhshen. Auch in anderen alltigli-
chen Bereichen macht sich hartes Was-
ser bemerkbar — etwa durch einen héhe-
ren Verbrauch an Wasch- und
Reinigungsmitteln. Laut DIN 1988-200
ist eine Enthértung ab 8,4 °dH (deut-
scher Hirte) zuldssig, ab 14 °dH wird sie
fiir Warmwasser empfohlen. Allerdings
ist die zentrale Enthiartung am Hausein-
gang genauso sinnvoll, da auch Kaltwas-
ser spater in Haushaltsgeraten, wie
Wasch- und Spiilmaschine, sowie dem
Wasserkocher erhitzt wird.

Weiches Wasser rechnet sich
Wasserenthidrtung ist mehr als nur Kom-
fortgewinn. Eine Studie des Fraunhofer-



Fotos: Adobe Stock/Joseph Maniquet, figawa

Instituts zur 6kologischen Bewertung ei-
ner dezentralen Enthartung mittels
lonenaustausch (Kalzium und Magnesi-
um gegen Natrium) zeigt: Weiches Was-
ser senkt langfristig die Betriebskosten,
reduziert Umweltbelastungen und
schitzt Investitionen — unabhiangig von
der GebiudegroRe. Die Enthdrtung
senkt deutlich den Energie- und Wasch-
mittelverbrauch. Einsparungen bis zu

8 % CO,-Emissionen jihrlich sind mog-
lich, und zwar durch geringeren Energie-
bedarf bei Warmwasserbereitung und
Heizung, der langeren Lebensdauer von
Gerédten (z. B. bei einer Waschmaschine:
von elf auf bis zu 16 Jahre) und bis zu

30 % weniger Waschmittelverbrauch pro
Waschgang. Auch zur Reduzierung von
Kosten lohnt sich der Einbau einer
Weichwasseranlage, wie ein Praxisbei-
spiel zeigt: Sachsen-Anhalt hat eine
durchschnittliche Wasserharte von

26 °dH. Wird dort eine Weichwasseran-
lage installiert und die Wasserhirte auf
13 °dH reduziert, ergibt sich eine jahrli-
che Einsparung von ungefihr 30 Euro
pro Person inklusive Betriebskosten. Vo-
raussetzung: Hausbesitzer nutzen die
Einsparpotenziale, indem sie die Gerite,
wie die Spiilmaschine, auf die neue Was-
serhirte einstellen. Andernfalls dosiert
sie weiterhin so, als wire das Wasser
hart. Dartiber hinaus ist die Umweltbe-
lastung durch weiches Wasser geringer,
da weniger Reinigungsmittel genutzt
werden miissen. Auch fur die Hygiene in
der Trinkwasserinstallation bietet wei-
ches Wasser Vorteile: Weniger Kalk be-
deutet weniger Angriffsfliche fiir Biofil-
me und damit ein geringeres Risiko fiir
mikrobiologische Belastungen.

Damit sich diese Vorteile in der Praxis
optimal entfalten, braucht es angepass-
te Losungen fur unterschiedliche Gebau-
detypen — vom Einfamilienhaus tiber
Gebiudekomplexe bis hin zu Industrie-
anlagen. Die SYR-NeoSoft-Serie bietet
dafiir eine abgestufte Geritefamilie:
NeoSoft 2500 Connect versorgt bis zu
drei Wohneinheiten, die soooer bis zu
acht und die leistungsstarke NeoSoft
8000 Connect eignet sich sogar fiir Ge-
baude mit bis zu 25 Einheiten. In der
neuen Ausfiihrung als NeoSoft-L-Dop-
pelanlage lasst sich das System modular
erweitern. Bei Kombination mehrerer
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Die Folgen von hartem Wasser erstrecken sich von héherem Waschmittelverbrauch bis hin zu geringerer

Lebensdauer von Haushaltsgeriten.

Module kénnen bis zu 35 Wohneinheiten
versorgt werden.

Wasserenthirtung vernetzt denken
Wasserenthartung lisst sich auch ver-
netzt denken, um Wasser- und Energie-
verbrauch sowie Hygiene dauerhaft zu
optimieren. SYR beispielsweise bietet
ein modular vernetzbares Haustechnik-
konzept an, das weit tiber die Enthér-
tung hinausgeht.

Die Idee: viele Produkte, ein durchdach-
tes System. Enthartungsanlagen, wie die
NeoSoft-Serie, lassen sich nahtlos mit
weiteren SYR-Produkten kombinieren —
wie effizientem Leckageschutz, scho-
nenden Druckminderern, Riickspiil- und
Feinfiltern sowie Hygienespiilsystemen.
Uber die SYR Connect App sind Ver-
brauchsdaten, Wartungshinweise und
Stérmeldungen einsehbar und die Anla-
gen werden auf Basis der gelieferten Da-
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Gesetzliche Regelungen
zu Weichwasseranlagen

DIN 1988-200: Enthirtung ist ab
8,4 °dH zulissig, ab 14 °dH emp-
fohlen.

Trinkwasserverordnung (TrinkwV):
Auch bei intensiver Enthidrtung
wird der Natriumgrenzwert von
200 mg/| nicht tiberschritten.

DIN EN 1717: Normgerechter Ab-
wasseranschluss, damit keine Kei-
me in die Anlage gelangen.

DIN EN 14743: Anforderungen an
Sicherheit, Hygiene und Leistung
von Enthartungsanlagen.

DIN EN 806 (Teil 1-5): Regelmafi-
ge Wartung der Anlage, um hygie-
nische Sicherheit und Funktion zu
gewihrleisten.
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Die NeoSoft 2500 Connect versorgt bis zu drei
Wohneinheiten, die NeoSoft 5000 Connect bis zu
acht Wohneinheiten mit weichem Wasser.

ten optimal eingestellt. Ob in Neubau-
ten oder im Bestand: Die SYR-Systeme
sind flexibel nachriistbar. Dank standar-
disierter Anschlusstechnik, wie dem
neuen SYRLock, gelingt der Einbau un-
kompliziert und schnell. Fiir Fachbetrie-
be bringt das handfeste Vorteile: Die
Planung wird einfacher, der Installati-
onsaufwand sinkt und die digitale Fern-
uberwachung erméglicht vorausschau-
enden Service. Auch Endkunden
profitieren: etwa durch Push-Benach-
richtigungen bei Filterwechsel, Wasser-
verbrauchsanalysen oder Leckage-
warnungen. Wird beispielsweise eine
NeoSoft-Anlage mit dem Leckage-
schutzmodul SafeTech Connect und
dem intelligenten Bodensensor SafeF-
loor kombiniert, entsteht ein digital
tiberwachtes, aufeinander abgestimm-
tes Wassermanagement — vom Hausan-
schluss bis zur letzten Entnahmestelle.

Das Fachhandwerk als Wegbereiter

fiir nachhaltige Gebiaudetechnik

Die Transformation hin zu effizienter
Gebidudetechnik von morgen gelingt
nicht nur durch Produkte allein —es
braucht Fachhandwerker in einer Schliis-
selrolle: als Berater, Umsetzer und Mul-
tiplikator von durchdachten Lésungen.
Im Gesprich mit Kunden zeigen sich oft
praktische Einstiegspunkte: verkalkte
Duschképfe, stumpfe Armaturen oder
schwer zu reinigende Oberfliachen im
Bad.

Hier beginnt hiufig das Gesprich —
nicht mit CO,-Bilanzen, sondern mit all-
taglichen Argernissen. Umso wichtiger
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Zwei NeoSoft 5000 Connect schliefen sich zur Neo-
Soft 8000 Connect zusammen. So kdnnen bis zu

25 Wohneinheiten platzsparend mit weichem Wasser
versorgt werden.

ist es, diese gezielt zu nutzen und aus
dem Komfortbediirfnis ein tibergeord-
netes Nachhaltigkeitsthema zu machen.
Allerdings haben Kunden oft Vorbehalte,
die Profis mit fundiertem Fachwissen
entkriften konnen:

— Thema ,Natrium im Trinkwasser“:
Viele Kunden reagieren skeptisch, wenn
sie héren, dass beim lonenaustausch
Natrium dem Wasser zugefuhrt wird.
Das entwaffnende Argument lautet: Bei
fachgerechter Einstellung der Enthir-
tung wird der gesetzliche Grenzwert von
200 mg/| nicht tiberschritten. Viele Mi-
neralwisser haben einen deutlich héhe-
ren Natriumgehalt.

— Thema ,Weiches Wasser begiinstigt
Korrosion“: Oft liegt der Grund dafiir in
der urspriinglichen Wasserqualitat und
nicht in der Enthirtung selbst. SYR bie-
tet daher kostenlose Wasseranalysen an,
mit denen sich vorab priifen lisst, ob
das Leitungswasser vor und nach einer
Enthdrtung potenziell korrosiv ist. Eine
vor der Weichwasseranlage installierte
Dosierungsanlage, die lebensmittel-
taugliche Zusitze wie Phosphat oder
Silikat hinzugibt, beugt gegen Korrosion
vor.

— Thema ,Durch Enthirtung fehlen dem
Korper wichtige Mineralstoffe“: Der tig-
liche Bedarf an Kalzium und Magnesium
wird tiber die Nahrung aufgenommen
und nicht tiber das Trinkwasser. Selbst
geschmacklich hat weiches Wasser keine
Nachteile — im Gegenteil: Fiir viele Baris-
tas und Teeliebhaber liegt die ideale
Wasserhirte bei rund 4 °dH, also im Be-
reich weichen Wassers.
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Viele Produkte, ein durchdachtes System: Was mit ei-
ner Weichwasseranlage anfingt, l4sst sich leicht mit
anderen SYR-Produkten kombinieren.

Fazit

Moderne Weichwasseranlagen verbin-
den Komfort, Werterhalt und Nachhal-
tigkeit in der Haustechnik. Sie senken
den Energieverbrauch, reduzieren Reini-
gungsaufwand, schiitzen Rohrleitungen
und Gerite und leisten einen messbaren
Beitrag zum Umwelt- und Ressourcen-
schutz. Gerade das SHK-Fachhandwerk
ist entscheidend, wenn es darum geht,
Kunden von Weichwasseranlagen zu
tiberzeugen. Oft beginnen Beratungsge-
spriche mit alltaglichen Argernissen,
wie verkalkten Armaturen, mithsamer
Reinigung oder kurzlebigen Geriten.
Gute Beratung klart auf, raumt Vorurtei-
le aus dem Weg und macht das Thema
Wasserqualitit greifbar. Ob Fragen zum
Natriumgehalt, zur Korrosionssicherheit
oder zur Nachriistbarkeit: Wer fundiert
und systemisch berit, verankert nach-
haltige Haustechnik im Markt. So wird
der Einbau einer Weichwasseranlage ein
aktiver Schritt hin zu langlebiger, ener-
gieeffizienter und zukunftsfihiger Ge-
baudetechnik und einer hohen Kunden-
zufriedenheit. |

Der Autor

Lutz Biinzel,
Produktmanagement
Wassertechnologie
international,

Hans Sasserath
GmbH & Co. KG.

Fotos: Hans Sasserath GmbH & Co. KG
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Der Roth-Wasserkreislauf biindelt Losungen fiir mageschneidertes Sparen, Recyclen und Kliren der kostbaren
Ressource.

Losungen fir Wasserrecycling und -klarung sowie Regenwassernutzung

WASSER MEHRFACH NUTZEN

Roth blndelt Lésungen fur mag-
geschneidertes Sparen, Recyclen
und Klaren des kostbaren Gutes
Wasser unter dem Motto ,W-ef-
ficiency — Wasser mehrfach nut-
zen” im Roth-Wasserkreislauf.
Diese Systeme ermaoglichen eine
ressourcenschonende Nutzung
und Aufbereitung von Wasser
und bieten zukunftsweisende L6-
sungen fur private und gewerb-
liche Anwendungen.

Das Dautphetaler Unternehmen Roth
Werke (www.roth-werke.de) kann auf ei-
ne jahrzehntelange Expertise in der Ent-
wicklung, Fertigung und Vermarktung
von Produkten und Systemlésungen aus
den Bereichen Wasser- und Klartechnik
verweisen. ,Wir konzentrieren unsere
Fachkompetenz in diesem Bereich seit
vielen Jahren in einer eigenen Sparte,
den Umweltsystemen®, sagt die ge-
schiftsfiihrende Gesellschafterin Dr. An-
ne-Kathrin Roth, ,die Umweltsysteme
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gehoren zur Roth-DNA und sind von
strategischer Bedeutung.”

Mit Blick auf die Herausforderungen der
Zukunft und die Auswirkungen des Kli-
mawandels entwickelt Roth seine Lésun-
gen unter dem Schlagwort ,water
efficiency” weiter. Dabei setzt der mittel-
hessische Hersteller auch auf die Erfah-
rungen, das Wissen und die spezifi-
schen Produkte seiner internationalen
Gesellschaften. Neben zwei deutschen
Standorten werden die Umweltsysteme
insbesondere bei Roth in Spanien und in
den USA vorangetrieben. Dort gibt es je-
weils auch eigene Produktionsanlagen.

Material und Verfahren punkten

mit zahlreichen Vorziigen

»Mitterweile decken unsere Systeme ne-
ben der Regenwassernutzung und -spei-
cherung den gesamten Wasserzyklus ab:
Trinkwasser, Grauwasser und Schwarz-
wasser“, erkliart Dr. Anne-Kathrin Roth.
,Fiir alle drei Bereiche haben wir stan-
dardisierte sowie individualisierbare L&-
sungen fur Wohngebiude, aber auch fur
industrielle Anwendungen in unserem
Portfolio.”
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Ob Regenwassertanks oder Behilter zur
Aufbereitung von Grauwasser: Alle von
Roth entwickelten und weltweit im Blas-
formverfahren gefertigten Behilter aus
dem leistungsstarken Material Polyethy-
len High Density (PE-HD) zeichnen sich
durch eine exzellente Bestandigkeit aus.
Sie sind dariiber hinaus schlagfest,
formstabil, lebensmittelecht, einfach zu
transportieren und auch zu installieren,
bei Bedarf einfach zu reinigen und ex-
trem langlebig. Weiterhin hat der Her-
steller eine spezielle Flanschtechnik

fur die modulare, absolut sichere hy-
gienische Verbindung der Behilter ent-
wickelt.

Wasserrecycling als Schliissel zu nach-
haltigem Ressourcenmanagement

Das Wasserrecyclingsystem Roth Aqua-
Serve setzt auf die Wiederverwendung
von Grauwasser aus Duschen, Hand-
waschbecken, Badewannen oder
Schwimmbadfiltersystemen. Die keim-
freie und geruchslose Wiederaufberei-
tung des gebrauchten Wassers erfolgt
durch modernste Technologie und einen
Membranfilter. Es kommen keinerlei



Fotos: Roth Werke

INSTALLATION & MSR

Fehlt die Anbindung ans &rtliche Abwassersystem, kommen die Roth-Sammel-
gruben zum Einsatz. Sie speichern das Abwasser sicher bis zur Absaugung durch

den Saugwagen.

Chemikalien zum Einsatz. Das hier auf-
bereitete Wasser kann fiir Anwendungen
wie Toilettenspiilungen, Gartenbewisse-
rung oder die Waschmaschine wieder-
verwendet werden.

Kompakte Anlage spart monatlich
12.000 | Trinkwasser ein

Roth hat eine kompakte Anlage im An-
gebot, die beispielsweise fiir einen Einfa-
milienhaushalt geeignet ist. Sie ermég-
licht das Recyclen von 400 | Grauwasser
pro Tag. Im Haushalt kénnen somit pro
Monat rund 12.000 | Trinkwasser einge-
spart werden. Ein Blick auf die Zahlen
zeigt, was das bedeutet: Nach Angaben
internationaler Organisationen braucht
ein Mensch mindestens 20 | Wasser pro
Tag — zum Trinken, Kochen und fiir die
Hygiene. Anbau und Produktion von Le-
bensmitteln sind in diese Zahlen nicht
mit eingerechnet. Zum Vergleich: Der
durchschnittliche tagliche Wasserver-
brauch in Deutschland pro Tag und Per-
son betrigt 130 I.

JWir sehen also, dass sich mit unserer
Anlage der tiberlebenswichtige, mini-
male Trinkwasserbedarf von weit mehr
als 20 Menschen pro Tag einsparen
lasst®, erklart Dr. Thomas Reis, Ge-
schiftsfihrer von Roth Ibérica. Auf der
iberischen Halbinsel gewinnen System-
[6sungen zum Grauwasserrecycling,
aber auch beispielsweise zur Entsalzung
von Meerwasser, bereits seit vielen Jah-
ren angesichts der Folgen des Klima-
wandels und zunehmender Diirre-Ereig-
nissen an Bedeutung.

Die Roth AquaServe Systeme punkten
zudem mit ihrem nahezu wartungsfrei-
en Betrieb, einfacher Installation und

der Méglichkeit, ober- oder unterirdisch
eingesetzt zu werden. ,,Unser Ziel ist es,
mit modernen Technologien bedarfsge-
rechte Lésungen zu bieten, dank derer
die wertvolle Ressource Wasser nicht
einfach entsorgt, sondern recycelt und
sinnvoll wiederverwendet wird“, bringt
es Dr. Anne-Kathrin Roth auf den Punkt.

Komplettpakete

zur Regenwassernutzung

Auch durch das Sammeln und Verwen-
den von Regenwasser kann wertvolles
Trinkwasser eingespart werden. Roth
bietet komplette Paketlésungen fiir die
Regenwassernutzung zum Erdeinbau
oder zur oberirdischen Aufstellung an.

Als besonders innovativ bezeichnet Roth

die Kombination aus Regenwasserspei-
cherung und Recyclingwasser im Roth
Twinbloc. Dabei handelt es sich um ei-
nen Flachspeicher, der dank unterirdi-
scher Lagerung eine stabile Wasserqua-
litat gewihrleistet. Dadurch kénnen bis
zu 45 % Trinkwasser und Abwasser ein-
gespart werden.

,»Ein maRigeblicher Beitrag zur Ressour-
censchonung sowie zur Reduzierung
von Kosten und Umweltbelastungen®,
bekraftigt Dr. Anne-Kathrin Roth.

Sammelgruben und Kleinklidranlagen

Fehlt die Anbindung ans 6rtliche Abwas-

sersystem, kommen die Roth-Sammel-
gruben zum Einsatz. Sie speichern das
Abwasser sicher bis zur Absaugung
durch den Saugwagen. Umfangreiches
Zubehér wie eine Absaugvorrichtung,
ein Fillstandmelder oder der Entluf-
tungspilz komplettieren das Angebot.
Zum Portfolio der Roth Umwelttechnik
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Roth bietet komplette Paketlésungen fiir die Regenwassernutzung zum Erdeinbau
oder zur oberirdischen Aufstellung an, wie hier am Dresdener Semper-Gymnasium.

gehdren auflerdem Versickerungs- und
Behandlungssysteme, Retentionstanks
und Kleinklaranlagen

Ganzheitliche Systemlésungen

fiir maximale Effizienz

Die Roth-Wassereffizienzsysteme sind
Teil eines umfassenden Angebots, das
optimal aufeinander abgestimmte Kom-
ponenten bietet. Dazu zihlen auch Wér-
mepumpensysteme, Trink- und Heiz-
wasserspeicher sowie Flichen-Heiz-
und Kiihlsysteme. Alle Systeme sind so
konzipiert, dass sie bedarfsgerecht aus-
gelegt werden und dabei héchste Ener-
gieeffizienz sowie maximalen Nutzer-
komfort garantieren. Il

Das Wasserrecyclingsystem Roth AquaServe setzt
Maf3stibe in der Wiederverwendung von Grauwasser
aus Duschen, Handwaschbecken, Badewannen oder
Schwimmbadfiltersystemen — ganz und gar ohne
Chemie.
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Building Information Modeling (BIM): Nachweise wie EPDs, Zertifikate und Emissionspriifungen werden zunehmend direkt in die BIM-Objekte eingebunden.

TGA-Planung: So geht das Nachweisen von nachhaltigen Produkten

NACHHALTIGKEIT IST

NICHT MEHR OPTIONAL

TGA-Fachplaner missen fur ein-
gesetzte nachhaltige Produkte
transparente Nachweise doku-
mentieren zu CO,-Bilanz, Schad-
stofffreiheit und Recyclingpo-
tenzial. GF Building Flow
Solutions zeigt am Beispiel von
Uponor-Produkten, wie das in
der Praxis gelingt.
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Nachhaltigkeit ist kein freiwilliger Zusatz
mehr, sondern ein zentrales Auswahlkri-
terium. Treiber dieser Entwicklung sind
regulatorische Vorgaben wie die EU-Ta-
xonomie, das Lieferkettengesetz, neue
Produktnormen und CO,-Grenzwerte.
Zudem erzielen zertifiziert nachhaltige
Gebiude bei Verkauf oder Vermietung
oft héhere Marktwerte. Férderprogram-
me wie das Qualitatssiegel ,Nachhalti-
ges Gebiude“ (QNG) setzen zudem
voraus, dass Nachhaltigkeit und Ener-
gieeffizienz nachweislich dokumentiert
sind.

Nachhaltigkeit von Anfang an
Nachhaltigkeit ist von Beginn an fester
Bestandteil des Produktentstehungspro-
zesses. Schon in der Planungsphase
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werden Kriterien fiir Materialwahl, Ferti-
gung, Verpackung und Logistik definiert.
Neben Neuentwicklungen liegt beson-
deres Potenzial in der Optimierung be-
stehender Systeme — etwa durch bio-
basierte Rohstoffe, niedrigeren
Energieverbrauch oder ressourcen-
schonende Verpackungen.

Ein Beispiel sind die PEX Pipes Blue von
Uponor (www.uponor.com). Diese bio-
basierten Rohre bieten dieselbe Pro-
duktqualitdt wie ihre konventionellen Va-
rianten, verursachen aber 9o % weniger
CO,-Emissionen. lhre ISCC-Zertifizie-
rung (International Sustainability & Car-
bon Certification) beruht auf dem soge-
nannten Massenbilanzansatz. Das
bedeutet, dass fiir jede Tonne ISCC-zer-
tifizierter erneuerbarer Rohstoffe, die
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EPDs (Umwelt-Produktdeklarationen) nutzen die Okobilanz (LCA), um die Um-
weltauswirkungen eines Produkts iiber seinen gesamten Lebenszyklus hinweg

umfassend zu bewerten.

Uponor in der Produktion verwendet, ei-
ne entsprechende Menge PEX-Rohre mit
einem ISCC-Zertifikat versehen werden
kann. Die Verwendung von ISCC-zertifi-
zierten, biobasierten Materialien tragt
dazu bei, fossile Ressourcen durch er-
neuerbare Rohstoffe zu ersetzen. GF
wird jahrlich von unabhingigen Dritten
geprift, um zu gewahrleisten, dass alle
Anforderungen der ISCC-Zertifizierung
erfiillt werden.

Wichtige Nachweise Nachhaltigkeit
Fachplaner, Grofthandel und Installa-
teure benétigen belastbare Nachweise,
um nachhaltige Produkte sicher zu iden-
tifizieren. Zu den relevanten Dokumen-
ten gehoren:

— Die EPD (Environmental Product De-
claration) ist der zentrale 6kobilanzielle
Nachweis. Die Deklaration beschreibt
prizise den CO,-Fuflabdruck, den Ener-
gieverbrauch und den Ressourcenein-
satz eines Produkts tber seinen gesam-
ten Lebenszyklus. Sie bildet die
Grundlage fur Zertifizierungen nach
DGNB, LEED oder BNB.

— Die Herstellererklarung zur DGNB-
Konformitit bestatigt, dass ein Produkt
die Umweltkriterien des DGNB-Systems
erfiillt. Sie erleichtert es Planern, Anfor-
derungen an Schadstofffreiheit und un-
erwiinschte Inhaltsstoffe sicher nachzu-
weisen.

— SHI-Bewertung: Das SHI, Sentinel
Holding Institut (www.sentinel-holding.eu),
priift Produkte hinsichtlich Emissions-
armut und gesundheitlicher Unbedenk-
lichkeit. Die SHI-Bewertung ist vor allem
fir Projekte mit hohen Anforderungen

an die Innenraumluftqualitit relevant.
Typische Kennzeichnungen sind ,,schad-
stoffgepruft, ,,emissionsneutral” oder
»QNG-ready“. Der SHI-Produktpass
biindelt alle Nachweise in einem digi-
talen Dokument.

Digitalisierung als Beschleuniger

Das digitale Planen und Bauen mit Buil-
ding Information Modeling (BIM) verin-
dert den Umgang mit Nachweisen
grundlegend. Nachweise wie EPDs, Zer-
tifikate und Emissionsprifungen werden
zunehmend direkt in die BIM-Objekte
eingebunden, sodass Planer sie im Mo-
dell aktuell und direkt produktbezogen
auswerten kénnen. BIM-Software aggre-
giert zukinftig Kennwerte wie CO -
Emissionen und Recyclingpotenzial au-
tomatisch, ohne dass Daten manuell
zusammengetragen werden miissen.
Verbesserungen an Produkten lassen
sich zeitnah ins Modell tibernehmen.

Verfiigbarkeit der Nachweise auf
Online-Plattformen

GF stellt die erforderlichen Nachweise
transparent und rund um die Uhr online
zur Verfiigung. Im Downloadcenter und
im digitalen Produktkatalog sind alle
Dokumente abrufbar. Bei spezifischen
Anforderungen liefert der technische
Support projektbezogene Unterlagen
auf Anfrage.

Viele Nachweise sind zusétzlich in Pro-
duktdatenblattern und Ausschreibungs-
texten hinterlegt. Fiir gréRere Vorhaben
unterstiitzt ein Projektierungsservice bei
der strukturierten Zusammenstellung
aller Nachweise.
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Uponor PEX Pipes Blue: Die biobasierten Rohre bieten dieselbe Produktqualitat
wie ihre konventionellen Varianten, verursachen aber 9o % weniger CO,-Emissionen.

Wohin geht der Trend?

Nachhaltigkeit in der TGA wird sich in
den kommenden Jahren weiter professi-
onalisieren und tief in digitale Planungs-
prozesse integrieren. GF Building Flow
Solutions arbeitet deshalb konsequent
daran, das eigene Produktsortiment wei-
ter zu transformieren. Bis 2027 soll fuir
mindestens 50 % des Portfolios eine
nachhaltigere Alternative verftigbar sein
— sei es durch den Einsatz biobasierter
Materialien, den verstirkten Einsatz von
Rezyklaten, eine ressourcenschonende
Produktoptimierung oder verbesserte
Verpackungslésungen.

Gleichzeitig wichst der Anspruch, Nach-
haltigkeits- und Umweltnachweise als
smarte Daten so bereitzustellen, wie
Planer, Auditoren oder Bauherren sie be-
nétigen. Bis 2027 sollen alle Uponor-
Produkte mit einer EPD versehen sein.
GF wird die Informationen aus Doku-
menten wie EPDs auch zur direkten In-
tegration in BIM-Modelle oder digitale
Materialdatenbanken wie Madaster ver-
wenden.

Die zentrale Herausforderung fiir Her-
steller liegt in der smarten Datenuiberga-
be an die Kunden mit geringstmogli-
chem Aufwand. M

Der Autor

Thomas Vogel, Project Manager,
Product Sustainability bei

GF Building Flow Solutions.
(www.georgfischer.com)
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NEUE RADARTECHNOLOGIE

SICHERER BETRIEB VON PUMPSTATIONEN

Die SFA Gruppe prisentierte auf der ISH
unter dem Motto ,Shaking up water*
eine wegweisende Innovation: Die be-
wihrten Sanifos-Pumpstationen wurden
mit modernster Radartechnologie aus-
gestatte — eine Neuentwicklung,

die eine millimetergenaue Fiillstands-
messung sowie eine maximale Betriebs-
sicherheit garantieren soll.

Die Sanifos-Pumpstationserie liberzeugt
durch ihre Vielseitigkeit — ob bei Regen-
wasser, fikalienfreiem oder fikalienhal-
tigem Abwasser. Die robusten Pumpsta-
tionen sind darauf ausgelegt, grole
Abwassermengen effizient abzuleiten
und einen Riickstau zuverlidssig zu ver-
hindern.

Prizise Radartechnologie

Auf Basis dieser jahrzehntelangen Ex-
pertise entwickelte SFA die neue Radar-
Fullstandmessung — laut eigenen Anga-
ben ein technologischer Meilenstein in
der Branche. Das innovative System
arbeitet mit elektromagnetischen Wellen
und erreicht eine Prézision von 2 mm.

Die Pumpstation Sanifos 610 ist mit einer oder zwei Pumpen erhiltlich. Das Radar-
modul zur millimetergenauen Fiillstandmessung ist oben am Rand der Pumpsta-
tion angebracht. So kommt es mit dem Abwasser nicht in Bertihrung und garan-

tiert eine maximale Betriebssicherheit.
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Im Vergleich zu herkdmmlichen
Schwimmersystemen bietet die beriih-
rungslose Messung entscheidende Vor-
teile: hohere Genauigkeit, geringerer
Wartungsaufwand und maximale Aus-
fallsicherheit. Die Technologie ist so-
wohl fiir Neuinstallationen als auch zur
Nachristung konzipiert.

Die Pumpstationen, speziell entwickelt
fiir den Erdeinbau und die Unterflur-
montage, eignen sich optimal zur Ent-
sorgung von Grau- und Schwarzwasser
aus Geschiften sowie Ein- oder Mehrfa-
milienhdusern. Eine integrierte
Schneidradtechnologie verhindert effek-
tiv Verstopfungen und gewihrleistet ei-
nen stérungsfreien Betrieb.

Anschauliche Prisentation

Das Messemodell mit 610-I-Tank veran-
schaulichte die Pumpstationen mit inte-
grierter Radartechnologie. Das rund 1 m
hohe Exponat war an einer Seite offen-
gelegt und machte so die innovative
Fillstandsmessung sichtbar. Die Zwei-
Pumpen-Ausfiihrung tiberzeugt durch
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ein interaktives Smart-Steuerterminal
und ein kabelgebundenes Alarmsystem.
Visualisierungen auf einem zusitzlichen
Bildschirm vermittelten den Besuchern
zusitzliche Installationsdetails.

Anpassbar an verschiedene
Installationsorte

Die Sanifos-Pumpstationen bieten durch
ihre Aueninstallation entscheidende
Mehrwerte. Die Installation technischer
Komponenten im Gebiudeinneren er-
ubrigt sich, sodass Larm- und Geruchs-
beldstigungen im Wohnbereich vermie-
den werden. Zudem bleibt eine gréRere
Flache fiir Wohn- und Lagerzwecke im
Gebiaude verfligbar. Die meisten Pump-
stationen eignen sich zudem fiir den
frostsicheren Einbau in gefihrdeten
Bereichen und kénnen vielfach auch in
befahrbaren Zonen installiert werden.
Die Installation im Auf3enbereich erfolgt
diskret in einer Griinfliche oder im Ein-
fahrtsbereich — im Boden versenkt, ist
nur die Abdeckung sichtbar.
www.sanibroy.de

Die Sanifos 1300 ldsst sich ebenfalls mit der neuen Radartechnologie ausstatten.
Aufgrund des gréReren Tanks ist die Pumpstation fiir Abwésser aus Wohnanlagen,
Geschiftsrdumen, Ein- oder Mehrfamilienhdusern geeignet. Die Installation
erfolgt diskret in einer Griinflache.

Foto: SFA Deutschland GmbH
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REGENWASSER ALS RESSOURCE

Ergebnisse einer Marktbefragung
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98 % der Teilnehmer an der aktuellen Marktbefra-
gung erwarten eine gleichbleibende oder verstirkte
Nachfrage in der Regenwasserbewirtschaftung.

Die Mall GmbH hat die Ergebnisse ihrer
aktuellen Marktbefragung ,Umgang mit
Regenwasser* vorgestellt, fiir die die
Antworten von iiber 4.500 Teilnehmern
aus Architektur- und Ingenieurbdiros,
Handwerk, Behérden, Hochschulen und
dem Baustofffachhandel ausgewertet
wurden. Ziel war es, herauszufinden, wie
Branchenvertreter aus Deutschland,
Osterreich und der Schweiz die Zu-
kunftschancen der Regenwasserbewirt-
schaftung einschitzen, welche die
Topthemen der Zukunft sind und wie
sich diese Einschitzungen seit der letz-
ten Umfrage 2023 verindert haben.

Die Ergebnisse bestitigen, dass das

Fotos: Mall

Umdenken in der Branche weiter voran-

schreitet, denn 77 % der Befragten se-
hen die dezentrale Regenwasserbewirt-
schaftung positiv. Mit 98 % erwarten,
wie schon 2023, auch fast alle Teilneh-
mer der Umfrage eine steigende oder
zumindest gleichbleibende Nachfrage
bei den Mafinahmen der dezentralen
Regenwasserbewirtschaftung. Unter
dem Eindruck linger werdender Tro-
ckenphasen und heftigerer Starkregen-
ereignisse ist der Umgang mit Stark-
regen zum Topthema der Zukunft
geworden, dicht gefolgt von der Regen-
wassernutzung.

Trockenheit gewinnt an Relevanz

Das Thema Trockenheit hat dabei deut-
lich an Relevanz gewonnen und wurde
nach 16 % bei der Umfrage 2023 diesmal
von 40 % der Teilnehmer genannt. Die
grofite Chance sehen die Befragten des-
halb auch im Ausgleich von Wassertiber-
schuss und Wassermangel (75 %). Dass
es auch fir die Qualitit des Stadtklimas
férderlich ist, wenn Regenwasser vor Ort
bewirtschaftet und nicht im Kanal abge-
leitet wird, sehen 61 % als Chance. Dass
dieser Wert gegentiber 2023 nicht gestie-

gen ist, zeigt aber auch, dass es selbst in-

nerhalb der Branche noch viel zu tun

ZUVERLASSIGE HEBEANLAGEN
ENTWICKELT UND GEFERTIGT

INDEUTSCHLAND.

/ Zuverldssige Entwasserung - fiir Schmutz- und Abwasser

in Haus, Gewerbe und Industrie

«/ Robuste Technik — konstruiert fiir dauerhafte Betriebssicherheit

«/ Schnelle Installation — anschlussfertig vormontiert geliefert

/ Kompakte Bauweise — optimal bei beengten Einbausituationen

Weitere Infos unter:
www.zehnder-pumpen.de

gibt, um die Vorteile des Schwammstadt-
Konzepts in den Képfen zu verankern.
Wie 2023 halten 57 % der Teilnehmer
Beton bei Anlagen zur Regenwasserbe-
wirtschaftung fiir das im Vergleich zu
Kunststoff geeignetere Material. Beton
punktet vor allem durch Stabilitat,
Langlebigkeit und Nachhaltigkeit. Die
Ergebnisse der Marktbefragung sind un-
ter www.mall.info/produkte/regenwasser-
bewirtschaftung /umfragen-regenwasser/
abrufbar.

www.mall.info
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Die Umfrageergebnisse zeigen die beiden Topthemen
der Zukunft: Der Umgang mit Starkregen und die
Regenwassernutzung.
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MULTITASKING IN DER SCHMUTZWASSERENTSORGUNG

Neue Hebeanlage Hebefix Pro

Die neue Hebeanlage Hebefix Pro fordert sowohl
Schmutzwasser als auch aggressive Medien bis 15 %
Salzgehalt.

Die neue Schmutzwasserhebeanlage
von Pentair Jung Pumpen préasentiert
sich als Multitalent, denn die steckerfer-

tige Anlage fordert sowohl fikalienfreies
Schmutzwasser als auch aggressive
Medien bis 15 % Salzgehalt. Hebefix
Pro eignet sich fiir Grauwasser aus
Duschen, Badewannen, Waschmaschi-
nen und Haushaltsspiilmaschinen
ebenso problemlos wie fur aggressive
Medien aus Enthirtungsanlagen sowie
Abwasser aus Gasbrennwertkesseln und
Pelletsheizungen. Dank einer geringen
Behiltertiefe passt der Hebefix Pro in
handelsubliche Vorwandsysteme, kann
aber auch direkt an die zu entwissern-
den Anlagen angeschlossen werden.

Integrierte Alarmschaltung
und potenzialfreier Kontakt
Eine Alarmschaltung mit integriertem
Reedkontaktschalter sorgt fir niveau-

STETIG WASSER IN HAUS UND GARTEN

Druckerhdhungsanlage fiir Wohnbereiche

Die Zentrifugalpumpe HomBox Eco gewihrleistet
stabilen Wasserdruck bei gleichzeitiger Nutzung
mehrerer Entnahmestellen in Haus und Garten.

Wenn bei gleichzeitigem Duschen,
Waschmaschinenbetrieb und Gartenbe-
wissern der Wasserdruck abfillt, schafft
Zehnder Pumpen jetzt Abhilfe: Mit der
neuen HomeBox Eco prisentiert das
Unternehmen eine kompakte, leistungs-
starke Druckerhéhungsanlage. Sie ist
speziell fiir den Einsatz in Ein- und
Mehrfamilienhdusern sowie im Aufden-
bereich entwickelt worden. Die Anlage
kann im Keller, Technikraum oder sogar
unter der Spiile stehen. Zehnder bietet
zwei Varianten fur unterschiedliche An-
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forderungen: Die HomeBox Eco N, nor-
malsaugend, eignet sich ideal fiir den
direkten Anschluss an das Trinkwasser-
netz. Fiir den Aufenbereich — Brunnen,
Zisternen und Gartenbewédsserung — ist
die HomeBox Eco S, selbstansaugend,
konstruiert.

Leise fiir den Wohnbereich

Mit maximal 5o dB(A) arbeitet die Anla-
ge nahezu geriuschlos — erméglicht
durch ein schallabsorbierendes Gehause
und sanftes Anlaufverhalten. Damit eig-
net sich die HomeBox Eco auch fiir ge-
rauschempfindliche Umgebungen wie
Dachgeschosse, Gaste-WC oder Einlie-
gerwohnungen.

Ein integrierter Frequenzumrichter steu-
ert die Drehzahl der mehrstufigen Zent-
rifugalpumpe stufenlos und bedarfsge-
recht. Sie verbraucht nur so viel Energie,
wie tatsichlich nétig ist — fiir effizienten,
langlebigen und druckstabilen Betrieb
mit dem IEs-Permanentmagnetmotor.
Die Modelle der HomeBox Eco sind
auch fur Warmwasser bis 75°C geeignet.
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abhingigen Alarm. Zusitzlich verfiigt
das Gerit tiber einen potenzialfreien
Kontakt zur Alarmfernmeldung. Das Ge-
rat wird mit einer eingebauten Pumpe
(U3 KS Spezial-Variante) geliefert und
ist steckerfertig zum Anschluss an eine
Schukosteckdose vorbereitet. Sobald
das Abwasser zufliefit, arbeitet der
Hebefix Pro vollautomatisch.

Die einfache Installation, héchste Si-
cherheitsstandards und eine leistungs-
starke Pumpe machen die neue Hebe-
anlage zu einer guten Wabhl fur die
Gebiudeentwisserung. Sie ersetzt die
bisherigen Modelle Hebefix Plus und
Hebefix Extra und vereint die Vorteile
beider Produkte in einem Gerit.
www.jung-pumpen.de

Sie besitzen mit 40 cm Baulinge ein
kompaktes Design und sind ideal fur
den Einbau in enge Riume geeignet. Die
technischen Daten betragen: Férderho-
he 56 m, die max. Férdermenge

5,2 m3/h, Leistung 600 W und der Be-
triebsdruck 10 bar. Die gesamte Technik
ist in einem Gehiduse untergebracht:
Sensorik, Riickschlagklappen, Ausdeh-
nungsgefif und Entliftungsschraube.

Einfach in Betrieb zu nehmen

Dank ,,Plug & Pump" ist die HomeBox
Eco in wenigen Schritten einsatzbereit:
anschliefen, Druck einstellen, starten —
fertig. Ein intuitives LCD-Display erlaubt
die Steuerung ohne App oder komplexe
Menufihrung. Zahlreiche Schutzfunkti-
onen wie Trockenlaufschutz, Uberlastsi-
cherung und Spannungsiberwachung
sind integriert. Ein automatischer Frost-
schutzmechanismus sorgt unter 3°C
durch kurzes Anlaufen fiir Schutz. Eine
manuelle Entleerung bei Frostgefahr
bleibt jedoch notwendig.
www.zehnder-pumpen.de
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NEUE BITUMENMANSCHETTE
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Flexibler Schutz vor aufsteigender Feuchtigkeit

Die montagefertige Bitumenmanschette l4sst sich
direkt installieren und eine integrierte Positionierhilfe
sorgt fiir die optimale Ausrichtung. Zusitzlich garan-
tiert der Bauschutzdeckel den optimalen Schutz des
Dichtelements und des Abwasserrohrs vor Hitzeein-
wirkung wihrend des Aufschweiens. AbschlieRend
wird der DallDrain-Ablaufkérper einfach in das Ab-
wasserrohr eingesteckt, fertig.

Als Zubehérartikel innerhalb der Dall-
Drain-Familie in den Nennweiten DN 50
und DN 100 kommen die neuen Bitu-
menmanschetten von Dallmer tiberall
dort zum Einsatz, wo ein Schutz gegen
Kapillarfeuchtigkeit am Bodenablauf im

Bereich von erdberiihrten Bauteilen
erforderlich ist. Die Dichtmanschetten
sorgen gemifd DIN 18533 fiir eine zuver-
lassige Abdichtung.

In vielen Fillen wird die zur Abdichtung
benétigte Bitumenbahn mit einem
Klemmflansch fest an den Ablaufkérper
angebracht. Dadurch miissen die Abl4u-
fe in die Bodenplatte eingelassen wer-
den. Fiir diese Ausfiihrung gibt es zwei
Mdoglichkeiten: Nachtragliches Einstem-
men oder die Vorplanung von Ausspa-
rungen — beide Varianten bringen aber
erhéhten Aufwand mit sich.

Einfach, sicher und zeitsparend Lésung
Durch die neuen Bitumenmanschetten
von Dallmer miissen die Ablaufgehiuse
nicht mehr in die Betonplatte eingear-
beitet werden. Dadurch entfillt erhchter
Planungsaufwand und zusitzliche

Arbeitsschritte wie Stemmarbeiten, das
Einschalen von Aussparungen und das
spatere Ausgiefen. Zudem sind sie in
wenigen Schritten montiert: Ein grofRes
Plus ist die im Bauschutzdeckel integ-
rierte Positionierhilfe. Sie erméglicht
eine einfache und schnelle Ausrichtung
der montagefertigen Manschette an der
Installationsstelle und definiert eine
klare Trennung zwischen den ausfuihren-
den Gewerken. Durch die korrekte Auf-
lage der Bitumenmanschette auf der
Bodenplatte wird vermieden, dass Hohl-
raume innerhalb der Abdichtung ent-
stehen. Der Ablaufkérper ist ebenfalls
leicht zu installieren, da dieser direkt in
das Abwasserrohr eingesteckt wird. Zu-
dem uberzeugt das System durch eine
flexible Hohenausrichtung und einen
geringen Aufbau.
dallmer.de/bitumenmanschette
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SPART MONTAGEZEIT

Reparaturen an Gussrohrsystemen

Die neue PAM-Global-Rep-Inox-Edelstahimanschette
ist fiir die Montage bei Platzmangel und Liicken-
schluss konstruiert.

Mit der neuen PAM-Global-Rep-Inox-
Metallmanschette von PAM Building
Deutschland steht eine durchdachte Lo-
sung fiir Reparaturen an Gussrohrsyste-
men zur Verfiigung. Sie zeichnet sich
laut Anbieter durch einfache Handha-
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bung und hohe technische Leistungsfi-
higkeit aus. Die Montage erfolgt auf
engstem Raum und dhnelt dem bekann-
ten CV-Verbinder vom Hersteller, bietet
jedoch neue Vorteile: Eine einzige vor-
montierte Schraube ldsst sich einfach
einklicken und direkt auf Block anziehen
—das spart dem Monteur Zeit und redu-
ziert Fehler.

Maximale Vielseitigkeit

Die Edelstahlmanschette — Werkstoff
1.4571 oder 1.4404 (Ws) — ist flexibel ge-
nug fur die Umlegemontage. Sie bleibt
dabei formstabil und sorgt fiir gleichma-
Rigen Anpressdruck. Die Verbindung ist
langskraftschlissig bis o,5 bar, mit zu-
sitzlicher Kralle bis 10 bar belastbar.

EINFACHER VERLEGEN

Neues Anschlusssystem fiir Steinzeug- und Betonrohre

Das Abwasseranschlusssystem Awadock Slim eignet
sich fiir den Anschluss kleinerer Rohrdicken an Stein-
zeug- und Betonrohre.

Rehau bietet jetzt ein Abwasseran-
schlusssystem fiir seitliche Anschlisse
an Steinzeug- und Betonrohre im Nenn-
weitenbereich von DN/ID 250 bis DN/
ID 500. Das neue Awadock-Slim-System
eignet sich speziell fiir kleine Wanddi-
cken von 23 bis 49 mm und ist einfach
zu verlegen. Bei der Neuverlegung und
Sanierung von Abwasserleitungen
kommt es immer wieder zu engen Platz-
verhiltnissen und schwierigen baulichen
Bedingungen — besonders bei kleineren
Wanddicken. Bisher bedeutete das laut
Rehau oft einen hohen technischen und
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personellen Aufwand, verbunden mit
Eingriffen in die Bettung oder Unterbre-
chungen des Betriebs. Mit der Erweite-
rung seines Portfolios um das Abwas-
seranschlusssystem Awadock Slim
begegnet Rehau diesen Herausforderun-
gen mit dem Ansatz: Seitlich freilegen,
bohren, einstecken — fertig.

Einfache Montage

bei laufendem Betrieb

Mit einem Bohrdurchmesser von 172 mm
bleibt die Rohrstatik laut Anbieter weit-
gehend erhalten. Die Montage erfolgt
ohne Eingriff in die vorhandene Bettung,
was nicht nur Zeit spart, sondern auch
das Risiko von Schiden an bestehenden
Strukturen reduziert. Zudem kann der
Hauptkanal wihrend der gesamten
Mafdnahme in Betrieb bleiben — ein gro-
Rer Vorteil bei Sanierungen und tberall
dort, wo ein Eingriff in den laufenden
Betrieb nicht méglich oder nicht er-
winscht ist.

Die Montage des Awadock Slims kommt
komplett ohne gesundheitsbedenkliche
Harze, Kleber oder Harter aus. Die Ab-
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Ein weiterer Vorteil liegt im Bereich
Brandschutz: Der geschlossene Dich-
tungssitz erfiillt die Anforderungen an
»Einschraubenverbindungen gemaf
den allgemeinen bauaufsichtlichen Prif-
zeugnissen (abP) und Bauartgenehmi-
gungen (aBG) fur Gussrohrsysteme.
Dank EPDM-Dichtung und korrosions-
bestindiger Materialien ist die Rep Inox
universell einsetzbar: im Innenbereich,
bei direkter Bewitterung, in der Erde
oder in aggressiven Umgebungen. Die
Reparaturverbindung ist verfiigbar in
DN 50 bis DN 150. Dies macht die Ver-
bindung zur idealen Reparaturlésung fiir
nahezu alle Regenwasser- und Abwas-
seranwendungen.

www.pambuilding.de

dichtung erfolgt mechanisch — unter-
stiitzt durch die integrierte Quelldich-
tung Q-TE-C, die zusétzliche Sicherheit
hinsichtlich Dichtheitsanforderungen
bietet. Fiir héchste Flexibilitat im Einbau
sorgt das integrierte Kugelgelenk, das
Abwinklungen von +7,5° erlaubt — ideal
zur Kompensation von Scherkriften.

Fiir die Baustellenpraxis entwickelt

Die neue Lésung hat Rehau laut eigener
Aussage praxisnah entwickelt: Nur drei
Bauteile sind nétig, um den Anschluss
sicher und schnell herzustellen — das
minimiert Fehlerquellen und reduziert
den logistischen Aufwand auf der Bau-
stelle. Gleichzeitig erlaubt das System
den universellen Einsatz bei unter-
schiedlichen Rohrmaterialien im kleinen
Wanddickenbereich.

Mit Awadock Slim reagiert Rehau auf die
steigende Nachfrage nach kompakten
Anschlusslésungen. Das System ist seit
dem 15. August 2025 erhiltlich. Es er-
ginzt das bestehende Awadock-Portfo-
lio fur Kanalrohranschlusse.
www.rehau.de
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EINFACH ANSCHLUSSFERTIG
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Pumpeneinbausatz fiir fikalienfreies Abwasser

Der anschlussfertige Pumpeneinbausatz Retrofit S
fur fakalienfreies Abwasser ist wahlweise mit zwei
500-W- oder 1.000-W-Pumpen erhiltlich.

Mit dem Retrofit S bietet Entwésse-
rungsspezialist Kessel einen kompakten
und anschlussfertigen Pumpeneinbau-
satz fur fikalienfreies Abwasser zum
Einbau in bestehende Schichte und
Sammelbehiilter.

Ob bei Neubauten oder zum Nachriis-
ten bei Sanierungen — das modulare Sys-
tem ist dank seiner platzsparenden Bau-
weise und einer Grundfliche von nur
380 mm x 380 mm ideal fiir kleinste Ein-
bausituationen. Im klassischen Pumpen-
sumpf eines Einfamilienhauses ebenso
wie in Aufzug- oder Tiefgaragen-Sam-
melschichten sorgt die kundenorien-
tierte Losung zur bauseitigen Montage
fir eine effiziente und zuverlassige Ab-
wasserentsorgung.

Zwei Pumpen — doppelte Sicherheit

Die Duoanlage Retrofit S ist wahlweise
mit zwei entnehmbaren 500-W- oder
1.000-W-Pumpen inklusive Riickfluss-
verhinderer erhiltlich, was die Betriebs-
sicherheit deutlich erhsht. lhre Steue-
rung erfolgt tiber ein
anwenderfreundliches 230-V-Connect-
Duo-Schaltgerit mit Selbstdiagnosesys-
tem (SDS) sowie einer akustischen und
optischen Alarmmeldung. Ein entschei-
dender Vorteil der durchdachten Lé6-
sung: Sie liberzeugt durch ihre Einfach-
heit. ,,Alle relevanten Komponenten wie

Pumpen, Montageplatte, Sensorik,
Druckabgang und Schaltgerit sind kom-
pakt in einer Einheit zusammengefasst
sowie werkzeuglos montier- und aus-
tauschbar. Das ermdglicht eine schnelle,
einfache und kostengiinstige Installati-
on*, erldutert Jan Martin, Produktmana-
ger Pumpentechnik bei Kessel.

Schnelle Installation — flexible Nutzung
Auch in engen Einbausituationen sorgt
die robuste Kunststoffkonsole (PU) fur
eine variable Aufnahme der Komponen-
ten und fuir eine sichere Befestigung.
Durch den mitgelieferten go°-Schnell-
verbinder lassen sich alle gingigen
Druckrohrarten problemlos anschlie-
Ren. Die dauerlauffihigen und tiberflut-
baren Pumpen sind dank des Schnell-
verschlusses mit nur einem Handgriff
arretierbar und kénnen ebenso unkom-
pliziert entnommen werden, was Rei-
nigungs- und Wartungsarbeiten er-
leichtert.

Kessel hat ein Montagevideo fiir die an-
schlussfertige Duoanlage erstellt, zu fin-
den im YouTube-Kanal von Kessel unter

www.youtube.com/watch?y=rR1szb1UsnE.

Mehr Informationen zu diesem Pum-
peneinbausatz sowie weitere Varianten
und individuelle Sonderlésungen gibt es

auf der Homepage unter Produkte/Pum-

pentechnik/Pumpen-Einbausitze.
www.kessel.de

Der kompakte Pumpeneinbausatz Retrofit S ist die
ideale Lésung fiir den einfachen Verbau in bestehen-
de Sammelbehilter, z. B. in einem klassischen Pum-
pensumpfin einem Tiefgaragensammelschacht.
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WAND- UND DECKENDURCHFUHRUNGEN
Speziell fiir WU-Beton

Die Kombination von wasserundurchlassigem Beton
und Edelstahl-Durchfihrungen erméglicht eine effizi-
ente Ableitung von Regenwasser und schiitzt darun-
terliegende Strukturen vor Feuchtigkeitsschiaden.

Wasserundurchlassiger Beton (WU-Be-
ton) kommt zunehmend bei Flachdach-
konstruktionen zum Einsatz. Bei fachge-
rechter Planung nach den Vorgaben der
WU-Richtlinie kann eine WU-Betonde-
cke im Umkehrdachaufbau sowohl die
tragende als auch die abdichtende Funk-
tion tibernehmen.

Gerade bei dieser Konstruktionsweise,
bei der die Abdichtungsebene unter der
Wiarmedammung liegt, sind durchdach-
te Lésungen fur die Bauteildurchdrin-
gungen gefragt. ACO Haustechnik bietet
hierfiir speziell entwickelte Wand- und

MULTITALENT FUR BEFESTIGUNG

HybridPower-Diibel

Die metallischen Widerhaken des Diibels Hybrid-
Power verkeilen fest im Baustoff. Er hilt auch
schwere Lasten — sogar im Brandfall.

Sicher wie ein Stahlanker, einfach mon-
tiert wie ein Kunststoffdiibel. Der neue
fischer HybridPower bietet hohe Tragfi-
higkeit und dauerhafte Sicherheit. Selbst
erfahrene Heimwerkerinnen und Hand-
werker geraten manchmal ins Griibeln:
Welcher Duibel ist der richtige? Hier
spielen laut fischer verschiedene Fakto-
ren eine Rolle: das Zusammenspiel von
Baustoff, Diibel und Schraube sowie Art
und Ausmaf der einwirkenden Belas-
tung und weitere Parameter.

HybridPower, der Problemléser

Der fischer-HybridPower-Diibel eignet
sich fiir eine Vielzahl an Befestigungs-
aufgaben. Der Newcomer vereint die
Stidrken eines klassischen Kunststoff-
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diibels und eines Stahlankers. Er kombi-
niert eine einfache Handhabung mit ho-
her Tragfihigkeit, dauerhafter Sicherheit
und vielseitigen Einsatzméglichkeiten in
allen géngigen Verankerungsgriinden.
Ob Wandregale, Leuchten, Klimmzug-
stangen, Holzlatten, Metallwinkel und
-halterungen oder SHK-Befestigungen.
So eignet sich der Diibel gleichermafien
fiir den Innenausbau im schweren Last-
bereich wie fur die Industrie und SHKL-
Gewerke, etwa zur Befestigung von Ka-
beltrassen, Liftungen und Klimaanlagen
sowie fiir den Leitungsbau. Das Sorti-
ment ist fiir Metall- und Holzanbauteile
bis 10 mm geeignet.

Durch seine leistungsstarke Metallkom-
ponente hilt der HybridPower schwere
Lasten. Im Falle ausbrechenden Feuers
gewihrleistet er eine dauerhaft sichere
Verankerung — zertifiziert durch den
Brandpriifbericht. Die metallischen Wi-
derhaken des Diibels verkeilen sich fest
im Baustoff, was Anwendern zusitzlich
ein Plus an Sicherheit gibt.

Durch seine Materialkombination l4sst
sich der HybridPower wie ein klassischer
Kunststoffdiibel setzen und in allen
uiblichen Voll- und Lochbaustoffen ver-
wenden.

www.fischer.de
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Deckendurchfiihrungen aus Edelstahl.
Die ACO WU-Wand- und Deckendurch-
filhrung mit Sperrflansch (optional mit
werkseitig angeschaumter PUR-Isolie-
rung) ist eine ideale Lésung fiir die Frei-
spiegelentwisserung in WU-Betondi-
chern. Das Baukastenprinzip und die
verfiigbaren Nennweiten bieten eine
grofle Losungsvielfalt, die nahezu jeder
individuellen Anforderung gerecht wer-
den kann. Die Integration der Wand-
und Deckendurchfiihrung erfolgt direkt
beim Betonieren der WU-Betondecke.
Dies erméglicht auf der Baustelle den
direkten Anschluss an den Dachablauf
und das Rohrsystem. Die bauseitige
Lingenanpassung der Durchfiihrung
bietet zusiatzliche Flexibilitat bei der
Anpassung an die jeweilige Einbausitua-
tion. Die ACO WU-Wand- und Decken-
durchfiihrung lisst sich mit dem nicht
brennbaren ACO GM-X Rohrleitungs-
system sowie dem Flachdachablauf ACO
Variant-Flex kombinieren. Fiir eine effizi-
ente Strangentliiftung des gesamten
Entwisserungssystems stehen zudem
Einsteckrohre (Edelstahl 1.4301) in ver-
schiedenen Bauldngen (250, 510,

750 mm) und Nennweiten (DN 70 bis
DN 200) zur Verfiigung. Fiir die Entwis-
serung von Griinddchern eignet sich der
Flachdachablauf ACO Variant-Flex in
Kombination mit einem hohenverstell-
baren Dachaufsatz mit Rost. Der Flach-
dachablauf wird mit dem Siebrohr direkt
in die ACO WU-Wand- und Decken-
durchfiihrung eingesteckt. Der héhen-
verstellbare Dachaufsatz lisst sich flexi-
bel an unterschiedliche Substrathéhen
anpassen.

Die Produkteigenschaften im Uberblick:
— Verschiedene Nennweiten: DN 70,
100, 125, 150, 200,

— Direkteinbau in WU-Beton: keine Aus-
sparung notwendig,

— bauseitiges Ablingen méglich,

— Korrosions- und witterungsbestan-
diger Edelstahl (1.4301),

— Systemldsungsvielfalt: Baukasten-
prinzip fir individuelle Anforderungen,
— mit oder ohne werkseitig ange-
schaumter PUR-Isolierung.
www.aco-haustechnik.de
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SMARTES REGENWASSERSYSTEM

Regenmanager Connect spart Trinkwasser

Raim Mamagrr RM3 CONMELT

Zur Bewisserung mittlerer Garten und mit Rasen-
sprenger: Der kompaktere Regenmanager RM3
Connect eignet sich fiir kleinere Technikraume.

Die Dehoust GmbH présentiert mit dem
neuen Regenmanager Connect — erhilt-
lich in den beiden Versionen RM3 und
RMs — ein smartes System zur effizien-

ecolift.kessel.de

ten Regenwassernutzung im privaten
Wohnbereich. Mit moderner Wi-Fi-
Anbindung, Ferniiberwachung und

automatisierter Steuerung setzt das
Produkt neue Maf3stabe im digitalen
Wassermanagement fiir Ein- und
Zweifamilienhduser. Die Modelle RM3
Connect und RMg Connect sind laut
Hersteller speziell auf die Anforderun-
gen privater Haushalte zugeschnitten
und sollen leistungsstarke Technik mit
smarter Konnektivitat verbinden.

Dank integriertem Hauswasserwerk
und intelligenter Steuerung erfolgt die
bedarfsgerechte Trinkwassernachspei-
sung gemifd EN 1717 vollautomatisch.
Die beiden smarten Regenmanager bie-
ten Nutzenden Transparenz, Effizienz
und Komfort:

— Mit Live-Monitoring, Ferndiagnose
und Wartungsoptionen behalten Nutzer
ihren Wasserverbrauch stets im Blick —

Hybrid-Hebeanlage
statt einer

HvBRID

Entwdsserung

klassischen Hebeanlage

bequem per Smartphone, Tablet oder
PC.

— Sicher und reaktionsschnell: Bei St6-
rungen erfolgt die automatische Be-
nachrichtigung per E-Mail oder SMS.

— Zukunftssicher: Die Software des
Regenmanagers bleibt durch regelmafi-
ge, automatische Updates stets auf dem
neuesten Stand.

— Nachhaltig und ressourcenschonend:
Die Nutzung von Regenwasser entlastet
nicht nur die Trinkwasserressourcen,
sondern reduziert auch die laufenden
Wasserkosten.

— Protokollfunktion: Alle Betriebsdaten
und Ereignisse werden dokumentiert
und kénnen zur Analyse oder Nachver-
folgung einfach abgerufen werden.
Weitere Infos, technische Daten und
passende Zubehorteile gibt es unter
www.dehoust.com/6435.

www.dehoust.de

(i} KESSEL

~ Der direkte Weg

ZU nachhaltigem Bauen.

Die neue Hybrid-Hebeanlage
Ecolift L bei freiem Gefalle.

L 1M

Logisch. Logischer.

mastering water
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Das neue Live Electric House powered by Bosch ist ein modularer Technologiepavillon am Standort Wernau, der zeigt, wie heute schon ein vollstindig
vernetztes Zuhause mit den smarten und effizienten Lésungen von Bosch Realitdt wird — alles praxisnah erlebbar.

Vernetzte Technik erleben - Wissen direkt anwenden!

~LIVE ELECTRIC HOUSE"

Anfang Juli 2025 erdffnete
Bosch Home Comfort einen
einzigartigen Technikpavillon, der
im Live-Betrieb anschaulich
demonstriert, wie Heiz-, Klima-
und Smart-Home-Technologien
nahtlos und problemlos zusam-
menarbeiten kdnnen.
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Das Live Electric House powered by
Bosch macht an einem Ort nicht nur
vernetzte Innovationen zum Anfassen
erlebbar, sondern bietet zudem echte
Systemintegration mit praxisnahen
Schulungseinblicken.

Ein komplett effizientes und klima-
freundliches Haus mit Heiz-, Kiihl- und
Luftungstechnik sowie Smart-Home-
und Haushaltsgeriten aus einer Hand
von Bosch — dazu alles noch intelligent
gesteuert und vernetzt per App sowie
vom Fachpartner aus der Ferne in Echt-
zeit betreut? Das ist keine Zukunfts-
musik mehr, sondern bei Bosch Home
Comfort (www.bosch-homecomfort
group.de) am Unternehmensstandort
Wernau bereits Realitét: Das Live Elec-
tric House powered by Bosch ist ein
innovativer Technologiepavillon. Hier
wird praxisnah erlebbar, wie ein vollstin-
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dig vernetztes Zuhause mit den beste-
henden Lésungen von Bosch schon
heute funktioniert und welchen Mehr-
wert das sowohl fiir Fachbetriebe als
auch fiir Endkundinnen und -kunden
bietet — nach dem Motto: Vernetzte
Technik erleben und Wissen direkt
anwenden!

Voll vernetzt und voll funktionsfahig

Im Zentrum des Live Electric House
stehen die digitalen Tools von Bosch,
die die gesamte elektrifizierte Lésung
fiir das Einfamilienhaus erlebbar ma-
chen und jederzeit eine Steuerung aus
der Ferne erméglichen. Je nach Ausbau-
stufe lassen sich passende Anwendun-
gen flexibel integrieren. Im Basissystem
sind Warmepumpe, Liiftung, Klimage-
rit, Wallbox und Luftreiniger als eigen-
standige Lésungen nutzbar. Uber die
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Mit dem Live Electric House als Schulungs- und Erlebnisplattform méchte Bosch Home Comfort auch klar
vor Augen fithren, welchen Mehrwert ein vernetztes Zuhause sowohl Fachbetrieben als auch Endkundinnen

und -kunden bieten kann.

HomeCom Easy App lassen sich diese
jederzeit ganz einfach von unterwegs
bedienen und der Energieverbrauch
bequem tiberwachen.

Wer seinen Eigenverbrauch weiter opti-
mieren mochte, setzt auf den Energiema-
nager von Bosch: Er nutzt den selbst

erzeugten Strom der Photovoltaikanlage
intelligent und verteilt ihn wattgenau im
Haus. So steuert der Energiemanager

z. B. die Warmepumpe Compress 5800i
AW, den Batteriespeicher, das Split-
Klimagerat Climate 7000i sowie die
Wallbox Power Charge 7000i S fiir

Am 9. Juli 2025 wurde das Live Electric House powered by Bosch feierlich eréffnet: Michael Staudinger,
Standortleiter Bosch Home Comfort Group Wernau; Vanessa Dreher, stellvertretende Hauptamtsleiterin
Wernau; und Tino Hirsch, Leitung Marketing und Vertrieb Bosch Home Comfort Deutschland (v. I.).
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Live Electric House

powered by Bosch

Der neue Schulungs- und
Technikpavillon am Bosch-
Standort Wernau bietet:

— Vernetzte Lésungen live:
Heizung, Klima, Liiftung und
Smart Home fiir das intelli-
gente Eigenheim.

— Maf3geschneiderte Steue-
rung mit den digitalen Tools
von Bosch: HomeCom Easy,
Energiemanager, Smart Home
und HomeCom Pro.

— Schulungen fiir Fachbetriebe
mit realen Systemanwendun-
gen — fiir hohere Beratungs-

kompetenz im Handwerk.

E-Mobilitat — jeweils abgestimmt auf die
aktuelle Verftigbarkeit von PV-Strom.

In Kombination mit den Smart-Home-
Lésungen von Bosch entstehen héchste
Energieeffizienz, Sicherheit und Komfort:
von Lichtsteuerung tiber Anwesenheits-
erkennung, Videoiiberwachung und

Im Live Electric House kénnen Technologien zur
Energieeffizienz, Wirmeerzeugung und intelligenten
Steuerung praxisnah ausprobiert und erlebt werden.
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Der modulare Technikpavillon dient zudem als Schulungszentrum und unterstiitzt so Fachpartnerinnen und
Fachpartner mit realen Systemanwendungen fiir mehr Beratungskompetenz im Alltag.

Brandschutz bis hin zur Einbindung
von Bosch-Hausgeriten und E-Bike-
Ladegerdten. ,Mit der fortschreitenden

LiveElectricHouse

Im Live Electric House powered by Bosch ldsst sich

das vernetzte Zuhause live erleben: Henrik Giinthner,

Produktmanager bei Bosch Home Comfort; Tino
Hirsch, Leitung Marketing und Vertrieb Bosch Home
Comfort Deutschland; Desislava Miteva, Produkt-
managerin bei Bosch Home Comfort; und Martin
Maurer, Technischer Trainer bei Bosch Home
Comfort (v. .).

Elektrifizierung des Wohnraums gewinnt
ein intelligent vernetztes Energiemana-
gement zunehmend an Bedeutung. Mit

TRAININGSZENTRUM UND

dem Live Electric House zeigen wir, wie
Bosch die Klimaheldinnen und Klimahel-
den bei der Umsetzung der Energiewen-
de in der Praxis unterstiitzt®, erklirt Tino
Hirsch, Leitung Marketing und Vertrieb
Bosch Home Comfort Deutschland.

Fachunterstiitzung aus der Ferne

Mit dem webbasierten Profi-Tool Home-
Com Pro kénnen Bosch-Fachpartnerin-
nen und -Fachpartner die Anlagen ihrer
Kundinnen und Kunden jederzeit einse-
hen, iiberwachen und verwalten. Smarte
Zusatzfunktionen ermdglichen eine pro-
aktive Analyse des Betriebsverhaltens
und eine gezielte Fernoptimierung. Bei
Bedarf kann auch der Bosch-Werkskun-
dendienst auf die Anlage zugreifen, um
direkt zu unterstiitzen.

ERLEBNISPLATTFORM FUR PROFIS

Das Live Electric House ist Schu-
lungsort und Erlebnisplattform zu-
gleich: Hier lassen sich die Vorteile
smarter und effizienter Technologien

unmittelbar erleben und als ganzheit-

lich vernetzte Lésung begreifen. Der
Bosch-Aufiendienst sowie Service-
und Technikberatung nutzen das
Live Electric House fuir Vor-Ort-Schu-
lungen, ebenso steht es den Bosch-
Trainingszentren deutschlandweit

fur Produkttrainings und Vertriebs-
unterstiitzung durch den Fernzugriff
auf das System zur Verfiigung.
Handwerksprofis aus den Bereichen
Heizungs- und Liftungsbau und
Elektrotechnik kénnen hier Praxis-
Know-how aufbauen, Technik real
erleben und das Zusammenspiel
smarter Komponenten nachvoll-
ziehen.
www.bosch-homecomfortgroup.de

MafBgenaue Informationen mit handwerk magazin!

handwerk.
magazin

076

Si 09-2025

JAHRESABO PLUS sichern:

Lassen Sie sich 11 Ausgaben handwerk magazin jeden
Monat bequem nach Hause liefern und lesen Sie die
digitale Ausgabe auf dem Smartphone oder Tablet.

www.handwerk-magazin.de/
jahresabo-plus

Fotos: Bosch, Si/md
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Stromspeicher-Inspektor 2025

e
(=)
=
g

[Epa— ™ T e
Fbieien i [S— Lika
] T ™
sk 2] L -]

Die Testergebnisse fiir die Spitzenreiter-Heimspei-
cher von SAX Power und SMA sind in der Web-App
Stromspeicher-Inspektor der HTW Berlin zu finden.

Die Hochschule fiir Technik und Wirt-
schaft (HTW) Berlin hat ihre Web-App
Stromspeicher-Inspektor um neue Test-
ergebnisse der Heimspeicher von SAX
Power und SMA erweitert. Beide Her-
steller erreichten in der Leistungsklasse

der Speichersysteme bis 5 kW einen Sys-

tem Performance Index (SPI) von iiber
92,8 % und damit neue Bestwerte.

In der Stromspeicher-Inspektion bewer-
ten Forschende der HTW Berlin regel-
maRig die Energieeffizienz von Batterie-
systemen fir Privathaushalte. Welche
Gerite verglichen werden, entscheiden
die Hersteller, die Labortestergebnisse
ihrer Heimspeicher einreichen kénnen.
Seit 2018 beteiligten sich daran 33 Her-
steller mit tiber 9o Speicherlésungen,
darunter namhafte Unternehmen wie
BYD, Fenecon oder Kostal. Um Privat-
personen bei der Online-Suche nach

einem passenden und effizienten Heim-

speicher zu unterstiitzen, entwickelte
die HTW Berlin den Stromspeicher-
Inspektor. Mit dieser Web-App (www.
solar.htw-berlin.de/inspektor) konnen

Nutzer und Nutzerinnen die wichtigsten

Effizienzeigenschaften der analysierten
Speichersysteme vergleichen.

Spitzenreiter SMA Home Storage 6.5
Die im hessischen Niestetal anséssige

SMA Solar Technology AG (www.sma.de)

lief ihren Hybridwechselrichter Sunny
Boy Smart Energy 5.0 zusammen mit
der Lithium-lonen-Batterie Home Sto-
rage 6.5 vom Karlsruher Institut fiir
Technologie (KIT) testen. Unter ande-
rem durch den Einsatz von Siliziumkar-
bid-Leistungshalbleitern konnte der ein-
phasige Hybridwechselrichter mit sehr

GEBAUDEAUTOMATION & ELEKTRO

hohen Umwandlungswirkungsgraden
von im Mittel tiber 96 % lberzeugen.
Schwankungen des Stromverbrauchs
regelt das SMA-Heimspeichersystem
innerhalb von 2 s aus. Mit einem SPI

(5 kW) von 92,8 % gelang es SMA den
bisherigen SPI-Rekord, den RCT Power
sowie Fronius zusammen mit BYD 2023
aufstellten, zu tibertrumpfen.

SAX Power: Neuer SPI-Rekord

In der Web-App Stromspeicher-Inspek-
tor sind ebenfalls neue Testergebnisse
des SAX Power Home Plus zu finden —
einem Batteriesystem, das auf der soge-

nannten Multi-Level-Technologie beruht.

Das Gerit war bereits im SPI-Ranking
der Studie Stromspeicher-Inspektion
2025 vom Februar vertreten.

In der Zwischenzeit hat SAX Power (sax-
power.net) standardmiRig die Ladeleis-
tung von 1,4 auf 3,4 kW erhéht. Der Vor-
teil: Das Gerit kann jetzt an wechselnd
bewolkten Tagen besser kurzzeitige
Solarstromspitzen speichern. Dadurch
gelang es dem Unternehmen, seine Wir-
kungsgradvorteile voll auszuspielen und
mit einem sehr guten SPI von 93,2 %
einen neuen Effizienzrekord in der 5-kW-
Klasse aufzustellen.
www.solar.htw-berlin.de/inspektor
www.solar.htw-berlin.de

ARMSTRONG

Wir haben es uns zur Aufgabe
gemacht, unseren Planeten mit

nachhaltigen, energiesparenden
Lésungen zu schitzen.

*
L
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Hier erfahren Sie mehr
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SECHS TIPPS FUR PROFIS

FEHLERFREIE MONTAGE VON KABELVERSCHRAUBUNGEN

Mit Kabelverschraubungen werden Ka-
bel sicher, dicht und mechanisch entlas-
tet in Gerite oder Verteiler gefiihrt, so
bei Heizungen, Pumpen oder Liftun-
gen. Doch trotz ihrer scheinbaren Ein-
fachheit gibt es bei der Montage zahlrei-
che Stolperfallen zu beachten. Spezialist
Hummel gibt sechs Tipps fiir eine feh-
lerfreie Montage:

Tipp 1: Richtige Gré3e wihlen

Passt die Verschraubung nicht exakt
zum Kabeldurchmesser, geht entweder
die Dichtwirkung verloren oder das Ka-
bel wird beschidigt. Sitzt die Verschrau-
bung zu locker, gibt es keine Zugentlas-
tung. Sitzt sie zu fest, wird das Kabel
gequetscht. In beiden Fillen ist die
Schutzfunktion nicht mehr gegeben.

So klappt’s: Den Auflendurchmesser
des Kabels mithilfe eines Messschiebers
exakt messen und mit dem ange-
gebenen Klemmbereich der Verschrau-
bung abgleichen. Die technischen Her-
stellerangaben sind zu beachten.

Tipp 2: An die Dichtung denken
Fehlt die Dichtung bei der Kabelver-
schraubung, sitzt schief oder ist be-
schadigt, kann keine zuverléssige
Abdichtung erreicht werden. Die Ein-

haltung der Schutzart ist nicht mehr
gewihrleistet.

So klappt’s: Wer auf Nummer sicher ge-
hen will, greift direkt zu den originalen
Dichtungseinsatzen des jeweiligen Her-
stellers. Vor der Montage die Unver-
sehrtheit der Dichtung priifen, bei der

Montage auf den richtigen Sitz der Dich-

tung achten. Hochwertige Dichtungen
sind in vielen Varianten von Markenher-
stellern wie Hummel erhiltlich.

Tipp 3: Anzugsdrehmoment:

Weder zu viel, noch zu wenig

Wird die Kabelverschraubung zu fest
angezogen, kann das die Dichtung be-
schadigen oder das Gehausematerial
uberlasten. Bei zu geringem Anzugs-
drehmoment wird keine ausreichende
Dichtheit oder Zugentlastung erzielt.
Beide Fille beeintrichtigen die Schutz-
art der Installation, was hiufig bei der
Montage per Hand ohne definiertes
Drehmoment passiert.

So klappt’s: Der Monteur muss die vom
Hersteller angegebenen Drehmoment-
werte einhalten. Diese findet er in den
technischen Datenblattern. Oder ein-
fach Werkzeuge mit einstellbarem oder
voreingestelltem Drehmoment verwen-
den: Klick — fertig — dicht.

HD-Verschraubung fiir hygienisch sensible Anwendungen, Multi-Verschraubung zur Durchfithrung mehrerer
Kabel, zwei Knickschutzverschraubungen fiir bewegungsintensive Einsatzorte wie z. B. Wallboxen, Exios A2F
fiir explosionsgefihrdete Bereiche ohne armiertes Kabel und blaue HSK-K-Kunststoffverschraubung (v. I.).
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Tipp 4: Material gezielt wihlen

Nicht jede Kabelverschraubung ist fiir
jede Umgebung geeignet. Je nachdem,
ob UV-Strahlung, aggressive Medien,
hohe bzw. kalte Temperaturen oder me-
chanische Belastung vorliegen. Ansons-
ten kénnen Materialien sprode werden,
korrodieren oder brechen.

So klappt’s: Bei der Auswahl des Ver-
schraubungsmaterials auf die jeweilige
Einsatzumgebung achten. Edelstahl
oder vernickeltes Messing bieten
Schutz in aggressiven oder hygienisch
sensiblen Umgebungen, Kunststoff-
varianten passen fur viele Standard-
anwendungen.

Tipp 5: Zugentlastung

Gerade bei bewegten oder frei hingen-
den Leitungen kann eine unzureichende
Zugentlastung zu ernsthaften Proble-
men fithren. Das Kabel kann sich 16sen,
die Adern brechen oder die Dichtung
wird durch Zugkrifte undicht.

So klappt’s: Verschraubungen mit inte-
grierter Zugentlastung bieten eine siche-
re Lésung. Bei besonderen Belastungen
empfiehlt Hummel eine zusitzliche Fi-
xierung durch Klemmen oder Kabelhal-
ter. Wichtig bei der Montage ist, dass
die entstehenden Krifte nicht auf die
Anschlussstelle wirken.

Tipp 6: EMV-konform verschrauben

In vielen Anwendungen sind geschirmte
Leitungen im Einsatz. Wird der Schirm
nicht korrekt tiber die metallische Ver-
schraubung kontaktiert, kann die elek-
tromagnetische Vertraglichkeit (EMV)
der Anlage beeintrichtigt werden. Das
kann zu Stérungen oder Ausfillen elek-
tronischer Komponenten fiihren.

So klappt’s: EMV-fihige Kabelverschrau-
bungen mit 360°-Kontaktflachen sorgen
fiir eine rundum sichere Schirmanbin-
dung. Der Kabelschirm muss freigelegt
und vollflichig kontaktiert werden. Die
Schirmverbindung sollte durchgehend
und belastungsfrei ausgefiihrt sein.
www.hummel.com

Foto: Hummel AG



LEISTUNGSSTARK
Wechselrichter fiir Gewerbe-PV

Der Wechselrichter Argeno ist speziell fiir komplexe
PV-GrofRanlagen geeignet.

Mit dem Wechselrichter Argeno bietet
Fronius ein Produkt fiir PV-Grof3pro-
jekte. Mit einer Leistung von 125 kW
schopft er laut Unternehmen das Opti-
mum aus gewerblichen und industri-
ellen Photovoltaikanlage — z. B. bei gro-
en Hallendichern mit zahlreichen
Strings und Ausrichtungen. Das Kraft-
paket erreicht dabei einen Spitzenwir-
kungsgrad von bis zu 99,1 %, basierend
auf moderner Siliziumkarbid-Technolo-
gie. Sie reduziert Umwandlungsverluste
auf ein Minimum. Fur Effizienz sorgen
dartiber hinaus zehn leistungsstarke
MPP-Tracker, die den Energieertrag bei
unterschiedlichen Modulorientierungen
und -neigungen optimieren.

Fotos: Fronius International GmbH, eQ-3
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Maximum an Energie und Schutz

Der Argeno verfiigt tiber den integrier-
ten und austauschbaren Uberspan-
nungsschutz Typ 1+2. Die persénlichen
Daten sind durch ein zertifiziertes Infor-
mationssicherheitssystem sowie die in
Europa ansissigen Cloud- und Server-
standorte effektiv geschutzt. Auferdem
sorgt die Schutzart IP 66 dafur, dass der
Argeno jeglicher Witterung trotzt.

»Wir bewegen uns mit dem Fronius Ar-
geno nicht nur in neuen Leistungsklas-
sen, sondern konzentrieren auch so
viele technische Raffinessen wie nur
méglich in einem einzigen Gerat®, sagt
Harald Scherleitner, Leiter der Business
Unit Solar Energy bei Fronius.

Fiir komplexe GrofRanlagen

Durch seine flexible Einsatzfahigkeit ist
der leistungsstarke Wechselrichter spe-
ziell fiir komplexe Grof3anlagen geeig-
net. Er l4sst sich mit samtlichen Fronius-
Produkten kombinieren und sei bei-
spielsweise taktangebend in Sachen
Firmenflotte. Gemeinsam mit dem
Wattpilot Flex Pro und der E-Mobility-
Software EMIL ist Argeno eine ausge-
reifte Elektromobilititslésung.
www.fronius.com/de

SMARTHOME-BASIS

Homematic IP Access Point 2

HOMEMATIC 18
ACCESS POINT 2

B

Facelift: Der Access Point 2 dhnelt optisch der
Homematic IP Home Control.

eQ-3 verdffentlicht einen Nachfolger
des Homematic IP Access Points. Der
Homematic IP Access Point 2 baut auf
die technischen Stirken des Vorgingers
und kommt in neuem Look. Er sorgt als
Basis des Smarthomes tiber das Inter-
net fiir eine zuverlissige Verbindung
zwischen bis zu 120 funkgesteuerten
Homematic-IP-Geriten und den Home-
matic-IP-Cloudservern in Deutschland —
alles sicher verschliisselt. Die Bedienung
gelingt dank der Homematic-IP-App
spielend leicht, sie fithrt Nutzer Schritt
fiir Schritt durch die Einrichtung und er-
maoglicht die Kontrolle tiber Heizung,
Licht, Sicherheit und mehr.
www.homematic-ip.com

www.eq-3.de

Profi-Frischwassermodul zum Basic Preis

FWE-basic: kostengiinstig - ohne Kompromisse in Qualitat und Technik

varmeco

warme.nutzen &
w

A

Mehr zur Technik und ihren Vorteilen erfahren Sie im Live-Webinar
mit Frischwasser-Experte Peter Koster - inklusive Einblick in
keimsichere und effiziente Losungen.

> Plug-&-Play-Technologie reduziert Installations- und Wartungskosten
> Top Preis-Leistungsverhaltnis
= Wartungsfreundlicher hydraulischer Aufbau
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Blick auf die Nordfassade des Sensilo-Werks wihrend der BaumafRnahme.

|Si_ VOR ORT | Einblicke in eine Temperatur- und Drucksensoren-Fertigung

DAS SENSILO-WERK

Die Jumo-Unternehmensgruppe
hat mit dem Neubau Sensilo ein
neues Werk im Technologiepark

Fulda-West im Mai 2025 eroffnet.

Rund 48 Mio. Euro wurden in

die Halle, in der Temperatur- und
Drucksensoren gefertigt werden,
investiert. Im Juli bot sich fur die
Si-Redaktion die Gelegenheit,
das neue Werksgelande zu be-
sichtigen.

Rund 50 Mio. Euro waren fiir den Neu-
bau von Sensilo veranschlagt. Dass die
Kosten im Rahmen blieben, war einer
vorausschauenden Bauplanung und
-ausfithrung mit integrierter Projektab-
wicklung zu verdanken. Doch auch so
war es das bisher grofite Projekt in der
tber 75 Jahre wihrenden Geschichte der
Jumo-Unternehmensgruppe.

Plan einer Erweiterung
Sensoren und Messtechnik von Jumo
kommen quasi tiberall zum Einsatz —

auch und gerade in der Gebiudetechnik:

seien es die Thermofuhler in Warme-
speichern oder Drucksensoren in War-
mepumpen. Erst eine pradzise Mess-
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werterfassung macht eine optimale
Datenauswertung méglich und ist damit
mitentscheidend fiir einen effizienten
Anlagenbetrieb.

Steigende Verkaufszahlen und eine da-
mit verbundene Ausweitung der Produk-
tion benétigen Fliche. Da auf dem be-
stehenden Werksgeldnde im Zentrum
der Stadt keine Erweiterungsméglichkeit
mehr bestand und um sich fiir die Zu-
kunft gut aufzustellen, hat sich Jumo in
Fulda eine 10 ha grof3e Betriebsfliche im
Technologiepark Fulda-West gesichert.
Das war der Auftakt fiir ein bereits
2014/2015 mit der Aufstellung eines
Masterplans gestartetes Projekt, wie
Stefan Reith, Leiter des Projekts Sensilo
im Gesprich vor Ort erldutert. Der Mas-
terplan wurde erstellt, um eine kiinftige
Erweiterung vorausschauend auf den
Weg zu bringen.

Laut diesem Masterplan haben neben
dem bereits erfolgten Neubau Sensilo
kiinftig bis zu funf weitere, ebenso gro-
e Hallen auf dem neuen Werksgelande
im Technologiepark-West von Fulda
Platz. Es steht also ausreichend Fliche
fur kiinftige Erweiterungen zur Verfi-
gung. Wenn auch fiir die insgesamt
sechste Halle der Parkplatz weichen
misste. Bis dahin kann sich aber auch
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der Verkehr deutlich nachhaltiger entwi-
ckelt haben, wie bei der Anfahrt zum
Werksgelande betont wurde.

Ein Projektstart mit

Herausforderungen

2022 erfolgte dann der eigentliche Pro-
jektstart fiir das Sensilo-Werk und stellte
an die Planung noch einmal besondere
Herausforderungen. Denn mit dem in
dieser Zeit erfolgten Einmarsch Russ-
lands in die Ukraine sollte auf Erdgas als
Energietriger verzichtet werden. Daher
wurde das Energiekonzept auf Resilienz
hin ausgerichtet. Kurz: Die Energiever-
sorgung sollte méglichst lokal erfolgen.
Die Lésungen heifRen Geothermie und
Photovoltaik.

Begonnen wurde dann mit dem Bau der
Halle mit den héchsten Anforderungen
an die Technik. Denn im Sensilo-Werk
musste ein Reinraum integriert werden.
Sensilo, das Wort stammt aus der
Kunstsprache Esperanto, steht fiir Sen-
sor und damit fuir die Aufgabe, hoch-
prizise Sensoren zu entwickeln und zu
fertigen. Diese werden teilweise unter
Reinraumbedingungen hergestellt, um
die an sie geforderte Messgenauigkeit
und Kompaktheit zu erfiillen. Hier wer-
den kleinste Temperatursensoren mit



Fotos: Jumo, Si/ml
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In der Halle befindet sich der Reinraum mit seinen zwei Etagen.

Abmessungen von nur 1mm x 2mm und
hochprazise Drucksensoren gefertigt.
Nach mehr als einem Jahr intensiver
Planung und gut anderthalbjghriger
Bauzeit wurden dann im November
2024 die ersten Maschinen und Anlagen
vom Stammwerk in der Moritz-Juch-
heim-Straf3e in Fulda in das neue Sensi-
lo-Werk gebracht und angeschlossen.
Mit diesen Informationen von Stefan
Reith gut vorbereitet ging es zur eigentli-
chen Besichtigung der Halle.

Produktion und Logistik in einer Halle
Der Hallenneubau mit 10.000 m? Pro-
duktions- und Logistikfliche wurde als
Stahlbetonskelettbau mit Holzdachtrag-
werk auf einer Grundfliche von 135 m x
63 m mittig auf dem neuen Gelédnde er-
richtet. In der 8 m hohen Halle wurden
verschiedene Ebenen angelegt. Im un-
terkellerten Bereich erfolgt die Medien-
versorgung fiir das Werksgelinde, da
die Einspeisung am dufersten Ende des
Gelidndes erfolgt.

Die eigentliche Produktionsebene ist
nach oben offen und damit flexibel um-
riistbar. In der Ebene dariiber, die aus ei-
nem Netzwerk von Zuleitungen besteht,
befindet sich die lokale Medienversor-
gung fiir die Maschinen. Dadurch, dass
die Zufithrung von Strom, Druckluft und
weiteren Medien komplett von oben er-
folgt, ist der Boden der Halle komplett
frei von Installationen und steht einer
flexiblen Nutzung offen.

Der fiir die Produktion notwendige Rein-
raum wurde als Gebidude im Gebiude
eingerichtet. Damit sind viele Umwelt-
einflisse aus dem Aufdenbereich von
vornherein reduziert und es miissen nur
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noch die eigentlichen Reinraumbedin-
gungen — Temperaturhaltung und hohe
Luftreinheit — eingehalten werden. Denn
die Sensoren miissen unter prazise kon-
trollierten Umgebungsbedingungen pro-
duziert werden, wobei, wie in Reinriu-
men Ublich, die Temperaturabweichung
auf ein Minimum reduziert werden
muss.

Mitten in der Halle befindet sich auch
ein weiteres solches Gebiude im Ge-
biude — ein modular aus Holzplatten
gefertigter verglaster Biirobau. Dieser
lasst sich, da auch hier jegliche Versor-
gung von oben kommt, falls gewiinscht,
ziigig und ohne Schmutzanfall ausein-
anderbauen, da die Teile steckbar mitei-
nander verbunden sind, und an anderer
Stelle neu errichten.

Auf der Westseite der Halle schlieft sich
der Logistikbereich an. In diesen wurde
auch eine automatisierte Autostore-An-
lage integriert.

An der sudlichen Hallenseite befinden
sich die der Produktion zugeordneten
Buros und Besprechungsriume sowie
die gemeinsam von allen Mitarbeitern
des Werks genutzte Kantine. Dariiber
befinden sich Umkleiderdume.

,Das neue Werk schafft die Basis fiir ei-
ne moderne und flexible Produktion, um
zukiinftiges Wachstum zu sichern und
die Marktposition auszubauen®, sagt
Stefan Reith hierzu.

Das Energiekonzept

Da im Jahresverlauf der Kiihlbedarfim
Gebiude tiberwiegt, denn die Abwirme
der Produktionsmaschinen fillt auch im
Winter an, lag die Lésung fiir die passen-
de Temperaturversorgung in einem Kalt-
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Blick zur Decke mit den Versorgungsleitungen und deren Anbindung von oben.
Gut ist auch das Tragwerk des Daches aus Holz zu erkennen.

wassernetz. Hierfuir stehen 1,2 MW Kil-
te zur Verfligung. Zudem benétigt die
Reinraumtechnik eine entsprechende
Klimatisierung und nicht zu vergessen
hochwertige Filter. Die Temperierung
der Halle erfolgt iiber eine in den Boden
eingegossene Betonkernaktivierung.
Auch im Biirobereich erfolgt sie tiber ei-
ne Fulbodenheizung. Insgesamt sind
damit die vollen 8.500 m? der Halle mit
IndustriefuRbodenheizung ausgestattet.
Die Warmepumpen werden mit dem
durch Photovoltaik eigen erzeugten
Strom betrieben. Sollte aufgrund der
Witterung der Strom nicht ausreichen,
wird entsprechend Strom vom Markt zu-
gekauft. Da in dem Werk keinerlei fossi-
le Brennstoffe eingesetzt werden, kann
das Werk CO,-neutral betrieben werden.
Beim Energiekonzept gibt es einen be-
sonderen Coup: Als Energiespeicher
wird der 1.250 m3 unter dem Hallenbo-
den liegende Speichertank fir die ther-
mischen Sprinkler verwendet. Dieser
kann im Rahmen des von der Feuerwehr
vorgegebenen Temperaturbands ge-
nutzt werden, um tberschiissige Pro-
zesswarme und Kilte aus dem Aufien-
bereich zwischenzupuffern. Im Sommer
nutzt man die kiihle Nachtluft zum Kiih-
len und im Winter die Warme durch
Wirmerilickgewinnung aus den Produk-
tionsprozessen.

So kann man die Energieeffizienz deut-
lich steigern. In Zeiten des Produktions-
stillstandes kann mit einer Geothermie-
Anlage der Energieausgleich erfolgen.
Diese konnte dank des als Speicher nutz-
baren Sprinklertanks deutlich kleiner als
geplant ausfallen. Durch das vorhandene
Speichervolumen konnte die Anzahl der
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Die Versorgungsleitungen werden komplett in einer Deckenebene gefiihrt. Im
Hintergrund rechts ist der in die Halle integrierte Biirotrakt zu erkennen; links
vom Gang befindet sich der Reinraum.

geplanten Geothermie-Bohrungen von
100 auf 20 Stiick mit einer Tiefe von je
100 m reduziert werden. Auch das fiihrte
zu einer Kosteneinsparung.

Fur die Stromversorgung wurde eine
Photovoltaik-Anlage mit 700 kW, auf
dem Dach aufgebaut. Da sich damit fiir
eine Halle mit Reinraumanforderungen
nicht der komplette Strom decken lisst,
wird noch das Angebot eines Okostrom-
Anbieters genutzt. Mit dem weiteren
Ausbau des Gelandes und den damit zu-
sitzlich ins Spiel kommenden PV-Anla-
gen wird sich die Eigenversorgung kiinf-
tig weiter erhshen.

Durch dieses vielseitige Energiekonzept
konnte auf die Versorgung mit fossilen
Brennstoffen komplett verzichtet wer-
den. Jumo reduziert damit nicht nur sei-
nen eigenen CO,-Fufabdruck, sondern
unterstiitzt auch seine Kunden durch
die eigenen Produkte und Lésungen da-
bei, Kosten und Emissionen zu senken.

Energiemanagement

Das Energiemanagementsystem des
Werks, das auf nachhaltige Gebaude-
technik ausgerichtet ist, tragt dazu bei,
Energiekosten zu senken und die Um-
welt zu schonen. Die Automatisierung
des Energiemanagementsystems basiert
dabei auf der Prozessautomatisierungs-
plattform Varitron 500 von Jumo. Mit
dieser lassen sich tiber 400 digitale
Sensoren aus dem Jumo-Portfolio inte-
grieren. Die erfassten Daten werden
verschliisselt in die eigene smartWARE-
SCADA ubertragen und ausgewertet.
Bei Bedarf wiren sie sogar weltweit ab-
rufbar. Diese fortschrittliche Losung
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wurde in enger Zusammenarbeit zwi-
schen den Planern, dem Betreiber und

dem Jumo-Engineering-Team entwickelt.

Durch Kl-gestuitzte Analysen kann das
Energieverteilungssystem auch selbst-
standig optimiert werden. Die Verant-
wortlichen erhalten jederzeit Zugriff auf
die aufbereiteten Daten und kénnen
sich noch gezielter mit der vorausschau-
enden Optimierung befassen.

Integrierte Projektabwicklung

Das ganze Projekt lag vom Spatenstich
im Mirz 2023 bis zur Inbetriebnahme
immer im vorgegebenen Zeit- und Kos-
tenplan. Das lag in erster Linie an dem
Modell der integrierten Projektabwick-
lung. In der Umsetzung heifit dies, dass
die Bauausfiihrenden schon zu Beginn
der Planungsphase in das Projekt mit
eingebunden werden. Zudem werden
sie am gemeinsamen Projekterfolg be-
teiligt. Von erzielten Einsparungen bei
der Bauausfuihrung profitieren sowohl
Bauherr als auch beteiligte Unterneh-
men, um nur ein Beispiel zu nennen.
Zudem motiviert dies, den Zeitplan ein-
zuhalten.

Die fur das Projekt entwickelte Projekt-
methode konnte ihre Vorteile bisher voll
ausspielen, so Reith. Der Teamgedanke

steht dabei im Vordergrund. ,Unser Mo-

dell hatte den grofden Vorteil, dass sich
die Verantwortlichen der Firmen schon
zwdlf Monate kannten, ehe sie auf die
Baustelle gingen“, erginzt er.

Der stidndige Austausch von Handwer-
kern und Unternehmern wurde auch
noch durch den ein oder anderen ge-
meinsamen Imbiss auf der Baustelle ge-
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Die einzelnen Maschinen in der Halle werden von der Versorgungsebene aus
komplett von oben versorgt.

férdert. Das senkt die Scheu zwischen
Unternehmern und Mitarbeitern der ein-
zelnen Unternehmen und sorgt so fur
einen verbesserten Informationsfluss.
Dadurch kam es teils zu nicht unbedingt
geplanten, aber durchaus gewollten Ko-
operationen. Ein Beispiel: Ein einmal auf
die Baustelle gebrachter Hubsteiger
konnte von mehreren ausfiihrenden
Firmen genutzt werden. Das spart Zeit,
Kosten und Nerven — wenn man sich
denn miteinander abspricht. Und das
hat bei diesem Bauprojekt bestens funk-
tioniert.

Zudem verfiigten die beteiligten Bau-
und Handwerksfirmen tber ein enor-
mes Fachwissen und jahrelange Erfah-
rung. Das seien zwei weitere Griinde fiir
den ziigigen Baufortschritt gewesen, so
Reith.

So blieben die Baukosten sogar unter
den urspriinglich veranschlagten

50 Mio. Euro. Die Organisationsentwick-
lung war also ein wesentlicher Baustein
fur den Projekterfolg.

Die Entwicklung einer Organisation fiir
das neue Werk bot sich im Rahmen des
Umzugs ebenfalls an. Denn wahrend
das Stammwerk aus in 75 Jahren Erfolg
gewachsener Infrastruktur besteht, wur-
de hier gleich Platz fiir etwas komplett
Neues geschaffen. Eben auch in der Or-
ganisation.

Deutlich wird dabei, dass im Hallenge-
baude keine kiinstlichen Barrieren einge-
zogen wurden. Angeschlossen an den
Biirotrakt und dabei offen in die Halle
integriert ist daher auch der Bereich, in
dem Biiromitarbeiter ihre Kaffeepause
machen kénnen. Das férdert den Aus-
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Blick in den in die Halle integrierten Reinraum.

tausch der Kollegen in Biiro und Produk-
tion untereinander. Bei Jumo spricht
man von einer produktionsnahen Ver-
waltung oder kurz PNV. Daher sieht Ste-
fan Reith in der angewendeten Projekt-
methode auch einen wesentlichen
Baustein fiir den erreichten Projekter-
folg. Durch die neue Organisations-
struktur kann auch die Produktion von
Druck- und Temperatursensoren im
neuen Werk noch effizienter als bisher
gestaltet werden. Bereits im vergange-
nen November wurde die erste komple-
xe, verkettete Produktionslinie fiir
Drucksensoren verlagert und gleichzei-
tig einem Kapazitits-Upgrade unterzo-
gen, um den steigenden Marktanforde-
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Projektmanager Stefan Reith und Si-Redakteur Marcus Lauster vor dem Sensilo-
Werk im Technologiepark-West (v. |.).

rungen gerecht zu werden. Aktuell
arbeiten bereits rund 130 Mitarbeiter im
Sensilo-Werk. Mit einem weiteren Aus-
bau wird gerechnet. So sollen bis 2027
rund 21 Mio. Euro Investitionen in Ma-
schinen und Anlagen erfolgen.

Ein Gebiude mit Vorbildcharakter

Noch stehen kleinere Arbeiten in dem
bereits voll produzierenden Werk an.
Dabei sind es meist nur Kleinigkeiten,
die noch zu erledigen sind: ein Handlauf
etwa, der wihrend der Werksbesichti-
gung noch fertiggestellt wurde.

»Das Projekt macht deutlich, dass man
auch in unstetigen Zeiten mit der ent-
sprechenden Projektmethode und ei-

nem motivierten Team Spitzenergebnis-
se erreichen kann*, sagte Stefan Reith
am Ende des Rundgangs.

Und wie in jedem gréRReren Gebiude
gilt, dass von der Inbetriebnahme bis
zur Optimierung des Gebiudebetriebs
ein Jahr vergehen wird. Zudem ist noch
Platz fiir weitere Maschinen.

Dennoch hat die neue Produktionshalle
bereits Vorbildcharakter. Gleich mehrere
Hochschulen wurden auf das Sensilo-
Werk aufmerksam und haben bereits
ihr Interesse bekundet, das Energie-
konzept und die Projektmethode for-
schungstechnisch zu begleiten. Dieser
Wunsch ldsst sich nach dem Besuch vor
Ort sehr gut nachvollziehen. B (ml)
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Emntwicklungastandorte

Zahlen und Fakten Bosch Home Comfort Group: Stand seit 1. August 2025.

Zielsetzung: Schneller wachsen als der Markt

BOSCH SCHLIESST
UBERNAHME AB

Die Bosch-Gruppe hat die grofte
Ubernahme der Firmengeschich-
te erfolgreich abgeschlossen.
Das Unternehmen erreicht damit
den nachsten Meilenstein seiner
Unternehmensstrategie 2030.
Der Zukauf des Heizungs-, Luf-
tungs- und Klimaldsungsge-
schafts (HVAC) fur Wohn- und
kleine Gewerbegebaude von
Johnson Controls sowie die
Ubernahme des Gemeinschafts-
unternehmens Johnson Controls-
Hitachi Air Conditioning wurden
vor rund einem Jahr unterzeich-
net und am 31. Juli planmégig
vollzogen.
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»Mit der gréfiten Akquisition unserer
Unternehmensgeschichte beschleuni-
gen wir unser Wachstum, bauen unse-
ren weltweiten Footprint aus und balan-
cieren unser Geschift, indem wir unsere
Energie- und Gebaudetechnik stirken —
das macht Bosch kraftvoller und robus-
ter, ganz im Sinne unserer Unterneh-
mensstrategie 2030", sagt Stefan
Hartung, Vorsitzender der Bosch-Ge-
schiftsfihrung (www.bosch.de). Der
Kaufpreis betragt 8 Mrd. US-Dollar

(7,4 Mrd. Euro) und unterliegt den tbli-
chen Anpassungen.

Der Bosch-Geschiftsbereich Home
Comfort verdoppelt sich mit dem
Zukauf nahezu auf iber 25.000 Mitar-
beiter und mehr als 8 Mrd. Euro
Umsatz.

Vor allem in Amerika und Asien baut
Bosch seine Prisenz damit deutlich aus
und wird zu einem der grofdten Anbieter
im Markt fiir das Heizen, Liiften und
Kiihlen von Wohn- und kleinen Gewer-
begebiduden weltweit. ,Die gesamte
HVAC-Branche ist im Umbruch, Markt
und Technologien wandeln sich. Bosch
nutzt seine Chancen konsequent und
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Buderus
HITACHI

AYORK
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steigt im Heizungs-, Liftungs- und
Klimalosungsgeschift jetzt in die Cham-
pions League auf*, so Hartung.

Ambitionierte Ziele, starke Marken

Mit der neuen Aufstellung will Home
Comfort deutlich schneller wachsen als
der globale HVAC-Markt. Dieser wird
nach Bosch-Schitzungen bis 2030 jedes
Jahr um tiber 5 % zulegen.

»Bosch will bis 2030 in jeder seiner
Branchen zu den fiihrenden Unterneh-
men gehdren und baut dafiir das Ge-
schift unter anderem mit strategischen
Investitionen in Wachstumsfelder aus.
Auch Akquisitionen gehéren zur Strate-
gie", sagt Christian Fischer, stellvertre-
tender Vorsitzender der Geschiftsfiih-
rung und verantwortlich fiir strategische
Wachstumsinitiativen und Portfolioma-
nagement. ,Der aktuelle Zukauf ergénzt
unser Portfolio perfekt. Wir kénnen un-
seren Kunden nun die gesamte Band-
breite an HVAC-Technologien anbieten —
aus einer Hand und weltweit.“ Zur
Akquisition gehoren auch strategisch
wichtige Firmen- und Joint-Venture-Be-
teiligungen u.a. an Komponentenher-
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Fertigung von Luft-/Wasser-Warmepumpen.

stellern und Vertriebspartnern. Diese
Beteiligungen sollen kiinftig einen signi-
fikanten Beitrag zum Finanzergebnis
von Home Comfort leisten.

Mit seinem erweiterten Produkt- und
Markenportfolio will Home Comfort das
Potenzial seiner starken und etablierten
Vertriebswege besser ausschépfen und
den Umsatz ankurbeln. Ein integrierter
Einkauf und die gemeinsame Entwick-
lung von Produktplattformen sollen zu-
dem fiir Kostenersparnisse sorgen.
Erste Erfolge werden schon fiir 2026
angestrebt. Das Unternehmen kann da-
fur auf starke Marken zuriickgreifen:
Neben Bosch und Buderus gehéren da-
zu nun auch York in den USA und Hita-
chi in Asien sowie weitere starke lokale
Marken.

Fur York und Hitachi erwirbt das Unter-
nehmen langfristige Lizenzen zur Nut-
zung der Markennamen. Das weltweite
Fertigungsnetzwerk von Home Comfort
wichst durch die Akquisition von 17 auf
33 Werke, die Zahl der Entwicklungs-
standorte von 14 auf 26. Die Integration
der neuen Einheiten in den Geschifts-
bereich Home Comfort soll bis Ende
2027 abgeschlossen sein.

Markt fiir Klimalésungen

wichst weltweit

Besonders bei Klimalésungen stellt sich
Bosch durch die aktuelle Akquisition
deutlich breiter auf. Mit dem grofRen
Produktportfolio, der internationalen
Prisenz und den Vertriebskanilen der
zugekauften Einheiten eréffnet sich das
Unternehmen attraktive Wachstumsper-
spektiven. Der Weltmarkt fiir Heiz-, Luf-
tungs- und Klimasysteme belief sich
2024 nach Bosch-Analysen auf ein Volu-

Ein Mitarbeiter testet ein Klimagerat im Soundlabor des Werks Tochigi, Japan, von
Johnson Controls-Hitachi Air Conditioning.

men von mehr als 150 Mrd. Euro. Allein
zwei Drittel davon entfielen auf Klima-
anlagen. Bis 2030 soll der Absatz von
Klimageriten weltweit laut Bosch-Prog-
nose auf mehr als 200 Mio. Gerite jihr-
lich steigen, nahezu ein Fiinftel mehr als
noch 2024.

»Wir wollen diesen Markt mitgestalten —
und mit energieeffizienten Lésungen
dafiir sorgen, dass Menschen auch an
immer heiferen Tagen ihren Alltag kom-
fortabel und gesund gestalten kénnen,
ob zu Hause, am Arbeitsplatz oder beim
Einkaufen“, sagt Frank Meyer, in der
Bosch-Geschiftsfihrung fiir Energie-
und Gebiudetechnik und damit auch fiir
den Geschiftsbereich Home Comfort
zustindig.

Regionale Anforderungen,

regionale Aufstellung

Je nach Weltregion werden unterschied-
liche Technologien nachgefragt. In den
USA liegt der Fokus auf sogenannten
Ducted-Systemen, bei denen die Luft
von einer zentralen Stelle aus durch Ka-
nale geleitet wird, um alle Raume gleich-
zeitig entweder zu heizen oder zu kiih-
len. In Asien sind vor allem sogenannte
Ductless-Lésungen gefragt, bei denen
Inneneinheiten in jedem Raum individu-
ell heizen oder kiihlen kénnen, sowie
Klimatisierungssysteme mit variablem
Kiltemittelfluss, sogenannte Variable
Refrigerant Flow-Systeme (VRF).

Die Region Europa/Naher und Mittlerer
Osten/Afrika ist durch grofie regionale
Unterschiede gekennzeichnet.

»Wir haben ambitionierte Wachstums-
ziele in allen Weltregionen. Darauf rich-
ten wir unsere neue Organisation konse-
quent aus*, sagt Jan Brockmann,
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Vorsitzender des Bereichsvorstands von
Home Comfort. , Indem wir die regiona-
le Verantwortung stirken, kénnen wir
Kundenbediirfnisse noch besser erfiil-
len.“ Das Geschift von Home Comfort
soll kiinftig direkt in den drei Weltregio-
nen Amerika, Asien sowie Europa/Naher
und Mittlerer Osten/Afrika gesteuert
werden. Diese Ausrichtung spiegelt sich
im zum 1. August 2025 neu aufgestellten
Bereichsvorstand wider. Jan Brockmann
wird Vorsitzender der kiinftigen Organi-
sation und tibernimmt zugleich in Per-
sonalunion die Rolle des Regionalleiters
fur die Region Europa/Naher und Mittle-
rer Osten/Afrika.

Personalien und
Verantwortungsbereiche

Neu in den Bereichsvorstand berufen
wird David Budzinski, bisher Prasident
Global Products, Residential und Light
Commercial bei Johnson Controls Inter-
national sowie CEO des Gemeinschafts-
unternehmens Johnson Controls-Hitachi
Air Conditioning. Er ibernimmt die Ver-
antwortung fiir die Region Amerika und
wird Stellvertreter von Jan Brockmann.
Zustandig fur Asien-Pazifik wird Ulrich
Lissmann, der ebenfalls in den Bereichs-
vorstand eintritt. Nora Klug, bisher
Chefjuristin der Bosch-Gruppe, tiber-
nimmt die Rolle des Chief People and
Governance Officers. Oliver Koukal wird
sich als Chief Transformation Officer um
die Integration des zugekauften Ge-
schifts kiimmern, die er bereits bisher
als Projektleiter verantwortet hat. Den
Bereichsvorstand komplettieren die bis-
herigen Mitglieder Thomas Volz als
Chief Financial Officer und Birte Liibbert
als Chief Operating Officer. ll
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Jahrespressekonferenz von ebm-papst: Prof. Dr. Tomas Smetana, CTO, Dr. Klaus Geiftdérfer, CEO, sowie
Harald Klaiber, CFO (v. I.).

ebm-papst setzt auf Digitalisierung und globale Prasenz

KERNGESCHAFT AUF
WACHSTUM AUSGERICHTET

Die Talsohle wurde durchschrit-
ten. Die Auftragseingange entwi-
ckeln sich stabil. Das sind nur
zwei der Kernaussagen der Jah-
respressekonferenz von ebm-
papst. Zudem richtet sich das
Unternehmen im Kerngeschéaft
der Luft- und Heiztechnik weiter
konsequent auf Wachstum aus.

»Seit drei Jahren treiben wir die Neuaus-
richtung mit voller Kraft voran — weil wir
in den Mirkten von morgen Chancen er-
kennen und sie konsequent nutzen wol-
len“, erklarte CEO Dr. Klaus GeiRRdérfer
auf der Jahrespressekonferenz von ebm-
papst (www.ebmpapst.com) in Mulfin-
gen. Laut Dr. GeiRdorfer hat ebm-papst
die Talsohle durchschritten und ver-
zeichnet seit April wieder weltweit stabi-
le Auftragseinginge. Im Bereich der in-
dustriellen Lufttechnik, insbesondere
bei Kithlsystemen fuir Rechenzentren, ist
die Nachfrage stark angestiegen. Das
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Hohenloher Unternehmen geht aktuell
von einem Wachstum im laufenden Jahr
aus, insbesondere in den Kernsegmen-
ten der Luft- und Heiztechnik will ebm-
papst wachsen.

Konzentration aufs Kerngeschift

»Der Umsatz im Geschiftsjahr 2024/25
(1. April bis 31. Mérz) lag bei 2,098 Milli-
arden Euro und verzeichnete damit ei-
nen Riickgang von 13,1 Prozent gegen-
tiber dem Vorjahreszeitraum*, erlduterte
CFO Harald Klaiber. Betrachte man die
Entwicklung nach Geschiftsbereichen,
zeige sich auch hier der klare Fokus auf
das Kerngeschift, betonte Klaiber und
fihrt weiter aus: ,, Die industrielle Luft-
technik als der Bereich, mit dem ebm-
papst grofd geworden ist, steht inzwi-
schen wieder fuir tiber 75 Prozent des
Gesamtumsatzes.“

Der Umsatzriickgang hier lag konjunk-
turbedingt bei 8,2 %. Der Bereich Heiz-
technik verzeichnete einen deutlichen
Riickgang um 27 %, auch bedingt durch
eine marktseitige Verunsicherung im
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Zusammenhang mit dem Gebiudeener-
giegesetz.

Ambitionierte Wachstumsziele

Mit der konsequenten Neuausrichtung
auf intelligente und nachhaltige Luft-
techniklésungen, der globalen Priasenz
in Schlisselmirkten bei gleichzeitig
strategischem Ausstieg aus den Berei-
chen Automobil, Hausgerate und indus-
trieller Antriebstechnik verfolgt ebm-
papst ambitionierte Wachstumspline.
»Bis 2030 wollen wir den Umsatz unse-
res Kerngeschifts auf 3,4 Milliarden
Euro nahezu verdoppeln®, kiindigte

Dr. Geif3dérfer an.

Das strategische Auslaufen der Ge-
schiftsfelder Automobiltechnik (Pkw)
und Hausgerite (kommoditisierter Pro-
duktbereich) — einschlieRlich der be-
wussten Entscheidung, kein Neuge-
schift mehr in diesen Bereichen zu
generieren — wirkte sich deutlich auf den
Gesamtumsatz aus. Gemeinsam mit der
inzwischen an Siemens tibergegange-
nen industriellen Antriebstechnik san-
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ken die Erlése in diesen Segmenten um
knapp 19 % auf rund 275 Mio. Euro.
Regional betrachtet war der deutsche
Markt infolge des Auslaufens der oben
genannten Geschiftsfelder besonders
stark betroffen und verzeichnete einen
Riickgang von 24 % auf 376,4 Mio. Euro.
Auflerhalb Deutschlands belief sich der
Umsatzriickgang auf 10,3 % gegentiber
dem Vorjahr auf 1.721,2 Mio. Euro.

Finanzielle Soliditat

als Basis fiir die Transformation

Die Transformation spiegelt sich auch in
der Personalentwicklung wider. Nach ei-
nem kontinuierlichen Wachstum hat
ebm-papst seine Belegschaftsstruktur
an die Marktsituation und strategische
Neuausrichtung angepasst. Wihrend
der Einsatz von Leiharbeit reduziert wur-
de, investiert das Unternehmen gleich-
zeitig in die Qualifizierung der Kernbe-
legschaft — insbesondere in Bereichen
wie KI und Digitalisierung.

ESG-Ziele konsequent weiter verfolgt
Im Einklang mit der technologischen
Transformation treibt ebm-papst auch
seine ESG-Ziele (Environmental, Social
und Governance) weiter voran. ,Nach-
haltigkeit ist nicht nur ein Schlagwort
bei ebm-papst — es ist fest in unserer
Unternehmenskultur verwurzelt. Uns ist
dabei wichtig, Nachhaltigkeit ganzheit-
lich zu betrachten®, betonte Harald Klai-
ber, der als CFO auch den Bereich ESG
verantwortet.

Investitionen in die globale Prisenz
Nach dem auRergewdhnlich hohen In-
vestitionsvolumen von knapp 190 Mio.
Euro im Geschiftsjahr 2023/24 ist ebm-
papst mit 120,8 Mio. Euro zu einem
moderaten Niveau zuriickgekehrt und
steigert die Gesamtinvestitionen im lau-
fenden Jahr wieder auf 140 Mio. Euro.
»Insgesamt flieBen rund 100 Millionen
Euro gezielt in den Ausbau unserer glo-
balen Prisenz erklirte Geif3dorfer. Al-
lein 36 Mio. Euro investiert das Famili-
enunternehmen in ein neues Werk in
Indien. 30 Mio. Euro flieRen in den Aus-
bau der Produktion in China und weitere
30 Mio. Euro in den Standort in Rumi-
nien. Die geopolitischen Spannungen
und insbesondere die wirtschaftspoliti-
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Digitale Services werden zu einem immer wichtige-
ren Bestandteil, um Ventilatoren dauerhaft effizient
und sicher zu betreiben.

schen Veridnderungen in den USA besti-
tigen nach Einschitzung des Unterneh-
mens die bereits 2017 eingeschlagene
»Local-for-Local“-Strategie. In Mulfingen
wurden zudem gerade 30 Mio. Euro in
die neuen E-Drive Solution Labs inves-
tiert. In diesem Zusammenhang merkte
GeiRRdorfer an, dass ebm-papst im ver-
gangenen Jahr die Rekordsumme von
140 Mio. Euro fiir Forschung und Ent-
wicklung aufgewandt habe, bei einer
F&E-Quote deutlich grofier 5 %.

KI treibt Nachfrage nach Kiihlung

Ein zentraler Wachstumsmarkt fiir ebm-
papst ist die Kithlung von Rechenzent-
ren. ,,Der rasante Fortschritt kiinstlicher
Intelligenz bringt einen erheblichen
Energiebedarf mit sich. Rechenzentren
weltweit verbrauchen bereits heute rund
zwei Prozent der globalen Stromproduk-
tion — mit stark wachsender Tendenz*,
erklarte CTO Prof. Dr.-Ing. Tomas Sme-
tana. Sollte sich der Stromverbrauch bis
2030, wie von der Internationalen Ener-
gieagentur (IEA) prognostiziert, verdop-
peln, eréffnet dies grofie Einsparpoten-
ziale. ,,Bis zu 30 Prozent der Energie
werden fiir die Kiihlung aufgewendet —
und hier kénnen wir den Verbrauch um
bis zu 5o Prozent reduzieren.”

Digitales Okosystem Nexaira

Mit dem auf der ISH 2025 in Frankfurt
vorgestellten digitalen Okosystem
Nexaira vollzieht ebm-papst einen
nachsten Entwicklungsschritt. Die Ven-
tilatoren der Hohenloher erfassen be-
reits heute laufend Betriebsdaten und
passen ihre Leistung entsprechend an.
Das digitale Okosystem Nexaira ermég-
licht beispielsweise eine Filterver-
schmutzungserkennung ohne zusitzli-
che Sensorik oder die automatische
Vibrationserkennung, was die Betriebs-
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Das digitale Okosystem Nexaira erméglicht es, Be-
triebsdaten von Ventilatoren auszuwerten und so
die Betriebssicherheit zu erhéhen sowie vorhandene
Energieeinsparpotentiale zu realisieren.

sicherheit erhéht. Dariiber hinaus reali-
siert der bedarfsgerechte Betrieb weitere
Energiesparpotenziale im zweistelligen
Prozentbereich. ,Das verindert grundle-
gend, wie wir Liiftungssysteme planen
und denken®, erklarte Prof. Dr. Smetana.

Hochgeschwindigkeitskompressoren
Zu den Innovationen, die diese Wachs-
tumsziele unterstitzen sollen, gehéren
auch die Highspeed-Turbokompresso-
ren, die sich derzeit in der Priifungs-
und Testphase befinden. Sie sollen in
wenigen Jahren in vielfiltigen Kiltekreis-
lsufen, wie etwa in Klimaanlagen oder
Wiarmepumpen, weltweit zum Einsatz
kommen. Sie sind extrem leise, wiegen
nur ein Flnftel vergleichbarer Modelle,
sind 6lfrei und benétigen deutlich weni-
ger Bauraum und Kithimittel.

Innovationspark Kiinstliche Intelligenz
(IPAI) in Heilbronn

In Heilbronn ist ebm-papst zudem als
einer der ersten Partner im Innovations-
park Kiinstliche Intelligenz (IPAI) aktiv.
Durch diese friihzeitige Investition in Kl-
Wissen konnte ebm-papst bereits viele
Prozesse effizienter gestalten. Dr. Klaus
GeiRRdorfer geht davon aus, dass sich
durch Kl-Anwendung die Produktivitit
in manchen Bereichen um bis zu 40 %
verbessern lisst.

Wille und Kraft zur Transformation

Dr. Geifddérfer nimmt mit seinem Team
und der Riickendeckung der drei Gesell-
schafterfamilien die Transformation der
Gruppe in Angriff und setzt dabei auf
die Faktoren Digitalisierung und globale
Prasenz. ,Wir denken langfristig — und
gehen konsequent Veridnderungen an,
die nachhaltig wirken. Als Familienunter-
nehmen haben wir die Kraft, um diese
Transformation umzusetzen.” Il
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DUALES STUDIUM AN DHBW

NACHHALTIGES BAUEN UND RESSOURCENMANAGEMENT

Das bisherige, passgenau auf die Bran-
che Bau, Haustechnik, Elektro zuge-
schnittene duale Studienangebot der
Dualen Hochschule Baden-Wiirttemberg
(DHBW) in Mosbach wird im Rahmen
der Reakkreditierung des Studiengangs
Betriebswirtschaftslehre aufgewertet zu
einer eigenen Studienrichtung mit dem
Titel ,Nachhaltiges Bauen und Ressour-
cenmanagement”. Gleichzeitig erfolgt
die Erweiterung um die Option Facility-
Management.

Gesamte Wertschopfungskette im Blick
Zielstellung der Optimierung mit der
neuen Studienrichtung ist eine klare An-
sprache der gesamten Wertschépfungs-
kette im Bereich nachhaltiges Bauen
und Ressourcenmanagement vom Her-
stellerunternehmen tiber den Handel als
zentrales Bindeglied der Kette bis hin
zum Handwerk. Gerade das Handwerk
wird noch stirker angesprochen, auch
mit dem Ziel einer kiinftig besseren An-
erkennung der Meisterausbildung und
ggf. eines integrierten Ansatzes Ausbil-
dung, Meister und duales BWL-Studium.

e

Gebiudemanagement

wird Schwerpunkt

Zweiter Schwerpunkt der Veranderung
ist die starkere Fokussierung auf das
Management von Gebduden tiber den
gesamten Lebenszyklus, weil dessen Be-
deutung in Deutschland im Kontext der
Energiewende wichst. Dies geschieht
durch Integration von Inhalten fiir den
zertifizierten Verwalter und ein eigenes
Projektmodul zum Facility-Management
von bestehenden Gebiuden. Damit er-
reicht der Studiengang neue Zielgrup-
pen wie Wohnbaugenossenschaften und
Facility-Management-Dienstleister bis
hin zum technisch orientierten Immobi-
lienverwalter.

Facility-Management, EDV/KI

und Nachhaltigkeit

Erméglicht wurde dies durch die Reduk-
tion von je 5 ECTS (European Credit
Transfer and Accumulation System ist
ein Instrument, das tber Punktvergabe
der Gewichtung der Bestandteile des
Studiums dient) in den Bereichen
Volkswirtschaftslehre, Recht und

Das Studium der DHBW in Mosbach wird durch die Studienrichtung mit dem Titel ,,Nachhaltiges Bauen

und Ressourcenmanagement* noch attraktiver.
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Schliisselkompetenzen im Rahmen der
Reakkreditierung. Folglich konnten eben-
falls mit je 5 ECTS ein praxisbezogenes
Projektmodul zum Facility-Management,
eines zur Vertiefung EDV/KI in der Bran-
che sowie ein drittes mit Inhalten zur
Nachhaltigkeit von Gebauden integriert
werden.

Studium noch attraktiver

Grundsitzlich wird am bewihrten Stu-
dienkonzept festgehalten, der Titel passt
kiinftig jedoch besser zur spezifischen
Studienausrichtung und wird attraktiver
fur potentielle Bewerber. Zur Vereinheit-
lichung aller Profile des Branchenhan-
dels der DHBW Mosbach und wegen
der Veranderungen in den allgemeinen
Modulen der Betriebswirtschaftslehre
wurde lediglich der Modulzuschnitt ver-
andert. Im Wesentlichen gilt ,Raider
heiflt jetzt Twix, sonst dndert sich nix*“.
Das Studienprogramm ist nun ganzheit-
licher, nachhaltiger und digitaler, also
von Grund auf modernisiert.

Start der neuen Studienrichtung ,,BWL —
Nachhaltiges Bauen und Ressourcen-
management“ wird vorbehaltlich des er-
folgreichen Abschlusses des internen
Akkreditierungsverfahrens Oktober
2026 sein.

Neben kurzfristigen Reservierungen

fiir BWL — Branchenhandel Bau,
Haustechnik, Elektro fiir den Start ab

1. Oktober 2025 werden schon jetzt
Reservierungen fiir die neue Studien-
richtung BWL — Nachhaltiges Bauen
und Ressourcenmanagement fiir 2026
angenommen.

Den jeweils aktuellen Studienplanent-
wurf finden Sie unter dem Kurzlink
tinyurl.com/fyurd8bnw.

Die neue Studienrichtung finden Sie
unter www.mosbach.dhbw.de/nbrm.
Gerne steht Studiengangsleiter Prof.

Dr. Alexander Neumann unter Tel.
06261/939-113 oder per E-Mail an
alexander.neumann@mosbach.dhbw.de
fur Details und Beratung zur Verfigung.
www.mosbach.dhbw.de

Foto: Steffen Mueller-Klenk
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STRAFFUNG DES MARKENPORTFOLIOS
Villeroy & Boch verkauft Gustavsberg und Vatette an Oras

Villeroy & Boch trennt sich von seinen Marken Gus-
tavsberg und Vatette. Diese werden vom finnischen
Sanitdrarmaturenhersteller Oras Group iibernommen.

Der Villeroy-&-Boch-Konzern und die
Oras Group haben am 11. Juli 2025 eine
Vereinbarung tber die Ubernahme des
nordeuropiischen Geschifts der Mar-
ken Gustavsberg und Vatette durch den
finnischen Sanitdrarmaturenhersteller
Oras Group (www.orasgroup.com) ge-
troffen.

Die Transaktion umfasst beide Marken
und alle mit diesen verbundenen Aktivi-
titen in Nordeuropa, einschliefllich der
Produktionsstatte und des Logistikzen-
trums in Schweden. Nach Abschluss der
Transaktion werden 330 Mitarbeiter von
Gustavsberg und Vatette zur Oras
Group wechseln.

Fiir beide Unternehmen stellt die Uber-
nahme einen wichtigen strategischen
Schritt dar. Mit dieser Transaktion starkt
die Oras Group ihre Position als ein fuih-
render Anbieter von Badarmaturen in
Nordeuropa und expandiert strategisch
zu einem Komplettanbieter fiir Bade-
zimmer, dessen Portfolio von Badmé-
beln bis hin zu Armaturen reicht.

Portfolioerweiterung bei Oras

,Diese Ubernahme ist fiir uns ein be-
deutender Schritt. Zusammen mit den
Marken Gustavsberg und Vatette und
ihren sich erganzenden Angeboten kén-
nen wir einen echten ,One-Stop-Shop*
aufbauen und Mehrwert fiir alle unsere
Kunden schaffen*, erklart Kari Lehtinen,
CEO der Oras Group. ,,Uber die Erweite-
rung des Portfolios und das Wachstum
des Geschifts hinaus geht es bei dieser
Transaktion auch um den Erwerb wert-
voller Expertise, insbesondere der stark
kundenorientierten Ausrichtung von

Gustavsberg. Es ist eine Gelegenheit,
voneinander zu lernen und unsere jewei-
ligen Netzwerke zu nutzen, was diese
Akquisition zu einem wichtigen Be-
standteil unseres zukiinftigen Wachs-
tums macht.”

Im Jahr 2024 belief sich der Nettoum-
satz der Marken Gustavsberg und
Vatette auf 93 Mio. Euro, wihrend der
Umsatz der Oras Group insgesamt
200 Mio. Euro betrug.

Konzentration auf zwei

globale Marken

Fiir den Villeroy-&-Boch-Konzern stellt
der Verkauf einen weiteren wichtigen
Schritt zur Straffung seines Markenport-
folios und seines Geschifts dar, um sich
gezielt auf seine beiden globalen Mar-
ken Villeroy & Boch und Ideal Standard
zu konzentrieren.

Dies entspricht der Wachstumsstrategie
des Unternehmens, die Kernkategorien
Sanitirkeramik, Armaturen und

Duschlésungen sowie zentrale Ver-
triebskanile und Regionen gezielt zu
stirken.

»Dies ist ein wichtiger Meilenstein fiir
die Umsetzung der globalen
Wachstumspline des Villeroy-&-Boch-
Konzerns. Durch die Vereinfachung un-
serer Geschiftsaktivititen kénnen wir
unsere Ressourcen gezielt auf die bei-
den starken Marken Villeroy & Boch und
Ideal Standard ausrichten — und gleich-
zeitig unsere Prisenz in den nordeuro-
paischen Mirkten aufrechterhalten,
kommentiert Gabi Schupp, CEO der Vil-
leroy & Boch AG. Zudem wird Villeroy &
Boch auch in Zukunft seine Geschifts-
bereiche ,Bad & Wellness“ und ,,Dining
& Lifestyle® in den Regionen mit einem
eigenen Team weiterfthren.

Die Transaktion wird nach aktueller Pla-
nung im Laufe des dritten Quartals 2025
abgeschlossen sein. Uber den Kaufpreis
wurde Stillschweigen vereinbart.
www.villeroyboch.com

BADTRAUME ZUM ANFASSEN
Neuer R+F-Store in Pfaffenhofen a. d. llm

RICHTER-FRENZEL

ER[at kst b

Im Fokus des neuen ,Biader & Wellness-Store* stehen
aktuelle Badezimmertrends und effiziente Lésungen
rund um den Duschbereich.

Mit rund 150 Gisten aus Handwerk, Pla-
nung und Industrie hat Richter+Frenzel
seinen neuen Ausstellungsstandort in
Pfaffenhofen a. d. llm feierlich eréffnet.
Die Ausstellung zeigt rund 20 Badkon-
zepte und verbindet Design, Funktiona-
litat und individuelle Beratung. Im Fokus
des neuen , Biader & Wellness-Store*
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stehen aktuelle Badezimmertrends

und effiziente Lésungen rund um den
Duschbereich. Fiir Planer und Architek-
ten wurde ein eigener Atelierbereich ein-
gerichtet. Der Store bietet Produkte fuir
unterschiedliche Stile und Bedarfe von
etablierten Premiumherstellern wie etwa
FOR, hansgrohe, Laufen und Villeroy &
Boch. ,,Unsere Beraterinnen und Berater
vor Ort unterstiitzen die Kunden bei der
Auswahl und Anpassung der richtigen
Produkte fiir ihr Badezimmer — abge-
stimmt auf Budget, Stil und raumliche
Gegebenheiten*, so Jirgen Kalbskopf,
Niederlassungsleiter in Ingolstadt und
verantwortlich fiir den neuen

Standort. Mit diesem Store stérkt R+F
seine Prisenz in der Region und bietet ei-
ne Plattform fiir Endkunden, Handwerk
und Planung gleichermafien.
www.richter-frenzel.de
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WARMEPUMPEN IM FOKUS

EUROPEAN HEAT PUMP SUMMIT 2025

Innovationen, Méarkte, Anwendungen —
und hochkaritiges Fachwissen zum The-
ma Wirmepumpe: Am 28./29. Oktober
bringt der European Heat Pump Summit
wieder nationale und internationale Ex-
pertinnen und Experten in Nirnberg zu-
sammen. Der zweitagige Kongress bie-
tet ein geballtes Experten-Programm
rund ums Thema Warmepumpentech-
nologie, aktuelle Marktentwicklungen
und praktische Anwendungen.

»Das Programm steht — und es ver-
spricht zwei Tage voller spannender
Themen, hochkaratiger Vortrage und
wertvoller Impulse fiir die Branche®, so
Daniela Heinkel, Leiterin des European
Heat Pump Summit und der Chillventa
bei der NiirnbergMesse. Die Teilnahme
ist sowohl in Prasenz als auch digital
méglich. Fir zusatzlichen Austausch vor
Ort sorgt die bereits ausgebuchte Foyer-
Expo im Messezentrum Niirnberg.

Marktentwicklungen und politische
Rahmenbedingungen

Der erste Kongresstag widmet sich un-
ter anderem den markt- und energiepoli-
tischen Entwicklungen. Zum Beispiel
mit Blick auf Deutschland und die Nie-
derlande. So wird Dr. Bjérn Schreiner-
macher vom Bundesverband Warme-
pumpe e. V. die aktuelle Lage und
Perspektiven des deutschen Wirme-

pumpenmarkts analysieren. Erganzend
beleuchtet Andries van Wijhe von TNO
die Chancen und Herausforderungen im
niederlindischen Markt — einem Land,
das sich inmitten eines tiefgreifenden
Transformationsprozesses befindet.
Saverio Papa und Leopoldo Micd von
der European Heat Pump Association
werden den EU-Rechtsrahmen fuir Klima
und Energie und die jiingsten politi-
schen Entwicklungen im Zusammen-
hang mit dem Clean Industrial Deal und
deren Bedeutung erldutern.

Neue Wege mit Kohlenwasserstoffen

als Kiltemittel

Ein Schwerpunkt liegt auf der Forschung
zu Kiltemitteln der Sicherheitsklasse As.
Massimiliano Manfro von Aermec wird
mit einem Uberblick tiber Sicherheits-
standards und thermodynamische Ei-
genschaften von R-290 ergénzen und
die Potenziale von Low-GWP-Kiltemittel
aufzeigen.

Komponentenentwicklung: leiser,
effizienter, leistungsstarker

Die Produkt- und Komponentenentwick-
lung steht ebenso im Fokus. Simon
Waldner, Getzner Werkstoffe, wird zei-
gen, wie gezielte Vibrationsentkopplung
die Akustik von Wirmepumpen verbes-
sern kann — ein entscheidender Faktor

Zwei Tage geballtes Expertenwissen, Marktentwicklungen und Anwendungen: Ergidnzt wird das Kongress-
programm durch die begleitende Foyer-Expo, in der Unternehmen ihre neuesten Lésungen prasentieren.
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fiir die Akzeptanz im Wohnumfeld.
Lateb Ramdane von SKF stellt magnet-
gelagerte Hochgeschwindigkeitsmoto-
ren vor, die neue Mafdstibe in Effizienz
und Wartungsfreiheit setzen. Auch
Marek Lehocky von Gamma Technolo-
gies liefert mit seiner Modellierungs-
strategie fiir Verdichter mit Dampfein-
spritzung einen wichtigen Beitrag zur
Komponentenoptimierung.

Vom Bestand bis zur Industrie

Am zweiten Kongresstag stehen unter
anderem Anwendungen in Bestandsge-
biuden, Quartieren und der Industrie
im Mittelpunkt. Carsten Wemhéner von
der OST Rapperswil wird ein innovatives
Konzept zur Integration mehrerer War-
mequellen fiir die Heizungsmodernisie-
rung prasentieren. Ivo Eiermann von
Johnson Controls zeigt, wie GroRwirme-
pumpen mit bis zu 60 MW Leistung in
Fernwirmenetze integriert werden kén-
nen — ein Schliissel zur Dekarbonisie-
rung urbaner Infrastrukturen.

Hochtemperatur- und
Mega-Warmepumpen

Ein Highlight ist der Beitrag von Tobias
Hirsch von Everllence zur weltweit grof-
ten CO,-Wirmepumpe in Esbjerg, Dine-
mark. Die Mega-Wirmepumpe liefert
klimaneutrale Fernwirme und demons-
triert eindrucksvoll das Potenzial groR3-
skaliger Lésungen. Ergianzend stellt
Josef Grassauer von GIG Karasek das
CompriVAP-System vor — eine modulare
Losung zur Riickgewinnung industrieller
Abwirme und Erzeugung von Dampf
bis 215 °C.

Informieren und anmelden

Das vollstindige Kongressprogramm
des European Heat Pump Summit 2025
ist online. Der Ticketshop ist ebenfalls
gedffnet — interessierte Fachbesucherin-
nen und Fachbesucher kénnen sich an-
melden. Frithbucher profitieren von ver-
glinstigten Konditionen.
www.hp-summit.de

Fotos: NiirnbergMesse/Heiko Stahl



Foto: BVF e. V., Holzmann Medien

WAS DIE BRANCHE BEWEGT

BVF Symposium 2025 ladt nach Trier

K EVFSYMPOSIUM 25
Huizan, Kihins md Epeicheim:

Kacaballipe Sulenie -

Rk

Das BVF Symposium behandelt aktuelle Themen aus
Forschung, Praxis und Politik und ist gleichzeitig
eines der wichtigsten Netzwerkevents der Branche.

.

Am 12. und 13. November |adt der Bun-
desverband Flichenheizungen und
Flachenkihlungen e. V. (BVF) zum Bran-
chentreff nach Trier. Unter dem
Leitthema , Heizen, Kiihlen und Spei-
chern: Nachhaltige Systeme fur die
Gebiude der Zukunft“ erwarten die
Teilnehmenden aktuelle Studien, Praxis-
berichte und spannende Diskussionen
rund um Flichensysteme und thermi-
sche Speicher. Das traditionelle Get-to-
gether am Vorabend und die Verleihung
des BVF Awards 2025 runden das Pro-
gramm ab.

Das BVF Symposium behandelt alljahr-
lich aktuelle Themen aus Forschung,
Praxis und Politik. Gleichzeitig ist es ei-
nes der wichtigsten Netzwerkevents der
Branche. Hierfiir steht unter anderem
das Get-together am Vorabend, das in
diesem Jahr in der Orangerie von Nell’s
Parkhotel stattfindet und zum entspann-
ten Austausch unter Fachkolleginnen
und -kollegen einladt.

Zahlreiche Fachvortrige

Nach der Begriilung durch den BVF-
Vorstandsvorsitzenden Ulrich Stahl und
einer BegriiBung in der Tagungsstadt
durch Kunsthistoriker Jens Baumeister
stehen am 13. November in Nell’s Park-
hotel zahlreiche Fachvortrage auf dem
Programm. Besonders spannend wird
die Vorstellung der Ergebnisse aktueller
Studien rund um die Themen Behaglich-
keit, Potenziale der Flichenheizung so-
wie den Méglichkeiten der Speicherung:
— Prof. Dr.-Ing. Harald Garrecht stellt
das Projekt ,,CO,-neutrales Welterbe
Speicherstadt Hamburg“vor.

— BVF-Mitglieder prisentieren Referenz-
projekte zur nachhaltigen Nutzung von
Flichenheiz- und -kithlsystemen.

AKTUELLES

— Prof. Dr.-Ing. habil. Joachim Seifert von
der TU Dresden berichtet liber die gera-
de fertiggestellte BVF-Studie ,,Energeti-
sche Potentiale der Flachenheizung*“
und in einem weiteren Vortrag auch
tiber die Méglichkeiten zur Nutzung des
Gebiudebestandes als thermischen
Speicher.

— Birke Schréter, M.Sc. , RPTU
Kaiserslautern,présentiert die Ergebnis-
se des Forschungsprojekts ,, Thermische
Behaglichkeit im Heiz- und Kiihlfall bei
FuRboden-, Wand- und Deckensyste-
men*.

— Auch die Rolle der elektrischen Fli-
chenheizung im GEG 2024 fiir Neubau
und Bestand wird im Rahmen von Fach-
beitragen beleuchtet.

BVF Award 2025

Ein zentrales Element der Veranstaltung
ist dartiber hinaus die Verleihung des
BVF Awards 2025, mit dem besonders
innovative Lésungen in der Flichenhei-
zung und -kithlung ausgezeichnet wer-
den. ,,Das BVF Symposium ist nicht nur
ein Ort des fachlichen Austauschs, son-
dern auch ein Motor fiir Innovationen in
unserer Branche. Die Themen rund um
nachhaltiges Heizen, Kiihlen und Spei-
chern betreffen uns alle — hier kommen
die richtigen Menschen zusammen, um
gemeinsam Lésungen zu entwickeln®,
fasst Ulrich Stahl, Vorstandsvorsitzen-
der des BVF, die Relevanz der Veranstal-
tung zusammen.

Netzwerken in besonderem Rahmen
Neben dem Fachprogramm gibt es zahl-
reiche Gelegenheiten zum informellen
Austausch, z. B. in den fachlichen Dis-
kussionen, beim Abendessen oder in
den Pausen. Die Teilnehmerzahl ist be-
grenzt — eine rechtzeitige Anmeldung
wird empfohlen.

Vollstindiges Programm, Anmeldung
und regelmiaflig aktualisierte Infos unter
dem Link: www.flaechenheizung.de/
bvf-symposium.

www.flaechenheizung.de
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SI PODCAST-

- EMPFEHLUNGEN

SHK-Show

#135 Zwischen Klassenzimmer,
Kundendienst und Leistungs-
sport: Zu Gast ist Patrick
Stimpfle — Heizungsbaumeis-
ter, Berufsschullehrer und Ver-
fechter moderner Ausbildung.
Im Gesprach mit Max Herr-
mannsdorfer berichtet er u. a.
von seinem Alltag und von der
Entwicklung der kostenlosen
Lern-App ,,SHK Heroes*.
www.handwerker-radio.de/
mediathek /podcast

Handwerk erleben

#134 Welchen Einfluss haben
die World- und EuroSkills auf
die berufliche Bildung? ,Das
Bungee-Jumping fiirs Hand-
werk“ — so beschreibt Hubert
Romer die WorldSkills und
EuroSkills. Max spricht mit
dem Geschiftsfiihrer von
WorldSkills Germany tber die
Bedeutung von Bildung, die
Leidenschaft fiir den Wett-
bewerb und die Kraft interna-
tionaler Zusammenarbeit.
www.handwerker-radio.de/
mediathek/podcast

InstallateurTV Podcast
www.youtube.com/
@installateurtv1759/videos

E-Show
www.handwerker-radio.de/
mediathek/podcast
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|Si_ EXKLUSIV | Expertentipps Recht fiir SHK-Unternehmer

VERMIETEN OHNE RISIKO - EIN LEITFADEN FUR HANDWERKER, TEIL 1

Maximilian Koch, Fachanwalt fiir Miet- und
WEG-Recht.

Viele Handwerker legen ihr Kapital
aufgrund der besonderen Verbindung
zur Baubranche in Wohnungen an
und vermieten diese. Doch was ist im
Rahmen des Abschlusses eines Miet-
vertrages mit einem Mieter zu beach-
ten, damit das Mietverhiltnis ein Er-
folg wird? Ein rechtssicher gestalteter
Mietvertrag ist keine Formalie, son-
dern schitzt vor finanziellen Risiken
und unnétigem Streit. Denn: Das
Mietrecht ist komplex, stark von der
Rechtsprechung geprégt und in
vielen Punkten mieterfreundlich
ausgestaltet.

1. Schriftform — insbesondere

bei Sondervereinbarungen

Ein Mietvertrag tiber Wohnraum soll-
te immer schriftlich abgeschlossen
werden. Besondere Aufmerksamkeit
erfordert die Schriftform bei:

— Befristeten Mietvertrigen (§575
BGB): Ohne schriftliche Befristung ist
der Mietvertrag automatisch unbe-
fristet,

— Zusatzvereinbarungen wie Garten-
pflege, Schneerdumen und Tierhal-
tung,

— Staffel- und Indexmietvereinbarun-
gen miissen in jedem Fall schriftlich
vereinbart werden.

2. Die Mietpreisbremse

In vielen Stidten und Gemeinden gilt
die Mietpreisbremse nach §556d ff.
BGB. Sie soll verhindern, dass Mieten
bei Neuvermietung explodieren. Da-
bei gilt: Bei Neuvermietung darf die
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Miete héchstens 10 % Utber der ortsiibli-
chen Vergleichsmiete liegen. Diese Ver-
gleichsmiete kann, sofern ein solcher
vorhanden ist, z. B. mittels des qualifi-
zierten Mietspiegels ermittelt werden.
Beispiele fiir Ausnahmen von der Miet-
preisbremse sind:

— Neubau-Erstvermietung,

—die Miete des Vormieters lag bereits
uiber der ortstiblichen Vergleichsmiete.
Das Problem: Viele Vermieter kennen
die Mietpreisbremse nicht oder wenden
die komplizierten Regelungen aus dem
Biirgerlichen Gesetzbuch falsch an. Das
kann Riickforderungsanspriiche von
Mietern nach sich ziehen — sogar riick-
wirkend fiir mehrere Monate — und fiihrt
haufig zu langwierigen Auseinanderset-
zungen.

Mein Tipp: Vor der Neuvermietung prii-
fen, ob die Mietpreisbremse in Ihrer Ge-
meinde gilt.

3. Mieterh6hungen klar und
rechtssicher regeln

Ein zentraler Punkt im Mietverhiltnis ist
die Frage: Wie entwickelt sich die Miete
im Laufe der Jahre? Dafuir gibt es ver-
schiedene Optionen:

a) Staffelmiete (§557a BGB):

Hier steigt die Miete in festgelegten
Stufen. Vorteile: Planungssicherheit fiir
beide Seiten. Nachteil: Wahrend der
Laufzeit sind keine weiteren Mieterho-
hungen méglich (z. B. wegen Moder-
nisierung).

b) Indexmiete (§557b BGB):

Die Miete steigt oder fillt, gemessen am
Verbraucherpreisindex. Vorteil: Die Um-
setzung der Mieterh6hung ist einfach.
Indexrechner finden sich beispielsweise
auf der Homepage des Haus- und
Grundbesitzvereins. Nachteil: In Phasen
niedriger Inflation steigt die Miete
kaum. In den letzten Jahren ergaben
sich jedoch starke Mieterhchungen.

) Mieterhéhung mittels Vergleichsmie-
te und qualifiziertem Mietspiegel.
Sollten keine Regelungen zu einer Index-
oder Staffelmiete getroffen worden sein,
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kénnen Mieterhshungen unter Be-
zugnahme auf einen qualifizierten
Mietspiegel, die Auskunft aus einer
Mietdatenbank, ein Gutachten eines
offentlich bestellten und vereidigten
Sachverstindigen oder unter Bezug-
nahme auf Vergleichsmieten begriin-
det werden.

Ein qualifizierter Mietspiegel liegt
nicht immer vor. Die weiteren Be-
grindungsmittel sind als ,,schwi-
chere” Begriindungsmittel einzuord-
nen. Streitigkeiten, z. B. tiber die
Vergleichbarkeit der Wohnungen,
sind vorprogrammiert.

Mein Tipp: Vereinbaren Sie eine
Staffel- oder Indexmiete.

4. Schonheitsreparaturen: Nur
wirksame Klauseln verwenden!

In Mietvertrégen lese ich die (oftmals
handschriftlich) am Ende eingefiigte
Regelung: ,,Der Mieter muss bei Aus-
zug streichen.“ Oder: ,,Der Mieter
muss alle 3 Jahre streichen.”

Solche Formulierungen sind regel-
mafig unwirksam, wenn:

— eine Endrenovierungsverpflichtung
auf den Mieter umgelegt wird,

— starre Fristen vorgegeben werden,
— die Wohnung unrenoviert tiberge-
ben wurde.

Was ist erlaubt?

Flexible Klauseln wie: ,,Der Mieter
filhrt Schénheitsreparaturen durch,
sofern diese erforderlich werden.“
Mehr zum Thema ,Vermieten ohne
Risiko“ lesen Sie in Teil 2, Si 10/2025.
www.hfp-legal.de

HFP™

HF+P legal |

Hunold Farian Rechtsanwilte Partnerschaft mbB
Fritz-Erler-Strae 30

81737 Miinchen

Tel. + 49 (0)89 921 315 630

Fax + 49 (0)89 921 315 639
muenchen@hfp-legal.de

Fotos: HF+P lega
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MARKTZAHLEN 2024

Flichenheizung bleibt trotz Riickgang Zukunftstechnologie

Marktzahlen 2024

Die Flichenheizung bleibt eine wichtige Zukunftstechnologie: Auch wenn die
Markterhebung von BVF und BDH fiir 2024 einen weiteren Absatzriickgang zeigt.

Die aktuelle Markterhebung
des Bundesverbands Fla-
chenheizungen und Flachen-
kithlungen e. V. (BVF) und
des Bundesverbands der
Deutschen Heizungsindust-
rie (BDH) zeigt fiir das Jahr
2024 einen weiteren Riick-
gang beim Absatz von Fla-
chenheiz- und Kithlsystemen.
So wurden im Jahr 2024 nur
noch rund 195 Mio. laufende
Meter Rohr verlegt — ein Mi-
nus von rund 9 % gegeniiber
dem Vorjahr. Nach dem deut-
lichen Einbruch im Jahr 2023
infolge der politischen Unsi-
cherheiten rund um das
Gebiudeenergiegesetz
(GEG) und der geringen
Neubautitigkeit setzt sich
damit der riicklaufige Trend
fort. Die Ursachen liegen
weiterhin in der schleppen-
den Entwicklung im Woh-
nungs- und Gewerbeneubau
sowie in einer zuriickhalten-
den Investitionsbereitschaft
im Bestand.

Marktpotenzial bleibt

Trotz der aktuellen Zahlen
sehen die Verbidnde weiterhin
ein groles Marktpotenzial fiir
Flachenheizungen und -kiih-
lungen. ,Flichenheizung und
Flachenkihlung sind eine

Basistechnologie fiir die Zu-
kunft. Sie ist kombinierbar
mit allen Warmeerzeugern,
ideal geeignet fir Warme-
pumpen — und damit nach-
haltig und energieeffizient®,
erkldrt Sascha Allissat, Vorsit-
zender der Fachgruppe
Flachenheizung im BDH.
Auch Ulrich Stahl, Vorstands-
vorsitzender des BVF e. V.,
betont die Vorteile fiir Nutzer
und Planer: ,Ein weiterer
Pluspunkt sind die thermi-
sche Behaglichkeit fiir die
Bewohner, die architektoni-
sche Gestaltungsfreiheit und
die Méglichkeit, das Gebaude
auch zu kihlen.”

Ganzheitlicher Systemansatz
»Mit der Belebung des Woh-
nungsbaus und der konse-
quenten Férderung energeti-
scher Sanierungen wird auch
der Markt fiir Flichenheizung
und -kiihlung wieder deutlich
wachsen®, so die Einschat-
zung der beiden Verbinde.
Die Industrie ist bereit — nun
braucht es politische Flankie-
rung, stabile Rahmenbedin-
gungen und praxistaugliche
Férdermodelle, welche die
Systemlésungen in den
Fokus rticken.
www.flaechenheizung.de
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WARMEPUMPE AUF PUMP

Thermondo bietet Ratenkauf

Thermondo bietet seinen Kunden jetzt Warmepum-
penkauf auf Raten an. Damit soll die Entscheidung
pro moderne Heiztechnik erleichtert werden.

Laut Thermondo sei fiir viele Haushalte
eine Wirmepumpe zu teuer. Deshalb
bietet das Berliner Unternehmen, das
deutschlandweit schon 10.000 Gerite
eingebaut hat, jetzt den Ratenkauf ,ther-
mondo flex“ an. Mit staatlicher Férde-
rung soll eine monatliche Rate unter

AKTUELLES

100 Euro im Monat méglich sein. Fur
dieses Angebot hat sich das investoren-
gestiitzte Start-up eine Finanzierungsli-
nie tiber 50 Mio. Euro von der interna-
tionalen Partnerbank Consors Finanz
gesichert. Mit diesem Betrag kann es
nach eigener Aussage rund 1.600 War-
mepumpen auf Raten fiir Hausbesitzer
in ganz Deutschland bereitstellen.

Das Ratenkaufmodell thermondo flex
soll Hauseigentiimern den Umstieg auf
die Warmepumpe erméglichen, ohne ei-
ne flinfstellige Anfangsinvestition zahlen
zu missen.

Der Kredit von Thermondo l4uft 15 Jahre
in festen Monatsraten zu einem effek-
tiven Jahreszins von 6 %. Im Durch-
schnitt liege die monatliche Rate vor
Abzug der staatlichen Férderung bei un-
ter 300 Euro.

ANTWORT AUF KI-BOOM

Neue Liquid-Cooling-Fertigung in Hamburg

Stulz investiert in den Ausbau seiner Fertigungskapa-
zitdten und nimmt eine hochmoderne Fertigungslinie
fur Liquid-Cooling-Lésungen in Betrieb.

Mit einer hochmodernen Produktions-
linie fur Flissigkeitskiihlung baut die
Stulz GmbH, Spezialistin fiir hochpra-
zise Klimatisierungslosungen, ihre Kapa-
zitdten am Hauptsitz Hamburg aus —
und reagiert damit auf die steigende
Nachfrage nach leistungsfahigen Kiihlls-
sungen fur KI- und HPC-Infrastrukturen.
Die Entscheidung fiir den Standort un-
terstreicht die Bedeutung der engen
Verzahnung von Entwicklung, Produkt-
management und Service. Kurze Wege
zwischen Entwicklung und Produktion
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sollen kiinftig eine schnelle Umsetzung
technischer Innovationen erméglichen.
Gleichzeitig soll so eine optimale Be-
treuung von Kunden, Planern und Kilte-
fachbetrieben in Europa und weltweit
sichergestellt werden.

Liquid-Cooling-Lésungen

Der Spezialist bietet aktuell ein breites
Spektrum an Liquid-Cooling-Lésungen
furr unterschiedlichste Anforderungen in
modernen Rechenzentren. Von individu-
ell konfigurierbaren Komplettsystemen
tiber zentrale Coolant Distribution Units
(Stulz CyberCool CMU) bis hin zu Kalt-
wassersitzen mit Freikiihlfunktion und
modularen Micro-DC-Lésungen.

Die CyberCool CMU ist aktuell in zwei
unterschiedlichen Baugrofien erhiltlich.
Je nach Projektanforderungen lasst sie
sich auch kundenindividuell stufenlos
bis zu einer Leistung von 1380 kW an-
passen. Zudem befinden sich weitere
Modelle und Baugréfien bereits in der
Planung.

Si 09-2025

Thermondo-Ratenkauf — so gehts

Nach der Berechnung des Anbieters:
Wer den héchstmdoglichen staatlichen
Forderzuschuss von 70 % (aktuelles
BEG) erhilt und diesen fiir eine vorzeiti-
ge Teilriickzahlung nutzt, kann den mo-
natlichen Betrag auf unter 100 Euro sen-
ken. Sondertilgungen oder eine kom-
plette Ablése seien jederzeit gebiihren-
frei méglich. Die Ratenfinanzierung er-
folgt direkt tiber Thermondo — inklusive
Beratung, Vertragsabwicklung und Kun-
denservice. Kunden wiirden so alles aus
einer Hand erhalten und vom ersten Tag
an Warmepumpen-Eigentiimer.

Auch andere Wirmepumpenanbieter
unterstiitzen Kunden bei der Finanzie-
rung. Sie bieten ebenfalls Forderbera-
tung, Ratenkauf und Service-Pakete an.
www.thermondo.de

Die neue Liquid-Cooling-Fertigung trage
dazu bei, den Personalaufbau in diesem
strategisch wichtigen Bereich voranzu-
treiben. Arbeitsplatze am Standort
Hamburg sollen so langfristig gesichert
werden, so der Hersteller.

Héchste Priazision fiir KI- und
HPC-Systeme

An die Fertigung von Liquid-Cooling-L&-
sungen werden heute héchste Qualitits-
anspriiche gestellt, denn die Fliissig-
keitskiihlung gilt als entscheidender
Baustein fiir den Betrieb moderner KI-
und High-Performance-Computing-In-
frastrukturen. Die neuen IT-Hochleis-
tungssysteme bringen eine Vielzahl
zusitzlicher fliissigkeitsfiihrender Ver-
bindungen in die sensible IT-Umgebung
von Rechenzentren ein. Daher sind qua-
lifiziertes Fachpersonal, streng gepriifte
Materialien sowie modernes Qualitits-
management und effiziente Fertigungs-
prozesse unerlisslich.

www.stulz.com



Fotos: Thermondo, Stulz GmbH, Tece, Schiflein AG, Heibad, Mobil in Time Deutschland GmbH

TECE INVESTIERT IN KROATIEN

Grundsteinlegung in Novska

Auf liber 100.000 m? Grundstiicksfliche entstehen

insgesamt 17.500 m? Gebiudefliche fiir Produktion,
Logistik und Verwaltung.

Mit einer feierlichen Zeremonie und
mehr als 110 geladenen Gisten aus Poli-
tik, Wirtschaft und Gesellschaft hat

die Tece-Gruppe die Grundsteinlegung
fir ihren neuen Produktions- und Logis-
tikstandort im kroatischen Novska be-
gangen.

Dr. Michael Freitag, Vorstandsmitglied
der Tece-Gruppe, betonte in seiner An-
sprache die strategische Tragweite der
Investition: ,,Mit Novska schaffen wir
nicht nur Kapazititen fir weiteres
Wachstum — wir bekennen uns auch klar
zur Produktion in Europa. Der Standort
Kroatien ist fiir uns ein Briickenkopf fir
die Zukunft.

Das Bauprojekt in Novska

In Novska entsteht unter der Firmierung
Tece Industrial d.o.o. ein Produktions-
und Logistikstandort. Geleitet wird die
neue Gesellschaft von den Geschifts-
fiihrern Dr. Michael Freitag und Alen
Avdakovic. Das Projekt markiert einen
wichtigen Meilenstein in der Expansi-
onsstrategie von Tece.

Der Zeitplan fiir das Bauvorhaben ist
straff: Der offizielle Baubeginn war am
3. Mérz 2025. Ein wichtiger Meilenstein
ist die Schliefdung der kompletten Ge-
biudehiille, die bis zum 31. Dezember
2025 erfolgen soll. Ziel ist es, den Pro-
duktionsstart spatestens am 1. Juli 2026
zu realisieren.

Die Dimensionen des Neubaus spiegeln
die Bedeutung des Standorts wider: Auf
einem Grundstiick von tiber 100.000 m?
entstehen rund 9.100 m? Produktions-
fliche, 6.800 m? Lager- und Logistikfla-
chen sowie 1.600 m? moderne Verwal-
tungsbereiche. In Novska wird Tece auf
bewihrte und zukunftsweisende Ferti-

AKTUELLES

gungstechnologien setzen. Dazu gehé-
ren insbesondere der Kunststoff-Spritz-
guss, manuelle und halbautomatische
Montageprozesse sowie eine hochmo-
derne, vollautomatische Edelstahlverar-
beitung. Diese Technologien ermégli-
chen es dem Unternehmen, flexibel
auf Marktanforderungen zu reagieren
und die gewohnt hohe Produktqualitat
sicherzustellen.

Strategische Standortwahl

Die Entscheidung fuir den Investitions-
standort Novska war das Ergebnis eines
sorgfiltigen und umfassenden Evaluie-
rungsprozesses. Im Rahmen der Projekt-
entwicklung wurden fiinf Lander und ins-
gesamt 30 verschiedene Standorte
detailliert analysiert und verglichen.
Letztlich tiberzeugte der gewihlte Stand-
ort durch eine dynamische und investo-
renfreundliche kommunale Verwaltungs-
struktur. Auch die Zusammenarbeit mit
den lokalen Behérden gestaltete sich von
Beginn an konstruktiv und zielorientiert.
Ein weiterer entscheidender Vorteil ist
die hervorragende Infrastrukturanbin-
dung des Standorts, insbesondere durch
die direkte Nihe zur Autobahn. Dies ge-
wihrleistet effiziente Logistikprozesse
und eine gute Erreichbarkeit fiir Mitar-
beiter und Lieferanten.

Dariiber hinaus tiberzeugte die starke
Unterstiitzung des Projekts auf lokaler,
regionaler und nationaler Ebene. Nicht
zuletzt spielten auch attraktive Férder-
programme fur Investoren eine Rolle bei
der finalen Standortentscheidung.

Ausblick

Mit dem neuen Werk in Novska setzt
Tece ein Zeichen fiir Wachstum, Interna-
tionalisierung und technologische Inno-
vation. Das Projekt ist nicht nur eine
bedeutende Investition in die eigene Zu-
kunft, sondern auch ein klares Bekennt-
nis zum Produktionsstandort Europa.
Das Projekt verspricht zudem positive
Impulse fiir die wirtschaftliche Entwick-
lung der Region Novska durch die Schaf-
fung neuer Arbeitsplitze und die Stér-
kung lokaler Wertschépfungsketten.
www.tece.de
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— ONLINE

Weitere aktuelle Branchen-
infos gibt es auch unter
www.si-shk.de im Bereich
,Biiro & Baustelle®.

Oventrop

Mit dem Logistikexperten Schaf-
lein hat sich der SHK-Spezialist
einen erfahrenen Partner an die
Seite geholt. Das Ziel, Logistik-
prozesse effizienter und um-
weltfreundlicher zu gestalten.
www.oventrop.com

kel Neibad

Die Config 1/O Brands Group
hat den Badméobelhersteller

tibernommen und will damit
langfristig tiber 100 Arbeitsplt-
ze sichern. Produktion und
Vertrieb sollen am Standort
Heideck weiterlaufen, die Marke
heibad eigenstindig erhalten
bleiben.

www.heibad.de
www.config-io.com

Mobil in Time

Die Mobil-in-Time-Gruppe, An-
bieterin von Mietwirme bzw.
-kilte, ist seit 11. Juli 2025 Teil
von Aggreko, einem weltweiten
Energielésungsunternehmen.
www.mobilintime.com/de

095



e

EQIND

=mancli

anreh

e LHE ]

) Ced ]t ]

HoHLH

=

u IIII R ] |
f A

BURO & BAUSTELLE

Mangengarilat 2ur Fnargiewsnda

. o

g o Fﬁf
A o
o A

MHIT EATE RN W EINGE OmTnON mRCPd

Illd‘ |I‘||‘ — |
f’f &“"ﬁ

Bild 1: Entwicklung der Investitionen in die Energiewende (Quellen: Statista, zu Warmepumpen BDEW,
zu Wirmedimmsystemen VDPM).

Zum Stand der Energiewende in Deutschland

WAS BENOTIGEN WIR AKTUELL?

Eine Gruppe des Studiengangs
BWL unter Prof. Dr. Alexander
Neumann fuhrte Anfang 2025
eine Branchenbefragung

zum Stand der Energiewende
durch. Die Ergebnisse stellte
Prof. Neumann in einem Webinar
und nun auch hier in der Si vor.
Diese spiegeln den Stand der
Energiewende gut wider und
zeigen Erfolge, aber auch Hin-
dernisse auf dem Weg zur Klima-
neutralitat.

Die folgenden Ausfiihrungen basieren
auf einer Befragung des Studiengangs
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BWL — Branchenhandel Bau, Haustech-
nik, Elektro der DHBW Mosbach zur
Energiewende, welche Anfang 2025
durchgefihrt wurde [1].

Aktueller Stand der Energiewende

Wenn man sich die Entwicklung der letz-
ten Jahre ansieht, dann erkennt man
beim Mengengeriist der Investitionen in
die Energiewende, dass es in Deutsch-
land wirklich vorangegangen ist mit PV-
Anlagen. Zunehmend zeigen sich auch
Erfolge mit Batteriespeichern, mit Elek-
trofahrzeugen und eingeschrinkt auch
mit Warmepumpen (Bild 1).

Dabei waren die Investitionen in der
Photovoltaik nach einem Hoch durch
die Férderung in den Jahren 2010 bis
2012 zuerst eingebrochen, gekoppelt mit
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einem Sterben der entsprechenden In-
dustrie in Deutschland, wihrend sich
China langfristig denkend und handelnd
durchgesetzt hat. Seit 2018 rechnet sich
Photovoltaik wirtschaftlich immer bes-
ser, auch ohne Férderung mit einem Hy-
pe durch vereinfachte Balkonkraftwerke
furr die breite Masse und Mieter 2023
und 2024. Inzwischen haben nach Ein-
schiatzungen circa etwas liber 20 % der
Einfamilienhduser [2] bereits eine Solar-
anlage, mit einem héheren Anteil in Ba-
den-Wiirttemberg aufgrund der entspre-
chenden gesetzlichen Verpflichtung zu
erneuerbaren Energien bei Neubau und
Sanierungen. Auch Batteriespeicher
rechnen sich immer starker durch ent-
sprechende Preisriickgidnge und geringe
Einspeisevergiitung und werden ent-



Fotos: DHBW Mosbach

sprechend nachgeriistet, auch bei aus-
laufenden Férderungen bei dlteren Be-
standsanlagen.

Der Markt fur Elektrofahrzeuge ging
zwar 2024 aufgrund des Auslaufens der
Férderung Ende 2023 zuriick, aber be-
reits 2025 zeigt sich, dass die technolo-
gischen Verbesserungen und Preisre-
duktionen dazu fiihren, dass ein immer
héherer Anteil von Dienstwagen nun-
mehr rein elektrische Fahrzeuge ist.
Dies resultiert auch aus den steuerli-
chen Vorteilen im Bereich der Pauschal-
versteuerung der Privatnutzung mit nur
0,25 % statt 1 % des Bruttolistenpreises.
Wirmepumpen sind heute Standard bei
Neubauten, aber im Sanierungsbereich
geht es noch nicht ohne Férderung,
auch bei neueren Niedrigenergieh&u-
sern, wegen der héheren Investitions-
und Umbaukosten und auch zurtickge-
hender Preise bei Heiz6l und Gas sowie
der politisch erzeugten Unsicherheit.
Am wenigsten kommt aber die Energie-
wende im Gebaudebereich voran bei
den vielen dlteren Wohngebiuden. Der
Bereich der Wiarmedammung ist seit
Jahren deutlich riicklaufig und der Anteil
der gedimmten Hiuser hat sich

nur sehr geringfiigig von 58 % [3] (auf
60,22 % [4] erhéht. Dies bedeutet, dass
40 % der Gebidude noch nicht gedimmt
sind, viel zu viel Abwdrme noch in die
Umwelt abgegeben wird und vielfach ei-
ne Umriistung auf eine Warmepumpe
nicht wirtschaftlich ist. Statt weniger als
0,7 % wire nach Expertenangabe eine
Dimmaquote von 1,7 bis 1,9 % pro Jahr
notwendig, um nachhaltig den Bestand
zu entwickeln (Rest-Gebiude wird abge-
rissen), um zur Klimaneutralitat im Jahr
2045 zu kommen. Dies resultiert daraus,
dass umfassende energetische Sanie-
rungen der Gebdudehiille sich vielfach
erst innerhalb von 30 Jahren finanziell
rechnen, was die meisten Gebdudebe-
sitzer abschreckt. Dies auch, wenn
durch die energetische Sanierung der
Gebaudewert sich verbessert.

Der zeitweise gehypte Markt fiir Wasser-
stoff kommt ebenfalls nicht voran. Rege-
nerativer Wasserstoff ist aktuell keine
wirtschaftliche Lésung mehr fur Wohn-
gebiude. HPS Home Power Solutions,
als mafdgeblicher innovativer Anbieter in
diesem Bereich, ist 2025 in die Insolvenz
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Entwickiung der erreichian Antelle in Deutachland
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Bild 2: Bereits erreichte Anteile erneuerbarer Energien [5].
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Bild 3: Bewertung Politik der Ampel-Regierung Februar 2025 durch Herstellerunternehmen.
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Bild 4: Bewertung der Arbeit der Ampel-Regierung durch die Endkunden im Februar 202s.
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Bild 5: Probleme des Handwerks mit der Férderpolitik im Februar 2025.

1 e bewerten Sie die Energiessende als Handwersursmehmen?
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Bild 6: Bewertung der Energiewende durch das Handwerk im Februar 202s.
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Bild 7: Bewertung der Energiewende und Férderpolitik vom Handel im Februar 2025.
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Bild 8: Sichtweise vom Handel zur zukiinftigen Energiewende im Februar 2025.
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Bild 9: Heutige Abhingigkeit des Handwerks von Auftrigen zur Energiewende.
“* Walche Technolagisn empleblen Sie hren Kund®incen akiueli? (Mehrachauswanl miiglich):
wmang | 5 Hw
| AT
P Lt | | 51 H
Nattarepairter | | i
Hlass 5o Fodespnen (23 G Peda | N 1d 5%
Earstga || 11,24,
Bild 10: Handwerk setzt auf jeweiliges Gewerk und berit Richtung wirtschaftlich sinnvoller Lésungen.
Wie sehen Sie die Zukunft Ihres Unternehmens?
Wir haben uns breit aufgestellt und bieten
o
klassische und moderne Lésungen an. I 42,6 %
Wir sind klar auf die Umsetzung der
o
Energiewende spezialisiert [ | 42,6 %
und sehen darin unsere Zukunft.
Wir bleiben auf klassische Heizsysteme
. .o . . . . o)
spezialisiert, da wirtschaftlich und langlebig. 14,8 %

Bild 11: Der grofite Teil des Handwerks setzt auf die griinen Technologien der Zukunft.

gegangen, das Geschiftsmodell hat sich
trotz hoher Preise nicht gerechnet. Auch

fir die Industrie ist aktuell griiner Was- 50 %).

dann zurtick in Strom ftr den Antrieb
(Wirkungsgrade nur zwischen 35 und

serstoff nicht wirtschaftlich, ebenso wie
fiir LKW-Fahrzeuge. Der Grund liegt in
den hohen Verlusten der Umwandlung
von griiner Energie in Wasserstoff und
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Auch wenn die Energiewende Fahrt auf-
genommen hat, sind die Zahlen weiter
nicht ausreichend, um die Klimaneutra-
litdt entsprechend den Zielen rechtzeitig
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zu erreichen. Eine Ausnahme bilden viel-
leicht PV-Anlagen. Dies gilt auch bei

1,4 Mio. Elektrofahrzeugen. Das ist weit

entfernt vom Ziel von 15 Mio. E-PKW bis

2030 (Bild 2).

Aktueller Blick auf die Energiewende
2024 ist die Energiewende ganz klar ins
Stocken gekommen, durch den Auslauf
der E-Auto-Férderung und den Wegfall
von Komplett-Sanierungsférderungen
fir Gebaude Anfang 2024. Allgemein
gibt es eine sehr negative Sichtweise auf
die abgewihlte Ampel-Regierung von al-
len Stufen der Wertschépfungskette von
der Industrie bis zum Endkunden

(Bild 3).

Diese negative Sichtweise resultiert si-
cherlich aus der nicht vorhandenen ge-
meinsamen Linie zur Energiewende und
keiner sichtbaren langfristigen Konstanz
im Handeln (Bild 4).

Besonders wichtig ist eine positive For-
derpolitik mit Sicherheit fir die Investo-
ren, welche nicht mehr gegeben war. Wei-
tere negative Randbedingungen sind die
zu hohe Burokratie bei zu geringen Fér-
dervolumina, der Aufwand und Nutzen
stimmt gerade fiir das Handwerk im Um-
gang mit den Endkunden nicht (Bild 5).
Allgemein gibt es zur Energiewende
breite Meinungsverschiedenheiten. Al-
lerdings steht bei den meisten die Not-
wendigkeit zur Energiewende aufler Fra-
ge. Staatliche Lenkung wird nach der
Befragung im Handwerk noch kritischer
als im Handel gesehen (Bild 6 und 7).
Auch nationale Alleinginge werden in
der Breite der Bevélkerung eher kritisch
gesehen und die Energiewende soll eher
marktgetrieben laufen, man empfiehlt
dem Kunden die beste (6konomische)
Losung (Bild 8). Marktgetrieben ist die
Energiewende uiber die CO,-Steuer und
gegebenfalls auch noch begtinstigte
Strompreise gut méglich.

Der Handel sieht die Chance der Ener-
giewende fiir sich und unterstiitzt diese
am stdrksten in der Wertschépfungsket-
te. Grundsétzlich gilt das auch fuir das
Handwerk, auch wenn man dort anders-
denkende Kunden nicht vergraulen will.
Der Anteil an Auftragen fur die Energie-
wende ist beim Handwerk seit 2020
stark gestiegen und heute vielfach ent-
scheidend (siehe auch Status Technolo-
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5.1) Reduktion des Stromverbrauchs niedrige hohe
Prioritat Prioritat

5.2) Umstieg Elektro-Kfz niedrige hohe
Prioritat Prioritat

5.3) Neubau/Kauf neue Wohnung niedrige hohe
Prioritat Prioritat

5.4) Sanierung/Dammung Wohnung niedrige hohe
(inkl. Fenster/Tiren/Dammung) Prioritdt Prioritit

5.5) Photovoltaik-Anlage niedrige hohe
Prioritat Prioritat

5.6) Batteriespeicher niedrige hohe
Prioritat { Prioritat

5.7) Umstellung Heizung (auf Wiarmepumpe) niedrige L hohe
Prioritat Prioritat

5.8) Andere persénliche Prioritaten neben der Energiewende | niedrige \- hohe
(Urlaub/Badrenovierungy/...) Prioritat Prioritit

Bild 12: Prioritdten der meisten Endkunden liegen ganz klar in anderen persénlichen Lebensbereichen.

gieentwicklung zu Beginn). Die Stim-
mung fiir 2025 ist nicht allzu positiv, weil
die Riickginge bei den Energiepreisen
die Wirtschaftlichkeit von Investitionen
reduzieren (Bild 9).

Das Handwerk sieht die Chancen durch
Energien aus regenerativen Quellen und
bei der Warmepumpe durchaus. Das
Handwerk pusht allgemein die relevan-
ten Technologien entsprechend ihrer di-
rekten Wirtschaftlichkeit, also zuerst die
PV, Batteriespeicher, Warmepumpe und
natiirlich die Warmeddmmung (ent-
scheidend als Grundvoraussetzung bei
vor 1980 gebauten Hiusern fiir weitere
Sanierungsschritte) (Bild 10).

Das Handwerk setzt auf Angebot und
Nachfrage und marktwirtschaftliche
Steuerung (70 %) und stellt sich breit
auf. Die Mehrheit im Handwerk stellt
sich meist positiv zur Energiewende auf
und profitiert von der Energiewende, frei
nach dem Motto , Wer nicht mit der Zeit
geht, geht mit der Zeit“ (Bild 11).

Der Endkunde will ein schénes Leben.
Dabei sollten die Bestrebungen der
Energiewende dieses nicht stéren. Kon-
kret bedeutet das, dass viele erst bei
Druck aktiv werden. Fiir die meisten
Kunden gibt es viele andere persénliche
Priorititen, um ihr Geld auszugeben.
Dazu gehéren Urlaub, gut leben etc.
Diese stehen weit vor den eigentlich
notwendigen Investitionen zur Energie-
wende (Bild 12).

Der Kunde will keinen Aufwand, kein Ri-
siko und keinen Arger, ihm wire der

Kauf eines fertigen Neubaus viel lieber
als eine Renovierung seines Hauses,
auch wenn dies nicht wirklich nachhaltig
oder kostengiinstig ist.

Allgemein steht die Mehrheit der Ener-
giewende grundsitzlich positiv gegen-
tiber. Aber es gibt eine hohe Skepsis be-
ziiglich der Kosten und dem damit
verbundenen Aufwand. Nur ein kleiner
Teil ist bedingungslos bereit, die Ener-
giewende zu vollziehen, und hat es teil-
weise heute bereits voll und ganz getan.
Fiir den Rest der Kunden muss die Ener-
giewende wirtschaftlich sein. Knapp for-
muliert: Es darf nicht (zu) viel kosten
(bzw. muss geférdert sein) und sich
moglichst kurzfristig rechnen.

Der Umstieg auf Elektro-Kfz sowie die
Umstellung der Heizung auf Batterie-
speicher und gréfere Sanierungen ha-
ben damit eine niedrigere Prioritat bei
den Kunden. Der wirtschaftliche Druck
durch hohe und steigende Energiepreise
hat 2024 deutlich nachgelassen (siehe
Gas- und Heizélpreise), und dies bremst
nattrlich die Energiewende. Die Investiti-
onsbereitschaft fiir die Energiewende im
Gebiudesektor ist deswegen deutlich zu-
riickgegangen. Dies spiegelt sich in der
geringeren Nachfrage nach Wirme-
dimmmaRnahmen und Wirmepumpen.
Dies gilt besonders auch im Bereich der
Vermietung. Vermieter denken meist
langfristig und sind an einer positiven
Wertentwicklung der Immobilie interes-
siert, welche von der Umstellung auf er-
neuerbare Energien und dem Energie-
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ausweis stark abhangt. Aber die Tilgung
des Anschaffungskredits ist prioritar
und die energetische Sanierung sollen
Mieter moglichst tragen. Bei normalen
Wohn-Eigentum-Gemeinschaften
(WEQG) ist die Bereitschaft zu Investitio-
nen ebenfalls hiaufig sehr begrenzt.

Nur die Photovoltaik-Anlage mit Spei-
cher am Dach und ein berufliches E-Au-
to mit Privatnutzung rechnen sich be-
reits jetzt. Dies ldsst die E-Auto-Zahlen
bei sinkenden Preisen fiir E-Autos 2025
wieder bereits deutlich steigen.

Erst 2027 nach der Freigabe der CO,-Be-
preisung und dariiber deutlich steigen-
den Kosten fiir Heizél, Benzin, Diesel
und Gas wird sich wahrscheinlich aus
der Druck-/Notsituation heraus ein neu-
er Schub fur Investitionen aus Sicht des
Autors ergeben.

Ratschlige an die Politik

1. Es gilt die marktwirtschaftliche Ener-
giewende ganzheitlich vorzudenken, zu
férdern und einzufordern. Das geneh-
migte Infrastruktur-Geld ist dafiir strate-
gisch langfristig einzusetzen. Klarheit
hatte von der Politik viel friiher mit einer
langfristig erfolgreichen nachhaltigen
Strategie geschaffen werden miissen,
welche die Basis ist fir die Verbraucher-
entscheidungen (Fernwédrmeplanung,
ganzheitliche Strategie fiir Netzsicher-
heit und giinstige Energie). Andere
Liander haben sich da deutlich klarer
positioniert und sind bereits mit ihrer
Energiewende weitergekommen. Dies
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Haben Sie die nétigen finanziellen Mittel fiir die Energiewende

und auch die nétige Bereitschaft?

Volle Unterstiitzung: Ich habe die Mittel
und setze sie fiir die Energiewende ein.

14,5 %

Wirtschaftlich orientiert: Ich habe die
Mittel, investiere aber nur in rentable
Mafdnahmen.

30,3%
.

Forderungsabhingig: Ich unterstiitze
die Energiewende, brauche dafur
jedoch staatliche Hilfe.

- 27,6 %

Kein Interesse: Die Energiewende ist
fiir mich nicht wichtig; ich investiere

nur kurzfristig rentabel.

I 27,6 %

Bild 13: Der Endkunde orientiert sich iiberwiegend wirtschaftlich, vielfach auch nur kurzfristig orientiert.
Ohne die nétigen Ressourcen wird er die Energiewende teilweise nicht schaffen.

Frage fiir Vermieter: Was trifft fiir Sie am ehesten zu:

Rendite besitzt die grofite Relevanz,
wodurch méglichst auf die
Kosten zu achten ist.

B 16,2 %

Tilgung des Kredites hat Prioritit.
Kosten zur energetischen Sanierung
sollte der Mieter tragen.

— 1%

Die Wertentwicklung der Immobilie ist
wichtig, wodurch ich regelmifiig in die
Zukunft der Immobilie investiere.

I 48,6 %

Bild 14: Sichtweise vom Handel zur zukiinftigen Energiewende im Februar 2025.

gilt insbesondere fiir die skandinavi-
schen Lander Danemark, Schweden
und Norwegen mit Wind- und Wasser-
kraft sowie Fernwéarme. Auch China
nutzt die sich ergebenden Chancen fiir
die eigene Wirtschaft extrem positiv.
Zum Gluck hat Deutschland sich auch
auf diesen Weg begeben. Diesen gilt es,
zu verstetigen, ganzheitlich zu opti-
mieren und fortzusetzen, ggf. auch mit
etwas politischem Zwang zum lang-
fristigen allgemeinen Vorteil aller
Parteien.

2. Es gilt, das Bewusstsein beim Ver-
braucher fiir die Notwendigkeit und zu-
kiinftige Wirtschaftlichkeit seiner Inves-
titionen in die Energiewende weiter zu
férdern, insbesondere durch Hinweise
auf die in Zukunft steigenden CO,-Steu-
ern. Die 2027 dynamisch festgelegten
Preise konnen einen neuen Nachfrage-
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Boom auslésen, welcher sinnvollerweise
im Sinne aller Marktteilnehmer vermie-
den werden sollte. Dazu kommt, dass
bei Wegverlagerung vom Gas die Durch-
leitungspreise fiir die Gasnetze noch-
mals deutlich steigen kénnen, weil dann
die Kosten fiir die Gasnetze auf immer
weniger Verbraucher umgelegt werden.
Die Politik muss eine positive marktwirt-
schaftliche Steuerung in Richtung Ener-
giewende vornehmen, damit Gefahren
fiir extreme Steigerungen gemindert
und ggf. rechtzeitig kommuniziert sind,
also nicht unvermittelt beim Kunden an-
kommen. Dies vermeidet spiter Ver-
braucher- und Wihlerfrust und etwaige
Konflikte.

3. Wichtig erscheint es fiir den Autor,
gerade flir den Zeitraum 2025 bis Mitte
2027 durch eine Weiterfihrung von
zielgerichteten Forderungen fur die
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Energiewende im Gebaudebereich ein
Investitionsloch zu vermeiden und die
Energiewende positiv weiterzuftihren.
Sinnvoll kénnte sein, mit begrenzten
Ressourcen zu férdern, um eine kons-
tante Auslastung in Industrie, Handel
und Handwerk zu sichern und gleich-
zeitig Spitzen mit Unter- und Uberaus-
lastung im volkswirtschaftlichen Interes-
se zu vermeiden. Dartiber kénnte das
Debakel nach dem Ende der hohen PV-
Férderung mit Zusammenbruch der in-
dustriellen Struktur und Riickgang im
Handel und Handwerk in Deutschland
verhindert werden. Und es gilt fiir den
Verbraucher, bei einem Nachfrageboom
durch hohe CO,-Preise ab Mitte 2027
stark steigende Preise, insbesondere
durch Kapazititsengpisse im Hand-
werk, zu verhindern.

Ohne eine Konstanz in der gesamten
Wertschépfungskette Hersteller-Han-
del-Handwerk wird die Energiewende
nicht erfolgreich gelingen. Gerade fiir
die Hersteller sind eine planbare Ent-
wicklung und ausgelastete Kapazititen
entscheidend fir die Wirtschaftlichkeit.
Die Vernichtung von Ressourcen wie bei
Photovoltaik durch Abbruch der Férde-
rung ist auf jeden Fall fiir den Bereich
Wirmepumpen zu vermeiden, die euro-
paischen Hersteller sind hier aktuell
sehr stark gefihrdet.

4. Die Industrie leidet unter hohen Ener-
giepreisen im internationalen Vergleich
und benétigt Hilfe, sonst wird diese in
noch gréflerem Stil aus Deutschland ab-
wandern. Wasserstoff ist hier aktuell
noch keine Lésung. Dies ist bei der neu-
en Regierung angekommen, und man
will hier mit einer Sonderregelung fiir
energieintensive, im internationalen
Wettbewerb stehende Unternehmen
reagieren.

5. Die Férderung bereits wirtschaftlicher
Technologien, wie z. B. Photovoltaik, ist
nicht nétig. Fiir den Bereich der E-Mobi-
litat ist nur noch eine Férderung tiber
glinstigere Strompreise sinnvoll und ge-
gebenenfalls eine Férderung des Neu-
baus von mit akzeptablen Ladepreisen
arbeitenden Schnell-Ladestationen, um
einen Frust beim Kunden nach dem
Wechsel zum E-Auto bei zukiinftig ggf.
schnell steigenden E-Auto-Zahlen zu
vermeiden.
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Konsequenzen aus dem aktuellen Status
fiir Industrie, Handel, Handwerk

1. Der Kunde reagiert auf Férderung
(kurzfristige Strohfeuer wie PV-Anlagen
2010-2012 und wirtschaftlichen Druck/
wirtschaftliche Chancen (PV-Anlagen
rechnen sich 2025, betriebliche Elek-
trofahrzeuge rechnen sich durch
Steuervorteile heute auch). Bei hoher
Forderung ergibt sich schnell ein Aus-
nutzen der Situation durch Industrie,
Handel und Handwerk. Besser ist eine
konstant sich entwickelnde Marktdyna-
mik tiber wirtschaftliche Vorteile. Alle
Parteien miissen gemeinsam diese den
Endkunden aufzeigen, dass es aktuell
sinnvoll ist, vorausdenkend zu handeln.
Die nichste Preiserhéhung der konven-
tionellen Energiepreise kommt durch die
CO,-Abgaben-Freigabe 2027. Investi-
tionen jetzt, wo die Nachfrage gering
ist, rechnen sich langfristig, wenn man
dazu finanziell in der Lage ist.

2. Der Endkunde will den Giirtel nicht
enger schnallen. Eine Mehrheit der Be-
vélkerung legt mehr Wert auf ein gutes
Leben und Urlaub, die damit vor den Zie-
len der Energiewende stehen. Einfache
und risikoarme Lésungen wie Neubau
sind gewtinscht, damit man sich um
nichts kiimmern braucht. Dies ist eine
Chance fiir Industrie, Handel und Hand-
werk und neue Service-Dienstleister, die
z.B. PV-Anlagen errichten und vermie-
ten. Was einfach und risikolos fiir die
Kunden ist, wird nachgefragt, auch wenn
es etwas teurer ist. Sorglos-Pakete zum
Komplettpreis kénnen den eigenen Ab-
satz befeuern, hier miissen die Anbieter
und besonders das Handwerk ansetzen.
3. Serviceleistungen vom Fachhandel, zu-
sammen mit den Herstellern koordiniert,
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kénnen ebenfalls helfen, auch im Sinne
des eigenen Geschifts. Der Handel kann
zusammen mit seinen Energieberatern
konkrete Fahrplidne mit definierten Mate-
rialvorschldgen und Kosten schaffen fur
die Eigentiimer, damit Sorglos-Pakete zu-
sammen mit dem Handwerk wirklich ent-
stehen, aber auch Do-it-yourself-Eigen-
leistungen moglich werden.

4. Der Fachhandel hat die Chance, Kun-
den abzuholen und auch beratend zu
orientieren sowie mit dem nétigen Ma-
terial und gegebenenfalls auch den rich-
tigen Handwerkern in Richtung Kosten-
reduktion durch (Teil-)Do-it-yourself
(Eigenttimer als Profi auf Zeit und kom-
binierte Projekte Handwerk/Eigentii-
mer) zu versorgen, auch und gerade im
Wettbewerb zu den Baumirkten. Durch
Kostenreduktion tber die Eigenleistung
bzw. Mitarbeit entstehen gerade fiir Ge-
ringverdiener zusammen mit dem Fach-
handel die Chancen, die Energiewende
wirtschaftlich zu realisieren und im Be-
reich der energetischen Optimierung
der Gebiudehiille zu beschleunigen.

Im Sinne der Nachhaltigkeit gilt es, dar-
tiiber noch stirker Chancen fiir energeti-
sche Gebidudemafinahmen im Bereich
Dimmung (Gebaudehiille Teil 2) zu
schaffen als Voraussetzungen fiir die
letztendlich notwendigen nachhaltigen
Verianderungen im Heizungs- und
Warmwasserbereich.

5. Der Handel muss das Handwerk als
Partner bei DIY-affinen Kundengruppen
mitnehmen und entlasten. Modelle fuir
nicht so zahlungskriftige Kundschaft,
welche Eigenleistungsanteile benétigen
fir die Finanzierung, aber das Gesamt-
projekt nicht allein abwickeln kénnen,
dffnen Chancen fiir eine erfolgreiche

Energiewende und auch fiir den Handel
(wirtschaftlich tiber leicht héhere Preise
fur Profis auf Zeit realisierbar).

Weitere Informationen, auch zum dua-
len Studiengang der Branchen Bau,
Haustechnik, Elektro, erhalten Sie unter
www.mosbach.dhbw.de/nrbm. B

Quellen

[1] Befragungsstudie des Studiengangs
BWL — Branchenhandel Bau, Haustech-
nik, Elektro im 4. Semester, Kurs HD23D
von Januar bis Mirz 2025

[2] Heinze

[3] BundesBauBlatt

[4] Hochrechnung tiber Quelle Spiegel
VoM 09.04.2024

[5] Statista, zu Warmepumpen BDEW
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Prof. Dr. Alexander
Neumann leitet den
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Handel — Branchen-
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technik, Elektro“
zukuinftig ,BWL — Nachhaltiges
Bauen und Ressourcenmanage-
ment“ an der DHBW Mosbach.
Der Studiengang ist ein durch das
Blockphasenmodell bundesweit
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Wer die richtigen Gerite nutzt und das nétige Know-how besitzt, der kann seinen Kunden eine effiziente und moderne Dienstleistung anbieten.

Professionelle Leckageortung im Abwasserbereich

RICHTIGER UMGANG MIT DER
VISUELLEN INSPEKTION

Die Leckageortung hat sich in
den letzten Jahren zu einem
bedeutenden und lukrativen
Zusatzgeschaft fur das ausfih-
rende SHK-Handwerk entwickelt.
Zudem erkennen immer haufiger
auch Quereinsteiger das Poten-
zial der Dienstleistung.
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Von verschiedenen Seiten gefragt ist die
visuelle Inspektion von Abwasserrohren
mit entsprechenden Kamerasystemen.
Die Griinde fuir Inspektionsanfragen in
diesem Segment sind vielfiltig. Wieder-
kehrende Verstopfungen, Leckagen
durch Asteinwiichse oder Uberpriifun-
gen von in die Jahre gekommenen Ent-
wisserungssystemen sind nur einige.
Umso wichtiger sind genaue Kenntnisse
uber die eingesetzten Gerite und fun-
diertes Fachwissen tiber die zu inspizie-
renden Umgebungen.
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Leitungswasserschiden stellen in
Deutschland einen erheblichen Anteil
der von Versicherungen regulierten
Schadensfille dar. Zwischen 2002 und
2021 belief sich der gesamte Schadenauf-
wand in der Wohngebaudeversicherung
laut einem Bericht des Gesamtverbands
der Deutschen Versicherungswirtschaft
(GDV) auf etwa 94 Mrd. Euro, wobei
fast 45 Mrd. Euro auf Leitungswasser-
schiden entfielen. Die Nachfrage nach
professionellen Leckageortungen steigt
kontinuierlich. Fiir SHK-Betriebe und
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Ein Blick in das Rohrinnere verrit vieles, wenn man wei}, worauf es ankommt.

Quereinsteiger ergeben sich daher at-
traktive Geschaftsmaoglichkeiten. Zudem
profitieren die Betriebe von einer enge-
ren Kundenbindung, da Hauseigent-
mer, Verwalter und Industrieunterneh-
men bei Schiden auf eine schnelle und
professionelle Problemldsung angewie-
sen sind.

Rohrleitungsschiaden entstehen in den
unterschiedlichsten Bereichen. Neben
dem Heizungs- und Trinkwasserbereich
fallt ein Grofdteil in den Entwisserungs-
sektor. Hiufige Schadensbilder sind
dort u. a. auf Materialermiidung (z. B.
durch Korrosion), Installationsfehler
oder mechanische Beschadigungen zu-
riickzufiihren. Neben Kosten entstehen
so strukturelle Beeintréichtigungen des
Gebiudes bis hin zu gesundheitlichen
Risiken durch Schimmelbildungen auf-
grund von ldnger anhaltenden Leckagen
und den daraus resultierenden Wasser-
ansammlungen im Mauerwerk. Uber-
dies zeigen Berichte, dass extreme Wet-
terereignisse wie Starkregenereignisse
und Uberschwemmungen in den letzten
Jahren zu einer erhéhten Anzahl von
Schadensfillen gefiihrt haben. Griinde
dafiir stellen, neben einer fiir solche Fal-
le unzureichende Dimensionierung der
Entwisserungsleitung, Verunreinigun-
gen und Asteinwiichse dar.

Solche oder dhnliche Schadensbilder
sind immer haufiger anzutreffen. Daher
hat das Geschiftsfeld ein hohes Poten-
zial. Wer allerdings die Leckageortung
auf die leichte Schulter nimmt und der
Meinung ist, es ginge lediglich um das
Aufspiiren von leicht zu findenden L&-
chern, der irrt und wird schnell an Gren-
zen stoflen. Denn die Dienstleistung
verlangt weitaus mehr. Selbstverstind-

Ein Bild sagt mehr als 1.000 Worte, zumindest wenn man es deuten kann. Eine

genaue Analyse dariiber, was man sieht und woher die Ablagerungen kommen,

ist die Basis der Arbeit.

lich ist die prazise Lokalisierung der
Undichtigkeiten oberstes Ziel, ohne den
Baukorper unnétig zu schidigen. Doch
allein diese Aufgabe braucht ein ge-
schultes Auge und Ubung. Zudem ge-
hort zu einer professionellen Umset-
zung eine detaillierte Analyse der
Ursache, um weitere Leckagen und
auch Verstopfungen zu verhindern. Ein
mafigeblich am Erfolg beteiligter Faktor
ist daher, neben qualitativ hochwertigen
und modernen Diagnosetechniken, ein
breites Fachwissen.

Technologien und Methoden

Musste frilher noch die Bausubstanz
zerstért werden, um sich Stiick fiir Stiick
der Leckage oder der Verstopfung zu ni-
hern, helfen heute moderne Gerite und
Methoden. Die Auswahl des richtigen
Diagnoseverfahrens hingt von mehre-
ren Faktoren ab, darunter die Art der
Leitung, das Medium im System und die
baulichen Gegebenheiten. Zudem sollte
auch immer das Kosten-Nutzen-Verhilt-
nis entsprechend der Situation abgewo-
gen werden. Letztlich entscheidet, ne-
ben einem erfolgreichen Ergebnis und
dem Auftreten gegeniiber dem Kunden,
der Rechnungsbetrag dariiber, ob es
sich um eine einmalige Dienstleistung
handeln wird oder um eine iiber Jahre
bestehende Geschiftsbeziehung. Daher
ist eine genau geplante und situations-
gerechte Vorgehensweise, also die Be-
gutachtung der értlichen Gegebenheiten
und die Wahl von darauf abgestimmten
Methoden, unumginglich. Je nach Ge-
baude und Schadensbild ist entweder
ein Ortungsverfahren ausreichend oder
mehrere in Kombination. Gingige Me-
thoden sind u. a. die Thermographie,
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die Kamerainspektion sowie Schall- und
Tracergas-Verfahren.

Im Bereich der Entwisserungssysteme
hat sich die visuelle Inspektion des
Rohrinneren als effiziente Methode eta-
bliert, um die es nachfolgend geht. Mit
moderner Kameratechnik kénnen selbst
schwer zugingliche Bereiche inspiziert
und kleinste Leckagen erkannt werden.
Zudem hilft sie dabei, Ablagerungen
fruhzeitig zu erkennen. Damit die , Bege-
hung* erfolgreich umgesetzt werden
kann, sollten einige Punkte Beachtung
finden. Zunichst ist die Wahl des geeig-
neten Equipments entscheidend, denn
je nach Hersteller besitzen die Gerite
verschiedene Eigenschaften. Bei der
Auswahl sollte darauf geachtet werden,
dass die flexible Kamerastange eine fur
die Einsatzzwecke ausreichende Linge
besitzt. Um alles in das Sichtfeld zu be-
kommen, ist ebenfalls ein dreh- und
schwenkbarer Kamerakopf von Vorteil.
Mit ihm lassen sich auch schwer zu-
gingliche Bereiche einsehen. Das ist
wichtig, um schwer auffindbare Lecka-
gen an der oberen Rohrwand zu lokali-
sieren, die leicht Gibersehen werden bzw.
gar nicht begutachtet werden kénnen.
Eine hohe Auflésung der Bildgebung

ist selbsterklarend, um méglichst viele
Details zu erfassen. Die Lichtverhiltnis-
se spielen ebenfalls eine wichtige Rolle,
weshalb die Kameraképfe meist mit
einer integrierten LED-Beleuchtung
ausgestattet sind. Wer unliebsame
Uberraschungen bei der spiteren Video-
oder Bildsichtung auf dem Monitor im
Biiro vermeiden will, der sollte auf ein
grofleres Display mit hoher Auflésung
am Gerit setzen. Somit lassen sich
selbst kleinste Details bereits direkt vor
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Musste frither noch die Bausubstanz zerstért werden, um sich Stiick fiir Stiick der Leckage oder der Verstop-
fung zu nihern, helfen heute moderne Gerite und Methoden — wie hier die Inspektion mittels Endoskopie.

Ort erfassen und auswerten. Generell
sollten die aufgenommenen Bilder und
Videos zur spateren Analyse und zur
Kommunikation mit dem Kunden ge-
speichert werden kénnen. Eine Kom-
mentarfunktion am Gerit erleichtert
uberdies die direkte Dokumentation von
Auffilligkeiten wihrend des Einsatzes.
Am effektivsten sind Videosysteme, die
ganz auf das Biiro verzichten und den
Schadensbericht noch direkt vor Ort
erstellen kénnen. So lassen sich dem
Kunden und gegebenenfalls der Versi-
cherungsgesellschaft direkt alle wichti-
gen Daten ohne Bearbeitungszeit tiber-
mitteln. Das sorgt fiir eine positive
Serviceempfindung des Kunden und
schafft Vertrauen.

Ein Produktbeispiel, das alle nétigen
Attribute abdeckt, ist die neue Wéhler
VIS 750 HD-Inspektionskamera. Mit
ihrer hochauflssenden HD-Kamera er-
fasst sie gestochen scharfe Bilder und
Videos in Farbe zur prizisen Inspektion.
Das Wechselkopfsystem erméglicht ei-
nen schnellen Wechsel zwischen dem
40-mm- und dem 26-mm-Kamerakopf.
Der 40 mm, wasserdichte (IP 67), dreh-
und schwenkbare Kamerakopf ermég-
licht eine flexible 360°-Untersuchung,
wihrend der 26-mm-Miniaturkamera-
kopf (IP 68) fiir kleinere Rohrquerschnitte
geeignet ist. Um immer die zentimeter-
genaue Position des Kamerakopfes zu
bestimmen, beispielsweise bei Grundlei-
tungen, bietet Wéhler den Wohler L 200
Locator an. Dank des grofziigigen
Touchscreens am Monitor und dem
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intuitiv steuerbaren Joystick gelingt eine
einfache Kameraftihrung. Somit stellen
auch schwer zugingliche Stellen, wie sie
vorher beschrieben wurden, kein Pro-
blem dar. Uberdies erméglicht ein ein-
stellbarer Schirfebereich gestochen
scharfe Bilder inkl. Messungen von Dis-
tanz und Durchmesser. Die abnehmbare
Frontklappe des Monitors dient zudem
als integrierter Blendschutz und schiitzt
vor stérenden Lichtreflexionen. Eine
Kommentarfunktion erméglicht es, wah-
rend der Inspektion Beschreibungen
oder Sprachnotizen zu den aufgenom-
menen Fotos und Videos hinzuzufiigen.
Auf dem 7-Zoll-TFT-Display im
16:9-Format mit einer Auflésung von
1.280 x 800 Pixeln lassen sich alle Auf-
falligkeiten gut lokalisieren. Die Linge
der flexiblen Kamerastange betrégt je
nach Ausstattung 40 oder 60 m. Somit
ist das Gerit fiir nahezu alle Inspekti-
onsbereiche einsetzbar.

Die Wohler VIS 750 HD-Inspektionska-
mera ldsst sich auch mit der kostenlo-
sen Wahler Video Inspektion App auf
Smartphone oder Tablet verbinden. So-
mit kann der Kunde die Inspektion live
verfolgen. Ebenfalls lassen sich diverse
Einstellungen vornehmen und die Doku-
mentation mit vollstindigem Bericht di-
rekt vor Ort anfertigen und an das Biiro
oder die Versicherung verschicken.

Das Basiswissen nicht vergessen

Wer ein Dienstleistungsgewerbe mit der
Leckageortung im Entwisserungsbe-
reich starten moéchte, sollte das Umfeld
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kennen. Fachkenntnisse tiber Verlege-
richtlinien und die einzelnen Abschnitte
des Netzes sind unverzichtbar. Nur so
lassen sich Riickschlisse auf wiederkeh-
rende Verstopfungen ziehen, beispiels-
weise durch falsch eingesetzte Bégen
oder Abzweige. Zudem ist es fiir eine
detaillierte Dokumentation u. a. unver-
zichtbar, zu wissen, wo man sich gerade
wihrend der Inspektion befindet und
welches Material eingesetzt wurde. Aus-
kiinfte tiber den allgemein anerkannten
Stand der Technik geben z. B. die aktu-
ellen Fassungen der DIN 1986, der DIN
EN 752 und der DIN EN 12056 mit ihren
jeweiligen Teilen. Allerdings ist die Or-
tung grundsitzlich ein Blick in die Ver-
gangenheit. Der heute geltende Stan-
dard wird daher kaum zu finden sein.
Dennoch ist ein Vergleich von bestehen-
der Installation zu heutigem Standard
ein Indiz fiir Schadensbilder, wie einer
wiederkehrender Verstopfung.

Die einzelnen Abschnitte des Entwisse-
rungsnetzes sind klar definiert und soll-
ten ebenfalls bekannt sein. Der Hausan-
schluss besteht in der Regel aus den
Grundleitungen und dem Anschlusska-
nal, der das im und am Haus anfallende
Abwasser zum 6ffentlichen Kanal ablei-
tet. Grundleitungen sind im Erdreich
oder in der Grundplatte des Hauses un-
zuganglich verlegte Leitungen, die das
Abwasser dem Anschlusskanal zuftih-
ren. Der Anschlusskanal ist der Kanal
zwischen dem stédtischen Abwasserka-
nal und der Grundstiicksgrenze bzw.
der ersten Reinigungséffnung auf dem
Grundstiick. Grundleitungen und An-
schlusskanile innerhalb des privaten
Grundstticks sind generell vom Grund-
stiickseigentiimer zu bauen, zu warten
und instand zu halten. Die entsprechen-
den Vorgaben finden sich in den jewei-
ligen Landeswassergesetzen der Bun-
deslinder.

Integration der Leckageortung

in den Betrieb

Um die Leckageortung erfolgreich als
Zusatzgeschift zu etablieren, ist eine
strategische Umsetzung erforderlich.
Die Anschaffung der notwendigen tech-
nischen Ausristung ist eine nicht zu
unterschitzende Investition, die sich
jedoch durch die neu entstehende Auf-
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Auch die Inspektionsgerite sollten einen gewissen Standard erfiillen: Beispiels-
weise sollte der Kamerakopf schwenkbar und mit einer LED-Beleuchtung ausge-
stattet sein.

tragslage amortisiert. Eine Beispielrech-
nung gibt Aufschluss zum Potenzial.
Wiirden sich in einem Jahr 100 Einsitze
generieren lassen, bei einem angenom-
menen Umsatz von durchschnittlich
120 Euro pro Anwendung, ergébe sich
dadurch im Durchschnitt ein Jahresum-
satz von 12.000 Euro. Wirft man einen
Blick auf die herrschenden Schadens-
fille, so sind diese Zahlen keinesfalls
fiktiv. Es lohnt sich daher, die Dienst-
leistung zu etablieren. Einen genauen
Aufschluss dariiber kann jedoch nur
eine individuelle Kalkulation geben.

Es muss auch nicht immer das High-
End-Produkt sein. Unternehmen wie
Wohler (www.woehler.de) bieten eben-
falls guinstigere Gerdte an mit dennoch
hohen Qualititsversprechen, wie das
Wahler VIS 700 HD-Inspektionssystem
oder das Wéhler VE 400 HD-Video-
Endoskop. Egal fiir was man sich ent-
scheidet, die fachliche Qualifikation ist
das A und O. RegelmiRige Schulungen
und Weiterbildungen sind essenziell, um
die Technologien sicher und effizient
einsetzen zu kénnen. Akademien und
Wissensforen bieten praxisnahe Pro-
gramme an, die den Einstieg in dieses
Geschiftsfeld erleichtern oder Titig-
keitsfelder erweitern. Informationen
und eine Auswahl bietet beispielsweise
die Seite www.woehler.de/wissen/leckage-
ortung.

Abschlieflend sollte auch die gezielte
Vermarktung der Dienstleistung nicht
unterschitzt werden. Eine professionelle
Online-Prisenz, Kooperationen mit
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Versicherungen und Empfehlungen
durch zufriedene Kunden tragen maf3-
geblich zum Erfolg bei. Bei der Integra-
tion helfen ebenfalls herstellende Unter-
nehmen weiter. In der Regel bieten diese
nicht nur professionelle Gerite, sondern
halten durch ein Team von Spezialisten
eine fundierte Expertise bereit. Eine

Nichts bleibt verborgen: Die Position der Kamera lasst sich bei Wéhler-Geraten
mittels optional erhiltlichem Wéhler L 200 Locator zentimetergenau bestimmen.

Herstellersuche im Internet kann hilf-
reich sein. Indikatoren fiir einen wertvol-
len Partner sind ein breites Schulungs-
angebot, aktuelle Blog- oder Forums-
bereiche sowie eine persénliche Anlauf-
stelle, die individuell berat. M

EFFIZIENTE UND MODERNE DIENSTLEISTUNG

Die professionelle Leckageortung
ist und bleibt ein zukunftstrichtiges
Geschiftsfeld. Sie bietet Quereinstei-
gern eine Moglichkeit zur Selbststan-
digkeit oder erginzt klassische Leis-
tungsspektren im SHK-Betrieb.
Angesichts steigender Anforderun-
gen an die Gebiudeeffizienz und die
zunehmende Komplexitit moderner
Rohrleitungssysteme, insbesondere
in empfindlichen Industriezweigen,
wird die Bedeutung dieses Bereichs
aller Voraussicht nach weiter zuneh-
men. Betriebe, die frithzeitig auf die-
ses Geschiftsfeld setzen, sichern
sich nicht nur Wettbewerbsvorteile,
sondern stirken auch ihre Position
als kompetenter Dienstleister in ei-
nem wachsenden Markt. Neben der
akuten Ortung kann die Kamerains-
pektion perspektivisch auch zur In-
standhaltung genutzt werden.
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RegelmiRige Begutachtungen er-
moglichen es, potenzielle Schwach-
stellen frithzeitig zu identifizieren
und gezielt MaRnahmen zu ergreifen,
bevor es zu einem meist teuren Was-
serschaden kommt. Besonders in
dlteren Gebéuden oder bei stark be-
anspruchten Leitungen im Industrie-
bereich kann eine routinemifige
endoskopische Untersuchung dabei
helfen, Ablagerungen und Verstop-
fungen rechtzeitig zu erkennen, Kor-
rosions- oder Materialermiidungser-
scheinungen zu identifizieren und
eine planbare sowie kostengtinstige
Reparatur zu erméglichen. Wer diese
Technik geschickt vermarktet, kann
nicht nur akute Probleme |8sen, son-
dern auch langfristig Schaden ver-
meiden und seinen Kunden eine effi-
ziente und moderne Dienstleistung
bieten.
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Dieter Last, Handwerksmeister, Fachjournalist und
Mitglied im Arbeitskreis Baufachpresse e. V.

Trend zum Studium verfehlt die Nachfrage am Arbeitsmarkt

HANDWERK LEIDET UNTER
BILDUNGSIRRTUM

Im Studienjahr 2024 [1] haben
sich nach vorlaufigen Angaben
des Statistischen Bundesamtes
insgesamt 487.800 Studierende
erstmals an deutschen Hoch-
schulen eingeschrieben. Das ent-
spricht einem Anstieg von 1,3 %
gegenlber dem Vorjahreszeit-
raum. Demgegeniber sieht es im
Handwerk bescheiden aus. Hier
wurden im Jahr 2024 nach An-
gaben des Bundesinstituts fur
Berufliche Bildung (BIBB) vom
30. September letzten Jahres
135.105 Neuvertrage abgeschlos-
sen, was einem leichten Zuwachs
von 0,2 % gegenlber dem
Vorjahr entspricht. Es gibt dem-
nach etwa 3,5-mal so viele Erst-
semester wie Ausbildungsein-
steiger im deutschen Handwerk.
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Dariiber hinaus bleibt auch die Heraus-
forderung zur Besetzung der offenen
Ausbildungsplatze gleichbleibend pre-
kar: 19.075 Ausbildungsstellen konnten
2024 im Handwerk nicht besetzt wer-
den, etwas weniger als im Jahr 2023, in
dem 20.459 Ausbildungsstellen unbe-
setzt geblieben sind. Hier gibt es also
eine leichte Verbesserung der Lage.
Gleiches gilt fur den Anteil von Frauen
in handwerklichen Ausbildungsberufen.
Mit 25.951 Neuvertrigen zeigt sich ein
leicht positiver Trend, der einer Steige-
rung von 0,7 % entspricht. Damit liegt
der Frauenanteil im gesamten Hand-
werk aktuell bei etwa 19,2 % — der weib-

liche Anteil der Auszubildenden im SHK-

Handwerk schwichelt demnach enorm.
Er betrégt grade mal 2,2 % [2].

Datenlage macht gesellschaftlichen
Bildungsirrtum deutlich

Nach Angaben des ZDH (Zentralver-
band des deutschen Handwerks) befan-

den sich im Jahr 2024 etwa 342.092 jun-
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ge Menschen in einer handwerklichen
Ausbildung. Das entspricht ca. 28 % al-
ler Auszubildenden in Deutschland. Im
Vergleich dazu erreicht die Zahl aller
Studierenden im Wintersemester
2024/25 mit insgesamt etwa 2.871.600
einen neuen Hoéchststand. In Deutsch-
land studiert damit in etwa jeder drei-
Rigste Bundesbiirger, und es gibt unge-
fahr achtmal so viele Hochschulbesucher
wie Azubis im Handwerk. Um es auf den
Punkt zu bringen: Der Autor dieser Zei-
len hat weder etwas gegen hohere Bil-
dungseinrichtungen noch gegen Stu-
dierende. Dennoch sind angesichts
dieser Datenlage berechtigte Zweifel an
der bildungspolitischen Ausrichtung so-
wie am gesellschaftlichen Bildungsbe-
wusstsein angebracht. Ohne Abitur wer-
den es die Kids — nach Ansicht vieler
Eltern — auf dem Arbeitsmarkt und da-
mit im Leben kaum zu etwas bringen.
Privater und beruflicher Erfolg wird
demnach erst mit einer Hochschulreife
sowie dem anschlieRenden Studium
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mdoglich. Die Auswirkungen dieses Irr-
tums zeigen sich nicht nur in den o. g.
Daten, sondern auch in der Bildungspo-
litik, die eindeutige Schwichen in der
Unterstiitzung des dualen Ausbildungs-
modells und die Tendenz zugunsten ei-
ner breit angelegten Hochschulférde-
rung aufzeigt. Die gesamten
6ffentlichen Bildungsausgaben von
Bund, Lindern und Gemeinden beliefen
sich im Jahr 2024 auf geplante Mittel in
Hoéhe von 191,6 Mrd. Euro (Soll-Wert, da
die letztjghrigen Zahlen erst nach Ab-
schluss des Haushaltsjahres vorliegen).
Das entspricht einer Steigerung um

3,8 % gegeniiber dem Vorjahr 2023 [3].
In diesem Kontext wirken die 70 Mio.
Euro, die als Bundeszuschuss fiir die
uberbetriebliche Lehrlingsunterweisung
(ULU) im letzten Jahr bewilligt wurden,
geradezu lacherlich. Angeschlossen an
die Forderung zur grundsitzlichen Ver-
stetigung dieser Férdermafinahme setzt
sich der ZDH fiir eine deutliche Erho-
hung dieser Mittel ein. (Aktuell stehen
70 Mio. Euro fiir 2025 im vorlaufigen
Haushaltsplan.) Die Begriindung ist
ebenso schlussig wie dringlich: In
Deutschland miissen die Berufsschulen
hinsichtlich ihrer Infrastruktur und Aus-
stattung sehr zeitnah zukunftsfest ge-
macht werden, um den technischen
Standard in den tiberbetrieblichen Aus-
bildungsstatten zu sichern.

Ungleichbehandlung abschaffen
Unabhingig vom angestrebten Schulab-
schluss miissen junge Menschen gleich-
wertig tiber akademische und berufliche
Bildung informiert werden, damit die
Berufsorientierung den Interessen und
Talenten wirklich gerecht wird. Nur
wenn fir Jugendliche greifbar wird, dass
sie ihre Karriere auf dem beruflichen Bil-
dungspfad genauso selbstbestimmt, frei
und individuell gestalten kénnen wie mit
einem Studium, werden sie sich auch fiir
eine handwerkliche Ausbildung ent-
scheiden. Diese Gleichwertigkeit muss
fur junge Menschen aber auch nach der
Entscheidung fiir eine Ausbildung spiir-
bar bleiben: Genauso wie Studierende
brauchen auch Auszubildende bezahl-
bare Wohnraumangebote. Wichtige Pro-
gramme wie ,Junges Wohnen" miissen
daher die Ausbildungsférderung noch
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deutlich besser einschlieflen. Vor allem
Ldnder und Kommunen sind gefordert,
Auszubildende stirker in den Blick zu
nehmen und zusitzliche Angebote fiir
das Azubi-Wohnen zu schaffen. Dariiber
hinaus muss es auch eine Gleichbe-
handlung im OPNV geben. Wahrend
Studierende hiufig ein verbilligtes Se-
mesterticket nutzen kénnen (beispiels-
weise in Freiburg 96 Euro fiir sechs Mo-
nate), missen Auszubildende ihre
Reisen zur Berufsschule oder der tiber-
betrieblichen Ausbildungsstatte kom-
plett ohne Vergiinstigung selbst finan-
zieren.

Das Handwerk muss umdenken
Vielleicht missen sich auch die Verant-
wortlichen in den Handwerksverbinden
und Innungen verstirkt fragen, ob sie
jungen Menschen ausreichend attrakti-
ve Bildungswege im handwerklichen Be-
reich aufzeigen.

Gibt es geniigend spannende Studien-
angebote im Handwerk? Oder lassen wir
diesen Bereich hauptsichlich von uni-
versitaren Strukturen pragen, die mit der
praktischen Umsetzung nur wenig Be-
rihrung haben?

Seit vielen Jahren gibt es positive Bei-
spiele dafiir, den Zugang zwischen
Handwerk und Studium zu verbessern —
und zwar in beide Richtungen. Denn es
kann durchaus gelingen, Theorie und
Praxis sinnvoll zu verbinden. Ein beson-
ders gelungenes Modell ist der duale
Bachelorstudiengang Energie- und Ge-
biaudetechnik an der TH KéIn. Dieses
Studium kombiniert ein wissenschaft-
liches Hochschulstudium mit einer
vollwertigen Ausbildung zum/zur
Anlagenmechaniker*in fir Sanitér-,
Heizungs- und Klimatechnik (SHK).
Innerhalb von neun Semestern erlangen
die Teilnehmerinnen und Teilnehmer
sowohl den akademischen Grad als
auch den Gesellenbrief — eine starke
Kombination, die dem Handwerk wirk-
lich zugutekommt. Solche Modelle eines
dualen Studiums sind ein wichtiger Bau-
stein fur die Weiterentwicklung und
Fachkriftesicherung im Handwerk. Wir
gewinnen junge Menschen, die nach fiinf
Jahren nicht nur umfassend ausgebildet
sind, sondern direkt Verantwortung auf
der Baustelle tibernehmen kénnen.
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Jérg Dittrich, Prasident des Zentralverbandes des
Deutschen Handwerks.

Fazit

Um den Wirtschaftsstandort Deutsch-
land nachhaltig zu sichern, ist es essen-
ziell, die handwerklichen Ausbildungs-
zahlen mittel- bis langfristig zu steigern.
Die vorliegenden Daten zeigen, dass das
Handwerk trotz anhaltender Herausfor-
derungen — insbesondere bei unbesetz-
ten Ausbildungsplitzen — eine stabile
Entwicklung bei den Neuvertragen ver-
zeichnet. Die leichte Zunahme des Frau-
enanteils und die konstanten Ausbil-
dungszahlen sind in diesem
Zusammenhang sicherlich positive Sig-
nale. Dennoch bleibt es wichtig, weitere
Mafdnahmen zur Fachkriftesicherung zu
ergreifen. Dariiber hinaus muss dem ge-
sellschaftlichen Bildungsirrtum ent-
schieden entgegengewirkt werden.
ZDH-Prisident J6rg Dittrich fordert da-
hingehend schon seit Langerem eine Bil-
dungswende. Wértlich: ,Wir miissen die
berufliche Bildung stirker als in den ver-
gangenen Jahrzehnten férdern und sie
als gleichwertig zur akademischen aner-
kennen. Fiir eine erfolgreiche Transfor-
mation unserer Gesellschaft und Wirt-
schaft benétigen wir alle Qualifikationen
sowie Talente. Es ist an der Zeit, die Bil-
dungswende zu vollziehen und die
Gleichwertigkeit der Bildungswege ge-
setzlich zu verankern. Eine verstarkte
Forderung, Finanzierung, Sichtbarkeit
und Wertschitzung der beruflichen Bil-
dung sind notwendig, um die Herausfor-
derungen der Zukunft zu meistern und
soziale wie wirtschaftliche Stabilitat zu
sichern.“ Dem ist nichts mehr hinzuzu-

fugen. M

Quellen

[1] Sommersemester 2024 und Winter-
semester 2024/2025 zusammengefasst
[2] laut ZDH-Statistik: 9o7 von 40.454
[3] 184,6 Mrd. Euro;

Quelle: www.destatis.de
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Handwerker-Influencerin
Sandra Hunke will mit
ihrem neuen Buch junge
Menschen inspirieren, ihre
Traume zu verwirklichen —
unabhingig von negativen
Stimmen und Vorurteilen.

INTERVIEW | Frauen im SHK-Handwerk

» DAS HANDWERK HAT MICH

STARK GEMACHT «

SHK-Anlagenmechanikerin und
Influencerin Sandra Hunke hat
mit ,Ich zeig’ euch, wo der Ham-
mer hangt” ein Buch veroffent-
licht, das mehr sein will als ein
personlicher Rickblick. Es ist

ein Appell an junge Menschen,
ihr Talent zu verfolgen - und

an Betriebe, umzudenken: bei
Gleichstellung, Fihrung und
Fachkraftesicherung. Das folgen-
de Gesprach mit Sandra Hunke
fuhrte Hanna Ulsenheimer fur
unser Partnermedium, die DHZ -
Deutsche Handwerks Zeitung
(www.deutsche-handwerks-
zeitung.de).

Du lebst in mehreren Welten — Handwerk,
Mode, Social Media — und nun das zweite
Buch. Was davon magst du am meisten?
Sandra Hunke: Von den ganzen Berei-
chen mag ich am meisten das Hand-
werk und die Baustelle. Auch wenn das
Modeln viel Spafd macht, Biicher schrei-
ben auch, aber Handwerk ist meine
Passion.

Wie kriegst du das alles unter einen Hut?
Hunke: Mit viel Organisation, mit viel
Geduld und ganz viel Unterstiitzung.
Gerade seit ich Mama bin, habe ich viele
Unterstltzer — meine Mama, Oma, mei-
nen Patenonkel, die Tante meines Man-
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nes. Vor allem aber meinen Mann. Hin-
ter jeder starken Frau steht auch ein
starker Mann, sage ich immer.

In Deinem neuen Buch erzihlst du deine
personliche Geschichte — wie du dein Ta-
lent und den Weg ins Handwerk gefunden
hast. Was hat Dich dazu gebracht, das in
ein Buch zu verpacken?

Hunke: Ich hatte letztes Jahr eine Anfra-
ge des EMF-Verlags fiir ein Sachbuch
zum Thema Gleichberechtigung. Aber
stumpf tiber Gleichberechtigung zu
schreiben, das wire nicht ich gewesen.

» Gleichberechtigung ist
ein sehr wichtiges, aber
auch trockenes Thema.
Deshalb habe ich dem Ver-
lag vorgeschlagen, es in
meine personliche Ge-
schichte zu verpacken. «

Dein Weg ins Handwerk war nicht immer
einfach. Im Buch legst du viele Schwierig-
keiten offen, die du in deiner Kindheit und
Jugend hattest. Was méchtest du mit dei-
ner Geschichte erreichen?

Hunke: Ich méchte mit meiner Ge-
schichte Leute darin bestirken, ihre Zie-
le zu verfolgen. Dadurch, dass ich nie
aufgegeben habe und immer weiterge-
macht habe, sollen ganz viele den Mut
bekommen, wirklich ihren Weg zu gehen
und ihr Leben zu leben.
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Ich méchte aber vor allem die Leute fiir
das Thema Gleichberechtigung sensibili-
sieren. Neben meiner eigenen erzihle
ich auch Geschichten aus der Communi-
ty, mitunter ziemlich krasse. Ich habe
selbst so viel erlebt und ich bin der Mei-
nung, wir miissen alle mehr tiber unsere
Erfahrungen reden. Nur so kénnen wir
etwas verandern.

Heute bist du sehr erfolgreich auf Insta-
gram und hast ein gewisses Standing in
der Offentlichkeit — hast du heute noch
mit Vorurteilen zu kimpfen?

Hunke: Ja, ich habe immer noch mit
Vorurteilen zu kimpfen. Ich habe immer
noch Kunden, die das ganz ungewshn-
lich finden, dass eine Frau etwas instal-
liert. Es gibt Momente, in denen Kunden
ubergrifiig werden, zum Beispiel wenn
sie einfach das Werkzeug nehmen und
meinen, selbst an der Armatur rum-
schrauben zu mussen. Weil es ihnen
nicht schnell genug geht oder so. Der
Kunde erhilt dann einen trockenen
Spruch von mir — und dann mache ich
meine Arbeit weiter.

Insgesamt ist es zum Gliick weniger ge-
worden. Allein deshalb, weil ich beim
Kunden heutzutage ganz anders auftre-
te. Ich bin jetzt 13 Jahre Installateurin,
ich lasse mich nicht mehr so schnell aus
der Ruhe bringen.

Du méchtest selbst junge Menschen — vor
allem junge Frauen — ermutigen, ihr Ta-
lent zu finden. Und, wenn es im Hand-
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Sandra Hunke ist heute leidenschaftliche Anlagenmechanikerin fir SHK. Als reich-
weitenstarke Influencerin setzt sie sich fiir mehr Frauen im Handwerk ein.

werk liegt, es entgegen allen Vorurteilen
oder negativen Stimmen zu verfolgen.
Welchen Tipp hast du fiir sie?

Hunke: Ich wiirde mir einfach wiin-
schen, dass meine 1,5-jdhrige Tochter,
sollte sie sich spiter fir das Handwerk
entscheiden, keine Sitze zu héren be-
kommt wie: ,, Ach, mit einer Frau habe
ich aber nicht gerechnet.” Ich hoffe,
dass wir es bis dahin schaffen.

An die Frauen: Machen, machen, ma-
chen. Geht ins Handwerk, lasst euch
nicht reinreden. Macht Praktika in ver-
schiedenen Firmen. Es gibt viele Betrie-
be, die sich sehr tiber eine Frau im Team
freuen wiirden. Ich werde oft von Fir-
men gefragt, wie es ihnen gelingt, Be-
werbungen von Frauen zu erhalten.

Was riitst du diesen Unternehmen?
Hunke: Wenn man Frauen auf Social
Media bewusst anspricht, wenn man of-
fen nach aufRen kommuniziert, dass
man Frauen im Handwerk als Bereiche-
rung sieht und eine weibliche Person im
Team haben méchte, dann motiviert das
dazu, sich zu bewerben. Wer ein gutes
Arbeitsklima und Entwicklungschancen
sichtbar macht, wird eher wahrgenom-
men. Mein Tipp an Unternehmen und
an Frauen ist derselbe: Habt nur Mut.
Mut wird immer im Leben belohnt.

Im Buch schliisselst du auch auf, was am
Handwerk so reizvoll ist. Welche Impulse
liefert Dein Buch fiir das Image des Hand-
werks — besonders bei jungen Leuten?
Hunke: Das Image hat lange Zeit gelit-
ten. Es ist aber ein Umdenken da. Leider
haben wir einen Fachkriftemangel. Wir
haben wenige Leute, die ins Handwerk
gehen wollen. Aber es ist auch so: Mo-

\

derne Firmen, die nicht das alte, ver-
staubte Image haben, sondern tiber den
Tellerrand hinausblicken, haben nicht
so grofde Probleme, Fachkrifte zu fin-
den. Wir sind nicht mehr in der Zeit, in
der du Schrauben fallen lassen und sa-
gen kannst: ,So Azubi, sammle mal die
Schrauben ein.“ Betriebe, die auf Au-
genhahe fiihren und flexible Modelle an-
bieten, punkten bei Azubis und Fach-
kraften.

» Wer weiterhin nur den
Boss raushangen lasst,
braucht sich nicht zu
wundern, dass er keine
Azubis und keine Fach-
krafte findet. «

Diese Betriebe miissen vielleicht auch
einfach kompromissbereiter sein.

Inwiefern?

Hunke: Die Firma, bei der ich jetzt arbei-

te, zum Beispiel, ist super kompromiss-
bereit. Wir haben einen Papa mit zwei
Kindern, die super viele Hobbys haben.
Seine Frau hat eine héhere Position,
weshalb er halbtags arbeitet und sich
um die Kinder kiimmert. Ich selbst habe
auch eine Halbtagsstelle — das ist tiber-
haupt kein Problem. Mein Chef und ich,
wir haben uns zusammengesetzt, nach
einer Lésung gesucht und sie gefunden.
Easy! Da merke ich wieder: Fiir alles gibt
es Moglichkeiten! Die Unternehmen
miissen nur bereit dafiir sein.

Du schreibst, dass du durch die Leiden-
schaft fiirs Handwerk véllig neue Fihigkei-
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Seit sie klein ist, schlagt Sandra Hunkes Herz fiir das Schrauben und Werkeln. In
der Schule wurde sie dafiir noch belichelt.

ten entwickelt hast: Welche sind das?
Hunke: Auf jeden Fall Selbstbewusst-
sein. Das wurde mir in der Schule sehr
friih genommen. Das Handwerk hat
mich wieder stark gemacht. Man muss
sich immer beweisen, hat aber auch
stiandig Erfolgsmomente, wenn ein Pro-
jekt abgeschlossen ist — das macht un-
glaublich stolz.

Aber vor allen Dingen hat mir das Hand-
werk beigebracht, nicht aufzugeben. Die
Baustelle muss fertig werden, fur vieles
erst eine Losung gefunden werden.
Durch das Handwerk habe ich gelernt,
einen klaren Kopf zu behalten, erst noch
einmal durchzuatmen und nachzuden-
ken, bevor ich weitermache. Das sind
Dinge, die du im Handwerk lernst und
die du in dein Leben auflerhalb der Ar-
beit integrieren kannst.

Welche Rolle spielt Geld fiir das Image des
Handwerks?

Hunke: Geld spielt fiir alle eine Rolle.
Wer sagt: ,Geld ist mir egal, ich arbeite
umsonst®, der liigt. Und im Handwerk
kann man gutes Geld verdienen, defini-
tiv. Das sind auch Themen, die transpa-
renter behandelt werden miissten. Den
jungen Leuten miisste gezeigt werden,
dass man schon lange nicht mehr nur
'n Appel und 'n Ei verdient, sondern als
guter Handwerker oder gute Handwer-
kerin richtig gutes Geld verdienen kann.
Klar, man muss gut sein in seinem Job.
Aber dann darf gute Leistung auch fair
entlohnt werden.

Was sind fiir Dich die gréfSten Vorziige am
Handwerk?

Hunke: Ich sehe am Ende des Tages,
was ich gemacht habe, was ich gebaut
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habe. Es ist einfach immer ein unglaub-
lich tolles Gefiihl, wenn ich mein Projekt
fertig gebaut habe. Ich gucke mir das an
und bin so stolz auf mich.

Handwerk ist auf3erdem etwas boden-
stiandiges. Vor allen Dingen aber ist es
zukunftssicher. Ich werde immer Arbeit
haben und in den nichsten zehn Jahren
definitiv nicht von einem Roboter er-
setzt werden — was in 20, 30 Jahren ist,
keine Ahnung. Ich glaube da aber ehrlich
gesagt nicht dran.

Auch das Schulsystem sprichst du im
Buch an. Wie schwer du dich selbst mit
dem Lernen und in sozialen Gefiigen ge-
tan hast —und auch, wie du beldchelt
wurdest, weil dir das Werkeln Freude be-
reitete. Deshalb schreibst du iiber die Not-

wendigkeit von sensibilisierenden Kampag-

nen bereits in der Schule. Was wiinschst
du dir dort konkret?

Hunke: Jemand, der das Buch liest, wird
schnell merken: Unser Schulsystem ist
schwierig und es ist an der Zeit, es zu
hinterfragen und etwas daran zu 4n-
dern. Ich wiirde mir wiinschen, dass
zum Beispiel das Fach Werken wieder
eingefiihrt wird — und zwar in allen
Schularten. Ich bin sogar der Meinung,
es sollte ein Pflichtfach sein —jeder soll-
te einmal gelernt haben, wie man einen
Nagel in die Wand schldgt. Das ist keine
Kunst, das ist einfaches ABC. So hitten
auch Jugendliche aus Familien, die
nichts mit dem Handwerk zu tun haben,
die Méglichkeit, damit in Bertihrung zu
kommen. Das Handwerk hitte so iber-
haupt erst eine Chance, bei den Men-
schen einmal kurz ,Hallo* zu sagen.

Was soll nach der Lektiire des Buches bei
den Lesern hiingenbleiben — gerade im
Mittelstand des Handwerks?

Hunke: Ich méchte, dass ganz viele Leu-
te ihren Zweifel an sich selbst beiseite
packen. Ich hoffe auch, dass mehr Leute
einschreiten, wenn sie sehen, dass eine
Frau ungerecht behandelt wird. Einfach,
weil sie gelesen haben, wie sich eine
Frau dabei fiihlt. Dass sie sich fiir sie
starkmachen, gerade Chefs.

Wieso gerade Chefs?

Hunke: Mich erreichen so viele Ge-
schichten von Geschiftsfiihrern, die bei
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dem Thema ziemlich versagt haben. Er-
zdhlungen von sexueller Belastigung am
Arbeitsplatz, Geschichten, in denen Sit-
ze gefallen sind wie ,,Du bist im Hand-
werk, du musst dir das gefallen lassen*.
Das ist totaler Bullshit. Ich muss mir auf
der Baustelle keine sexistischen Spriiche
anhéren. Ich muss mich nicht sexuell
beldstigen lassen. Das ist leider oft ein
Totalversagen vonseiten der Chefs. Ich
glaube aber, dass ich das Thema im
Buch so verarbeitet habe, dass es auch

Buchvorstellung

Ménner lesen kénnen. Ohne dass ihnen
langweilig wird. Und tatsichlich habe
ich bereits ein paar Nachrichten von
ménnlichen Lesern auf Instagram be-
kommen, die meinten, das Buch wiirde
vielen Ménnern guttun. ll

FRAU HUNKE WEISS, WO DER HAMMER HANGT!

ICH ZEIG'
EUCH,
WO DER
HAMMER

Mit ,,Ich zeig’ euch, wo der Hammer hiangt* be-
spricht Sandra Hunke die Hiirden fiir Frauen im
Handwerk und macht Mut, sich gegen Diskrimi-
nierung und unberechtigte Kritik zu behaupten.

Mit , Ich zeig’ euch, wo der Hammer
hangt!“ legt Sandra Hunke ein per-
sénliches und zugleich gesellschaft-
lich relevantes Buch vor. Sie schildert
ihren Weg in unsere Branche, die
noch immer stark mannlich geprigt
ist — und wie sie sich mit Leiden-
schaft, Durchhaltevermégen und
Humor behauptet hat.

»,Das Baumidchen“ macht Mut
Hunke, die vielen als ,,Das Baumad-
chen“ aus Social Media, TV und Vortri-
gen bekannt ist, spricht offen tiber
Diskriminierungserfahrungen in der
Berufsschule, auf der Baustelle und im
Kundenkontakt. Doch statt sich entmu-
tigen zu lassen, wurde sie zur Vorreite-
rin fir mehr Diversitit im Handwerk.
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Das Buch ist nicht nur ein Mutma-
cher fiir junge Frauen, sondern auch
ein Weckruf an Betriebe, Ausbilder
und Entscheider im SHK-Handwerk:
Es braucht mehr Offenheit, mehr
Vorbilder — und mehr Frauen.

Dem Fachkriftemangel begegnen
Hunke zeigt, wie wichtig es ist, beste-
hende Strukturen zu hinterfragen
und neue Wege zu gehen, um dem
Fachkriftemangel aktiv zu begegnen.
Ein inspirierendes Buch, das zeigt,
wie viel Potenzial in einer vielfiltigen
Belegschaft steckt — und warum es
sich lohnt, neue Perspektiven im Be-
trieb zuzulassen.

Klare Botschaft: Frauen gehéren

ins Handwerk

Sandra Hunke bringt als Anlagenme-
chanikerin neben Fachwissen auch
eine klare Botschaft mit: Frauen ge-
héren ins Handwerk — und zwar auf
Augenhéhe. Mit ihrer Prisenz in den
sozialen Medien (@sandra_hunke)
und ihrem Engagement fiir
Nachwuchsférderung ist sie eine der
sichtbarsten Stimmen fiir ein moder-
nes, inklusives Handwerk.

»Ich zeig’ euch, wo der Hammer
hangt!” von Sandra Hunke ist im
EMF Verlag erschienen. Das Buch
gibt es im Holzmann Medienshop:
tinyurl.com/mrq5wsxj.

Foto: EMF Verlag
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BETONSCHRAUBE FUR AKKUSCHRAUBER

Kraftvoll, sicher und schnell

Die Tox-Betonschraube Sumo Max 1 FK Speed eignet
sich ideal fur die Befestigung von Kabel- und Lei-
tungskanilen, Deckenabhingungen und schmalen
Profilen in Vollstein und Beton.

Die Tox-Betonschraube Sumo Max 1 FK
Speed kann mit einem herkémmlichen
Akkuschrauber eingedreht werden. Sie
ist ideal fiir die Befestigung von Kabel-
und Leitungskanilen, Deckenabhingun-
gen und schmalen Profilen in Vollstein
und Beton geeignet.

Handwerker wissen neben der schnellen
und einfachen Montage vor allem zu
schitzen, dass Betonschrauben adjus-
tiert und demontiert werden kénnen.
Zur Montage wird nur ein Drehschlag-
Akkuschrauber benétigt. Anders als bei
Bolzenankern ist keine zusitzliche Uber-
prifung mit einem Drehmomentschliis-
sel notwendig.

Die Bohrtiefe von nur 30 mm reduziert
gegeniiber herkdmmlichen Deckenni-
geln Aufwand und Dauer beim Bohren.
Die Betonschraube mit Flachkopf wird
mit einem herkémmlichen Akkuschrau-
ber mit einem Torx-30-Antrieb einge-
schraubt. Die geringe Verankerungstiefe
des Tox Sumo Max 1 FK Speed vermei-
det Armierungstreffer. Das spart Zeit.
Fiir die Mehrfachbefestigung von nicht

SMARTES PRESSGERAT

Neues Novopress 32

Das Novopress 32 setzt Mafistibe in Effizienz und
Prézision: Neben einem komplett neuen Design zih-
len ein LED-Lichtring mit 27 Leuchtdioden, ein zwei-
ter Starttaster, die servicefreie Nutzung sowie eine
innovative App zu den Features.

Seit mehr als 5o Jahren entwickelt Novo-
press Technik fiir sichere, schnelle und
komfortable Rohrverbindungen. Dabei,
stets mit dem Ohr am Markt, wurde nun
neu das Pressgerit Novopress 32, auf
Grundlage zahlreicher Interviews mit
Fachhandwerkern und unter Berticksich-
tigung von Baustellenreports weltweit,
entwickelt.

Die Entwicklungsarbeit orientierte sich
klar an den Bedarfen des Handwerkers

und so punktet das Novopress 32 mit
zahlreichen Features, die Praxisnidhe
sicherstellen: Ein LED-Lichtring mit

27 Leuchtdioden bietet ein Vielfaches
an Leuchtkraft an der Pressstelle. Mit
deutlich besseren Sichtverhiltnissen
sorgt die starke Lichtquelle fiir ein Plus
an Sicherheit bei der Arbeit. Ein Farb-
ring zeigt mit griinem Licht an, wenn
die korrekte Presskraft aufgebaut wurde.
Leuchtstérke und Dauer lassen sich indi-
viduell per App einstellen. Auch ist tiber
ein baustellentaugliches und kratzun-
empfindliches Display der Geritestatus
immer aktuell abzulesen: Press-Status,
Fehlermeldungen, Wartungshinweise,
Akkuladung und mehr geben dem
Handwerker ein sicheres Gefiihl bei
seiner Arbeit.

Mit der neuentwickelten App kénnen
Individualisierungen des Pressgerits

(u. a. Lichtstérke, Fahrmodus) vorge-
nommen und niitzliche Informationen
wie Presskurven und Anzahl an Verpres-
sungen aus dem cloud-basierten Fahr-
tenbuch ausgetauscht werden. Fiir den
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tragenden Systemen sind die Varianten
FK der Betonschraube mit ETA-Bewer-
tung und Feuerwiderstandsklasse R120
in gerissenem Beton und in Hohldecken
zugelassen.

www.tox.de

Der Bohrtiefe von nur 30 mm reduziert gegeniiber
herkémmlichen Betonschrauben Aufwand und Dauer
beim Bohren.

Diebstahlschutz gibt es eine Sperrfunk-
tion, die mittels App und Tastenkombi-
nation erfolgt.

Servicefreie Nutzung

Eine regelmiRige Servicepflicht — in der
Regel im Zweijahresrhythmus — besteht
fiir das neue Novopress 32 nicht, denn
es hat kein mechanisches Ventil mehr.
Ein Presskraftsensor misst stetig die
Presskraft und schaltet das Ventil bei
Erreichen von 32 kN (iber einen Stellmo-
tor. Falls doch einmal ein Service nétig
wird, dann gibt das Novopress 32 sei-
nem Bediener zuverlissig Bescheid.
Anwendungsgebiete fiir das neue Novo-
press-Pressgerit sind die Trinkwasser-,
Gas- und Heizungsinstallationen sowie
Rohrinstallationen im Bereich Kilte-/Kli-
ma, Industrie- und Gewerbeanwen-
dungen. Novopress 32 ist fiir alle im
Markt befindlichen zugelassenen Press-
backen anderer Systemhersteller geeig-
net. Alle gingigen Profile fiir Metall- und
Kunststoffsysteme sind verfiigbar.
WWW.NoVopress.com
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INKLUSIVE ARBEITSKLEIDUNG

PASSGENAUE WORKWEAR - VON XS BIS 6XL

Arbeitskleidung muss sitzen, schiitzen
und volle Beweglichkeit bieten — unab-
héngig von Korperbau oder Geschlecht.
Der schwedische Hersteller Fristads
entwickelt deshalb passgenaue Work-
wear von XS bis 6XL, mit geschlechts-
spezifischen Schnitten, elastischen L6-
sungen und viel Praxisbezug. Das Ziel:
mehr Komfort, mehr Sicherheit — und
weniger Retouren.

Werkzeugtaschen zu hoch, Kniepolster
an der falschen Stelle: Was zunichst wie
ein Designfehler wirkte, entpuppte sich
als falsch gewihlte Grée. Solche Situa-
tionen zeigen, wie wichtig die Passform
fir Sicherheit, Bewegungsfreiheit und
den Tragekomfort ist. ,Sie entscheidet
uber die Alltagstauglichkeit unserer Klei-
dung — deshalb legen wir auf die Pass-
form grofiten Wert“, sagt Anastasios
Lappas, Head of Design & Innovation
beim Workwear-Hersteller Fristads.

Das wichtigste Werkzeug:

die Arbeitskleidung

Arbeitskleidung muss fiir alle passen.
Mit einem umfassenden GréRRensorti-
ment, geschlechtsspezifischen Schnit-
ten und Speziallésungen wie Umstands-
hosen geht das Unternehmen Fristads
neue Wege in Sachen Inklusion — funk-
tional, praxisnah und nachhaltig. , Ar-
beitskleidung ist das wichtigste Werk-
zeug wahrend des Arbeitstags — sie

Workwear fiir alle: Der schwedische Hersteller bietet
Arbeitskleidung in einem umfassenden GréRensorti-
ment, geschlechtsspezifischen Gréfen und Spezial-
schnitten von XS bis 6XL.
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muss sitzen, schiitzen und volle Beweg-
lichkeit bieten®, sagt Lena Bay Hgjland,
Product Director bei Fristads. ,In einem
modernen Unternehmen arbeiten Men-
schen mit unterschiedlichsten Kérper-
formen zusammen. Niemand sollte dabei
aufgrund seiner Statur oder seines Ge-
schlechts von optimaler Kleidung ausge-
schlossen werden.“

»Passform ist kein Kompromiss*

Von XS bis 6XL, mit verschiedenen Bein-
langen und sowohl Unisex- als auch ge-
schlechterspezifischen Schnitten deckt
Fristads ein umfangreiches Gréfenspek-
trum ab. Die Passform werde dabei
nicht einfach hoch- oder runtergerech-
net — sondern gezielt entwickelt, erklart
Lappas: ,Wir arbeiten mit einer eigenen
Passformbibliothek und testen alle Gro-
Ren systematisch in realen Arbeitssitua-
tionen.“ Moderne Stretchmaterialien
und ergonomische Schnitte sorgen da-
fur, dass Bewegungsfreiheit und Kom-
fort erhalten bleiben.

Besonders wichtig sei dabei ein elasti-
scher Hosenbund, der sich flexibel an-
passt. ,Das ist fiir viele Personen, insbe-
sondere mit gréRerem Bauchumfang,
ein echter Gamechanger im Alltag”, so
Lappas. Auch Taschen und Werkzeug-
halterungen missen in jeder Grofie
gleich gut erreichbar sein, um ihre Funk-
tionalitat optimal zu gewahrleisten.

,Niemand sollte aufgrund seiner Statur oder seines
Geschlechts von optimaler Kleidung ausgeschlossen
werden®, so Lena Bay Hgjland, Product Director bei
Fristads.
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Damit ein neues Kleidungsstiick in allen
GroRen gleichermafen tberzeugt,
braucht es Zeit — und viele Praxistests.
Der Entwicklungsprozess beginnt meist
bei einer Standardgréfie wie M und wird
dann sorgfiltig auf kleinere und gréfere
Varianten tibertragen. Besonders bei
innovativen Materialien oder neuen
Schnittkonzepten vergehen von der
ersten Idee bis zur Marktreife oft bis zu
zwei Jahre, verrit der Hersteller.

Nachhaltigkeit durch Vielfalt

Inklusion bedeutet fiir Fristads dabei
nicht nur Vielfalt in der Produktion, son-
dern auch Verantwortung im Umgang
mit Ressourcen. Digitale Gréf3enberater
und modulare Konzepte unterstiitzen,
Uberproduktion zu vermeiden und die
Retourenquote niedrig zu halten. ,Wer
sich in seiner Kleidung wohlfiihlt und die
richtige GréfRe trigt, nutzt sie linger —
ein wichtiger Beitrag zur Nachhaltig-
keit“, so das Credo des Unternehmens.
Auch Speziallssungen, die urspriinglich
fiir Projektkunden entwickelt wurden,
wie beispielsweise flammhemmende
Schwangerschaftshosen, gehéren nun
zum Standardportfolio. Perspektivisch
werde zudem die Entwicklung von Miet-
modellen mit Mehrfachverwendung fiir
Kleidung mit kurzer Nutzungsdauer in
Betracht gezogen — ressourcenschonend
und bedarfsgerecht.

Aus der Praxis, fiir die Praxis

Die Weiterentwicklung neuer Produkte
bei Fristads basiert auf einem engen Aus-
tausch mit der Praxis. Handwerker, Tech-
niker und Fachkrifte aus unterschied-
lichen Branchen liefern fiir Fristads
wertvolle Impulse; fiir Lena Bay Hgjland
ist dieser Dialog ein zentraler Bestandteil
der Arbeit: ,,Die enge Zusammenarbeit
mit unseren Kunden ist mir besonders
wichtig. Wenn jemand erzihlt, dass er
oder sie sich zum ersten Mal in Arbeits-
kleidung wirklich wohlfiihlt — dann wis-
sen wir, warum wir das tun.“
www.fristads.com/de

Fotos: Fristads/Henrik Sandsjo, Fristads
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DIGITALE PLANUNGSHILFE FUR HEIZUNGEN

Gebiudeheizlastrechner und Produkt-Konfigurator

Kostenlos und mobil anwendbar: Der neue Gebéude-
heizlastrechner und Produkt-Konfigurator auf der
blossom-ic-Homepage.

Der Regelungsspezialist blossom-ic
bietet einen kostenlosen Gebiudeheiz-
lastrechner und Produkt-Konfigurator
auf seiner Webseite an. Diese unterstiit-
zen Planer und Fachhandwerker bei der
Heizungsplanung — auch mobil direkt
auf der Baustelle.

Normgerechte Basis fiir Férderantrige
Heizlastberechnungen von Bestandsge-
bauden miissen dem Gebiudeenergie-
gesetz (GEG) entsprechend nach DIN
EN 12831 durchgefiihrt werden. Dabei
wird zwischen , Berechnung nach Stan-
dardverfahren“ und ,Schitzung aus
Wirmemengenmessungen und Ver-
brauchsdaten* unterschieden. Nicht nur
die Heizlastberechnung, sondern auch
die Erstellung von Geb&udeenergieaus-
weisen auf der Grundlage des berech-
neten Energiebedarfs wird im Bestand
jedoch unter groRen Unsicherheiten
ausgefiihrt, da bei den berechneten
U-Werte der thermischen Geb&udehiille
mit einer Abweichung in der Gréf3enord-
nung von bis zu 30 % ausgegangen
werden muss.

blossom-ic hat sich daher mit seinem
Gebiudeheizlastrechner fiir eine norm-
gerechte Heizlastermittlung aus Ver-
brauchsdaten entschieden. Sie wird der
Norm DIN EN 12831 und den Anforde-
rungen von KfW und BAFA gerecht und
als Nachweis fur Férderantrige aner-
kannt. Fiir Bestandsgeb&ude bietet sie
ein optimales Aufwand-Nutzen-Verhilt-
nis. Die Gratis-Software (konfigurator.
blossomic.de) dient als Grundlage fiir die
Heizungsplanung bei Sanierungen im
Bestand. Uber den Meniipunkt ,,Planer*
auf der Firmenwebseite erhalten regis-
trierte Nutzer Zugang zum Gebiude-
heizlastrechner. Dieser ist in einen Pro-

dukt-Konfigurator eingebunden, mit
dem sich eine vollstindige Bestelliiber-
sicht inklusive Montageanweisung fuir
den digitalen hydraulischen Abgleich er-
stellen lasst. Der digitale hydraulische
Abgleich von blossome-ic ist zertifiziert
als ,mindestens gleichwertig zu Verfah-
ren B“. Der Konfigurator fithrt Schritt fur
Schritt durch die Projektplanung von
Heizungsanlagen, die mit dem funkba-
sierten System von blossom-ic gesteuert
werden. Dieses System ist geeignet fiir
Heizkorper in Ein- und Zweirohrsyste-
men, Flachenheizungen sowie die Fan-
Coil-Steuerung fiir Heizen und Kiihlen.
Ein intelligenter Algorithmus berechnet
und justiert hierbei permanent die Mas-
senstréme, ganz ohne Eingriffe in das
Rohrnetz.

Komplette Bestelliibersicht

Der Produkt-Konfigurator unterstiitzt
Planer bei der liickenlosen Bestellung
von Systemkomponenten. Dank mobiler
Optimierung kann der Konfigurator
auch direkt auf der Baustelle via Smart-
phone oder Tablet genutzt werden. In
wenigen Minuten werden Projektdaten,
Riaume, Heizart und Komponenten er-
fasst. Das Ergebnis ist eine komplette
Bestelliibersicht, mit der eine fehlerfreie
und vollstindige Bestellung beim Fach-
grof3handler méglich wird. Zum anderen
enthilt das Dokument eine Montage-
tibersicht. Aus dieser kann der Monteur
auf der Baustelle ablesen, an welcher
Stelle welche Komponenten zu installie-
ren sind.

Heizlast- und Volumenstromberechnung
Fiir die Berechnung der Heizlast steht
eine Excel-Datei zur Verfiigung, in der
z.B. Jahresverbrauch, Anlagenalter oder
Art der Warmetibertragung berticksich-
tigt werden. Eine integrierte Verlinkung
zur BWP-Klimakarte erleichtert die
normgerechte Auswahl der Auslegungs-
temperatur. Die errechneten Werte
bilden die Basis fiir eine bedarfsgerechte
Auslegung und erméglichen die Ein-
bindung in férderfihige Sanierungs-
konzepte.

www.blossomic.de
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== ONLINE

Weitere aktuelle Branchen-
infos gibt es auch unter
www.si-shk.de im Bereich
,Biiro & Baustelle®.

Remko

Mit voller Punbktzahl erreichte
der SHK-Spezialist Platz 1 in der
Kategorie Wirme- & Kiltetech-
nik der Studie , Deutschlands
Beste — Nachhaltigkeit 2025“.
www.remko.de

Dornbracht

Der Iserlohner Armaturenher-
steller unterstiitzt als Partner die
neue ,Hands“-Kampagne des
Meisterkreises. Ziel der Social-
Media-Initiative ist es, junge
Menschen fiir handwerkliche Be-
rufe zu begeistern — mit starken
Marken und klarer Botschaft.
Innovation und Kundennihe.
www.dornbracht.com

Installateur TV Podcast

o
TR

Podcast mit Kultfaktor: Her-
bert Bachlers SHK-Podcast
schaffte den Sprung unter die
Top 25 in der Kategorie Plum-
bing (Sanitar) der internationa-
len Podcast-Mediendatenbank
Million Podcasts.
www.millionpodcasts.com
www.bachler.at
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DUALMESSGERAT WATERBOY

BURO & BAUSTELLE

Heizungswasseranalyse und Dokumentation per App

Der Messkoffer WaterBoy mit Dualmessgerit fiir PH-
Wert und Leitfahigkeit inklusive Kalibrierunglésungen
ist optional mit Umhéangetasche erhiltlich.

Der neue WaterBoy von UWS ist ein
SHK-Messgerit zur Analyse von Hei-
zungswasser, das Handwerkern den Ar-
beitsalltag erleichtert: Das Dualmessge-
rat mit zugehoriger App fiir pH- und
Leitfahigkeitsmessung bietet normge-
rechte Dokumentation, einfache Kali-
brierung und praxisnahe Unterstiitzung.
Die Quialitdt des Heizungswassers ent-
scheidet uber Effizienz, Langlebigkeit

und stérungsfreien Betrieb moderner
Heizungsanlagen. Normen wie

VDI 2035, ONORM H 5195-1 oder

SWKI BT 102-01 schreiben dabei klare
Grenzwerte fiir pH-Wert, Leitfahigkeit
und Gesamthirte des Heizungswassers
bei Erstbefiillung, Nachspeisung und
Wartung vor. Eine regelmaf3ige Analyse
ist Pflicht. Hier setzt der Wasseraufbe-
reitungsspezialist mit dem neuen Water-
Boy an. Das handliche, digitale Dual-
messgerit fir pH-Wert und Leitfahigkeit
inklusive einer innovativen App macht
die Heizungswasseranalyse fiir SHK-Pro-
fis einfacher, praziser und rechtssicher.

Mit WaterBoy und App zum Messerfolg
Einfach kalibrieren, messen, dokumen-
tieren — der WaterBoy besitzt eine intui-
tive Bedienung. Die zugehérige App ver-
bindet sich via Bluetooth mit dem Gerit
und fiihrt Schritt fiir Schritt durch den

NEUE FUNKTIONALITAT UND VIELSEITIGKEIT

Die optimierte Cobra ES

Kompakte Kraftpakete und préziser Halt: Die Cobra
ES von Knipex ist jetzt auch in 180 mm verfiigbar und
die optimierte 250-mm-Version liberzeugt mit ver-
besserter Maulgeometrie und gréRerer Greifkapazitit.

Neben der Einfiihrung einer neuen,
kompakten GréRe von 180 mm, die sich
perfekt fiir enge Baurdume eignet, wur-
de auch die bewihrte 250-mm-Version
umfassend von Knipex optimiert.

Mit den Verbesserungen stirkt der
Werkzeughersteller die beliebte Cobra-
Familie und bietet vielseitige Lésungen
fur prézises Arbeiten in unterschied-
lichsten Einsatzbereichen.

114

Neue 180-mm-Version und

optimierte 250-mm-Version

Die neue Cobra ES in der Linge von
180 mm vereint alle Vorteile der beste-
henden Serie: eine besonders schlanke
Bauform, lange, spitz zulaufende Ba-
cken und eine optimierte Maulgestal-
tung (Backenlinge 34 mm) mit Front-
greif-Verzahnung, Quernut und Drei-
punktauflage sorgen fiir sicheren Halt
an runden und flachen Werkstiicken.
lhre kompakte Gréf3e macht sie ideal
fiir Wartungs- und Reparaturarbeiten.
Mit 18 Einstellpositionen und einer
Greifkapazitit von bis zu einem
Durchmesser von 32 mm bietet die
180-mm-Version maximale Flexibilitit,
wihrend ihre spezialgehirteten Zahne
(ca. 61 HRC) dauerhaft zuverlissigen Halt
garantieren. Ergonomische, handfreund-
liche Griffe und ein integrierter Klemm-
schutz erleichtern die Handhabung.
Auch die 250-mm-Variante wurde

Si 09-2025

Messprozess — inklusive optionaler, ein-
facher 3-Punkt-Kalibrierung. Die kosten-
lose App zum Messgerit WaterBoy ist
fiir Android und iOS verfiigbar.

Die Messergebnisse werden nicht nur
angezeigt, sondern auch automatisch
im Kontext der gewihlten Norm inter-
pretiert. Die App erstellt zudem ein ob-
jektbezogenes PDF-Protokoll.

Sofort einsatzbereit und exakt gemessen
Das Messgerit WaterBoy liefert UWS im
stabilen L-Boxx-Koffer inklusive Kali-
brierlésungen fiir eine schnelle Inbe-
triebnahme. Die austauschbare Elektro-
de soll eine lange Lebensdauer sichern.
Die optional erhiltliche WaterBoy Bag
(Umhéangetasche) erleichtert mobile
Einsatze im Servicealltag. Alle Messda-
ten kann der Handwerker in der App
speichern und verwalten.
www.uws-technologie.de

verbessert. Mit einer erweiterten Greif-
kapazitat bis zu einem Durchmesser von
40 mm sowie 25 Einstellpositionen und
einer optimierten Maulgeometrie mit
Frontgreif-Verzahnung und 41 mm Ba-
ckenlinge bietet sie noch mehr Prizisi-
on und Benutzerfreundlichkeit. Diese
Upgrades machen sie zur idealen Wahl
fiir Aufgaben, die ein hohes Maf an Sta-
bilitdt und Funktionalitit erfordern.

Perfektes Duo fiir jeden Einsatz
Gemeinsam decken die beiden Grofien
ein breites Anwendungsspektrum ab:
Die kompakte 180-mm-Version punktet
in engen Baurdumen, wihrend die opti-
mierte 250-mm-Version bei gréfieren
Werkstiicken und anspruchsvollen Auf-
gaben Uberzeugt. Beide Varianten bie-
ten Handwerkern prazise und effiziente
Losungen fiir unterschiedlichste Her-
ausforderungen.

www.knipex.de
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BURO & BAUSTELLE

IMPULSGEBER FURS HANDWERK GESUCHT

Call for Speakers fiir Herocon 2026

Das Handwerker-Event Herocon geht am 12. und 13. Ju-
ni 2026 in die zweite Runde. Dafiir werden Speaker aus
dem Handwerk fiir das Handwerk gesucht.

Nach der ausverkauften Premiere im
Dortmunder Signal Iduna Park geht das
Handwerker-Event Herocon am 12. und
13. Juni 2026 in die zweite Runde. Erneut
geht es um die Kernthemen Digitalisie-
rung, Fachkriftesicherung sowie Marke-
ting und Vertrieb. Fachleute aus der
Branche sind gefragt, als Speaker aktiv
an der Veranstaltung mitzuwirken.

Auch im kommenden Jahr liegt der Fo-
kus auf den Kernthemen Digitalisierung,
Fachkriftesicherung sowie Marketing
und Vertrieb. Fiir diese Schwerpunkte
werden nun Speaker mit Handwerksbe-
zug gesucht, die mit praxisnahen Beitra-
gen und innovativen Ideen das Pro-
gramm bereichern méchten. Der Call for
Speakers fiir die Herocon 2026 ist dafir
ab sofort gesffnet: Handwerksunterneh-
mer, Branchenexperten und Vordenker
sind eingeladen, sich mit ihren Themen
und Formaten bis zum 15. Dezember
2025 unter dem Link www.hero-con.de/
speaker-werden zu bewerben.

Mitmachen und mitbestimmen

,Bereits zur Premiere stand die Herocon
unter dem Motto: vom Handwerk fiirs
Handwerk. Dieses wollen wir jetzt kon-
sequent fortfithren und auf ein neues
Level heben®, erklirt Niklas Palm, Initia-
tor der Herocon und Head of Business
Development bei Hero Software. ,Wir
setzen auf echte Mitbestimmung: Wer
mitmacht, kann das Programm aktiv
mitgestalten und neue Impulse fur die
Branche setzen.“

Ein grofler Unterschied zur Premiere:
Erstmals haben die Teilnehmer selbst in

der Hand, welche Speaker dabei sein
werden — die Auswahl erfolgt nicht mehr
allein durch das Organisationsteam,
sondern gemeinsam mit den Ticketkau-
fern. Dafuir setzt das Team auf ein trans-
parentes Auswahlverfahren: Im Januar
2026 wird eine Shortlist der Bewerbun-
gen verdffentlicht und die Ticketkdufer
der Herocon haben dann die Méglich-
keit, bis zum 16. Januar 2026 aktiv mit-
zuentscheiden, welche Speaker bei der
Herocon 2026 letztlich auf der Bithne
stehen werden.

Plattform mit Mehrwert

fiir das Handwerk

Bereits jetzt verzeichnet das Organisa-
tionsteam mehr Speaker-Anfragen aus
der Branche, als es Slots gibt. Mit dem
partizipativen Ansatz unterstreicht die

Herocon ihren Anspruch, eine unabhin-
gige Plattform mit echtem Mehrwert fiir
das Handwerk zu sein. ,Neben Bewer-
bungen von erfahrenen Speakern freuen
wir uns natiirlich ganz besonders tiber
Einreichungen von Handwerkern, die
uber Erfahrungen aus ihrem Betrieb be-
richten wollen®, so Palm. ,,Gerne kénnen
Handwerker aber auch Vorschlige fur
Speaker einreichen.”

Das finale Programm wird dann Anfang
Februar 2026 bekanntgegeben. Weitere
Informationen, die vielen geplanten
Neuerungen und der Ticketshop fuir die
Herocon 2026 werden voraussichtlich
Anfang September 2025 veréffentlicht.
Interessierte konnen sich jedoch bereits
jetzt unter www.hero-con.de/tickets ihre
Tickets reservieren.

www.hero-con.de

www.shkapps.de

=
1=
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TERMINE

DIE NACHSTEN TERMINE: MESSEN - KONGRESSE - TAGUNGEN - SEMINARE - EVENTS

Kaltetechnik A fiir Warmepumpen

15.-19.09.2025, Stutensee

TWK — Test und Weiterbildungszentrum
Wiarmepumpen und Kiltetechnik GmbH

www.twk-karlsruhe.de

IAA Transportation

15.-20.09.2025, Hannover

VDA — Verband der Automobilindustrie e. V.

www.iaa-transportation.com

16. Klima-Tag

18.09.2025, Marburg

FGK — Fachverband Gebiude-Klima e. V.

www.fgk.de

60. Frankfurter
Bausachverstindigentag

19.09.2025, Frankfurt a. M.

RG-Bau im RKW Kompetenzzentrum

www.rkw-kompetenzzentrum.de

Akustik von Kilte-, Klima- und
Wirmepumpenanlagen

22.09.2025, Stutensee

TWK — Test und Weiterbildungszentrum
Wiarmepumpen und Kiltetechnik GmbH

www.twk-karlsruhe.de

23. Dresdner Kolloquium Kiltetechnik

23.09.2025, Dresden

ILK — Institut fur Luft- und Kiltetechnik
gGmbH

www.ilkdresden.de

efa:ON — Fachmesse fiir Elektro,
Gebiude und Lichttechnik

23.-25.09.2025, Leipzig

Leipziger Messe GmbH

www.efa-on.de

Bad Direkt 2025

24.09.2025, Neu-Ulm

Das Bad Direkt GmbH

das-bad-direkt.de

BTGA-Seminare: Qualifizierung
fiir die energetische Inspektion
von Klimaanlagen

24.-25.09.2025,
Frankfurt a. Main

BTGA — Bundesindustrieverband
Technische Gebaudeausriistunge. V.

www.btga.de

Kalte-, Klima- und Warmepumpen-
anlagen mit brennbaren Kiltemitteln

29.—30.09.2025, Stutensee

TWK - Test und Weiterbildungszentrum
Wirmepumpen und Kiltetechnik GmbH

www.twk-karlsruhe.de

BAFA Energietag 2025

02.10.2025, Frankfurt a. M.,
online

BAFA — Bundesamt fiir Wirtschaft und
Ausfuhrkontrolle

bafa.de/energietag

Kalte-, Klima- und Warmepumpen-
anlagen mit brennbaren Kiltemitteln

16.10.2025, online

TWK - Test und Weiterbildungszentrum
Widrmepumpen und Kiltetechnik GmbH

www.twk-karlsruhe.de

Energiesprong Convention 2025:
Erfolgsgeschichten fiir eine neue
Sanierungskultur

16.10.2025, Berlin

dena — Deutsche Energie-Agentur GmbH

www.energiesprong.de

Planung und Errichtung von Warme-
pumpenanlagen nach VDI 4645

21.—22.10.2025, Stutensee

TWK — Test und Weiterbildungszentrum
Wiarmepumpen und Kiltetechnik GmbH

www.twk-karlsruhe.de

Heikom — Fachmesse fiir digitales
Energie- und Gebidudemanagement

22.-23.10.2025, Erfurt

Deumesse. V.

www.heimkom.net

Effiziente Warmepumpenanlagen —
Planung, Fehlervermeidung,
Optimierung

23.10.2025, online

TWK — Test und Weiterbildungszentrum
Wiarmepumpen und Kiltetechnik GmbH

www.twk-karlsruhe.de

European Heat Pump Summit

28.-29.10.2025, Niirnberg

NiirnbergMesse GmbH

www.hp-summit.de

aquanale — Internationale Fachmesse
fiir Sauna.Pool.Ambiente.

28.-31.10.2025, K&ln

Kélnmesse GmbH

www.aquanale.de

Bad Direkt 2025

29.10.2025,
Halle a. d. Saale

Das Bad Direkt GmbH

das-bad-direkt.de

dena Energiewende-Kongress

03.—04.11.2025, Berlin

dena — Deutsche Energie-Agentur

www.dena-kongress.de

A+A — Messe und Kongress fiir
Arbeitsschutz und Arbeitssicherheit

04.—07.11.2025, Diisseldorf

Messe Diisseldorf GmbH

www.aplusa.de

Grundlagen Wiarmepumpentechnik

06.-07.11.2025, online

TWK —Test und Weiterbildungszentrum
Wirmepumpen und Kiltetechnik GmbH

www.twk-karlsruhe.de

BVF Symposium

12.-13.11.2025, Trier

BVF — Bundesverband Flichenheizungen
und Flachenkiihlungen e. V.

www.flaechenheizung.de

* Aktueller Stand zum 20.08.2025

SCHULUNGS- UND WEITERBILDUNGSMOGLICHKEITEN
AKTUELL INFORMIEREN WIR UNTER WWW.SI-SHK.DE IM BEREICH ,, AKTUELLES” UNTER , TERMINE” ZU:

Hydraulischer Abgleich: IMI-Praxis-Webinar zur Software EasyPlan 2025 | Link3: Schulungen Schichtenspeicher | Tece Academy:

Seminare und Weiterbildungen fiir Handwerker, Planer und Architekten | Resideo Academy: Neues Schulungsprogramm 2025 | HSK:
RenoDeco-Aufbau-Schulung | Buderus: Neue Online-Plattform eAcademy | Mitsubishi Electric: Wissenstraining. Warmepumpen in
Theorie und Praxis | Hansgrohe: Praxisseminare 2025 — Prisenz- und E-Learning-Format | S-Klima: Fachtage 2025 — bundesweite
Veranstaltungsreihe | Helios: Seminarprogramm 2025 | Mitsubishi Electric: TGA Fachplaner-Tagungsreihe | S-Klima: Praxisorientierte
Veranstaltungsreihe | VdS: Neues Lehrgangsprogramm 2025 | tecalor: Fit fiir die Energiewende — Schulungen und Webinare

LAUFENDE VERANSTALTUNGS- UND TERMINHINWEISE UNTER WWW.SI-SHK.DE IM BEREICH ,,AKTUELLES“ UNTER ,, TERMINE*
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Foto: Repabad, Elco, Viessmann

VORSCHAU 231020z erscrent

SCHWERPUNKTTHEMEN:

Wellness und Gesundheit: Whirlpool, Sauna, Infrarot, Lichtgestaltung etc.
Wiarmepumpen: Anlagenerweiterung, -sanierung, Kombination mit PV etc.
Zentrale, kontrollierte Wohnraumliiftung und Luftverteilsysteme
Heizkorper, Bad-/Designheizkérper, Konvektoren, Thermostatventile etc.

Nutzfahrzeuge, Fahrzeugeinrichtung, Anhinger etc.

Sanitar

VERBORGENES JUWEL

IM DAMPFBAD

Ein Dampfbad verwandelt das heimi-
sche Bad in eine Spa-Oase und bringt
die wohltuenden Effekte des Dampf-
badens direkt in die Dusche. Repabad
bietet mit seinen auf Komfort und
Funktionalitit ausgelegten Dampfbi-
dern eine Quelle der Entspannung und
Erholung.

Heizung

NACH 40 JAHREN ERSETZT
Eine Geschichte, die auch heute noch
von auflergewshnlicher Bestindigkeit
und Qualitat berichtet, ereignete sich im
bayerischen Hirschaid. Dort wurde eine
Wiarmepumpe von Elco nach 40 Jahren
Betrieb durch ein modernes Modell er-
setzt — selbstverstiandlich vom gleichen
Hersteller.

Aktuelles

IM GESPRACH MIT

DR. CONRAD WIDELER

Ein Jahr nach der Ubernahme durch
den US-Konzern Carrier spricht der
neue Deutschland-Geschiftsfiihrer von
Viessmann mit der Si-Redaktion tiber
die Herausforderungen der Warme-
wende, die Integration in den Weltkon-
zern und die Zukunft des traditions-

reichen Unternehmens aus Allendorf.

Udo Herrmann

Endlich alles
im Lot

Das Profikonzept fur mehr Freiraum und

Erfolg im Handwerk

Endlich alles ;r|_1 Lot

Das Praxisbuch von Udo Herrmann greift
all jene Probleme und Herausforderungen
auf, die im betrieblichen Alltag viel Zeit
und Nerven kosten. In sieben Kapiteln sind
alle Tatigkeitsbereiche eines Handwerks-
betriebs abgebildet. Zu jedem Bereich, zu
jeder Herausforderung oder Frage gibt es
verschiedene Leitfaden, Checklisten und
Arbeitsanleitungen.

Von der Formulierung der eigenen Firmen-
ziele, einer durchdachten Lager- und Werk-
stattorganisation bis hin zur langfristigen
Bindung Ihrer Mitarbeiter erhalten Sie
praxiserprobte Hilfsmittel, um Ihren
Betrieb klar zu strukturieren und hervor-
ragend zu organisieren.

240 Seiten, Softcover
34,90 €

Jetzt bestellen:

www.holzmann-medienshop.de

ll HOLZMANN . MEDIEN SHOP

Holzmann Medien GmbH & Co. KG
Gewerbestr. 2 | 86825 Bad Wérishofen
Telefon +49 8247 354-333
service@holzmann-medien.de



WER BIETET WAS

Werkzeuge und
Werkstatteinrichtung

MaBgénaue Informationen
mit handwerk magazin!

Jetzt JAHRESABO

HANDWERKER g—
ADI " mit PRAMIE sichern! -

&‘RBO

-~

Die Experten fiir L6t- 4 héren und Baustellen-
und SchweiBtechnik @., radio gewinnen!

Tel: 07150-35043-0
= www.perkeo-werk.de

www.handwerker-radio.de

TN handwerk. Telefon: 08247 354 189

www.handwerk-magazin.de/shop

magazin

oy E: :E @
community

Die neue leistungsstarke
Wissens- und Netzwerkplattform
for die Elektro-Handwerke.

BEZUGSQUELLENVERZEICHNIS
~WER BIETET WAS?“

Laufzeit:
Mindestlaufzeit 5 Ausgaben

Formate: Breite: 43 mm,

Hohe: ab 5 mm maglich, 4-farbig
Kontakt:

Annabell Janzen,

Telefon +49 8247 354-134,
E-Mail: disposition@
holzmann-medien.de

Preise:

10 Ausgaben: 2,80 Euro
je mm Hohe/Ausgabe
5 Ausgaben: 3,90 Euro
je mm Hoéhe/Ausgabe

Verpassen Sie nicht

den Anzeigenschluss
fur die Oktober-Ausgabe
am 12.09.2025

QR.code
scanne”
News\e
abo“n\efen

un
tef

IN DIESER AUSGABE FINDEN SICH FOLGENDE UNTERNEHMEN:

www.wattsup.de

REDAKTION Jung Pumpen 68  Wolf 52
ACO 72 Kermi Duschdesign 22 Zehnder Pumpen 68
Airflow 46 Kessel 71 Zewotherm 8, 50
Bachler 13 Knipex 114 ZVSHK 6, 42
Blossom-ic 113 KWB 10

Bosch Home Comfort 74, 84 KWC 20 ANZEIGEN

burgbad 9  Last, Dieter 106  Armstrong 77
BVF 91,93 Mall 54, 67 Bachler, Herbert 35
Clage 8  Mepa 18  Cordes & Graefe SHK-DESIGN
Dallmer 69 Mitsubishi Electric 49  Geberit 15
Dehoust 73 Mobil in Time 95  Grumbach 21
DEPV 38,40 Novopress m Grundfos 39
Dornbracht 16,113 NurnbergMesse 90  Hargassner 39
Duale Hochschule Mos 88,96  OkoFen 42  HDG 45
Duschwelten 20 Orben 4,41 Hewi SHK-DESIGN
E.CA. 19 Oventrop 95 Holzmann Medien 29, 43, 76, 101, 115, 177, U3, U4
ebm-pabst 86  Panasonic 4,53 Kemper 1
emco 7 Rehau 18, 70 Kemper 1
eQ-3 79 Reisser 12 Kessel 73
FGK 52 Remko 53,113 KSB 61
fischerwerke 72 Richter+Frenzel 89  KWB Titel
FNR 37  Rmbh 6  magnetic 71
Fristads 112 Roth Werke 62  Messe Essen 83
Fronius 79  Saint-Gobain 70  Mitsubishi Electric 51
Handwerker Radio 91 Schell 22 Nibe 33
Hansewerk 45 Schiitz 7 Nikles 93
HDG 34  SFA Sanibroy 66  OkoFen 41
heibad 95 Stiebel Eltron 4 Schell 19
Helios 4,51  Stulz 94  SFA Sanibroy 69
Hero 115 SYR 7,58  Stiebel Eltron u2
HF+P legal 92  Tece 95  Tece SHK-DESIGN
HKI 33 Thermondo 94 Toto SHK-DESIGN
Hoppe 44  TOX-Dubel 1M1 varmeco 79
HTW Berlin 79  Uponor 64  Villeroy & Boch 17
Hummel 78 UWS 114 Zehnder Pumpen 67
Hunke, Sandra 108 Viessmann 4

Innung SHK Berlin 9  Villeroy & Boch 18,89  BEILAGEN

Joseph Raab 30, 43 VitrA Bad 21 Haas, Otto

Jumo 80  Windhager 39 Knipex

Jung Pumpen 68  Wohler 102 Mitsubishi Electric
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Abonnement

Si erscheint zehnmal jahrlich.

Der Bezugspreis fiir das Jahresa-
bon-nement Print betridgt im Inland
118,50 €, im Ausland 132,90 €. Der
Bezugspreis fiir das Jahresabonne-
ment Digital betrigt 109,99 €.

Die genannten Preise verstehen sich
inkl. Porto und gesetzl. MwSt.

Der Einzelheftpreis betrigt 13,50 €
zzgl. Versand. Das Abonnement wird
pro Bezugsjahr im Voraus berech-
net. Es verlangert sich automatisch
um ein weiteres Jahr, wenn es nicht
spatestens sechs Wochen vor Ablauf
des Bezugszeitraumes schriftlich
gekiindigt wird. Bestellungen sind an
den Verlag oder einschligige Buch-
handlungen zu richten. Bei Nicht-
erscheinen infolge hoherer Gewalt
inklusive Arbeitskampf besteht kein
Anspruch auf Lieferung oder Riick-
zahlung des Bezugsgeldes.

Urheber- und Verlagsrecht

Der Verlag iibernimmt keine Haf-
tung fiir unverlangt eingereichte
Manuskripte. Mit Annahme des
Manuskriptes gehen das Recht

zur Verdffentlichung sowie die
Rechte zur Ubersetzung, zur Ver-
gabe von Nachdruckrechten, zur
elektronischen Speicherung in
Datenbanken, zur Herstellung von
Sonderdrucken, Fotokopien und
Mikrokopien an den Verlag iiber. In
der unaufgeforderten Zusendung
von Beitrdgen und Informationen
an den Verlag liegt das jederzeit
widerrufliche Einverstiandnis, die
zugesandten Beitrage bzw. Informa-
tionen in Datenbanken einzustellen,
die vom Verlag oder von mit diesem
kooperierenden Dritten gefiihrt wer-

DATENSCHUTZERKLARUNG FUR ZUGESENDETE PUBLIKATIONEN

Wir, die Holzmann Medien GmbH &
Co. KG (Gewerbestrafie 2, 86825
Bad Wérishofen, info@holzmann-
medien.de) und unsere Tochterun-
ternehmen Freizeit Verlag GmbH
und Handwerker Radio GmbH, ver-
arbeiten folgende personenbezogene
Daten von lhnen
« Name, Vorname, E-Mail-Adresse,
Telefonnummer und Fax,
« Name des Unternehmens,
fiir das Sie arbeiten,
- sofern bekannt lhre Position
im Unternehmen

zum Zwecke der Zusendung unserer
Publikationen. Rechtsgrundlage
hierfiir ist eine Interessenabwigung
gemif Art. 6 Abs. 1 lit. f DSGVO, die
in der Abwagung keine Beeintrichti-
gung der Rechte und Freiheiten des
Betroffenen ergab.

Ihre Daten werden zum Zwecke des
Versandes an unsere Dienstleister
(Vogel Druck und Medienservice
GmbH in Héchberg, ipoox presorting
GmbH in Wiirzburg, Boxit GmbH

in Frankfurt am Main, Deutsche

Post AG in Bonn, Asendia Germany
GmbH in Troisdorf) tibermittelt. Eine
weitere Ubermittlung an Dritte oder
in Drittlinder findet nicht statt. Wir
speichern lhre Daten, so lange wir
unsere Publikationen an Sie versen-
den. Sie haben das Recht auf Aus-
kunft, auf Berichtigung, auf Léschung
(,Vergessenwerden“), auf
Einschrinkung der Verarbeitung,

ein Widerspruchsrecht, ein Recht

auf Dateniibertragbarkeit sowie ein
Recht auf Widerruf hrer Einwilligung.
Im Falle eines Widerrufs erhalten Sie
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den. Das Fachmagazin und alle in
ihm enthaltenen einzelnen Beitrige
und Abbildungen sind urheberrecht-
lich geschiitzt. Insbesondere diirfen
Nachdruck, Vervielfiltigungen jeder
Art (z. B. auf Datentréager wie CD-
ROM, DVD, DVD-ROM usw.), die
Aufnahme in Onlinedienste und im
Internet nur nach vorheriger schrift-
licher Zustimmung des Verlages
erfolgen.

Gebrauchsnamen

Die Wiedergabe von Gebrauchs-
namen, Handelsnamen, Warenbe-
zeichnungen und dgl. in diesem
Fachmagazin berechtigt nicht zu der
Annahme, dass solche Namen ohne
weiteres von jedermann benutzt
werden diirfen; oft handelt es sich
um gesetzlich geschiitzte, einge-
tragene Warenzeichen, auch wenn
sie nicht als solche gekennzeichnet
sind.
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keine Publikationen mehr von uns
zugesandt. Bitte richten Sie Ihren
Widerruf schriftlich an leserservice@
holzmann-medien.de oder die im
Absender genannte Postadresse. Sie
erhalten nach Eingang umgehend
eine Riickmeldung. Ihnen steht,
sofern Sie der Meinung sind, dass wir
Ihre personenbezogenen Daten nicht
ordnungsgemif verarbeiten, ein
Beschwerderecht bei einer Aufsichts-
behdrde zu. Unseren Datenschutzbe-
auftragten erreichen Sie iiber
datenschutz@holzmann-medien.de.
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tiberlegt sich der Pfiffikus.

PFIFFIKUS

ELEFANTOSE TRICKS
FUR GEBAUDE

Wieder einmal mehr reibt sich der Pfiffi-
kus verwundert die Augen. Was For-
schern nur immer wieder einfillt. Da hat
ein Team an der Drexel University in Phi-
ladelphia Elefanten einen Trick abge-
schaut, um Gebiude zu kiihlen. So wie
die Dickhsuter ihre Ohren zum Abkiih-
len nutzen, sollen nun bald schon viele
Hauser ,,schwitzen“ kénnen.

Elefantenohren und schlaue Winde

Die cleveren Képfe aus den USA verpas-
sen Betonwinden ein Netzwerk feiner
Kanile, gefiillt mit einem Phasenwech-
selmaterial wie Paraffin. Tagstiber wird
es flissig, nachts wieder fest — dhnlich
wie beim Gefrieren und Auftauen von
Wasser — nur bei héheren Temperatu-
ren. Ahnliche Projekte wurden bereits in
mehreren deutschen Forschungsvor-
haben getestet, erlangten jedoch bisher
keine grofiere Verbreitung. Ob das an
den fehlenden Elefantenohren liegt? Der
Pfiffikus jedenfalls sieht schon die Bau-
herren vor Freude mit den Ohren wa-
ckeln.
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Amir Farnam, Entwickler hinter dieser
Idee, erklért es so: ,Wenn es heifd ist,
flieRt das Blut an die Oberfliche. Wir
werden vielleicht ein wenig rot im Ge-
sicht und beginnen damit, tiber unsere
Driisen zu schwitzen, wodurch wir
durch einen Phasenwechselprozess —
die Verdunstung des Schweif3es — abge-
kuhlt werden.*

Der Pfiffikus fragt sich, ob die Hiuser
der Zukunft wohl auch rot anlaufen wer-
den, wenn es zu heifd wird?

Dabeij ist das Prinzip einfach: Die Sonne
heizt das Paraffin auf, es wird fliissig
und entzieht dem Beton dabei Wirme.
So bleiben die Innenrdume kiihl, auch
ohne Klimaanlage. Erst wenn das Pha-
senwechselmaterial an seine Grenzen
stofdt, muss die Technik ran. Nachts ver-
festigt sich das Material wieder und gibt
dabei Wirme ab — ein perfekter Prozess
der Temperaturregulierung.

Die Forscher haben sich die Natur zum
Vorbild genommen — besonders die Ele-
fanten, die ja bekanntlich nicht schwit-
zen kénnen. Stattdessen nutzen sie ihre
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,Ob diese Variante fiir einen elefantésen Phasenwechselprozess nicht doch ein wenig tibertrieben ist?*,

riesigen Ohren als Kiihlsystem. Der Pfif-
fikus fragt sich, ob wir bald Hauser mit
tiberdimensionalen Ohren sehen wer-
den. Denn noch immer gehen fast 40%
des gesamten Energieverbrauchs auf
das Konto von Gebiduden. Die Hilfte da-
von wird allein fiir die Temperaturregu-
lierung aufgewendet. Der Pfiffikus sieht
hier ein deutliches Einsparpotenzial —
und freut sich insgeheim schon auf die
ersten mit den Ohren wedelnden Hiu-
ser in der Nachbarschaft. Oder hat er da
etwas zu wortlich genommen?

fFrﬁ' s

Pfiffikus I
pfiffikus@holzmann-medien.d

Si-Blog | www.si-blog.de

Foto: Bild mit KI (muryou-aigazou.com/de) erstellt.
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